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INTRODUZIONE

Il settore vitivinicolo italiano, negli ultimi anniha dovuto affrontare una
competizione internazionale sempre piu forte e agga, caratterizzata dallaumento
dell’'offerta derivante dall'ingresso di nuovi pag@soduttori, e da una domanda sempre piu
articolata e differenziata rappresentata da grupptonsumatori diversificati. |1 prodotti
toscani hanno registrato notevoli successi a liveliternazionale e sono riusciti ad inserirsi

stabilmente nel ristretto gruppo deigibn wines

L’obiettivo del nostro lavoro, € quello di offriten ampio panorama sulle condizioni
del settore vitivinicolo mondiale, italiano, peripapprofondire lo studio a livello della
regione toscana. In particolare si vuole deterneinguali sono le reali potenzialitd del
comparto vitivinicolo toscano, prima attraversonbéisi delle dichiarazioni annuali, di
produzione e di raccolta che i produttori sono wmati a fare attraverso il sistema
informatico dell’Agenzia ARTEA, e poi, incrociande dichiarazioni con i dati relativi al
potenziale vitivinicolo ossia i dati relativi all@ziende iscritte, con le relative superfici,
presso gli Albi DO e gli elenchi IGT. Siamo coisi,grado di determinare gli scostamenti
che di anno in anno avvengono, 0 possono avverardet effettive superfici messe in
produzione e il potenziale vitivinicolo aziendaRoiché vi € la possibilita di iscrivere le
stesse superfici sia all'interno degli Albi DO clegli Elenchi IGT, il produttore puo
decidere, di anno in anno, al momento della vendemlia quota di superficie da destinare
all'una, o all'altra tipologia produttiva. Si ottie cosi una accurata analisi dell’evoluzione
delle produzioni vinicole nel territorio toscanagd @ particolare, delluso di differenti
tipologie di certificazione da parte dei produttdia precedenti studi € emerso che in
Toscana, € ricorrente il fenomeno, di iscriversueerfici vitate sia negli albi delle DO sia
in quelli delle IGT. Inoltre, sempre piu spesso|l'ambito delle produzioni IGT sono
presenti vini di eccellente qualita e non “inferiarspetto alle piu famose DO. L’originalita
del nostro lavoro risiede nella tipologia del ddtaui ci serviremo. Si tratta, infatti di una
banca dati, che non & stata mai utilizzata princaade che, soprattutto, si riferisce alle
singole aziende vitivinicole presenti in toscanalled quali siamo in grado di riportare
informazioni relative alle superfici, alle produmipalla tipologia delle produzioni riferite
alle Denominazioni di Origine e alle Indicazioni @geafiche, il tutto riferito ai singoli

comuni toscani. Dopo aver individuato, per cinqaenpagne vitivinicole diverse (2005,



2006, 2007, 2008, 2009), le differenze che intemw tra le dichiarazioni di produzione e
il potenziale vitivinicolo per ciascuna aziendgato alle diverse denominazioni toscane e
rispetto al territorio, si vuole cercare di indivatte le motivazioni che spingono le aziende a
preferire la produzione di vini IGT piuttosto ché® e le strategie aziendali che sono alla
base di tale scelta. Tale aspetto, interessamen encora sufficientemente indagato, risulta
essere ancora piu rilevante alla luce di quello sbeo i cambiamenti apportati, 0 che
entreranno in vigore, con la nuova organizzazioomune del mercato vitivinicolo. E’
proprio dallo studio della PAC e dellOCM vino cparte il nostro lavoro. La filiera del
vino e disciplinata da numerose norme al fine télare i molteplici interessi dei numerosi e
diversi attori che vi operano all'interno. Vi sonorme comunitarie alla base dei rapporti
internazionali per assicurare la libera circolagialelle merci senza dimenticare la tutela del
consumatore da un lato, ma, anche del produttdfaltta; norme nazionali che assicurano
il coordinamento e la sorveglianza dell’azione amstrativa; e, infine, ma non meno
importanti, norme regionali attraverso le qualiraisferiscono le norme prima nazionali, e
poi quelle comunitarie, alle specifiche realtaiterrali, adattandole alle esigenze del luogo

per garantire la massima esaltazione di ciascuaitrerritoriale.

Il primo capitolo offre un contributo di notevoletéresse per la comprensione
dell'evoluzione della PAC in un settore che rappmea una componente di rilievo
delleconomia comunitaria. L’analisi dell’evoluzierdellOCM vino rappresenta una tappa
importante per comprendere le logiche che hanntaj@oil decisore pubblico ad effettuare
alcune scelte del passato che sono, poi, statendetnti nello sviluppo del settore
vitivinicolo. Ancora piu importante, in questo momi@ storico caratterizzato da
fondamentali cambiamenti per il settore, € lo siudella riforma dellOCM vino che
apporta all’interno del settore non pochi cambiatinga a livello delle tecniche produttive
che a livello commerciale. La nuova OCM vino inwod un pacchetto di interventi
innovativi, che, secondo la nuova logica del riot@nento al mercato dovrebbe favorire un
aggiustamento delle produzioni alle piu complessigemze dei consumatori, e, quindi
garantire una migliore capacita competitiva sulcagr interno e internazionale. Sul fronte
delle novita emerse con la riforma vanno sottol@ean primo luogo, le opportunita
derivanti dalle nuove norme sul potenziale prostaitie, soprattutto dalle nuove norme in
termini di etichettatura, che, se da un lato pypresentare un rischio ravvisato soprattutto
dai produttori di vini di qualitd, dall'altro puossere un vantaggio nellambito della
concorrenza internazionale. In sostanza, il messaggsmesso della nuova OCM é che la

redditivita delle imprese potra essere garantita dalla capacita dei singoli di realizzare
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prodotti di qualita. Le politiche di qualita veré® quali si deve spingere il settore, sono
guelle che assumono come punto di partenza lareliffgazione dei bisogni, e come guida
delle politiche aziendali il concetto operativo glialita, secondo il quale un prodotto di

qualita e quello che soddisfa le articolate atthseclienti (Peri, 1995).

Il un paese in cui la viticoltura e caratterizzdgamolteplici situazioni produttive, in
cui i migliori risultati sono raggiunti da aziendbe destinano le proprie produzioni verso
vini di qualita, e dove vi € una forte influenzarstata dall'appartenenza ad una specifica
area geografica, € fondamentale illustrare la Ip@smativa che si riferisce alle produzioni
vitivinicole di qualita. Il secondo capitolo illustil quadro normativo riferito alle produzioni
a denominazioni di origine e ad indicazioni geoigtad tipica focalizzandosi sulle struttura
delle denominazioni presenti in toscana. Tali vii@tti vini di territorio, sono identificati dai
consumatori come provenienti da una determinata.zbiassociazione di un vino ad un
territorio da parte dei consumatori avviene attraveslementi di carattere cognitivo, quali la

conoscenza dei luoghi di produzione e della laadiione vitivinicola.

Il terzo capitolo e interamente dedicato all’anadille caratteristiche strutturali del

settore vitivinicolo a livello mondiale.

L’accentuato dinamismo de mercato del vino richiddealutare in modo analitico
la competitivita del settore vitivinicolo italian@nalizzando sia gli aspetti produttivi e
strutturali del settore, che quelli commercialild&Squesto tipo di analisi puo fornire gli
elementi di base per delineare le strategie indalide quelle generali di filiera che
dovrebbero essere attuate per conservare o miglidea posizione competitiva delle
imprese. Assumendo come industria competitiva guelie possiede con costanza la
capacita di acquisire e mantenere in modo probteequote di mercato interno ed esterne,
si utilizzano per l'analisi tre dimensioni anallie principali: I'analisi della performance di
mercato, che puo essere valutata analizzando lieiarie della prestazione del vino italiano
sui mercato internazionale rispetto agli altri prttdri e sul mercato interno rispetto alle
altre bevande; la valutazione del potenziale coitip®t la valutazione dei processi
competitivi (E., 1998). Nel quarto capitolo vieneesdritto lo scenario nazionale
addentrandoci, poi all'interno dei confini regiona piu in dettaglio sul fronte dei vini
gualificati (DOC, DOCG, IGT), per i quali si ve@t una notevole crescita e
differenziazione dell'offerta, come della comunicee collegata. Certamente la
stabilizzazione dei consumi intermini assolutiaectescita del consumo dei vini qualificati

sono dovuti anche a circostanze esterne che haastituito valore a modelli di
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comportamento di cui il vino fa parte. Complessieate emerge la capacita di questo
sistema di interpretare le valenze edonistiche leurali di una parte importante della
domanda del vino, assecondando le esigenze deumatbgri soprattutto in termini di

qualita/prezzo.

Il sesto capitolo illustra accuratamente il processetodologico utilizzato per

I'analisi dei dati che verranno poi riportati atiterno del settimo capitolo.

Nel settimo capitolo illustreremo I'analisi dei dati risultati ottenuti alla luce degl
obiettivi che ci eravamo proposti. Il capitolo siieola in due principali paragrafi in cui, nel
primo vi & un’accurata analisi di quella che é dalta vitivinicola toscana che si evince
dall'analisi delle dichiarazioni di produzione e mdiccolta; nel secondo invece, mostra le
differenze che sono intercorse nell’arco delle dige campagne Vvitivinicole tra le
dichiarazioni di produzione e quello che e il paiate vitivinicolo, al fine delle
determinazione delle cause che hanno portatodolitiri a preferire la denominazione Do

rispetto a quella IGT e viceversa.

Il lavoro si conclude allegando I'appendice A e Birderno delle quali sono

riassunti i principali dati che ci sono servitiatlalisi.



Le tappe evolutive della PAC e dell'lOCM vino

2.1 Nascita della PAC e dell’lOCM vino

Molti sistemi economici, anche quelli piu evolutilieerali, hanno promosso (e
promuovono) forme di intervento pubblico nel sedtagricolo. NellEuropa occidentale,
questi interventi iniziarono a delinearsi attormgh anni '20 secondo diverse modalita, talora
neppure riconducibili ad una vera e propria pditiduttavia, in termini generali, si puo
affermare che nella maggior parte dei casi essb swieriti ad un impianto di tipo
protezionistico, in quanto prevedono disposiziaame il sostegno ai prezzi sui mercati
interni o I'imposizione di tariffe doganali sullenportazioni, volte a favorire e ad ed
incentivare la produzione agricola nazionale. Nelkta dei lontani anni '50, con la fine del
secondo conflitto mondiale, I'avvio dei processiinddustrializzazione e di inurbamento
della popolazione, l'obiettivo di tali disposizioeira volto a favorire la sicurezza degli
approvvigionamenti alimentari a fronte di un inceerto del fabbisogno alimentare di una
popolazione in espansione numerica e caratterizdataedditi in forte espansione. In
un'Europa in cui era ancora vivo il ricordo dellamoanza di cibo e della poverta delle
campagne, le agricolture europee erano chiamatecaperare il potenziale produttivo
distrutto dagli eventi, per poter rispondere afilescente domanda di prodotti alimentari con

un’adeguata offerta agricola.

Fu in quel periodo che con la firma del TrattatdRdima il 25 marzo 1957 nasce la
Comunita Economica Europea (CEE) e con essa léid@ofgricola Comune. La firma dei
Trattati di Roma segna un passaggio fondamentappus iniziale, nel percorso di
integrazione europea, e delinea alcune forme drvento nel settore agricolo che
determineranno importanti cambiamenti nel paesaggjacolo europeo. L’art. 39 del
Trattato delinea le finalita della politica agriaolcomune, per lo piu incentrate
sullincremento della produttivita del settore agto puntando sullo sviluppo tecnologico e

sul migliore impiego dei fattori della produzione iparticolare della manodopera.



Particolare attenzione era data alla “comunitacataf, alla quale si voleva assicurare un
migliore tenore di vita equo cercando in particeldr aumentare “il reddito individuale di

coloro che lavorano nell'agricoltura”. La stabiazmone dei mercati era condizione
essenziale affinché il comparto agricolo potesdegvarsi. Inoltre, con speciale riguardo ai
consumatori, si voleva garantire la sicurezza degbprovvigionamenti (sicurezza

alimentare) e assicurare prezzi ragionevoli nalgsegne ai consumatori (prezzi ragionevoli
al consumo). La crescita della produttivita, intesame strumento per aumentare la
produzione agricola e con essa la sicurezza dppioavigionamenti agricoli e di un reddito

equo agli agricoltori, si dimostro un’impostazigperfettamente in linea con i tempi in cui
viene concepita la PAC, e si dimostrera, ancheaiiaré, uno dei punti cardine della PAC.
Inoltre, nell'elaborazione della Pac, si dovevaterconto del carattere dell'attivita agricola,
legato alla particolare struttura sociale in cuinserisce, delle diversita strutturali e naturali
fra regioni agricole diverse, e si doveva tenes@née che I'agricoltura, negli Stati membiri,
rappresenta “un settore intimamente connessosadlfime dell'economia” (ovvero € parte

integrante dell’economia di ogni Stato).

Come si prefiggono gli Stati membri di conseguiieobiettivi fissati all'articolo 397
Secondo il combinato disposto degli articoli 401 ger il raggiungimento dei fini previsti
dalla Pac, in primo luogo deve essere creata umgatizzazione comune dei mercati
agricoli (Ocm)”, intesa come insieme di strumeritirglici funzionali al controllo e alla
normalizzazione di detti mercati. Tale organizzagi@omune puo attuarsi sotto forma di
un'‘organizzazione europea del mercato; un coordingom obbligatorio delle diverse
organizzazioni nazionali del mercato, o con regmmuni in materia di concorrenza. Alla
luce degli obiettivi della PAC, potranno essereatiréuno o piu fondi agricoli di
orientamento e di garanzia”, ne € un esempio ildBoBuropeo Agricolo d'Orientamento e
di Garanzia (Feaog). In questo contesto, potrassere adottate “tutte le misure necessarie
al raggiungimento degli obiettivi” della PAC. Siatta di misure forti, volte alla
regolamentazione dei prezzi di mercato, a dispsoevenzioni alla produzione e alla
distribuzione dei prodotti, a prevedere sistemi lpecostituzione di scorte e per il riporto,
avviare meccanismi comuni di stabilizzazione affartazione o all'esportazione, ad avviare
azioni per il coordinamento nei settori della fomio@e professionale, ricerca, divulgazione
dell'agronomia, “anche con progetti e istituziomahziati in comune”, ed intraprendere

azioni comuni per lo favorire il consumo di detemati prodotti.



E’ con questi presupposti che la PAC diventa operategli anni 60 attraverso
alcuni fondamentali passaggi. Il 14 gennaio del2196 Consiglio dei Ministri agricoli
approva la costituzione del Fondo Europeo agridolarientamento e Garanzia (FEOGA) |l
cui principale compito e quello di finanziare i toslella PAC, i quali, tra laltro,
rappresentano una parte sostanziale del bilancrwitario. Il 14 aprile del ‘62 lo stesso
Consiglio approva una serie di regolamenti conaliggefinisce le modalita e i tempi per il
completamento della fase transitoria e per la ssica e definitiva unificazione del mercato

agricolo interno. Nel '64 il FEAOG é stato suddivis due sezioni:

- la sezione "orientamento”, che fa parte dei Fetwitturali e che contribuisce alle riforme
agricole strutturali e allo sviluppo delle zonealufad esempio, tramite investimenti nelle

nuove attrezzature e tecnologie);

- la sezione "garanzia”, che finanzia le spesesitet'organizzazione comune dei mercati
(ad esempio, tramite l'acquisto o lo stoccaggidedetcedenze e la promozione delle

esportazioni dei prodotti agricoli).

Nel 1970, prima che abbia termine la fase transiiodividuata dal piano Mansholt,
sono gia attive le OCM per circa il 75% della proidne agricola comunitaria con assoluta
preferenza alle produzioni cerealicole e dell'adieento ai fini della produzione di carne e
latte. Le OCM danno una concreta attuazione acjpirdi unicita, preferenza e solidarieta
su cui si fonda la PAC attraverso I'adozione dirtredalita di intervento. La prima € quella
del sostegno indiretto; il Consiglio su propostdad€ommissione stabilisce di anno in anno
e per ciascuna categoria di prodotti un prezzottaoieo di orientamento ad un livello
ritenuto idoneo a regolare I'equilibrio dei mercatad assicurare un adeguato reddito agli
operatori agricoli. Al fine di favorire la formazie di un prezzo interno prossimo a quello
obiettivo, viene previsto un prezzo di interventte aappresenta il prezzo pagato per le
eccedenze ritirate dal mercato a spese della Caoéuré eccedenze sono poi destinate
all'immagazzinamento e/o alla distruzione, e pecgie quantita all’esportazione o ad aiuti
alimentari. La seconda modalita di intervento érapentata dalla protezione esterna. Essa
si fonda sul prezzo di soglia (o di entrata, deteato a partire dal prezzo obiettivo) ed ¢ il
prezzo di ingresso per i prodotti agricoli provenielai paesi extracomunitari. Tali prodotti
sono poi assoggettati ai prelievi alle importazidncui importo varia in funzione della
differenza tra il prezzo soglia e il prezzo interioaale. Di contro ai prelievi sulle
importazioni ci sono poi le restituzioni alle egaaroni. In questo caso i prodotti comunitari

destinati al mercato mondiale vengono sostenutnisura pari alla differenza tra il prezzo
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del mercato mondiale, generalmente piu basso e&eitzp soglia. La terza modalita di
intervento é rappresentata dagli aiuti direttisdtrma di aiuti forfettari, 0 complementari

(per unita di superficie o per capo allevato) inédgi con il sostegno diretto.

2.2 Le riforme della PAC

| propositi iniziali della PAC sono stati portatitarmine con successo creando tuttavia
squilibri evidenti. Si era venuta a creare una alsbtzazione del mercato comunitario e
internazionale a causa della formazione di eccadelazsmaltire (€ stato prodotto piu di
guanto il mercato fosse in grado di assorbire),asiéva portato ad un aumento delle spese
agricole conseguenti al surplus produttivo. La zi@@e di un sistema artificioso e instabile
che, tuttavia, non aveva portato ad un migliorametgicnologico e strutturale, aveva
aggravato lo squilibrio tra aree favorite e sfatee aveva favorito la sperequazione degli
aiuti ('80% del sostegno destinato al 20% dei ptoati). Al fine di compensare tali

squilibri si rendeva necessaria una revisione di€.

Il primo tentativo di riforma risale al 1968, coa pubblicazione da parte della
Commissione di un "Memorandum sulla riforma delldaCP (UE, 1968), comunemente
detto "Piano Mansholt", dal nome del suo promotd@e&co Mansholt, all'epoca vice
presidente della Commissione e responsabile deN&. Rl piano rappresenta il primo
accordo comunitario nella fissazione dei prezzi @epdotti agricoli, esso intendeva
accrescere |'efficienza del settore agricolo attraw la riduzione della popolazione attiva
impiegata in agricoltura, aumentando le dimensieriefficienza delle unita agricole e
modificando le OCM (riduzione dei prezzi di sostegnQuesta proposta di riforma era
ambiziosa ma é stata disattesa. Negli anni a segeingono applicate ulteriori misure di

contenimento dell’eccesso produttivo a cui hantio feeguito risultati modesti.

Nel 1972 sono state introdotte misure strutturaliolte in particolare alla
modernizzazione dell'agricoltura. La direttiva (QEE59/1972 si propone di incentivare
'abbandono dellattivitd agricola, attraverso intiei al prepensionamento, al fine di
incentivare lI'insediamento dei giovani agricoltper rafforzare la matrice imprenditoriale
agricola. La direttiva (CEE) 268/1975, invece, avaizioni strutturali a favore delle aree

svantaggiate e di montagna.
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Gli anni 80 rappresentano un periodo di forte icpsr la PAC, segnato dalla
progressiva globalizzazione dei mercati che va adra sia gli squilibri interni tra la
domanda e l'offerta dei prodotti agricoli, sia langpetizione sui mercati internazionali. Gl
agricoltori europei, stimolati dal sostegno ai giezontinuano ad aumentare la quantita
delle produzioni senza prestare attenzione allditguho stoccaggio e la distruzione delle
eccedenze ritirate dal mercato rende onerosa la h&Gsa ad assorbire piu della meta del
bilancio comunitario. I limiti della PAC vengonosieancora piu evidenti dall'inquinamento
generato da produzioni agricole e zootecniche ginen Con il documento “Politica agraria
comune: le proposte della Commissione” (COM(83)5G0C ommissione europea denuncia
come sia irragionevole il mantenimento di una ganllimitata si di prezzo che di
intervento e propone di contenere le produziomaegrso il blocco dei prezzi agricoli e
I'introduzione di limiti quantitativi. Il dibattitgolitico sul riorientamento politico della PAC
prosegue con la pubblicazione del Libro verde délanmissione sulle "Prospettive per la
PAC della" (COM(85)333). Il documento aveva comeetityo primario la riduzione dei
prezzi interni, maggiore attenzione ai mercatiandio della politica strutturale, e
l'introduzione di nuovi temi come la compatibili@mbientale dell’agricoltura. Sempre
nell’85 la Commissione elabora un secondo documéhbo futuro per I'agricoltura
europea” (COM(85)750) in cui viene dato rilievoeathisure intese a favorire lo sviluppo
rurale. Il tema dello sviluppo rurale verra poirgpo in modo piu articolato e complesso nel
1988 con la comunicazione della Commissione “lifatdel mondo rurale” (COM(88)501).
Sempre nel 1988, il Consiglio europeo raggiungént@sa su un insieme di interventi di
riforma che limitavano la percentuale della spes#adPAC nel quadro del bilancio

generale.

Gli anni '90 prevedono nuovi scenari evolutivi @lPAC. Sulla base di una
comunicazione della Commissione europea dal tit&8leoluzione e futuro della PAC”
(COM(91)100), integrata dalla successiva COM(91)268ta anche come piano Mac
Sharry, il Consiglio dei ministri agricoli del 21aggio 1992 raggiunge un accordo politico
sulla riforma che prende il nome del commissarimpeo all'agricoltura Ray Mac Sharry. |
cambiamenti piu importanti consistevano essenzialen@ella riduzione della sui prezzi
istituzionali e nell'assegnazione di importi comgagivi per le perdite di reddito subite dagli
agricoltori. Ai fini dell'applicazione del piano gicorda il regolamento (CEE, Reg. n.
2078/92 del 30 giugno 1992relativo a metodi di pmdne agricola compatibili con le
esigenze di protezione) 2078/1992 sulle misure agmbientali (recante metodi di

produzione agricola compatibili con le esigenze iamtali); il regolamento (CEE)
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2079/1992 relativo all'incentivazione al prepensiorento degli addetti in agricoltura, e il
regolamento (CEE) 2080/1992 che disciplina le denamioni d’origine e le indicazioni
geografiche. La riforma Mac Sharry € stata consi@ein genere un successo e i suoi effetti
sono stati giudicati favorevoli all'agricoltura epea; essa rappresenta solo l'inizio di un
lungo cammino che giungera a maturazione dopo ipld @nni con la Riforma Fischler del
2003.

Nel frattempo, le evoluzioni internazionali, l'al@amento dell’'Unione ai paesi
dell'Europa centrale e orientale, i preparativi [petroduzione della moneta unica (causa di
restrizioni al bilancio), la concorrenza sempre giag dei prodotti provenienti dai paesi
terzi e nuovi cicli di negoziati nel quadro dellfanizzazione mondiale del commercio

(OMC), hanno imposto un'ulteriore adeguamento d®l&, vale a dire, una nuova riforma.

Agenda 2000 ha costituito una tappa in tale direzid.’opuscolo informativo della
Commissione sull'’Agenda 2000 destinato al grandsblpo “Agenda 2000: Rafforzare e
ampliare I'Unione europeaCOM, 2000)annuncia il 1999 come un anno di importanti

cambiamenti per I'Unione segnata da diversi avventm
1) 1° gennaio: nascita dell'euro con il varo delltthe economica e monetaria;

2) 24-25 marzo: approvazione, da parte dei cafitakio e di governo riuniti per il Consiglio
europeo di Berlino, delle riforme delllAgenda 20@dte a modernizzare le grandi politiche

e a preparare I'Unione all'allargamento;

3) 1° maggio: entrata in vigore del trattato di Aendam, che prevede il rafforzamento dei
sistemi di controllo democratico e l'interventoldHt in nuovi settori quali la creazione di
posti di lavoro e la tutela della nostra societantan la criminalita organizzata o

I'immigrazione clandestina;

4) infine, a coronamento di un anno memorabile/esie I'elezione di un nuovo Parlamento
europeo con mandato quinquennale, nel giugno I®Béntrata in carica, in autunno, di una

nuova Commissione europpeesieduta dall'ex primo ministro italiano Romamod?.

L'azione strutturale delllUE, ispirata dalla comcazione “Agenda 2000: per
un’Europa piu forte e piu ampia” (COM(97)2000) tiadlio 1997, viene delineata, dopo un
lungo confronto tra gli Stati membri, nel Consigkoiropeo straordinario di Berlino nel
marzo 1999 e resa operativa tramite una ventinaedolamenti. Agenda 2000 ha

rappresentato un cambiamento radicale della pmliéigraria comune: portando avanti il
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processo iniziato nel 1992 infatti, ha fornito usalida base per il futuro sviluppo
dell'agricoltura nell’'Unione, contemplando tuttii gimbiti di competenza della PAC
(economico, ambientale e rurale). Il primo temaceifato dalla Agenda 2000 €& quello
dell'allargamento. L'UE si aggiunge ad accoglieli@réerno dei propri confini dieci nuovi
paesi provenienti in prevalenza dall’ex blocco carsta. Il reddito pro-capite dei 77 milioni
di abitanti dei nuovi paesi € circa il 40% di qoethedio dellUE e il settore produttivo
prevalente é rappresentato da quello agricolo alguarretrato. Il secondo tema affrontato e
la riforma dell'intervento strutturale comunitamdia luce dell’'unione economica monetaria
per la promozione di una crescita economica sdstenill terzo tema da affrontare é la
legittimazione dalla PAC che assorbe piu del 45%ediesorse comunitarie. Gli obiettivi da

raggiungere sono:

- rafforzare la competitivita delle materie pringgiaole sui mercati interni ed esterni;

- garantire la sicurezza e la qualita dei prodaithentari;

- assicurare un tenore di vita adeguato alle cotaunrali;

- utilizzare metodi di produzione rispettosi delttbiente e del benessere degli animali;

- promuovere la creazione di nuovi posti di lavaroricercare opportunita di reddito

alternative per gli agricoltori e le loro famiglie;
- semplificare la legislazione in materia agrardeeentralizzarne I'applicazione.

Con Agenda 2000, si creano le condizioni per ldugpo nellUE di un'agricoltura
comunitaria multifunzionale, sostenibile e concomale. Agenda 2000 prevedeva poi una
data di scadenza, il 2006, accompagnata pero daernfeca intermedia volta valutare gli
effetti delle nuove regole ed, eventualmente,fredtine i contenuti che si fossero dimostrati
problematici. Questo era originariamente lo spirito della “remm di medio termine”
meglio conosciuta come Mid-Term-Review. Sin dallemg bozze prodotte dalla
Commissione si comprese pero che di una semplicéicaenon si sarebbe trattato. |
mutamenti economici, politici e sociali verificaités un solo triennio avevano convinto |l
Commissario europeo all'Agricoltura, I'austriacosé€hler, a puntare molto piu in alto
attraverso una vera e propria riforma della PACfokdi contenuti innovativi.

Il 26 giugno 2003 viene approvata la riforma Fisc{ICEE(1782)2003), che nasce

come “revisione di medio termineMfd-Term Review MTR) di Agenda 2000, ma, in
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realta si trasforma in una riforma piu incisivaldetessa Agenda 2000, approfondendo il
processo di riorientamento degli strumenti e deitesgno con un percorso relativamente
veloce. La PAC post-riforma € rappresentata da astegno in larghissima parte
disaccoppiato, legato al possesso della terra gullde deve svolgersi l'attivita agricola, e
vincolato al rispetto di standard minimi ambientali qualitd alimentare, di salubrita dei
prodotti agricoli, di benessere degli animali, @istjone dei terreni agricoli. La riforma
ritaglia un ampio ruolo per gli Stati membri chiamad operare una serie di scelte per

adattare la PAC alle specifiche realta territoriadi riforma ruota attorno a tre cardini:

1) Disaccoppiamento degli aiuti e istituzione deddime di pagamento unico” (RPU): al

posto della maggior parte dei premi previsti dallggole OCM, un unico pagamento degli
aiuti pro azienda per gli agricoltori dell'Unionedipendente dalla produzione e subordinato
al rispetto delle norme in materia di ambienteurgizza alimentare, salute animale e

vegetale e benessere degli animali.

2) Introduzione della “Condizionalita ambientale®@ross-compliance” (Titolo II, capitolo
[, articoli da 3 a 9): il “pagamento diretto”, ossl sostegno pubblico con aiuti finanziari,
corrisposto direttamente agli agricoltori nell'atolli uno dei regimi di sostegno del reddito
elencati nell'allegato | dello stesso regolamewitne subordinato al rispetto, da parte degli
stessi, di una serie di prescrizioni (standard) cdrattere agro-ambientale: esempio

chiarissimo nell'articolo 3 del regolamento (Prpadi requisiti):

- Ogni agricoltore beneficiario di pagamenti dir&ttenuto a rispettare i criteri di
gestione obbligatori di cui all'allegato IlI, confeemente al calendario fissato in tale
allegato, e a mantenere la terra in buone condiagnmonomiche e ambientali ai sensi

dell'articolo 5.

- Le autorita nazionali competenti forniscono aagricoltori I'elenco dei criteri di

gestione obbligatori e le buone condizioni agrorabraie ambientali che devono rispettare.”

3) Introduzione di un Sistema di consulenza aziend2er aiutare gli agricoltori a
conformarsi ai requisiti di un‘agricoltura modemali alto livello qualitativo, disciplinato

dalle disposizioni del Titolo I, Capitolo 11l d&egolamento (articoli da 13 a 16).
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2.3 Ruolo dell'OCM vino nell'ambito della PAC

Nel corso dell’evoluzione della PAC le organizzazicomuni dei mercati sono state
introdotte in maniera graduale. Esse costituisginstrumenti di base del mercato agricolo
comune in quanto eliminano gli ostacoli agli scamiracomunitari dei prodotti e
mantengono barriere doganali comuni nei confromi paesi terzi. L'Organizzazione
Comune del Mercato per il settore vitivinicolo eaudelle prime OCM ad essere state
introdotte nell'allora  Comunita Economica Europe@on il regolamento n. 24/62
(CEE(24)1962) venivano definiti gli elementi tednihie dovevano consentire il controllo
del mercato attraverso: I'inventario viticolo, lechiarazioni di raccolta e di giacenza che
dovevano servire a stendere il bilancio previsiergdl mercato, il comitato di gestione e |l
controllo dell’attivita vivaistica. Esso costituivanoltre, le fondamenta per una politica dei
vini europei di qualitd che si volevano associditogine geografica e per i quali, per
I'esigenza di contemperare la tradizione latina qoella tedesca, fu coniato il termine di
vini di qualita prodotti in regioni determinate (V@D). La strutturazione completa
del’OCM vino arrivera pero solo nel 1970. In questino, infatti, con il regolamento (CE) n.
816/70 (CEE(816)1970) si definiscono: la politied dotenziale produttivo, di cui vengono
fissati i principi generali di regolazione degluiiai nuovi impianti di vigneti; la politica
degli scambi con i paesi tetzia politica del controllo del mercato, con il &gno allo
stoccaggio privato; la politica delle pratiche emgithe e per la designazione e
presentazione dei prodotti. Il territorio della Qamita veniva cosi suddiviso in tre distinte
aree, rispetto alle quali venivano differenziat@iatiche enologiche ammesse e i parametri

analitici del vino che dovevano essere rispettégidiverse categorie dei vini.

Sempre nel 1970, contemporaneamente al regolangesairo, veniva pubblicato il
regolamento 817/70 (CEE(817)1970), che fissavaelple operative relative ai vini di
qualita prodotti in regioni determinate (VQPRD)rdgolamento definiva quindi una cornice
comune nelllambito della quale dovevano poi inset& legislazioni nazionali gia esistenti
in materia in alcuni paesi quali la Francia e larfzania, e quelle che fossero venute dopo.
La separazione del regolamento quadro del’lOCM (B1)6 da quello per i vini di qualita

con origine geografica (817/70) era la consegualetia convinzione della Commissione

! Furono introdotte la tariffa doganale comune, i sussidi alle esportazioni, un prezzo di riferimento, tasse compensative e,
infine,
i certificati di importazione ed esportazione

Con il regolamento (CE) n. 816/70 vennero definite le aree A (Germania, Inghilterra, Francia settentrionale), B (Francia

Centrale)e C (zone mediterranee). Nelle zone A e B era consentito I'arricchimento con il saccarosio, mentre nella zona C
I'arricchimento era consentito solo mediante Iimpiego di mosto.
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che il mercato del vino di pregio potesse esseadcqea di completamente indipendente da
guello comune (Pomarici E. S. R., 2001).

Nel corso degli anni ’70, tuttavia, I'inasprirsildaoblema delle eccedenze dovuto
alla riduzione dei consumi interni impose numeroasadifiche al regolamento base per
rafforzare le misure di intervento sul mercatodirinzare la politica del potenziale verso un
contenimento dell’'offerta. A questo proposito, vermvietati gli aiuti agli impianti e ai
reimpianti dei vigneti e si giunse ad una regolai@eone delle varieta di vite ammesse

nella Comunita, per arrivare nel 1976 al primo elioidi realizzare nuovi impianti di vite.

In occasione dell’allargamento della Comunita atdyailo, Grecia e Spagna, con il
suo vastissimo potenziale produttivo, si pervemat, 1979, ad una prima riforma organica
del’lOCM vino con I'emanazione di un nuovo regolartte quadro (CEE(337)1979), che
riformava gli aspetti generali del’OCM, e il regohento che aggiornava la politica dei vini
di qualitd (CEE(338)1979). Il regolamento (CE) 8789 ratifica 'indirizzo della politica
del potenziale produttivo verso il contenimentol’déferta, che verra poi rafforzata nel
1980 con l'introduzione di premi per l'espianto.eYie inoltre conferita una migliore
struttura alle politiche di controllo del mercataffiancando al sostegno allo stoccaggio
privato dei vini quello dei mosti. Introducendo dupporto alluso del mosto per
I'arricchimento, ne viene stimolato I'uso comperg@ato svantaggio competitivo dovuto al
maggiore costo dell’arricchimento con il mosto, ismldai produttori non autorizzati ad
utilizzare il saccarosio. Inoltre, nellambito delpratiche enologiche, si introducono nuove

regole sull’anidride solforosa e sull’acidita.

Nonostante le novita introdotte tra il 1979 e 1980problema delle eccedenze
vinicole ando ulteriormente aggravandosi (in Italed 1983 la produzione raggiunse gli 84
milioni di ettolitri, di cui 75 di vino da tavola @ di vino di qualita). Alla luce dell'accordo
di Dublino del 1984, si cerco di fronteggiare lauazione procedendo ad una seconda
riforma organica dellOCM vino, anche in questoaasn il varo di due regolamenti, uno
quadro (Reg CEE 822/87) e uno per i vini di qugl@&E(823)1987). Il nuovo regolamento
quadro conferma la politica di controllo del potate produttivo, ribadendo il divieto di
nuovi impiantf, e contemporaneamente rafforza in modo decisolltiga del controllo del

mercato, innovando il sistema delle distillaziomecdiventa estremamente articofam

programma di premi per I'espianto verra rinnovato con il successivo regolamento (CE) n. 1442/88

* Il titolo 111 del regolamento (CE) n. 822/87 prevede sei tipi di distillazioni: i) distillazione dei sottoprodotti della distillazione e
dei processi di trasformazione delle uve; ii) distillazione dei vini ottenuti da uve non da vino o da uve classificate come
destinate
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comprensivo di distillazioni obbligatorie e non @dhcoltative. Nell’ambito degli aspetti
regolatori, si procede ad una maggiore regolamantazdelle pratiche enologiche e cosi
anche per la designazione, presentazione e pro&gzidove Si giunge a una prima

regolamentazione di dettaglio.

Con il regolamento (CE) n. 823/87 si arriva invaceuna legislazione organica dei
VQPRD, in particolare specificando la struttura dciplinari di produzion l'uso dei

nomi geografici e il controllo qualitativo, mediartest analitici e sensoriali.

Nel 1999 si arriva, infine, alla terza riforma ongz dellOCM vino con il
regolamento (CE) n. 1493/99. All'inizio degli an®i0 il perdurare delle eccedenze sul
mercato aveva indotto la Commissione a proporremadifica dei regolamenti in vigore
che rafforzasse gli strumenti di contenimento défiérta e, in particolare, eliminasse ogni
incentivo a produrre per la distillazione. Vennangu avanzata nel 1994 una proposta
organica di riforma, fortemente innovativa, chegpigrcontrd notevoli opposizioni. Intanto,
lo scenario del mercato del vino evolveva verso nmava situazione, caratterizzata, da un
lato, da un maggiore equilibrio tra domanda e tdfegrazie ad una crescita dei consumi nei
paesi non produttori di vino, e, dall’altro, dakscente attivismo dei paesi produttori non
europei, facendo percepire la necessita della nitaaébne di una politica comunitaria del
vino nella direzione dello sviluppo della compeiii. Solo nel 1999, pero, la Commissione
riusci a superare tutte le resistenze, aggancieEndéorma del’lOCM vino al pacchetto di
riforme di Agenda 2000 deciso a Berlino nel marsb 1999. Si era creata, infatti, una
situazione nella quale un ulteriore ritardo delillorma avrebbe comportato notevoli
svantaggi per il budget settoriale e, d’altro catdgroposta della Commissione non aveva
contenulti tali da suscitare particolari opposizioni

Il regolamento (CE) n. 1493/1999 presentava, comenqumerose novita. La
prima, formale e sostanziale al tempo stesso, 'gralusione nel regolamento generale
dellOCM anche delle norme sui VQPRD, sancendosndjul riconoscimento della non
separazione del mercato dei vini da tavola, peraltmai largamente rappresentato anche
dai vini con indicazione geografica, da quello dai a denominazione di origine. Inoltre, il
nuovo regolamento: modificava le misure per il colld del mercato, definendo uno

schema piu flessibile che sembrava maggiormentséa con le migliori condizioni del

anche ad altri usi; iii) distillazione obbligatoria; iv) distillazione facoltativa preventiva; v) distillazione facoltativa di sostegno;

Il disciplinare deve specificare: la delimitazione dell’area di produzione, le prescrizioni sulle varieta, le prescrizioni
sull'irrigazione,le prescrizioni sulle pratiche colturali, le prescrizioni sulle pratiche enologiche, i principi sulla localizzazione
delle aree di lavorazione uve, le rese massime.
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mercato degli anni in cui la riforma giungewvaporto; portava un nuovo ordinamento delle
norme sulle pratiche enologiche, che venivano r@um un solo codice; ufficializzava |l

ruolo delle associazione produttori e degli orgauidi filiera nel settore vitivinicolo.

La nuova OCM abbandona il precedente sistema dezpdi orientamento per i vari
tipi di vino, perché non piu rispondente al mutatoeecnologico ed economico del settore,
innova il regime di intervento e in particolare giuti alla distillazione, divenuti ormai uno
sbocco artificiale per la produzione, e definisoadizione piu precise per I'applicazione di
misure di controllo del potenziale produttivo. A f@oposito vengono mantenuti sia il
divieto di impianto di nuovi vigneti fino al 2018ja i premi di abbandono delle superfici
vitate. E inoltre confermato il regime di trasfeeimo dei diritti di reimpianto inutilizzati,
grazie anche al nuovo sistema di riserve per tattidContestualmente, per rispondere alle
esigenze e al dinamismo di alcuni produttori, verayprevisti nuovi diritti di impianto la

cui concessione e subordinata a condizioni pagticela rigide misure di controllo.

Vengono introdotte nuove misure di ristrutturazio@ericonversione, finanziate
dall’'UE attraverso un contributo pari al 50% defiporto ammissibile e per il 75% per le
regioni rientranti nell’'obiettivo 1, al fine di cqrensare i costi effettivamente sostenuti e i
mancati redditi iniziali. Tali misure sono relatige una diversa localizzazione dei vigneti,

all'adozione di nuove tecniche culturali, e alleonversione varietale.

Sul fronte dell'intervento sul mercato, vengono teanti sia gli aiuti allammasso
privato, sia gli aiuti per azioni promozionali erpmpieghi alternativi alla produzione di
vino, in particolare a vantaggio dei mosti d’'uvapiegati per aumentare il titolo alcoli
metrico di alcuni vini e per I'elaborazione di nu@vodotti, quali il succo d’uva. Per evitare
che la distillazione diventasse in sé uno sboccomdircato, viene abbandonata la
distillazione volontari&(attivata in presenza di previsioni di raccoltada rendere difficile
la commercializzazione dell’intera produzione)distillazione obbligatoria di uva da tavola
(attivata nel caso di gravi squilibri di mercato)aedistillazione di sostegno al mercato
(connessa alla distillazione obbligatoria). Venganeece mantenute la distillazione dei
sottoprodotti (obbligatoria per ogni produttore fahe di assicurare la qualita della

produzione) e la distillazione di vini ottenuti darieta a doppia classificazione (per

6 All'interno della nuova OCM permanevano tre distillazioni: la distillazione obbligatoria dei sottoprodotti; la distillazione
volontaria

destinata alla produzione di alcol per uso alimentare (alcol da bocca), finalizzata a stabilizzare il mercato del vino e a ridurre

i costi dell'industria dei distillati e dei liquori; la nuova distillazione di crisi, che poteva essere attivata, secondo necessita, solo
nelle aree che ne avessero avuto bisogno, compresi i vini VQPRD, e con partecipazione facoltativa da parte dei produttori.
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impedire I'ingresso sul mercato di prodotti prowsrti da vigneti destinati ad altri fini).
Vengono invece introdotte la distillazione di crisila distillazione specifica (per lo sbocco

di alcool ad uso alimentare).

Il regolamento contiene anche una serie di dispmsizhe regolano gli scambi con i
paesi terzi (riguardanti le pratiche enologiche,speecifiche del prodotto in termini di
designazione, denominazione, presentazione, pooiege il riconoscono le associazioni di
produttori e la possibilita da parte degli Stati miei di fissare norme di
commercializzazione in accordo con gli organismifilera, purché osservanti il diritto
comunitario. Al fine di rispondere alle nuove esige del mercato, si apre, quindi, un
percorso di trasformazione della natura dellOC®bksa che giungera a compimento proprio
con la nuova riforma i cui contorni normativi sdissati dal regolamento (CE) n. 479/2008.

2.4 I presupposti per una nuova riforma

“Sono convinta che il vino europeo e il migliore debndo. | nostri vini sono
rinomati in tutto il mondo per la loro qualita eatlizione millenaria, oltre che per i bei
paesaggi delle terre che li producono. Il nostrtt@e vitivinicolo ha un enorme potenziale
di sviluppo, che sta a noi sfruttare opportunameéritecon queste parole che Mariann
Fischer Boel, Commissaria per l'agricoltura e lalgpo rurale apre il dibattito della
Commissione europea “Verso un settore vitivinice@stenibile” (COM(2006)319 del 22
giugno 2006).

Si avvertiva l'urgenza di procedere a una rifornaicale dell’'organizzazione
comune del mercato vitivinicolo che, nel corso demhni era diventato un sistema
incoerente, inadeguato e dispendioso. | periodicttamenti del’lOCM vino erano stati
semplici palliativi, intesi a fronteggiare le nesg& piu urgenti senza soffermarsi a riflettere
in termini globali e a cercare di concepire unaovie a lungo termine. Il ricorso pressoche
sistematico alla distillazione di crisi’Europa rigurgita di vino che non trova sboctflice
la commissaria Fischer Boel; una politica di estripne troppo timida; I'arricchimento dei
vini ad oltranza; norme confuse sull’etichettatyyegtiche enologiche talvolta troppo rigide
e finanziamenti incapaci di stimolare una concristautturazione del settore avevano messo
in luce i difetti del’OCM. Le proposte di riform@ella Commissione sono intese a rilanciare
il comparto vitivinicolo in una logica di qualitd eompetitivita, avendo sullo sfondo il
mercato e le esigenze dei consumatori. Cio signific
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1- Accrescere la competitivita dei produttori vimlic affermarmando la reputazione dei vini
di qualita europei come i migliori del mondo, ricpuistare quote di mercato e acquisirne di

nuove, sia in Europa che nel mondo;

2 - Istituire un regime comunitario dalle regolengdici, chiare ed efficaci, atto a mantenere

I'equilibrio tra domanda e offerta;

3 - porre in atto un regime che, nel rispetto detligliori tradizioni della vitivinicoltura

europea, consolidi il ruolo socio-ambentale di quégna in molte zone rurali.

Nel giugno del 2006 con la comunicazione della Cigsimne europed/erso un
settore vitivinicolo europeo sostenibilfCommissione, 2006) veniva formalizzata
I'intenzione di procedere ad una riforma radicadglad politica comunitaria del vino per
motivi di carattere, sia generale, che specifical @ano generale la Commissione era
mossa dall’esigenza di allineare anche il sett@leviho, dopo che cio era avvenuto per
molti altri settori, ai nuovi indirizzi della poida europea, come la politica per lo sviluppo
sostenibile adottata dal Consiglio europeo di Gargbla politica per il rafforzamento della
competitivita e la politica per la semplificaziomela migliore regolamentazione per la
politica agricola comune (PAC). Su un piano piuc#o, la Commissione intendeva
reagire al deteriorarsi dell’equilibrio tra offetadomanda nel mercato del vino che aveva
dato luogo a un ricorso massiccio alle distillazierall’acuirsi delle sfide che le imprese
vitivinicole europee dovevano sostenere sul mereatmpeo e internazionale del vino,

segnalato dalla crescita delle quote di mercatcaletorrenti dei paesi tefzi

Nel documento si ricordava che, a partire dalla gagna 1975/76, si era dovuto
intervenire con una politica di limitazione del @otiale di produzione e di incentivazione
dell’abbandono permanente della produzione, camgnldo a far scendere le superfici vitate
dai 4,5 milioni di ettari del 1976, ai 3,2 miliodi ettari del 2005. Si osservava inoltre che,

Comunicazione della Commissione “Verso un settore vitivinicolo europeo sostenibile”; Situazione del mercato:

— Il consumo di vino nellUE sta scendendo di 780.0I all’anno, al tasso dello 0,65%.
— In linea generale, e in particolare per il vilabitudini di consumo stanno cambiando di passpacon lo stile di vita.
— Le eccedenze strutturali sono stimate a 15 mitiohl di vino, che equivalgono all’8,4% circa tieproduzione di vino
dellUE-27.
— E necessario un intervento sotto forma di dégtiine per smaltire il 15% circa della produzioneio ogni anno.
— Le giacenze di vino, che superano I'equivalei&agroduzione di un anno, stanno aumentandopoche prospettive
di smaltimento. Questa situazione esercita unajmes al ribasso sui prezzi e sui redditi dei pttodi
— Le importazioni crescono piu rapidamente delf@eszioni: la differenza si sta assottigliandcéguiobabile che le
importazioni superino ben presto le esportaziohiis@mbi mondiali di vino sono gia fortemente hi#lizzati, con aliquote
ridotte dei dazi applicati dall'lUE sulle importaniai vino.
— L'impennata registrata dalla produzione e dadledite di vini del Nuovo Mondo evidenzia la necesshe i produttori
di vino europei diventino piu competitivi.
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dal 1996, la drastica riduzione della partecipazianprogrammi di estirpazione, attuati su
base facoltativa, congiuntamente all’assegnaziaendovi diritti di impianto (Pomarici,
Sardone, 2001) avevano, di fatto, arrestato ildren riduzione del potenziale e della
produzione. Per questo motivo, a fronte di un comsuli vino nellUE che continuava a
mostrare una costante flessione e in presenzaadtn@scita delle importazioni piu rapida di
guella delle esportazioni il problema delle ecceéedi produzione, che sembrava ormai
superato alla meta degli anni ‘90, si riproponellanaio del nuovo secolo in modo

prepotente.

Secondo i risultati di alcune valutazioni prospétd, nell’ipotesi in cui 'OCM del
vino fosse rimasta invariata, si prevedeva nel meeimine (2010/11) una crescita delle
eccedenze per il comparto vitivinicolo europeo, shgebbero salite a 15 milioni di ettolitri,
pari all'8,4% della produzione. Si sottolineavalire, che le eccedenze rappresentavano un
problema particolarmente grave non solo per il vitgotavola, ma anche per i prodotti
VQPRD. Inoltre la Commissione metteva sotto accilsaistema dei meccanismi di
controllo del mercato denunciandone la palese ioagfla e segnalava il paradosso che
aveva caratterizzato la campagna viticola 200540@ndo, nonostante una riduzione della
produzione dell’11%, molti Stati membri avevancdhrésto di ricorrer alla distillazione di

Crisi.

L’analisi della normativa comunitaria in materiawdni di qualita (sia per quanto
riguarda la produzione che l'etichettatura) ne aveesso in luce alcuni difetti e carenze
che limitavano il comparto a livello internazionalédo mettevano nella condizione di subire
la concorrenza dei «vini del nuovo mondo». Il sisedi etichettatura dei vini vigente
nell’'UE risultava troppo diversificato a seconda c trattasse di vini da tavola, vini da
tavola con indicazione geografica e vini di qualgeodotti in regioni determinate; le
indicazioni suddivise tra obbligatorie e facoltatirisultavano essere un sistema troppo
rigido per alcuni vinificatori; le norme di etichatura limitano tassativamente le
indicazioni. Si era venuta a creare la proliferagiondiscriminata di vini classificati come
VQPRD o vini da tavola con indicazione geografib@ ©ia sminuito il sistema dei vini di
qualita e tolto credibilita all’etichetta. Nel ftatmpo, i paesi terzi avevano creato apposta
indicazioni geografiche per poter utilizzare le mieni facoltative sul mercato comunitario;
la limitazione della produzione di «vini di vitignoandava a nuocere pesantemente sulla
competitivita del’'UE. La Commissione, peraltroganosceva che una delle ragioni della
crescita della competitivita dei paesi terzi rigied nella loro crescente forza commerciale,
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determinata in parte dalla maggiore dimensioneedatprese operanti sul mercato
internazionale, in parte da una maggiore capagit@atketing legata anche all’efficacia
dell'identificazione varietale dei vifi Una riforma del sistema di etichettatura dei vini

europei appariva, quindi, indispensabile.

La questione della competitivita internazionale \@ai europei si poneva, quindi, in
modo complesso, con situazioni molto differenz@ddgemercato a mercato e da tipologia di
prodotto a tipologia di prodotto. Molto diversar msempio, € stata la performance negli
anni piu recenti dei paesi comunitari consideraindoi imbottigliati e quelli sfusi: piuttosto
buona quella dei primi e con problemi sui volumiell dei secondi (Mariani, 2008).
Appariva chiaro, quindi, che il rafforzamento dedampetitivita internazionale dei vini
europei doveva passare necessariamente per laos@utei diversi problemi specifici che
potevano emergere in relazione alle differentigatie di prodotto e agli specifici mercati di
riferimento. Si trattava di comprendere, in modgrafondito, i grandi trend di evoluzione
della domanda e dei sistemi distributivi; quindgpetto a queste specificita, costruire il
vantaggio competitivo delle diverse tipologie dipimasa vitivinicola presenti all'interno
dell’'UE.

Negli ultimi venti anni, I'evoluzione della domandal vino che, come si e visto, ha
avuto una dinamica di segno diverso da paese & paetata caratterizzata da una crescita
dell'interesse del pubblico per i vini di maggiopeegio. Cid nonostante, la quota dei
consumi di vini economici e rimasta molto alta,ez&i cresciuta, anzi, in valore assoluto,
diventando negli anni piu recenti uno dei segmelmitave della competizione internazionale
(RABOBANK, 2003); (Pomarici E. B. F., 2005); (Cestir G.P., 2006). Nel corso degli
anni si é assistito, inoltre, ad una piu distintfirdzione delle esigenze della domanda nelle
varie fasce di prezzo. Nella domanda per i vini @anomici sono cresciute le attese in
termini di rapporto qualita/prezzo, si e verificaaa diversificazione dei profili sensoriali
dei vini e una maggiore qualificazione dei prodoiella domanda dei vini di maggiore
pregio e prezzo si e profilata una segmentazionie pddblico che deriva da una
diversificazione sia dei modelli di preferenza seiade sia delle preferenze in termini di

immagine e vissuto dei vini offerti. Si sono deétie quindi, in modo sempre piu netto,

® Fonte: Commissione europea, 2006.

La Commissione attribuiva, infatti, una notevole importanza all’orientamento nei paesi terzi di identificare i vini proposti al
pubblico principalmente con l'indicazione della varieta di uva utilizzata nella produzione del vino (varietal wine), diversamente
da quanto avviene nel’lUE dove piu di frequente la caratterizzazione principale del vino avviene attraverso l'area di
produzione

cui corrisponde una denominazione di origine o un’indicazione geografica (in Italia, rispettivamente, vini DOC o DOCG e in
vini

IGT).
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gruppi di consumatori sensibili al valore di marcksclusive associate a vini che
rappresentano degfitatus symbok gruppi sensibili, invece, al fascino della ricerdi
tipicita legate al territorio e dell’eccellenza senale, frutto del lavoro di una comunita di
produttori, che si possono riconoscere in vini @ieconnotano comestyle symbdl
(Codeluppi V., 2000). Gli ultimi venti anni sonoast caratterizzati anche da importanti
mutamenti nella distribuzione. Questi derivano aeewoluzione della caratterizzazione
strutturale delle imprese della distribuzione dadgpartizione dei flussi tra i diversi canali.
Questi appaiono, pero, fenomeni di difficile letunei quali le differenze tra i paesi sono
particolarmente spiccate, anche in forza di divesisgazioni normative (Rabobank, 2003;
Mariani, Pomarici, 2008). | vari processi di espans e concentrazione dell'industria
vitivinicola hanno determinato importanti cambiartienll'interno della distribuzione
modernaln paesi ad economia sviluppata, i canali distibdtanno accresciuto il proprio
ruolo nella vendita del vino per i consumi domestdiventando leader in molti paesi,
avendo acquisito un rilevante potere di condiziosaim delle caratteristiche delle forniture
che sempre piu spesso viene esercitato anche gmrrenstandard di etichettatura piu
restrittivi di quelli previsti dalle norme ufficialAl tempo stesso, 'aumento degli scambi in
ambito nazionale e internazionale ha stimolatadarca di nuovi assetti organizzativi nel
raccordo tra produzione e distribuzione commergciabgpaci di raggiungere piu elevati
livelli di efficacia ed efficienza sul piano logisb, dei servizi al cliente e della formazione
della gamma di offerta. Cio ha portato alla forroag di societa di distribuzione in grado di
svolgere le funzioni logistiche e di relazione coemamale in condizioni di economicita,
curando la commercializzazione della produzione ndimerose aziende. Anche la
distribuzione al dettaglio specializzata, ossiallgugelle enoteche, é stata sottoposta a una
pressione evolutiva. Da un lato, la necessita gpbotunita di trovare soluzioni di elevata
efficienza per rispondere alla concorrenza dek&rithuzione moderna hanno stimolato fuori
dall'ltalia la nascita di nuovi soggetti imprenditdi che gestiscono catene di enoteche di
notevole ampiezza. Dall'altro, la segmentazionéaddédmanda e la molteplicita dell'offerta
hanno lasciato uno spazio specifico per quelle emma indipendenti, collegate
eventualmente a piccoli distributori specializzatie sono state in grado di raggiungere

specifiche nicchie di domanda.

9 . . . . . .
La diade dei prodotti status symbol e style symbol trova nel mondo del vino una corrispondenza con quella formalizzata da

Spawton (2004) dei vini luxury e lifestyle, dove i primi rappresentano in genere degli status symbol e i secondi degli style
symbol.
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| complessi mutamenti che hanno avuto luogo nelcaterdel vino hanno senza
dubbio generato un nuovo e articolato contesto etitiyD, rispetto al quale & necessario
chiedersi come, comparativamente, le imprese witvie europee potranno fronteggiarne le
sfide. Per rispondere a questa domanda € necessigtiere sulla struttura del settore. In
pochi anni si e assistito all’evoluzione della dowa e dei sistemi distributivi, al
consolidamento in tutti i paesi produttori di ogera di grandissima dimensione
specializzati nel vino, la massiccia penetrazioaemercato del vino delle multinazionali
delle bevande e, contemporaneamente, allo svilgpponsolidamento di una galassia di
piccole e piccolissime imprese focalizzate su $jpba nicchie di mercato nelllambito dei
vini di alta gamma (Green et al., 2006; Marianinfoici, 2008). Si distinguono quindi, due
ambiti competitivi: quello dei vini piu economidpve i fattori competitivi principali sono |l
potere distributivo e la leadership di costo; ellgugei vini di alta gamma, dove i fattori di
competitivita sono piu differenziati e anche lecpie imprese possono godere di vantaggi
competitivi distintivi non erodibili. | processi doncentrazione hanno portato alla creazione
delle grandi multinazionali del vino, soprattuttel Nuovo Mondo, i cui centri direzionali
possono trovarsi addirittura all’interno dei confilel’'UE®. Le imprese vitivinicole dellUE
si suddividono, tra un numero abbastanza grandazdinde medie e grandi (ma non
grandissime), potenzialmente in grado di offrirengee complesse che possono estendersi
dai vini piti economici a quelli pitl prestigid5ie un numero molto ampio di piccole aziende
focalizzate sull’alta gamma (cantine boutique), dieconfrontano con un problema

competitivo differenziato.

| concorrenti del mondo vitivinicolo si confrontarotti, con lo stesso problema,
quello di collegare l'offerta con una domanda espa da un grande numero di soggetti
(sistema della ristorazione, enoteche specializzéistributori specializzati, enoturismo),
caratterizzati da una piccola capacita di acquista,da esigenze qualitative elevate e ben
definite, oltre che estremamente dispersi. Il ss®oedelle imprese appare legato alla

capacita di sviluppare una rete efficace di colegato con il mercato di riferimento

10 E il caso, per esempio, di Costellation Brands (fatturato di circa 2,3 miliardi di dollari) il cui centro direzionale si trova negli
Stati Uniti. Il gruppo ha una partnership importante in Italia nelle cantine Ruffino. | dati sul fatturato riportati in questa nota e in
quelle successive sono indicativi; le fonti sono: Green, Rodriguez Zufiiga, Seabra Pinto (2006); Mediobanca (2009); siti
aziendali. E il caso della prime multinazionali delle bevande: Pernod Ricard (fatturato del vino pari a circa 1 miliardo di euro,
Francia); LVMH (fatturato del vino pari a circa 1,4 miliardi di euro, Francia); Diageo (fatturato del vino pari a circa 700 milioni
di euro, Inghilterra). Queste imprese, tuttavia, si caratterizzano spesso per una struttura produttiva vitivinicola che si colloca, in
tutto o in parte, all'interno dei paesi produttori del Nuovo Mondo.

1 Il gruppo specializzato nel vino di maggiore dimensione nell’lUE ¢ il gruppo francese Castell, con un fatturato del vino di
circa

1 miliardo di euro. Seguono Freixenet (fatturatodi circa 500 milioni di euro, Spagna), GIV insieme a Cantine Riunite e Civ&Civ
(fatturato di circa 450 milioni di euro, Italia), Grand Chais de France (fatturato di circa 430 milioni di euro, Francia). Gli altri
gruppi hanno tutti valori di fatturato inferiori
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nazionale e internazionale, e sviluppando e spezaldo I'immagine del territorio, anche
integrando l'offerta del vino con quella di altrrgolotti. Al fine di superare le attuali
debolezze strutturali del comparto, nell’ambito peicessi di concentrazione, occorrerebbe
incrementare la diffusione delle relazioni orizalntche portino alla formazione di
partnership finalizzate alla condivisione di atéivstrategiche ad alto costo fisso — attivita di
analisi del mercato, di ricerca e sviluppo, di nagbne di sistemi distributivi innovativi in
un’ottica di Supply Chain Managemerd, quando pertinente, dtfficient Consumer

ResponséCostantincet al,, 2005).

Tentando di sintetizzare, il mercato del vino sivr in una situazione complessa,
nella quale l'intensita della competizione e laidapevoluzione della domanda, deve trovare
pronta risposta in un’offerta ben organizzata.utcesso dipende da fattori chiave molto
diversificati e da occasioni di sviluppo meno ewitilehe in passato, la cui individuazione
richiede processi di analisi del mercato semprermggnsi e approfonditi. La costruzione del
valore, e quindi della competitivita, richiede apgi creativi e innovativi
all'organizzazione della produzione, della distmlmme e della promozione, che
presuppongono lo sviluppo nelle aziende delle caemze e degli atteggiamenti adeguati e
che potrebbero essere significativamente suppaltatin sostanziale ispessimento delle reti
di integrazione verticale e orizzontale tra le ieg®.

Mentre I'Unione si dibatteva nel dualismo struttarahe da sempre caratterizza la
filiera vitivinicola, “il piccolo € bello” da un l@ e la grande impresa industriale, privata o
cooperativa, dall'altra, nel resto del mondo saefiavano minacce, forse piu apparenti che
reali, frutto di ampie operazioni di fusioni ed a@izioni. Sono i casi Gallo, Mondavi,
Costellation, per citare i piu significativi, o tgandi operazioni di marketing come la neo-
zelandese Claudy Bay o la Yellow Tail australiahadea di un mercato mondiale,
dominato da grandi gruppi internazionali extra-@@ip in grado di competere con la
concentrazione della distribuzione organizzataberiidai “lacci e lacciuoli” delle imprese
comunitarie, € apparsa come una minaccia realidfieaqui la soluzione di recuperare il
modello di liberalizzazione che tanto ruolo avevata nel successo delle aziende del nuovo
mondo, a cominciare dalla massa dei vini da taywiaj di uno strumento ritenuto decisivo
come l'indicazione del vitigno e dell'annata. Leyanizzazioni dei produttori, specie quelle
spagnole e francesi, hanno insistito per l'acceaso una riforma incentrata sulla
competitivita internazionale e sulle modalita dimmicazione del vino al mercato
(etichettatura). La necessita di disporre di unwousistema di comunicazione del vino

europeo e di azioni di marketing, avrebbero poawtere un ruolo decisivo nello stimolare la
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domanda e nel fronteggiare I'attacco piu che omyaio dei vini dei paesi terzi. Da tultti
questi dati la Commissione traeva la conclusione Kimpianto di OCM tradizionale,
modificato in modo non risolutivo dalla riforma teaata mediante il regolamento (CE) n.
1493/1999, non era piu in grado di fare fronte al$sgenze di riequilibrio tra offerta e
sbocchi di mercato delle imprese vitivinicole ewwepe che era necessario, piuttosto, un

potenziamento sostanziale della loro competitivita.

2.5 OCM vino riformata: analisi del regolamento (CE) n. 479/2008

La riforma dellOCM vino, diventata operativa neltirile 2008 con la pubblicazione
del regolamento (CE) n. 479/2008, rappresenta |'ulttassello del pacchetto di modifiche
alle varie organizzazioni comuni di mercato (OCMagrate all'interno del processo di
revisione della Politica agricola comune (PAC),anobme riforma Fischler, che dal 2003,
in piu tappe progressive, ha determinato il rinmogato della quasi totalita delle misure
settoriali a sostegno dei mercati. Quella del’lOGMo é stata anche l'ultima grande
riforma prima dell'inizio del nuovo processo di iIgene della PAC, avviato alla fine del
2007, con la presentazione del documento di riflegesdella Commissione sullo “stato di
salute della PAC” (Health Check), che si e concleo nel dicembre 2008. La
collocazione del processo di revisione di questdMCCcavallo tra due importanti momenti
di profondo ripensamento al sistema di sostegn@wsso dalla PAC ha determinato la
configurazione di una nuova OCM con caratteristichelto particolari, che per alcuni
aspetti costituiscono una sorta di anticipazion@wbvi modelli di intervento, ai quali la

Commissione dellUE guarda con sempre maggioregante.

Dopo 17 anni la legge 164/1992 viene profondamenigitata per essere adeguata
alle innovazioni introdotte dalla nuova OCM vinoe@® CE n. 479/2008). La revisione della
Legge 164/1992, nelle dichiarazioni del Ministra [gePolitiche Agricole Luca Zaia, “punta
a preservare e promuovere la qualita dei vini eodénazione di origine e a indicazione
geografica, ad una semplificazione negli adempimgestionali e burocratici di tutti gli
attori del comparto e a rafforzare il concett@dalita come linea guida per lo sviluppo del
settore. Tra le novita principali, la ridefiniziorl ruolo del Comitato nazionale per la
tutela e la valorizzazione delle denominazionirilgioe e delle indicazioni geografiche dei

vini e la sistematizzazione delle attivita delleigture di controllo terze autorizzate”.
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Il nuovo sistema di norme definito dal regolamef@E) n. 479/2008 conserva
all’lOCM vino il suo carattere di originalita, map@esenta al tempo stesso una completa
rottura con il passato, laddove tutte le numerasegaenti riforme dellOCM vino avevano
apportato modifiche a una struttura che mantenewsunque le caratteristiche tradizionali
delle organizzazioni comuni di mercato. Tuttaviadeve subito osservare che la nuova
OCM si presenta decisamente piu conservativa ts@etjuella prefigurata della proposta
originaria della Commissione, uscita profondamentimensionata dal lunghissimo
processo di trattativa. La nuova OCM vino si caradkza per una progressiva eliminazione
delle tradizionali misure di sostegno del mercatoe andranno a scomparire nel giro di
guattro anni, e per l'attivazione, in varie formd, interventi a diretto sostegno della
competitivita, attraverso l'attuazione di programnazionali di sostegno, da configurare
nellambito di ogni Stato membro sulla base del&genze locali e attraverso un
rafforzamento dell'intervento a favore delle arggvinicole nell’ambito delle politiche di
sviluppo rurale. Inoltre, la nuova OCM si caratted per un importante supporto agli
espianti definitivi di vigneti fuori mercato, cui accompagna un prolungamento del regime
dei diritti d’impianto. A completare il quadro dalriforma, interviene infine una radicale

modifica delle norme sulle categorie qualitative gtedotti vitivinicoli.

L’originalita del nuovo impianto dellOCM ha detemmato un notevole impegno
anche sul piano dei regolamenti applicativi, claglizionalmente definiscono tutti gli aspetti
piu strettamente operativi che non possono essttagtiati nel testo base dellOCM, la cui
promulgazione ha richiesto oltre un anno di teniper. la prima volta nella storia dellOCM
vino, le disposizioni regolamentari hanno trovatoazione in tempi diversi. Vi sono infatti
interventi che sono stati attuati fin da 1° ago3@®8 (come le misura di sostegno e la
normativa sul potenziale viticolo) ed altri che santrati in vigore a partire dal 1 ° agosto
2009, come il nuovo sistema delle denominazione elisposizioni relative alle pratiche

enologiche e all'etichettatura.

1) il Regolamento (CE) n. 555 della Commissione delgB®ino 2008,che detta le
disposizioni attuative in ordine ai programmi dstgno, agli scambi con i paesi

terzi, al potenziale produttivo e ai controlli iselttore vitivinicolo;

2) il Regolamento (CE) n. 436 del 26 maggio 2@0@acernente lo schedario viticolo, le

dichiarazioni di raccolta, le informazioni percibntrollo del mercato, i documenti

che scortano il trasporto dei prodotti e la terdgaregistri di cantina;
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3) il Regolamento (CE) n. 606 ddl0 luglio 2009concernente le pratiche ed i

trattamenti enologici;

4) il Regolamento (CE) n. 607 del 14 luglio 20€I%e fissa le norme relative al nuovo

sistema delle denominazioni di origine e delle ¢adioni geografiche, alle

menzioni tradizionali e al sistema di etichettatura

Questo sfasamento nell’applicazione della rifornaa trovato riscontro anche a
livello nazionale, dato che non tutte le misurevi@te nel piano di sostegno sono state
attivate fin dalla prima campagna: ad es. la vemd&in verde e la misura relativa alla
assicurazione del raccolto sono stati attivati dingadal 2009/2010. Infine vi sono alcune
disposizioni che cessano di essere attuate a eaitdr una certa data (arricchimento,
distillazione di crisi, e distillazione dell'alcolso bocca, che trovano applicazione fino al 31
luglio 2012). Anche tutta la normativa concernentepotenziale produttivo trova
applicazione solo fino al 31 dicembre 2015. Infattiecorrere da tale data non sussistera piu
il divieto di impianto dei vigneti, salvo la postita data ad ogni Stato membro di prorogare

tale regime fino al 31 dicembre 2018.

Il regolamento (CE) n. 479/2008, prevede disponizio merito ai prodotti previsti
dal regolamento quadro (Titolo ), si basa su utrattera estremamente semplificata
rispetto al passato, articolandosi in solo quaitmocipali ambiti di intervento:

1) misure di sostegno (Titolo II) al cui intern@adono due tipologie di interventi del tutto
nuovi: i programmi nazionali di sostegno (envelopd)trasferimento di risorse dalle misure

di mercato (I pilastro) a vantaggio di quelle deflaluppo rurale (Il pilastro);

2) misure regolamentari (Titolo Illzhe contemplano le disposizioni in materia di jprai
enologiche, di designazione di origine e di indioaz geografiche, di etichettatura, di

costituzione e funzionamento delle organizzazienipdoduttori e di filiera;
3) regole in materia di scambio con i paesi tef#o{o 1V);

4) regole per la disciplina del potenziale produwtt{Titolo V). Misure per la gestione del
potenziale di produzione, al cui interno vengon@rase le misure relative alla
regolarizzazione degli impianti illegittimi, viermegolato il regime transitorio dei diritti di
impianto, in vista della loro abolizione fissata28l15, vengono dettate misure innovative

per la gestione del regime di sostegno all’espidette superfici vitate.
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2.5.1 Le misure di supporto

Il titolo 1l relativo alle misure di supporto sitamola in due Capi:
— il I dedicato ai “Programmi di sostegno”;
— il 1l dedicato ai “Trasferimenti di risorse finaziarie”.

I programmi di sostegno (PS), regolamentati adiicali dal 3 al 22, rappresentano lo
strumento programmatico e operativo mediante illequéene messa a disposizione di
ciascuno Stato membro produttore di vino una doteziinanziaria comunitaria, destinata a
finanziare specifiche misure di sostegno al setureinicolo, finalizzate al rafforzamento

della struttura competitiva. Ad ogni paese membpetta il compito di predisporre e

sottoporre alla Commissione “un solo progetto dogpamma” nazionale di durata
quinquennale (2009-2013), in grado pero di rispomddie esigenze locali. Le misure dei

programmi di sostegno si suddividono come qui duge:
Misure permanenti:

- Regime di pagamento unico e sostegno dei vibcolt
- Promozione sui mercati dei paesi terzi

- Ristrutturazione e riconversione dei vigneti

- Vendemmia verde

- Fondi di mutualizzazione

- Assicurazione del raccolto

- Investimenti

- Distillazione dei sottoprodotti

Misure in phasing-out:

- Distillazione di alcole per usi commestibili
- Distillazione di crisi
- Uso di mosto di uve concentrato
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2.5.2 Misure regolamentari

Le pratiche enologiche

Il Capo Il del Titolo Il nell’articolo 27 regoleel modalita e I'ambito di applicazione
delle pratiche enologiche, vale a dire la buonaifigcazione, la conservazione e
I'affinamento. Inoltre, ogni Stato membro puo liemé o escludere alcune pratiche e
prevedere norme piu restrittive, in relazione alleprie peculiarita produttive e territoriali.

L’autorizzazione delle pratiche prevede alcuniecriprincipali:

1) si basano sulle pratiche enologiche raccomardidt©lV ;

2) tengono conto della protezione della salute w@adei possibili rischi per i consumatori;
3) permettono di preservare le caratteristicheraited essenziali del vino;

4) garantiscono un livello minimo di protezionel@ehbiente;

5) rispettano le regole generali sulle pratichd@giohe e sulle restrizioni (allegati V e VI).

Di particolare interesse risulta l'allegato V, pwécriporta le indicazioni in merito agli
aspetti piu controversi del processo di riformadeva dire I'arricchimento. La Sezione B
dell’allegato determina I'elenco delle operazionadicchimento ammissibili, vale a dire:

— per le uve fresche, il mosto di uve parzialmeetenentato o il vino nuovo ancora in
fermentazione, mediante I'aggiunta di saccarosiopasto di uve concentrato o di mosto di

uve concentrato rettificato;

— per il mosto di uve, mediante I'aggiunta di saos®, di mosto di uve concentrato o di
mosto di uve concentrato rettificato, 0 mediantecemtrazione parziale, compresa I'osmosi

inversa;
— per quanto riguarda il vino, mediante la con@aitme parziale a freddo.

L’aggiunta di saccarosio risulta, quindi, ancoranassa, con i vincoli di utilizzo legati alle
zone di produzione, che si ricorda escludono Idtafiportati nell’'allegato IX. Si deve
ancora evidenziare che il mantenimento del metadarmcchimento non ha obbligo di

indicazione in etichetta.
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Classificazione ed etichettatura

Le novita piu significative soncda ricercarsi @ fronte della classificazione
dell’etichettatura dei vir. In sintesj i vini dell’Unione sono suddivisi nelle dicategorie
con origine geografica senza origine, portando un marcato cambiamnral sistema, basato
sulla cosiddettgpiramide della qualita, e abbandonando quindi fantda consolidata d¢
vini VQPRD edeliminando la categoria dei vini da tavc Un ulteriore aspetto interesse
e di novita & l'affermazione che il riconoscimerdelle denominazionavvenga in sede
comunitaria e nomazionale, come inveceraavvenuto finora e come era stato ai sens
regolamento (CEn. 1493/1999, al fine di ricercare una maggiore canigzazione dell
regole. \éngono,cosi definildue categorie di vini: vini con una denominazion@rigine

protetta (DOP) e i vini cc un’indicazione geografica protetta (IGP).

VINI SENZA IG VINI CON IG
VINI > VINI IGP
VINI VARIETALI VINI DOP

I LA CLASSIFICAZIONE PRECEDENTE .

VINI DI QUALITA’ PRODOTTI
VINI DA TAVOLA IN REGIONI DETERMINATE

(VQPRD)
VINI DOC
VINI DOCG

VINI DA TAVOLA IG

Secondo la Sezione all’articolo 34, per tlenominazione di origir” si intende |l
nome di una regione, di un luogo determinato o di unspaehe designi un prodoi
rispondente a determin requisiti, quali:

- la sua qualita e le sue caratteristiche sono d essenzialmente o esclusivamente a«
particolareambiente geografico ed ai suoi fattori natur umani;

- le uve da cui e ottenuto provengono esclusivan da tale zona geografic

- la sua produzione avviene in detta zona geogr.

- € ottenuto da varieta di viti appartenenti allacsg Vitis viniferg
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Per ‘indicazione geograficasi intende, invece, I'indicazione che si rifegsa una
regione, un luogo determinato o0 a un paese cha sedesignare un prodotto conforme ai
seguenti requisiti:

- possiede qualita, notorieta o caratteristicheigpbe attribuibili a tale origine geografica;
- le uve da cui é ottenuto provengono per almeBis?8 da tale zona geografica;

- la sua produzione avviene in detta zona geografic

- e ottenuto da varieta di viti appartenenti afp@ae Vitis viniferao da un incrocio tra la

specieVitis viniferae altre specie del geneviis.

La Sezione 2, riporta le norme relative alle dongadidprotezione e, per sommi capi,
indica gli elementi necessari al fascicolo di preaeione: il nome per cui si richiede la
protezione, il disciplinare di produzione e il dowénto unico di riepilogo. Il disciplinare
deve riportare la descrizione del vino, le pratid®logiche specifiche prescritte, la
delimitazione della zona, le rese massime, le amani varietali e gli elementi che possano
evidenziare i legami tra territorio e prodotto, s@nsi dell’articolo 34. All'interno della
sezione 3 sono contenuti i passaggi sostanzialilpgsrocedura di conferimento della
protezione, riguardanti la procedura nazionaleimpiebre, per 'esame da parte della
Commissione, per I'eventuale procedura di opposiie, infine, per la decisione sulla
protezione in esame. La sezione 4 indica ancheivint rigetto della protezione, come nei
casi di omonimie, mancata pertinenza con le digpmsi legislative vigenti e le relazioni tra

le denominazioni e i marchi commerciali.

Nel dettaglio, I'articolo 44 riporta che qualoraaumlenominazione di origine o
un’indicazione geografica siano protette, la reg@bne di un marchio commerciale
corrispondente € respinta, se la domanda di ragistie del marchio e presentata
posteriormente alla data di presentazione dellaathala di protezione. L’articolo 45 si mette
in evidenza che le denominazioni o le indicaziamna protette contro gli usi commerciali
diretti o indiretti, da casi di usurpazione o imitme, dall’'uso di false indicazioni e in
generale da qualsiasi pratica che possa inductngumatore in errore.

L'art. 47 stabilisce che la verifica del rispettiel disciplinare € annuale, da
effettuarsi durante la produzione e durante, o ddpoondizionamento del vino; gli Stati
membri designano l'autorita o le autorita incamcat relazione agli obblighi stabiliti. Le

modifiche e/o la cancellazione del disciplinaresancolte per tenere conto dell’evoluzione
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delle tecniche o per rivedere la delimitazione 'dedh; nella domanda occorre fornire le

motivazioni delle eventuali modifiche.

Per guanto concerne le denominazioni di vini pegesti, I'articolo 51 indica
sostanzialmente che la nuova classificazione negipdica i riconoscimenti attuati sulla
base delle precedenti disposizioni nazionali, efganall’ambito della vecchia normativa.
La protezione deve essere inviata entro il 201Joweabbe attivarsi in modo automatico
dopo una trasmissione da parte dello Stato memérdadcicoli tecnici e delle decisioni
nazionali di approvazione. Anche nel caso delle zimem tradizionali (Capo V del
regolamento), eventualmente adottate a livello thtdS membro, viene garantito |l
mantenimento della protezione. Per menzioni tradali si intende I'espressione usata
tradizionalmente per indicare che il prodotto resce denominazione o un’indicazione
protetta a livello comunitario o di Stato membr@pore un metodo di produzione o di
invecchiamento, oppure la qualita, il colore, fctidi luogo 0 ancora un evento particolare
legato al prodotto con denominazione o indicaziormette. La necessita di stabilire norme
che tengano conto degli interessi dei consumawmm lato e dei produttori dall’altro ha
portato ad un sistema di classificazione e di etigura completamente diverso dalla

normativa vigente.

L’articolo 57 fornisce, prima di tutto, le definani di etichettatura e presentazione.
Con il termine “etichettatura”, si intendono i tenm le diciture, i marchi, le immagini o i
simboli che accompagnano un prodotto o che a qusstoiferiscono; mentre per
“presentazione” si intendono tutte le informaziopiortate tramite il condizionamento del
prodotto, includendo la forma e il tipo di bottmlill regolamento classifica le indicazioni in

relazione a etichettatura e presentazione in diggoge: obbligatorie e facoltative
Alle luce delle modifiche apportate dalla nuova O@Mn particolare, dal Reg. Ce

607/2009 riportiamo di seguito le indicazioni ollaliorie e facoltative che devono figurare
sulle etichette dei vini DOP e IGP e dei vini deda:
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VINI SENZA DENOMINAZIONE DI ORIGINE

INDICAZIONI OBBLIGATORIE

INDICAZIONI FACOLTATIVE

1. Nome del prodotto seguito + Denominazions
di vendita.

2. Titolo alcolometrico volumico.

3. Origine e provenienza

4. Riferimenti all'imbottigliatore (nome e/o
marchio + indirizzo).

5. Riferimenti all'importatore (nome e/o marchi
+ indirizzo), se presente.

6. Tenore zuccherino (solo per gli spumanti).
7. Indicazione relativa alla presenza di allerger
8. Lotto.

9. Indicazione della quantita.

1. Riferimenti (nome o marchio commerciale +
indirizzo) ad altri operatori commerciali coinvol
nella filiera (es. produttore, distributore, ecc.).
2. Logo comunitario relativo alla presenza di
allergeni (fig. 1).

3. Annata delle uve, solo se almeno 1'85% dell
uve proviene dalla stessa annata.

4. Varieta delle uve, ma solo se appartenenti
alle tipologie ammesse dal Mipaaf, nella
Circolare del 30/07/09 (cabernet franc, merlot,
chardonnay, ecc.).

5. Tenore zuccherino (per i vini non spumanti).

17

VINI DOP e IGP

INDICAZIONI OBBLIGATORIE

INDICAZIONI FACOLTATIVE

1. Nome del prodotto seguito dall’espressione
“Denominazione di origine protetta” o “Indicazion
geografica protetta” o, in sostituzione, dalla mene
tradizionale DOC/DOCG/IGT.

2.Titolo alcolimetrico effettivo.

3.0rigine e provenienza (limitazione dell'uso d
« community wine » alle miscele di vini ottenuti

Paesi diversi e ai vini ottenuti in un Paese da

raccolte in un altro Paese. Esclusione del tern
« community wine » per i vini varietali)

4. Riferimenti all'imbottigliatore (nome e/o marohi+
indirizzo).

5. Tenore zuccherino (solo per gli spumanti).

6. Indicazione relativa alla presenza di allergeni

Q)

7. Regole specifiche spumanti e frizzanti gasdifig
(aggiunta di CO2 e Sekt)

8. Indicazione solfiti

9. Lotto.

9. Indicazione della quantita (volume nominale)

10. Importatore

1.Categoria merceologica (vino, vino spumante,..)
2.Riferimenti (home o marchio commerciale) ad a
operatori coinvolti nella filiera (es. produttors
distributore, ecc.).

3. Utilizzo di termini quali abbazia, castello, ca¢ ecc.
riferiti all'azienda agricola ma solo se tutte lgeoazioni
di trasformazione avvengono nell’area

menzionata.

4. Logo comunitario relativo alla presenza di @jéari

5. Annata delle uve, solo se almeno I'85% delle |
proviene dalla stessa annata.

6. Varieta delle uve, solo se rappresenta alme3&f4’
delle varieta utilizzate.

7. Tenore zuccherino (per i vini non spumanti).

8. Indicazioni relative al metodo di invecchiamepfo
di elaborazione (es. superiore, novello, ecc.).

9. Simboli comunitari della DOP/IGP (fig. 2).
10.Riferimenti al metodo di produzione 11. Indicawi
relative ad unita geografiche piu piccole della DIGP,
solo se almeno I'85% delle uve impiegate neg
produzione del vino proviene da tali zone.

12 Termine “rosé tradizionale” o “rosé da taq
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- Per DO e IG : norme relative a annata, varietafenuto in zucchero, simbolo, metodo di
produzione, zona geografica possono essere retigaibbe, proibite o limitate dagli S.M.
- Art.57 Esclusione per i vini varietali di indicare nel mtia@io termini di riferimento

all'azienda (“Castello”, “Abbazia”, ecc)

Fig. 1 Logo comunitario relativo alla presenzaltirgeni Fig. 2 Loghi comunitari deOP/IGP

In merito alle indicazioni facoltative, come gia tiaipato, si prende in
considerazione la possibilitd per gli Stati memdriattivare procedure specifiche per
autorizzare e attestare le dichiarazioni in etighdno Stato membro ha facolta, inoltre, di
escludere lindicazione varietale, qualora questassp generare confusione per |l

consumatore, poiché gia inserita in una denomime&z@in un’indicazione geografica.

Organizzazioni dei produttori

L’ultimo capo del Titolo 11l “Misure regolamentarihteressa gli aspetti relativi alle
organizzazioni di produttori e alle organizzazimerprofessionali. Secondo il regolamento,
I'esistenza, o la creazione, di queste due tipelatji organizzazioni potrebbe fornire un
importante contributo ai fabbisogni del settorevinicolo. Tali organizzazioni, rispondenti
a determinate condizioni definite a livello comamib, potrebbero, infatti, giocare un ruolo

rilevante per il settore, grazie all’efficacia dervizi che offrono.

Gli articoli dal 64 al 69 regolano nel dettaglio gpetti relativi alla costituzione, alle
finalita, alle procedure di riconoscimento delleedtipologie di organizzazione. Le
organizzazioni di produttori, sono costituite siziativa dei produttori e hanno finalita atte
a:
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adattare la produzione e il prodotto alle esigatedlanercato; promuovere la concentrazione
dell'offerta e I'immissione sul mercato della prathne degli aderenti; ridurre i costi di
produzione e di gestione del mercato e stabilizzapgezzi alla produzione; fornire
assistenza tecnica alle aziende; promuovere inigiati gestione dei sottoprodotti della
vinificazione e dei rifiuti, in un’ottica ecososibile; contribuire alla realizzazione dei

programmi di sostegno introdotti dalla nuova OCM.

Le organizzazioni interprofessionali sono costiper iniziativa di tutti o di alcuni
dei Rappresentanti della comunita, possono esgeneosciute dagli Stati membri e sono
composte di rappresentanti delle attivita economiclel settore della produzione, del
commercio o della trasformazione dei prodotti giboati. Tenendo conto della salute
pubblica e degli interessi dei consumatori, possuadgere diverse attivita che vanno dalla
conoscenza e coordinamento del mercato, alla defme di forme contrattuali, alla
valorizzazione, alla ricerca e diffusione di pra@qiu orientate all'ambiente (come la lotta
integrata, il biologico) e alla qualita (specialrteerin relazione alle denominazioni e

indicazioni protette), alla promozione del vino, arehe del suo consumo moderato.

2.5.3 Scambi con i paesi terzi

Il Titolo IV del nuovo regolamento riguarda gli &p di scambio dei prodotti
regolamentati con i paesi terzi, e si suddividediversi Capi, relativi alle disposizioni
generali e alle norme relative ai titoli di impai@ne e di esportazione, alle misure di
salvaguardia e alle regole applicabili alle imppidai. L’articolo 72 sottolinea la possibilita
o meno di subordinare le attivita di import/expalitemissione di specifici titoli, anche ai

fini di monitorare le importazioni.

Per quanto il regime dei dazi; il regolamento pdevéa possibilita di introdurre
anche altre azioni, qualora il sistema dei dazi nsulti efficace. L’articolo 78 introduce le
cosiddette misure di salvaguardia. Nel caso deshsudi uve e mosti commercializzati con
la designazione di una clausola di salvaguardiaialee(SGS) si prevede I'applicazione di
un dazio addizionale, per evitare eventuali operazdi importazione effettuate con un
prezzo inferiore a quello comunicato allOMC o peaiumi superiori ad un determinato

livello. L'articolo 79 specifica le procedure di@jcazione di tali dazi addizionali.
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2.5.4 Regole per le importazioni

Un regime particolare e previsto al Capo IV in neelle regole applicabili alle
importazioni dai Paesi terzi. | prodotti importgassoggettati alle norme comunitarie
relative alle denominazioni d’origine e alle india@ni geografiche, nonché a quelle relative
all'etichettatura) devono essere accompagnatirmaola un certificato rilasciato dall’autorita
competente, che ne accerti la conformita ai seaekrajolamento (CE) n. 479/2008 dalla
normativa comunitaria. Inoltre, le merci devono eessaccompagnate anche da uno
specifico bollettino di analisi, rilasciato dal gaedi origine, che attesti che il prodotto é
adatto al consumo umano. All'articolo 83, infind, riporta la possibilita di aprire

contingenti tariffari per 'importazione per specife condizioni.

In merito agli attestati e ai bollettini di analdiivini, succhi e mosti di importazione,
il regolamento di applicazione (436/2009) fornisdeune indicazioni piu specifiche. In
particolare il bollettino, rilasciato da un labanab del paese terzo, dovrebbe recare
informazioni in merito all’estratto secco, all’aitéd all’anidride solforosa, la densita, titolo

alcolimetrico volumico totale ed effettivo.

2.5.5 Il potenziale produttivo

Le norme sul potenziale produttivo sono state,ldrpiu dibattute all’interno del

processo di riforma. Il titolo dedicato al potereidi produzione si suddivide in tre Capi.

Il I Capo contiene le disposizioni per gli “Impiantiegali”, che nella sostanza
riprende quanto gia previsto dalla precedente OG@fermando l'illegalita delle superfici
vitate impiantate dopo il 31 agosto 1998 in assedrzaun titolo idoneo (art. 85),
decretandone I'obbligo di estirpazione. Le uveraite da tali vigneti devono essere avviate
alla distillazione, o eliminate tramite la venderanin verde a spese del produttore. Le
superfici illegali vengono considerate una formaahcorrenza sleale, oltre che un fattore di
aggravio delle condizioni di eccedenza di produegidronteggiate all'interno dellUE

(considerando 53).
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Il Capo Il € dedicato al “Regime transitorio deiittii di impianto”. La nuova OCM
vino, nonostante le intenzioni iniziali della Conssibne, orientata a realizzare una
completa liberalizzazione delle superfici vitatgpda primi tre anni di avvio della riforma,
ha mantenuto in vigore il divieto ad impiantare vinagneti fino alla data del 31 dicembre
2015 (art. 90), lasciando facolta ai paesi membgastendere tale data fino al termine del
2018, per tutto o parte del proprio territorio,ntite una decisione da comunicare alla
Commissione entro il 1° marzo 2015. Si dovra aspetil 2019 per assistere alla completa
liberalizzazione delle superfici vitate, che corisarai produttori piu competitivi di operare
all'interno di un sistema in cui sara possibilegiem con maggiore flessibilita alle esigenze
del mercato. Fino alla sussistenza del divietonaflianto di nuovi vigneti, resta in vigore la
gestione del potenziale di produzione tramite latitazione, facoltativa, di una riserva
nazionale o di piu riserve regionali, alle qualhsassegnati i diritti di nuovo impianto, di
reimpianto e i diritti concessi a partire dallaerga, non utilizzati da parte dei beneficiari
entro i periodi di tempo prefissati.

Il Capo lll e dedicato al “Regime di estirpazionehe ha rappresentato uno degli
elementi che ha suscitato le maggiori reazioniyatyito da parte degli attori istituzionali
del processo di riforma. Rispetto alle precedei@M) anche il nuovo prevede la possibilita
di estirpare le superfici vitate dietro riconoscit@edi un premio (artt. 98-107), cambiano,
pero le modalita di applicazione e di funzionamemtale misura fornisce I'opportunita ai
produttori che non raggiungono adeguati livellrgiditivita di abbandonare per sempre la
produzione vitivinicola, rivolgendosi ad attivitdteanative. La durata di tale regime e

limitata nel tempo, per tre campagne in tutto,renbea nel luglio del 2011.

Per ciascuna campagna di funzionamento e previstomassimale di spesa
decrescente, corrispondente a: 464 milioni di @enoil 2009; 334 milioni per il 2010; e 276
milioni di euro per il 2011. L'importo del premioi @stirpazione e stabilito dagli Stati
membri entro alcuni limiti e tenendo conto dellsestoriche aziendali, o di una determinata
particella o categoria di vino prodotto (tab. 3.Wpltre, il premio e elevabile tramite il
ricorso ad aiuti di Stato, per un valore corrispamée al massimo al 75% del premio fissato.
| beneficiari del premio all'estirpazione sono tenal rispetto degli obblighi di
condizionalita, durante i tre anni successivi alidcossione del pagamento. La
partecipazione al regime di estirpazione e condati® al rispetto di precisi criteri di
ammissibilita (superficie effettivamente coltivatan varieta di uve da vino, dimensione

minima, regolarita dellimpianto, ecc.), e determitiassegnazione, a partire dall’anno
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seguente, di diritti all'aiuto, nellambito del riege di pagamento unico (reg. (CE) 73/2009),
in numero pari agli ettari estirpati. Il valore agliesti diritti € pari alla media regionale dei
diritti all'aiuto della Regione considerata, nortgrado comunque essere superato il valore di
350 euro/ha. Lattivita di estirpo finanziata ailferno del regime, invece, non da

ovviamente origine a diritti di reimpianto.

2.5.6 L'eleggibilita delle superfici vitate al pagamento unico

Nell’'ottica di contribuire al riavvicinamento dedCM vino agli altri comparti
regolamentati nell’ambito della PAC, la riforma peevisto la possibilita di includere le
superfici vitate tra le colture cui & possibile mabe un titolo all’interno del regime di
pagamento unico, a partire dal 2009 (considerartde &rt. 123, par. 5 delle disposizioni
transitorie e finali). Questa disposizione, chepdr sé non determina effetti di spesa
all'interno del’lOCM, consente sostanzialmente tliizzare, in abbinamento alle superfici
vitate aziendali, eventuali titoli di pagamento @Un possesso dei produttori, provenienti
da superfici precedentemente utilizzate a queigdnoiduttivi che possono aver originato il

diritto al pagamento (seminativi, tabacco, olic;.gc

2.6 Criticita della nuova OCM: NUOVE DOP E “VECCHIE” DOCG E DOC

L’evidente sforzo presente nella nuova normativaswel’armonizzazione delle
regole comporta tuttavia alcune criticita. Essadléevato pareri discordanti tra gli operatori
del settori, associazioni di categorie e tra i Bvgaesi dell’Unione che si dividono tra

favorevoli e contrari alla nuova riforma.

“Come é notola huova OCM Vino e una riforma che non abbiamodidrso, ma
ereditato. Il nostro lavoro a Bruxelles ha tuttawansentito di porre rimedio ad alcune
criticita, infatti, molte nostre richieste sono waiprese nel citato regolamento applicativo
607/2009" Cosi il ministro delle politiche agricole alimemi e forestali, Luca Zaia,
commenta l'entrata in vigore della nuova OCM Vifitn particolare il nostro lavoro e
servito a sventare il tentativo di legalizzare l@g@uzione dei ‘vini rosati’ mediante il taglio
tra vini bianchi e rossi, contro la consolidata tiaione del nostro Paese, in base alla quale

I vini rosati nascono da uve rosse, con una paléimtecnica di elaborazione. Si tratta di
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una disciplina rientrante nell’ambito del paralletegolamento sulle pratiche enologiche (n.
606/2009), che comunque € strettamente connesseeglblamentazione delle DOP e IGP

La nuova OCM nasce quindi da un compresso tra: muppg® numericamente
minoritario di paesi produttori, collocati nel baci mediterraneo, ma caratterizzati da
sistemi e tradizioni produttive molto diverse elteo; un altro gruppo molto pit humeroso,
composto dai paesi produttori continentali, por&atdi tradizioni e interessi di natura
economica molto distanti dai primi, e, infine, iggasolo consumatori che comunque hanno
partecipato attivamente alle discussioni. Si pusepgre che, se la coesistenza di misure
riconducibili al | e al Il pilastro rende la nuoM@CM molto innovativa, la presenza
contemporanea di misure nuove e vecchie, seppui@mnma transitoria e facoltativa per i

singoli paesi membri, rende pero il risultato fanpiuttosto ambiguo.

Un esame piu dettagliato dell'impianto dellmova OCM faemergere aspetti
positivi, occasioni mancate e numerosi elementicuiicita. Gli aspetti positivi sono
essenzialmente riconducibili: ahvelopecome strumento di coordinamento e di gestione di
molte misure tra loro connesse nell’ambito di uicarpiano nazionale di sostegno; alla piu
severa disciplina della sanatoria; allo smantell@meostanziale delle misure di mercato;
all'introduzione del sostegno a tutta la filierdtr® che alla promozione. Le occasioni
mancate, come gia ricordato, risiedono principat@eella mancata abolizione della pratica
dello zuccheraggio, nella molto modesta riduziore limiti all’arricchimento e nel
prolungamento del sistema dei diritti d’impiantdi &ementi di criticita sono molteplici e
possono essere evidenziati in vari aspetti defidamia. Sul tavolo delle trattative tra i vari
paesi europei, la Commissione, si vede costretiauaciare ai due piu importanti elementi
di rottura con il passato, rappresentati dall'abohe dello zuccheraggio e del sistema dei
diritti di impianto, lasciando una certa libert@azione agli Stati membri limitandosi, cosi, a
fornire un quadro comune solo riguardo agli aspditthatura regolamentare dellOCM
(etichettatura, sistema delle denominazioni e Bwlani, pratiche enologiche). La
complessita dellimpianto del’OCM e la liberta teeta agli Stati membri nella stesura del
piano nazionale di sostegno richiederanno un foomdinamento tra tutti gli attori della
filiera: imprese, organizzazioni professionali, amistrazioni, tra i quali si dovra svolgere
una negoziazione molto serrata. In particolare,rgom® dei problemi di coordinamento
della gestione dei fondi OCM con quelli delle polie di sviluppo rurale e con quelli degli
aiuti di stato. Molte delle misure previste neirpiaazionali di sostegno, vendemmia verde,

erogazione fondi per rafforzamento della fasealformazione, distribuzione e promozione
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nei paesi terzi, fondi mutualistici e assicuraziosono del tutto nuove e di complessa
applicazione; si rischia, dunque, un loro funzioeato inefficace e inefficiente. Anche la
pianificazione della gestione degli espianti préserotevoli complessita; dovranno essere,
infatti, individuate le aree dove questi sarannargssibili e quelle dove invece, per motivi
ambientali, non dovranno essere permessi e dovrassere specificate le regole di
erogazione degli aiuti. Infine, la mancata libezdizione dei diritti d’impianto ripropone il
problema della mobilizzazione dei diritti d'impianin portafoglio, evitando la formazione
di rendite, di scarsita artificiose e, quindi, diacoli alla crescita dimensionale delle imprese

meglio collegate con il mercato.

Le nuove denominazioni di origine continuano acesd punto piu controverso del
nuovo regolamento comunitario, quello che piu haaéb le critiche degli operatori del
settore, e, quello che rischia di banalizzare pipaato vino/territorio. La revisione della
Legge 164/1992, nelle dichiarazioni del Ministror pe Politiche Agricole Luca Zaia,
“punta a preservare e promuovere la qualita deiivan denominazione di origine e a
indicazione geografica, ad una semplificazione hagempimenti gestionali e burocratici
di tutti gli attori del comparto e a rafforzare doncetto di qualita come linea guida per lo
sviluppo del settore”.La riforma dellOCM vino prevede listituzione dbOP e IGP
riducendo la piramide della qualita a tre soli lliverini da tavola, indicazioni geografiche
protette, denominazioni di origine protette. Nompailera piu di DOCG, DOC e IGT, ma di
DOP e IGP. Al vertice troviamo sempre le denomioazzdi qualita certificate e garantite,
seguite dalle denominazioni di origine certificatee confluiranno nella categoria generale
DOP, sostitutiva della VQPRD, alla base della piceandopo i vini IGP (ex IGT) si trovano
i varietali e il vino da tavola. Sulle modalitanttonoscimento delle denominazioni ci sono
novita, vale a dire un passaggio automatico altvamunitario di iscrizione di DOP e IGP
nell'apposito registro e un duplice step (naziomat®munitario) per le nuove DO e IG. La
regolamentazione dei vini con origine geograficaalinea a quella degli altri prodotti
alimentari (Reg. 510/2006) e sara, pertanto, hac@ssna registrazione comunitaria delle
DO e IG sia di quelle nuove sia di quelle gia esist L'allineamento delle norme sui vini
con origine geografica alle norme generali sui pthdalimentari non € priva di problemi.
Se, infatti, esiste una corrispondenza tra vineaamninazione d’origine (DOC in Italia) e
altri prodotti a denominazione (DOP in Italia), nesiste la stessa corrispondenza tra vini da
tavola con indicazione geografica (IGT in Italiapedotti IGP. Nella normativa francese

sulla valorizzazione dei prodotti agroalimentaniatti, I'indicazione geografica sui vini da
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tavola (Vin de Pays) e considerata una menzior@izahnte mentre I'lGP e considerata un
segno di identificazione della qualita e dell'onigj come la denominazione d’origine (AOC
— Appellation d'Origine Controlé¥) Il vino perde quindi una categoria che in Eurdpa
funzionato bene, per acquisirne una che si sovrappon le gia esistenti denominazioni,
oltre che con quella del vino varietale, che puverd trovare una sua collocazione logica
nel panorama dell'offerta europea. Novita assokitdopportunita per i produttori che
vorranno competere sul mercato internazionale egingnto "vini varietali”, di riportare in
etichetta il nome del vitigrd, a condizione che siano assicurati i requisitittificazione e

di controllo. Restano esclusi da questa opportuniiai prodotti da vitigni autoctoni quali
Sangiovese, Nero d'Avola, Freisa d'Asti, BrachettoCorteseche, a richiesta della
delegazione italiana, sono stati inseriti in uncgij elenco; I'uso di queste denominazioni &
limitato ai vini DOP e IGP.

L'estrema flessibilitd nell'uso delle menzioni @ dinboli sull’etichetta (la riforma
prevede che per i vini da tavola, senza denominazgeografica possa essere indicato in
etichetta il vitigno e I'annata, inoltre, il prodaoite vitivinicolo e libero di scegliere il sistema
di qualificazione che preferisce lasciando la memnei tradizionale, o sostituirla
completamente in etichetta con la sigla europeassoaarla ai simboli comunitari di
protezione) lascia configurare una situazione psieente disomogenea, che se da un lato
potrebbe costituire un vantaggio dal punto di vagHde imprese, dall’altro, invece potrebbe
generare confusione nel consumatore. Per il consuengara piu difficile distinguere tra
vini di diversa qualita; con conseguente perditardidibilita dei sistemi di segnalazione
della qualita sui quali attualmente si basa il retirlg vitivinicolo. Pertanto, l'introduzione
della Denominazione di Origine Protetta (DOP) anpieil vino, comporta la necessita di

riflettere sull’'uso che in futuro si fara ancordl@évecchie” Denominazioni DOCG e DOC.

| produttori, le organizzazioni di settore, e iiveonsorzi hanno mostrato notevoli
perplessita e preoccupazioni in merito alla nuov@MO Nel caso italiano, ad esempio,
trasferire la composizione ormai tradizionale @dét€rta di prodotti vitivinicoli nel nuovo

schema DOP-IGP potrebbe rappresentare un’operamoite complessa e da valutare con

2 Ordonnance n° 2006-1547 du 7 décembre 2006 relatizealorisation des produits agricoles, forestai
alimentaires et des produits de la mer. In Fraihtégamine AOC si usa sia per i vini sia per aftrodotti non
vinicoli

B Lista dei vitigni che possono figurare nell’etictagtira e presentazione dei vini varietali senzéni@ DOP
0 IGP), siano essi appartenenti alla tipologiarigealli” che "spumanti': 1- Cabernet franc; - 2 @atet
sauvignon - 3 Cabernet - 4 Chardonnay - 5 Mer®Sauvignon - 7 Syrah
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attenzione. Il passaggio delle denominazioni tiadali (DOC e DOCG) in DOP puo
risultare non particolarmente difficoltoso, pur teeslo aperte molte questioni, come ad
esempio il sistema di gerarchie interne alle denamioni stesse. Diversamente, la
trasformazione dei vini da tavola con indicaziomegyafica (IGT) in vini IGP appare una
operazione molto piu difficoltosa, per le moltefelienze in termini di controlli e di esigenze
di protezione (cfr. par. 6.5). Inoltre, va sottelato che la categoria dei vini da tavola con
indicazione geografica ha permesso negli anni waad collocazione sui mercati, proprio
grazie al riferimento a una gestione della nornaatielativamente semplice (Pomarici,
2009).

La delegazione italiana, nel corso delle numerasaani, ha espresso le esigenze
della produzione nazionale, al fine garantire latgmione dei nostri vini DOC, DOCG e
IGT, che transitano automaticamente nel nuovo tregmunitario delle DOP e delle IGP
a partire dal 1 agosto 2009. Si €&, inoltre, ottenilt rafforzamento della protezione
comunitaria ed internazionale delle nostre denomiimé, anche quelle come "Brunello di
Montalcino" e "Morellino di Scansano”, la cui dernioazione € composta, oltre che
dall'elemento geografico, anche da una menziondiztomale. Tali menzioni saranno
protette a tutti gli effetti in qualita di denommani d'origine anche se utilizzate

separatamente ("Brunello”, "Morellino", ecc.).

Secondo il parere dell’Associazione Citta del Vespresso nel corso del convegno
tenutosi a Monterspertoli (FI) il 28 gennaio al Masdella Vite e del Vino, nell'ultimo
confronto di "Agricultura”, ciclo di incontri pronsso dalla Provincia di Firenze, per
discutere con gli operatori del settore le novitiradotte con la nuova OCM vino; e
evidente che la nuova normativa, con il fatto cheni da tavola potranno evidenziare in
etichetta annata e nome del vitigno, ha imposttadih, essendo I'unico Paese in Europa a
basare il livello piu alto di qualita dei vini areminazione nella DOCG (denominazione di
origine controllata e garantita) scelte puntualcandivise di difesa del nostro sistema,
mantenendo la menzione tradizionale, quindi la ithuad le differenziazioni tra DOC e
DOCG come DOP, ma che potrebbero nel tempo rivelarspunto di debolezza, e di
maggiori costi, nei confronti dei competitors pggaerriti come Francia e Spagna, di cui Si
ignorano le tendenze a questo riguardo, e sop@ttei confronti dei consumatori. Essendo
il riconoscimento (e la protezione) delle denomioaze delle indicazioni geografiche in
capo alla Comunita europea, si potrebbe verificargero e proprio “scippo” della proprieta
intellettuale delle singole denominazioni che oggiparte integrante del patrimonio
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collettivo (aziende e territorio) di una determmadrea. || Reg. 479/08 introduce la
liberalizzazione dei diritti di impianto, e vieneepista. Inoltre, la liberalizzazione degli
impianti, all’abolizione del catasto viticolo, I'abzione dell’albo dei vigneti e la sua

sostituzione con lo Schedario viticolo, cio potrelstravolgere gli equilibri del mercato.

La proposta di legge di riforma (art. 3), se da latb puo destare la giusta
preoccupazione di salvaguardare nellimmediato dntenimento delle DOCG e DOC
italiane a garanzia di una classificazione qualidagia stabilita, dall’altra non stabilisce un
limite di tempo perché si giunga ad un effettiveeguiamento alla normativa europea che
porti ad un graduale superamento delle attuali D@OBOC. Questo affinché si giunga ad
un effettivo innalzamento del concetto qualitatiegato alle future DOP. In sostanza, quello
che prima veniva considerato un problema deve esszsformato in un vantaggio. Non &
certo che mantenere per il nostro Paese gli attraliivelli (DOCG, DOC e IGT) possa
essere, in prospettiva, una scelta lungimirant&ttin é lecito pensare che in un prossimo
futuro le nuove DOP potranno essere quello che sggo le DOCG, e le nuovi IGP quelle
che oggi sono le DOC. Questo in un’ottica di sefigalzione che porterebbe notevoli
vantaggi anche nella comunicazione. Del resto,aoarto nuovo il dibattito all’interno del
mondo del vino italiano sul ruolo delle DOC attuali soprattutto, sul loro eccessivo
proliferare nel corso degli anni; da piu voci Sentito dire che le DOC sono troppe. Questo
aspetto della riforma europea che, inizialmente,stato vissuto con condivisibile
preoccupazione puo essere invece utilizzato cormestranmento per innalzare la qualita e il
valore delle denominazioni stesse; pensare peutumof non troppo lontano che in Italia vi
possano essere un centinaio di DOP (ovvero di lIatiD®CG), identificando le
denominazioni con specifici e ben identificati cetti del vino, potrebbe aiutare a
riposizionare le stesse denominazioni nel lorotgivslore, lasciando alle IGP il ruolo che
0ggi, per molti versi, hanno le IGT per le impreg#vinicole, nel direzione della

sperimentazione e dell'innovazione.
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Le denominazioni di origine

3.1 Storia delle denominazioni di origine

L'uso della denominazione di origine ha origini meoantiche. Molti ritengono che
sia un’invenzione recente, ma in realta gia dafitdmta il nome del locus di produzione si
usava sul pittacium romano (un’iscrizione a permsill corpo dell’anfora o un’etichetta —
pittacium - ricordavano l'origine del contenutogemtre per indicare la data, si scriveva il
nome dei consoli in carica quell’anno) (Fregoni, MB94). In epoca romana i vini Si
denominavano con ildenius loci; perché se & vero chgeniusdenota il Dio, la forza
generatrice che sottosta a ogni cosa o ludgm, avvinghia quel genius a ogni preciso
terreno: il genius loci di un vino, descrive milatente l'insita sacralitd del legame tra il
territorio e il vino. La prima delimitazione itaha di un’area geografica dedita alla
produzione del Falernum é dovuta a Plinio (PLINT®@,d.C.). Il piu grande cru romano, il

Falernum, viene cosi delimitato, come zona di prazhe:

«Tutta questa zona della Campania cleswnde dal ponte Campanus per chi va dal
lato sinistro alla colonia urbana di Silla &€ pierdi colline con vigneti molto rinomati a

causa del generoso vino che prende il nome delegpgakerna.»

Altri popoli antichi, comunque, hanno utilizzatonbme del luogo di produzione
come nome del vino: si possono citare esempi assichi del’Armenia, della Persia,
dell’Egitto, della Siria, del Libano, della Fenicidi Israele e della Grecidn Italia la
tradizione predetta si mantenne attraverso il Mdeim e arrivo sino al Rinascimento
(BACCI, 1596). Tra le denominazioni di origine sthie piu recenti troviamo quella riferita
al Tocai Ungherese quando, nel 1700 il principedRaic pubblico i regolamenti per la
viticoltura in Hegyalja che restarono validi pem@o tempo, rappresentando un vero
disciplinare di produzione di una denominazionerijine tra le prime del mondo (Boatto,
2008). Fa seguito quella del Chianti; il 24 setteanb/16 a Firenze il Granduca Cosimo llI
de' Medici emano il bandoSbtpra la Dichiarazione dé Confini delle quattro R
Chianti, Pomino, Carmignano, e Val d'Arno di Sdprael quale venivano specificati i
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confini delle zone entro le quali potevano essepelqtti i vini citati (una vera e propria
anticipazione del concetto di DOC), ed un Decreto it quale istituiva una Congregazione
di vigilanza sulla produzione, la spedizione, ihtollo contro le frodi ed il commercio dei

vini (una sorta di progenitore della figura dei Gorzi di Tutela).

“ ...per il Chianti é restato determinato e sia. @a8pedaluzzo fino a Greve; di li a
Panzano, con tutta la Podesteria di Radda, cheienattre terzi, cioé Radda, Gajole e
Castellina, arrivando fino al confine dello StatoSiena...”

(1716, Cosimo Il dé Medici Bando Sopra la Dichiaome dé Confini delle quattro Regioni Chianti, Rioon
Carmignano, e Val d'Arno di Sopra).

Nel 1855 si pubblico il primo regolamento sulla sdéicazione dei “crus” del
bordolese, la cui gerarchia € ancora vigente epciieessere considerata la piu originale,
nonché la base di partenza delle leggi sulle demazioni di origine (Fregoni, Gli eventi
Vitivinicoli piu salienti del secondo millennio, RQ0). Per iniziativa della Camera di
Commercio di Bordeaux che, su richiesta da Nap@eddndi fornire una graduatoria di
merito dei migliori vini per I'esposizione univeftsadi Parigi, incarico il Syndicat des
Courtiers de Commerce di stilare una classificawi@i migliori i quali potessero essere
riconoscibili dai mediatori anche perché erandhamguelli a costo maggiore. Da allora una
cosa fu chiara: un vino di pregio si avvantaggiauda denominazione legale, questa lo
tutela nei confronti del consumatore e ne favorlaceonoscenza e il amplia il desiderio di
averlo. Questo ottiene I'effetto di farne salir@iikzzo e di trainare, con la sua fama, anche i
nomi di secondo piano della stessa zona. Agli idigi 1900 vengono varate le prime
denominazioni di origine, che prendono slancio dingadal 1935 anno in cui la Francia
promulgo la prima legge sulle denominazioni di g (AOC: Appellation d’Origine
Controlée), alla quale poi si ispirarono via vitituPaesi europei. L’ltalia si adeguera nel

1963 e poi rinnovera la sua legge sulle DOC-DOCIE 882 con la legge 164.

Le definizioni di denominazione di origine dell’OlVdell’Unione Europea e
dell'ltalia, discendono dalla Convenzione di Pawigl 1883, dall’Accordo di Madrid del
1891, dall’Accordo di Lisbona del 1958 e dalle hisoni dell’OIV n° 2/1992 e n° 3/1994,
nelle quali si definiscono le denominazioni di amg le indicazioni geografiche e le
menzioni tradizionali. Nel 1947 I'OIV aveva dato laeguente definizione della
denominazione di originelJn vino o un’acquavite non possono portare una denazione
se non quella consacrata dagli usi e da una fanedata. Questa fama deve risultare dai

caratteri qualitativi determinati attraverso i seguti fattori:
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1- fattori naturali (clima, suolo, vitigni, esposizie)

2- fattori umani (tecniche viticole e enologiche, dliszione per le acquaviti). Nessun
prodotto viticolo puo beneficiare di una denomirend di origine e dei vantaggi che ne
derivano, se non proviene da un’area di produziateimitata e da vitigni ben

determinati.

La definizione di denominazione di origine dell'Uigalca gli stessi concetti dell’OIV:
la DO rappresental nome geografico della regione delimitata da quioviene il prodotto,
le cui caratteristiche qualitative sono dovute egs@mente o esclusivamente allambiente
geografico, comprendente i fattori naturali e umaper il quale produzione, trasformazione

e elaborazione hanno luogo nell’area geograficardeghta”

3.2 Il modello normativo delle denominazioni di origine

Il modello normativo vitivinicolo si basa su unartieolarita ed un’anomalia: la sua
regolamentazione é specifica ed univoca per il settore. Inoltre e a forte armonizzazione
comunitaria, essendo disciplinata in modo verti¢dke monte a valle per tutto il processo
produttivo) con un regolamento comunitario (823&&uccessive modificazioni) che la
separa dal resto della normativa comunitaria salgienti. In altri termini si tratta di un
modello unico, originario, da cui si sono derivaéir analogia altri modelli normativi, in
particolare quello sulle denominazioni di origineotette (DOP) e delle indicazioni
geografiche protette (IGP) L’aver distinto la regokntazione del vino da quella degli altri
alimenti e contemporaneamente il punto di forza @etholezza del sistema giuridico. Se da
un lato consente di tutelare alcune particolariéh prodotto (la sua reale o ipotetica
variabilita in relazione al territorio di originedlall’altro, lo costringe a continui distinguo
con il resto delle normative del sistema agro-atitage ghettizzandolo in sede di accordi
internazionali. L'origine della regolamentaziondlel@enominazioni di origine del vino ha
radici antiche e diffuse in molti paesi europeiaftaia, Italia, Spagna e Portogallo) prima
della nascita della UE. Cio ha determinato la n&t@gli armonizzazione, ancorando le
differenze presenti tra gli Stati membri ad un qoagniforme e necessariamente dirigista

del modello normativo.

Il presupposto della normativa delle denominaziathi origine del vino e
rappresentato dal dogma della vera (o presuntazitme vitigno-territorio-metodo di

produzione. Questo dogma, infatti, determina laiakdlita della gamma produttiva e
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sostiene la tesi per cui piu e ristretta l'area adigine piu e possibile determinare
'omogeneita di prodotto e caratterizzarne la dif@”. La politica di marca aziendale
associata 0 meno all'indicazione del territorio denad essere un fattore competitivo
importante. Nell’ambito delle singole denominazisei si considerano le diverse tipologie
di prodotto in base all'indicazione del vitigno, @lore, alla qualificazione del prodotto
(superiore, riserva, etc.), alla tipologia (frizEnspumante, secco, dolce, etc.), si rileva
I'esistenza in Italia di alcune migliaia di vinielvantano un legame di origine con differenti

denominazioni e specifiche caratteristiche.

Il modello delle denominazione di origine si basaus progetto di tipo piramidale
che colloca le diverse tipologie di vini secondadienti diversi, via via piu restrittivi man
mano che si procede dalla base al vertice che gs@re rappresentato secondo la piramide
Doc di Fregoni (Fregoni, 2000). Nella parte bas#dda piramide si colloca il prodotto
indifferenziato (vino da tavola) privo di rappoxton il territorio di origine e quindi area di
forte deregulation normativa. Non a caso per questi non esistono disciplinari di
produzione ma si fa riferimento ad una normativaegea che definisce cosa si intende per
il termine vino e come debba essere messo in coonmdr produttori devono attenersi
soltanto a produrre il loro vino da tavola con wgorizzate ed in genere sull’etichetta
hanno, oltre al nome e al marchio dell’azienda ittiglatrice, un riferimento al colore.
Tuttavia la dicitura vino da tavola non € sempresimo di bassa qualita, anzi non € raro

trovare vini facenti parte di questa categoriattdnaa fattura

Subito successiva subentra la categoria dei unindicazione geografica tipica
(IGT). La legge numero 164 del 1992 (Legge n. 1éK1d febbraio 1992) ha introdotto e
regolamenta le Indicazioni Geografiche Tipicher djeesta tipologia di vini il legame con il
territorio comincia a dare le sue prime influenza hampiezza dell'area di provenienza
rende debole I'elemento caratterizzante l'iteragimitigno - territorio. Il disciplinare dei
vini IGT contempla alcune regole di fondo: aregiduzione e origine delle uve, tipologie
di vitigni utilizzabili (Chardonnay, Cabernet, gicrese uval/ettaro (con parametri ampi),

caratteristiche chimiche, fisiche e sensoriali¢o®] sapore) il tutto senza esasperazioni.

Con il restringimento delle aree di produzione suikze la categoria delle DOC,
denominazione di origine controllata. In questoocas il vitigno e il territorio diviene
determinante, di conseguenza la relativa discipglingene restrittiva. | confini delle aree di

produzione rappresentano vere e proprie muraglid territorio della qualita ed il mondo
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indifferenziato dell’anarchia produttiva. Il prodoerte in questo caso si deve attenere ai
cosiddetti disciplinari che vengono approvati catréto ministeriale. Questi fissano le
direttive di produzione che prevedono la zona beterthinata (la vinificazione e spesso
I'imbottigliamento deve avvenire all'interno delleona di origine altrimenti si mette in
gioco la qualita del prodotto), le caratteristict@ologiche, chimiche ed organolettiche, i
vitigni ammessi, la resa massima d’uva per ett@r@radazione minima naturale dell’'uve,

residui secchi, acidita ecc...

Inoltre prevedono altre eventuali prescrizioni kegalla produzione di tipologie di
vino particolari, come “Passito” e “Vendemmia Ta&ali, oppure “Spumante” o “Frizzante”.
I vini DOC, prima di essere messi in commercio, s@oggetti ad analisi chimiche ed
organolettiche da parte di apposite commissionsgweogni camera di commercio che
accertino che i requisiti minimi siano rispettdtiei vini che rientrano in questa categoria
possiamo trovare anche l'indicazione di una sottazaon regole di produzione piu rigide e
riguardanti un’area piu delimitata. Ma e anche {gsindicare aree ancore piu piccole,
come comuni, frazioni, o il nome della “vigna” stas e menzioni tipiche, tra le quali
“Riserva” per i vini di grande qualita invecchiatinimo per due anni; “Superiore” per i vini
che hanno una gradazione alcolica e caratteristicfiaezza superiori rispetto ai vini della
stessa denominazione di origine; “Classico” é uldazione che si utilizza per i vini

provenienti dalla zona piu “antica” e “storica” iendaggior pregio di quella DOC.

La piramide procede con un’altra categoria rapprese dalle DOCG,
denominazioni di origine controllate e garantiteue®i sono vini di grande pregio e
tradizione che hanno ricevuto la DOC da almenorb. dra legge, in questo caso, prevede
norme piu rigide e restrittive rispetto alla seroplidenominazione di origine controllata,
specialmente in ordine alla resa di uve per ettdre € sensibilmente piu bassa, alla
gradazione minima delle uve e del vino, al periaioaffinamento o invecchiamento
obbligatorio, all’analisi chimiche-organolettichea dipetere partita per partita prima di
essere inserite nel mercato e, inoltre, prevedeeaadke il recipiente commercializzabile non
possa superare i 5 litri. Il vino a cui viene &tito la DOCG presenta sul collo della

bottiglia un contrassegno di Stato numerato (“faate stampato dalla Zecca di Stato.

Il quasi vertice della piramide € costituito daaltra particolarita: le sottozone. Sono
aree piu ristrette all’interno delle DOC e DOCG @artonomi disciplinari di produzione e

con parametri ancora piu restrittivi. Godono detl@nzione in etichetta (es. Oltrepo’ Pavese
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Sottozona Casteggio) e presuppongono un’omogetiigitddotto che le distingua dall’area

piu ampia.

Infine il vertice della piramide € rappresentattladenenzione vigna. Si tratta di un
istituto importato dai “crus” francesi che teorizzlavertice della qualita & nell'iterazione
totale vitigno - territorio, quasi una fusione tradue. La designazione di una vigna
presuppone di iscrivere il terreno ad un apposlbo & di restringere al massimo le

specifiche produttive del vino.

Le prime due categorie, ovvero i “Vini da Tavola’gd IGT, nella normativa
comunitaria sono identificati tutti come Vini davida, mentre le DOC e le DOCG sono
riuniti dalla Comunita Europea in un unico gruppoello dei VQPRD (Vini di Qualita
Prodotti in Regioni Determinate). In Italia, il ®ma della DOC e della DOCG e stato
istituito con la legge 930 del 1963 (D.P.R. 12 iodl963, n. 930). La Vernaccia di San
Gimignano fu il primo vino di cui fu delimitata laona di origine e regolamentata la
produzione . Nel giro di poco tempo si attribuiramamerosissime altre DOC per tutti glia
altri vini della tradizione enologica italiana. N&D80 ci furono le prime DOCG per il
Brunello di Montalcino, per il Vino Nobile di Monmpelciano, per il Barolo e per il

Barbaresco.

Il modello di riferimento per la distinzione tra tienominazioni, ha consentito una
forte differenziazione dell'offerta costituendo ¢atto un fattore vincente per quelle
denominazioni di origine che hanno potuto giovarera forte di visibilita sul mercato. I
collegamento con il territorio ha avvantaggiato dauttura produttiva medio piccola
dellimpresa vitivinicola italiana, scarsamente gmtitiva rispetto alle grandi politiche di
marca delle imprese di maggiori dimensioni ed irtipalare dei competitori dei Paesi terzi.
| valori fondiari allinterno di alcune aree a demioazione di origine hanno raggiunto livelli
giustificabili solo in termini di scarsita dell'adfta e che oggi rappresentano il principale
elemento di plusvalenza patrimoniale delle impri#gakane del settore. Gli eccessi nei
vincoli dei disciplinari hanno determinato una &tendenza trasgressiva e ha costretto in
molti casi a ricorrere ai vini da tavola a alle IGQJ¥er consentire linnovazione e
'adeguamento del prodotto alle richieste del mexcRer il consumatore internazionale il
sistema di riconoscimento e di informazione suliata pletora di denominazioni di origine
appare estremamente complesso e meno agevoletagisglt indicazioni utilizzate dai

principali competitori internazionali (indicaziondi vitigno e paese di origine: es.
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Chardonnay- Australia). La conflittualita con i Bagerzi in tema di denominazioni di
origine rischia di determinare una ghettizzazioe#adnormativa comunitaria e nazionale

con possibili ritorsioni negli accordi internazidina

3.2 Principali caratteristiche delle denominazioni di origine e delle

indicazioni geografiche tipiche

La Legge n. 164 del 10 febbraio 1992 (Legge n.d€é410 febbraio 1992 ) introduce
le norme generali per la classificazione e I'amhiiapplicazione delle denominazioni di
origine e delle indicazioni geografiche. L’Art. Zefthisce le Denominazione d'origine e

I'indicazione geografica tipica:

1. Per Denominazione di Origine dei vini si intenideome geografico di una zona viticola
particolarmente vocata utilizzato per designarepurdotto di qualita e reputato, le cui

caratteristiche sono connesse all'ambiente natadchée fattori umani.

2. Per Indicazione Geografica Tipica dei vini sieimde il nome geografico di una zona

utilizzato per designare il prodotto che ne deriva.

3. Le denominazioni di origine e le indicazioni geafiche tipiche sono riservate ai mosti e

ai vini, alle condizioni previste dalla presentgde.

4. Le "bevande di fantasia a base di vino" le "peleadi fantasia proveniente dall'uva”, i
succhi non fermentati della vite, i prodotti vitiwcoli aromatizzati, nonché i vini frizzanti
gassificati ed i vini spumanti gassificati, non gmso utilizzare denominazioni d'origine e

indicazioni geografiche tipiche nella loro desigoae e presentazione.

In particolare la legge 164 introduce la regolaraeiane per le IGT, vengono di
seguito sottolineati i principali punti che caraiteano le IGT. Le tipologie di prodotto
aventi diritto alla menzione IGTE’ riservata ai soli mosti e vini aventi caratteiche
specificate dalla legge stessq”art. 1 comma 3) , mentrE’ negata alle bevande di
fantasia a base di vino, alle bevande di fantasravpnienti dall’ uva, i succhi non
fermentati della vite, i prodotti vitivinicoli aroatizzati e vini e spumanti frizzanti

gassificati” (art.1 comma 4).
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La zona di produzione delllGT “La zona di produzione di un vino IGT deve
comprendere un ampio territorio viticolo che presemiformitd ambientale e conferisca
caratteristiche omogenee al vino stesso, e pewdle sussista un interesse collettivo al
riconoscimento del vino in esso prodott¢”’art. 7 comma 1)1l fatto che la zona di
produzione di un IGT sia abbastanza ampia e chelgspesso superi 'ampiezza geografica
di una DO, determina che essa sia camhcsontenere al suo interno e di coesistere con
DOC eDOCG. Cio permette all' avente diritto, di iscrieela stessa area sia all’albo dei
vigneti che all’elenco delle vigne (tenuti preseoclmere di Commercio) e di scegliere
mediante denuncia di produzione a quale tipologiaradotto destinare la propria raccolta
(art.7 comma 3). Comunque Sid nomi geografici o parte di essi e le sottozamsati per
designare vini DOC e DOCG non possono comunqueesssati per designare vini igt{

art. 7 comma 6).

Il taglio tra mosti o vini di diversa categoria: “ Il taglio tra mosti e vini
appartenenti a DOC o DOCG con mosti o vini IGT merd la denominazione, ma possono

qualificarsi come vini IGT nel caso ne abbiano é&atteristiche” (art.7 comma 8).

Il riconoscimento o la revoca di una IGTe della sua area di produziongavviene
automaticamente all’ approvazione del relativo ¢pinare di produziongart.8 comma 3).
Si puo andare in contro a revoca 4€:IGT non si attivi entro il triennio successivall’
entrata in vigore del disciplinare di produzioned;nel caso in cui per 3 anni consecutivi
non siano rispettate le norme dei disciplinari dbguzione dal piu del 50 % dei vigneti

iscritti agli elenchi delle vigne( art. 9 comma 1 lettere a-c)

Per quanto riguardbetichettatura dei vini IGT, tale argomento e stato trattato in
diverse sedi: dal regolamento dell’Unione Europe2392 del 1989 sulla designazione e
presentazione dei prodotti viticoli,dal regolamento n. 3201 del 1996ontenente norme
sull’applicazione dello stesso. Infine la legge th# delibera in materia di etichetta alcune

indicazioni obbligatorie ed altre complementari.

Indicazioni obbligatorie:

- La denominazione di vendita del prodotto (IGT
- il nome o la ragione sociale dell’ imbottigliatore
- La gradazione alcolimetrica effettiva

- Il volume nominale del vino
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Indicazioni complementari:

- Indicazione del colore ( bianco, rosso , rosato)

- Un qualsiasi marchio

- I nome, la sede e la qualifica di chi ha partet@ circuito commerciale

- Qualsiasi distinzione attribuita da un organo udfie

- Gradazione alcolimetrica totale

- Una raccomandazione rivolta al consumatore petifzazione del vino

- Una precisazione concernente il tipo di prodotto

- Il nome di una unita geografica piu piccola deltat8 membro (comune, frazione, o
sottoregione viticola)

- Il nome delle varieta di viti utilizzate

- Il nome di un’azienda vinicola o associazione dieade vinicole, se questa
indicazione aumenta il prestigio del vino.

- Un’informazione relativa: alla storia del vino, detpresa d’imbottigliamento o di
altra impresa che abbia partecipato al circuito roemtiale del vino stesso, alle
condizioni naturali e tecniche della viticolturaeckono all’origine del vino stesso;

all'invecchiamento di tale vino.

3.3 L’Enografia toscana

In base all’'elenco dei vini DOC, DOCG, IGT italigmibblicato dal Ministero delle
politiche agricole alimentari e forestali (Ministedelle Politiche agricole, aprile 2010) in
Italia sono presenti 48 DOCG, 320 DOC (di cui ®@iregionali) e 118 IGT (di cui 4

interregionali).
In toscana sono presenti 7 DOCG, 36 DOC e 6 IGT.

Vini a Denominazione di origine controllata e gatita

- Brunello di Montalcino

- Carmignano

- Chianti,accompagnata o no dalle sottozo@alli Aretini o Colli Fiorentinio Colline Pisane
Colli Senesb Montalbanoo Montespertolio Rufina

- Chianti Classico

- Morellino di Scansano

- Vernaccia di San Gimighano

- Vino Nobile di Montepulciano
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Vini a Denominazione di origine controllata

- Ansonica Costa dell'Argentario

- Barco Reale di CarmignamoRosato di Carmignan@Vin Santo di Carmignano Vin Santo

Carmignano Occhio di Pernice
- Bianco dellEmpolese

- Bianco di Pitigliano

- Bianco Pisano di S. Torpé

- Bolgheri e Bolgheri Sassicaia
- Candia dei Colli Apuani

- Capalbio

- Colli dell'Etruria Centrale

- Colline Lucchesi

- Colli di Luni

- Cortona

- Elba

- Montecarlo

- Montecucco

- Monteregio di Massa Marittima
- Montescudaio

- Moscadello di Montalcino

- Orcia

- Parrina

- Pietraviva

- Pomino

- Rosso di Montalcino

- Rosso di Montepulciano

- San Gimignano

- Sant'Antimo

- Sovana

- Terratico di Bibbona

- Terre di Casole

- Val d'Arbia

- Val di Cornia,accompagnata o no dalla sottozor@uvereto geguita o no dai seguenti vitigni
Merlot, Cabernet Sauvignon, Sangiovese)

- Valdichiana

- Valdinievole,consentito!’ uso di riferimenti geografici aggiuntivgonsentitala menzione Vigna

- Vin Santo del Chiantaccompagnata o no dalle sottozo@alli Aretini, Colli Fiorentini, Colli
Senesi, Colline Pisane, Montalbano, Rufina, Moreasti

- Vin Santo del Chianti Classico
- Vin Santo di Montepulciano

Vini ad Indicazione Geografica Tipica

- Alta Valle della Greve

- Colli della Toscana centrale
- Maremma toscana

- Montecastelli

- Toscano o Toscana

- Val di Magra
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IL MERCATO VITIVINICOLO

4.1 Lo scenario vitivinicolo mondiale

pY

Il settore vitivinicolo, a partire dall'inizio deglnni '90, é stato investito da
straordinari processi di globalizzazione dei flussmmerciali e della governanakella
produzione. In particolare, risulta evidente, l@spmento geografico sia delle produzioni
che dei consumi, e un netto incremento del commerdernazionale. L'evoluzione dei
mercati si manifesta nelle dinamiche dell'offertaondiale minacciando leadership
consolidate a favore di sempre piu agguerriti cditgpe Si va, quindi, strutturando un
sistema vino mondiale piu articolato, caratteriazalla riduzione del peso dei produttori
dellUE, tradizionalmente i maggiori produttori,rsumatori, esportatori, e dall’'emergere di
nuovi concorrenti sulla scena internazionale (Gsatetti, 2006). Si tratta dei paesi definiti
come i paesi del nuovo mondo e sono: Australiati &taiti e Cile, Argentina, Nuova
Zelanda, Sud Africa. Questi paesi sono riuscitoaquistare significative quote di mercato
offrendo vini con un buon rapporto qualitd/prezaoilimente identificabili dal consumatore
grazie ad efficienti campagne di marketing che aootsulla forza della marca (Rabobank,
2003). Sul piano dell'offerta si delinea un'aremenpetitiva complessa dove coesiste una
varieta di tipologie di imprese (grandi impresewiiticole, multinazionali delle bevande e
piccole imprese) e di strategie di identificaziodei prodotti (vini con connotazione
territoriale, vini di marca, vini varietali). Tuttjuesti cambiamenti si stanno delineando in un
contesto internazionale caratterizzato dalla rioliei della protezione, tariffaria e non
tariffaria dei mercati guidato dalle regole degiccardi della World Trade Organization
(WTO) siglati nel 1994.
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4.2 Superficie mondiale coltivata a vite

L’evoluzione della superficie mondiale coltivataviée, dagli anni ‘70 ad oggi, ha
fatto registrare tendenze contrastanti. Dopo laait@ sostenuta sino alla fine del decennio
1970, le superfici mondiali coltivate a vite hanmgistrato un decremento sotto I'effetto
delle misure di incentivo all’'estirpazione dell'ldme Europea (UE) e delle consistenti
estirpazioni realizzate nellex URSS. La riduzio@econtinuata, sebbene con un ritmo
inferiore, fino al 1998. Di conseguenza, a questa,dcon 7,6 milioni di ettari, i vigneti
mondiali hanno raggiunto il loro punto piu bassd &®. A questa situazione ha fatto
seguito una crescita nel periodo 1998-2002, pdaticeente rapida fino al ‘00 (crescita
interannuale dell'1,4% annuo) arrivando a toccareta 7,9 milioni di ettari. Dal 2003, si
assiste, con delle oscillazioni, a una ripresa'atesione della taglia dei vigneti mondiali

che nel 2006 si colloca leggermente al di sopr& deemilioni di ettari. (Tab. 4.1).

Tab. 4.2-4Superfici coltivate a vite nel mondo (.000 ejtar

Anni Superfici
1971-1975 9 961 000
1976-1980 10 213 000
1981-1985 9823 000
1986-1990 8813 000
1991-1995 8 091 000
1996-2000 7 705 000
2001-2005 7873 000

2001 7 888 000

2002 7 902 000

2003 7 909 000

2004 7 849 000

2005 7 816 000

2006 7 812 000

Fonte: Organizzazioneridile della Vigna e del Vino (OIV)

Graf. 4.2.1 Tendenza evolutiva della superficie diale investita a vite
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Tab. 4.2.2: Ripartizione della superficie mondimeestita a vite

Paesi 86-90 91-95 96-00 01-05 2004 2005 2006 % Ass
EUROPA
Spagna 1506,1 1290,1 1183,8 11999 100,0 1180,0 1174,0 -6,0
Francia 9957  939,7 9153 894,1 8889 894,9 8875 7,4
Italia 1062,8 984,7 908,9 863,4 849,0 842,0 843,4 1,4
Portogallo 281,7  268,9 257,2 2482  247,0 248,0  249,0 1,0
SUB-tot UE 15 4167,9 3786,1 3552,6 3474,9 3449,7 3433,7 3419,6 -14,1
Romania 2436  251,0 252,7 2336 2220 217,0  213,0 -4,0
SUB-tot PECO 816,8 773,9 719,0 647,2 629,8 598,9 589,0 -9,9
SUB-tot EX-URSS 1109,8  924,8 690,5 587,7 5778 5759 561,1 -14,8
SUB-tot altra EU 15,1 16,0 15,5 15,5 15,5 15,5 15,5 0,0
TOT EUROPA 6109,6 5500,8 4977,7 47253 46728 4623,9 45852  -38,8
% EUROPA 69,3%  68,0% 64,6% 60,0% 59,5% 59,2%  58,7%
Oceania
Australia 59,1 64,8 106,3 159,1 164,2 167,0 169,0 2,0
Nuova Zelanda 5,0 6,5 10,6 10,3 21,4 25,2 27,1 1,9
TOT OCEANIA 64,1 71,2 117,0 178,8 185,5 192,2 196,1 3,9
% OCEANIA 07%  0,9% 15%  2,3%  2,4% 25%  2,5%
AFRICA
Africa Del Sud 100,3 101,6 1115 130,8 133,0 134,0 134,0 0,0
Algeria * 142,2 98,0 59,2 86,6 95,0 95,0 95,0 0,0
TOT AFRICA 380,2 3443 320,4 374,2 383,9 388,6 391,1 2,5
% AFRICA 43%  4,3% 42%  48%  4,9% 50%  5,0%
AMERICHE
Argentina 259,5 208,7 207,9 210,8 212,7 218,6 223,0 4,4
Cile* 1238 1243 146,7 186,4  189,0 193,0 1955 25
Stati Uniti * 328,9 330,7 376,4 4105 398,0 399,0  398,7 -0,4
Peru 9,4 10,1 10,9 11,8 12,3 12,4 12,5 0,1
Uruguai * 19,4 11,5 10,2 9,5 9,0 9,0 9,2 0,2
TOT AMERICHE 876,1 807,6 868,7 958,6 953,4 966,0 987,4 21,4
%AMERICHE 9,9%  10,0% 11,3% 12,2%  12,1% 12,4%  12,6%
ASIA
Afganistan * 55,0 52,5 52,0 50,8 50,0 50,0 52,0 2,0
Cina* 148,0  153,0 217,7 4235 4451 438,6  446,1 7,5
Cipro 30,5 21,7 19,5 17,0 16,0 15,5 15,2 -0,3
Iran* 227,6 2445 274,5 315,4 329,0 330,3 330,0 -0,3
Pakistan * 3,0 5,0 9,8 13,1 13,4 13,5 14,3 0,8
Siria* 120,6 90,1 74,8 57,3 52,0 57,9 59,9 2,0
Turchia * 635,8 615,1 583,9 563,6 559,0 554,7 552,4 -2,3
TOT ASIA 1383,1 1367,4 1420,8 1636,0 1653,9 1645,4 1652,2 6,8
% ASIA 15,7%  16,9% 18,4% 20,8% 21,1% 21,1% 21,1%
TOT MONDO 8813,0 8091,3 77045 78729 7849,5 7816,2 7812,0 -4,2
Fonte: OIV 2006 * Superficie in produzione x 1,075.

L’'analisi dell’evoluzione delle superfici a livelleontinentale mette in luce situazioni

diverse.

* | paesi dellUE subiscono alterne fasi dontrazione dovute in parte alla
regolamentazione comunitaria che se da un latoedes\finanziamenti per I'abbandono
definitivo della vigna (a partire dalla campagn®@/97), dall’altro, la reintroduzione di
diritti di nuovo impianto a partire dal 1999, partai vigneti dellUE a 15 a sperimentare
una temporanea ripresa che culmina nel 2000. N6b,2sebbene il continente abbia
registrato nuovamente un calo complessivo di 3@miildi ettari (-1% /2005), risulta essere

di portata inferiore rispetto a quello medio dalQQ(-56 milioni di ettari per anno nel
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periodo 2000-2005). Mentre la riduzione prosegueuaditmo stabile nellUE a 15 (-14

milioni di ettari tra 2005 e 2006 contro i —16 B@04 e 2005), quella dei vigneti dei PECO
continua allo stesso modo, ma con un ritmo inferigspetto a prima (-10 milioni di ettari

tra 2005 e 2006 contro -31 milioni di ettari tra020e 2005). Cid nonostante i vigneti
dell'ex-URSS continuano a proseguire il loro catbb(milioni di ettari tra 2005 e 2006) con
un ritmo sensibilmente superiore a quello registral periodo 2000-2005 (-8 milioni di

ettari per anno in media).

* L’Africa, raggiungendo, nel 2006, 391 milioni eiitari (+2 milioni di ettari nel 2005;
+1%), continua a registrare una progressione dei @gneti, segnalando una battuta di
arresto tra il '95 e il 00. Il continente é trainatalla crescita continua, sebbene lenta, dei
vigneti dell'Africa del Sud e dell'Egitto, mentregistra un calo fine al 2005 per poi
stabilizzarsi sui 95milioni di ettari.

* L’America, con 987 milioni di ettari, @pte in rialzo (+2% /2005) dopo aver visto i
suoi vigneti oscillare tra i 958 e i 966 milioni eitari tra il 2001 e il 2005, questo dovuto
soprattutto a una crescita dei vigneti statuniteaientini e brasiliani (con +19 m/ha del
+21 m/ha del continente nel 2005) e, in misura m@ndei vigneti cileni (+2 m/ha /2005).

 L’Asia, con 1652 milioni di ettari, osscon una progressione poco significativa (+7
m/ha /2005, dopo +74 m/ha tra 2001 e 2004), pdrémia status di principale polo di
crescita dei vigneti a livello mondiale. Una pastgnificativa di questi vigneti e volta alla
realizzazione di prodotti non vinificati, in paiar modo in Iran, Turchia e Siria. La
crescita dei vigneti cinesi, € molto rapida trd998 e il 2003, fino a toccare alla fine del
2006 446 milioni di ettari, questi vigneti sono principale motore dello sviluppo
continentale. La crescita dei vigneti iraniani otai per lo piu verso produzioni vitivinicole
non fermentate e stata sensibile in particolare®@0 e 2005 per raggiungere i 330 milioni
di ettari e stagnare a questo livello nel 2006.r&nbe queste crescite sono state pero
compensate da una contrazione dei vigneti turdimialo del XXl secolo che perdono 18
milioni di ettari tra 2003 e 2006 per attestarspino a 552 milioni di ettari nel 2006.

* L’Oceania, con i suoi 196 milioni diatnel 2006 (+4 m/ha /2005), continua il suo
sviluppo, ma a un ritmo meno rapido di quello regi® tra 1995 e 2000. In termini relativi,
tale evoluzione risulta essere positiva in NuovaZ@a, dopo che lo era stato in Australia,
dato che tra 2002 e 2006, la crescita in valorolasisdi questi due vigneti € della stessa

dimensione (+10 m/ha).
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Graf. 4.2.2: Tendenza evolutiva e ripartizione delliperficie mondiale investita a \
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Dall’analisi fuoriesce che’Europa e I'UE a 27 rappresentano rispettivamerede
2006, il 58,7% e ih9,7% della superficie dei vigneti mondiali, conilr60,2% e il 50,5% in
media all'inizio del XXI secolo e il 69,3% e il B35 della fine del decennio del 19 La
superficie stoda dell’Asia € in continua crescita e al 2006 oeciif21,3% della superfici
mondiale. L’America raggiunge una quota paese p&ril3% facendo registrare
incremento del 3% rispetto al dato degli anni 'B&ntre I'Africa cresce in modo lento n
stabike, € I'Oceania risulta il continente che ha mostriat performance piu eclatar

triplicando in termini di incidenza mondie

4.3 Produzione mondiale di vino

La produzione mondiale di vinsi attesta per il 2006a 282,8 milioni di ettolit
(+2,9 m/hl,e +1% del2005) escludendo succhi e modtale produzione ha raggiuntc
massimi valori tra gli anni ‘80 e '90 superandd3B3amilioni di ettolitri. Dopo tale picco, |
produzione comincia a calare raggiungendo un mingtosico nel 2002 anno in cua
produzione mondiale e stata di quasi 260 milionihtli(un calc del 14%). A partire
dall’annata 1995, si pud osservare un cambio didema. In effetti, da allora, malgrado
condizioni climatiche a volte sfavorevoli come 48PB8 (El Nifio), la produone mondiale
di vini non & mai stata inferiore al livello regetio in quell'anno, sotto la spinta,

particolare, della crescita delle super
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Tab. 4.3.1: Produzione mondiale di vino (hl)

Periodi (Anni) Produzione (hl)
1971-1975 313115 000
1976-1980 326 046 000
1981-1985 333 552 000
1986-1990 304 192 000
1991-1995 263 092 000
1996-2000 272 557 000
2001-2005 272 735 000

2001 265 671 000
2002 257 123 000
2003 264 089 000
2004 296 911 000
2005 279 880 000
2006 282 779 000

Fonte: OIV (2006)

* In Europa dalla seconda meta degli &thfino al 2003 si e assistito ad una costante
e lenta contrazione della produzione. Al 2006 I&pa, con una produzione totale di vini
(escludendo succhi e mosti) di 193,6 milioni doktt, registra una crescita pari a +2,8%
rispetto al 2005, ma rimane comunque al di sotitadeoduzione molto forte del 2004
(207,4 milioni di ettolitri). Nellambito del’'UE &5, con una produzione totale di vini di
164,8 milioni di ettolitri, si registra al 2006 wumento pari a +0,9% rispetto al 2005 e
riguarda in particolar modo in valori assoluti Spage Italia (con, rispettivamente, +329
milioni di hl e +1,47 milioni di hl). Si puo comung constatare come la Francia conserva
nel 2006 la sua posizione di primo produttore maleddi vini (posizione che detiene dal
1999). La produzione di vini dellUE a 25 si atkest 169,7 milioni di hl e registra quindi
una crescita di 1,5 milioni di hl rispetto al 2008ei paese PECO si ha un aumento delle
produzioni pari a +22% rispetto al 2005 portandgiaduzione di vino nel 2006 a 15,3
milioni di hl (ossia +22% /2005), supera cosi, laguzione catastrofica dell’annata 2005,
causata dalle gravi inondazioni in Romania.

* L’'Oceania, continua a registrare nel corso idaghi una crescita costante e si
mantiene a un livello di produzione continentale ltmoalto, con una crescita non
trascurabile della produzione neozelandese (+30;B@etto al 2005).

* Nel 2006, I'Africafa registrare, con una produzione totale di 11,lomidi hl, un
aumento di 920 milioni di hl rispetto al 2005 (+#%&B Questa crescita € pressoché
esclusivamente dovuta alla produzione sudafricah&,8% /2005).

» L’America, producendo nel 2006 48,9 onmii di hl, registra un calo pari al -6,8%
rispetto al 2005. Questa diminuzione e dovuta acamérazione della produzione vinificata
negli Stati Uniti (-15%) e a una debole produzide&Brasile (-26% /2005).

* Con una produzione di 13,6 milioni dirtdl 20086, il livello di produzione di vini
asiatici riflette, la tendenza alla stabilizzazialedla produzione vinificata cinese.
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Graf. 4.3.1: Bndenza evolutiva della produzione di vino peraig&scontineni
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Fonte: OIV
Tab. 4.3.2: Produzione mondiale di vir
PAESI 86-90 91-95 96-00 01-05 2004 2005 2006 % Ass %
EUROPA
SPAGNA 33519 26438 34162 37323 42988 37808 38137 329 0,9%
FRANCIA 64641 52886 56271 51919 57386 52105 52127 22 0,0%
ITALIA 65715 60768 54386 46936 49935 50566 52036 1470 2,9%
PORTOGALLO 8455 7276 6828 7311 7481 7266 7266 0 0,0%
Sous-total UE 15 189497 164101 167970 159129 174955 163342 164822 1480 0,9%
ROMANIA 7133 5529 6173 4975 6166 2 602 5014 2412 92,7%
SUB-tot PECO 30023 20441 20633 17449 18934 12582 15321 2739 21,8%
SUB-tot EX-URSS 16314 12814 9141 11231 12288 11372 12404 1032 9,1%
SUB-tot altra EU 1331 1246 1256 1154 1229 1061 1076 15 1,4%
TOT EUROPA 237165 198601 199000 188963 207407 188357 193623 5266 2,8%
% EUROPA 77.97%  75,49%  73,01% 69,28%  69,85%  67,30%  68,47%
OCEANIA
AUSTRALIA 4285 4810 7380 12543 14679 14301 14263 -38 -0,3%
NUOVA ZELANDA 439 443 568 837 1192 1020 1332 312 30,6%
TOT OCEANIA 4724 5253 7948 13380 15871 15321 15595 274 1,8%
% OCEANIA 1,55% 2,00% 2,92% 4,91% 5,35% 5,47% 5,51%
AFRICA
AFRICA DEL SUD 7742 8228 7837 8040 9279 8406 9398 992 11,8%
ALGERIA* 687 518 391 742 850 920 770 -150 -16,3%
TOT AFRICA 9259 9494 9091 9582 10978 10181 11100 920 9,0%
% AFRICA 3,04% 3,61% 3,34% 3,51% 3,70% 3,64% 3,93%
AMERICHE
ARGENTINE 19914 15588 13456 14488 15464 15222 15396 174 1,1%
CHILE* 4135 3326 5066 6389 6301 7885 8448 563 7.1%
STATI UNITI* 18167 17619 20386 20399 20109 22888 19440  -3448 -15,1%
PERU 100 89 150 462 480 590 600 10 1,7%
URUGUAY* 856 878 999 889 1126 892 923 31 3,5%
TOT AMERICHE 48595 42776 44815 47545 49187 52440 48886  -3553 -6,8%
%AMERICHE 1598%  16,26%  16,44%  17,43%  16,57% 18,74%  17,29%
ASIA
AFGHANISTAN* 55,0 52,5 52,0 50,8 50,0 50,0 52,0 2,0 0,0
CINA* 2734 5140 9581 11460 11700 12000 12000 0 0,0%
CIPRO 682 619 586 346 404 197 183 -14 -7.1%
JAPON 544 551 949 975 843 880 920 40 4,5%
TURCHIA* 222 275 311 270 309 287 253 -34 -11,7%
TOT ASIA 4448 6968 11703 13264 13469 13582 13574 -8 -0,1%
% ASIA 1,46% 2,65% 4,29% 4,86% 4,54% 4,85% 4,80%
TOT MONDO 304192 263092 272557 272735 296911 279880 282779 2898  1,0%
Fonte:OlV
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Graf. 4.3.2 Evoluzione produzione di vino e peso percentdalesingoli continenti nella produzione mondi
di vino.

17,0 3,4% 3,1%

17.9 4,1% 5,1%

BEurope

7
300 \__ﬁy

280 — BAsia
260 OAmerica
268,7

240 B Africa
220 ————————— ] BOceania
S H» & R R N T P N A R SR N S W S Y
S P . $ P HRF LSS T LT LES S
& NN SIS S S S S S S r@&& 609
N
B average  —o— Years T ©

Fonte: OIV

Analizzandall dato delle produzioni in termini percentualisesviamo che nel 20(
la produzione mondiale di vino & garantita dall'&pa per il 68% e dall’America per 18
Gli altri continenti partecipano in modo marginaléa produzione mondiale di vino, ma
puo notare come la crescita di questi paesi seguandamento costante a discapito
tradizionali paesi produttori. L’Africa si mantieqeessoché costante, mentre I'Asia, d
una forte crescita avvenuta nel giro di un venten(iB0-'90), stabilizza | proprie
produzioni. L’Oceania continua ad accrescere I@qegroduzioni, grazie allo straordina
successo di Australia e Nuova Zelanda, arrivandodypre il 5% della produzior

mondiale.

4 4 T consumi

Dall'inizio del decennio 1980, il consumo mdale di vini ha regredito fin verso
meta del decennio 1990. Proprio come per la pratézié intorno a questo momento ch
e verificato, dopo quasi 10 anni di flessione, ipuehe possiamo confermare ormai es:
un cambiamento di tendenza: il como mondiale ha interrotto la sua decrescita
lentamente tornare ad aumentare. L’annata 2006ifaligregistrare un aumento importa
di 5 milioni di H del consumo mondiale, che raggiunge cosi quo2admilioni di hl (2,1%
/2005), ma che fa seguia un modesto calo dello stesso tra 2004 e 200&a(2B8milioni
di hl). Il consumo mondiale continua dunque a registima crescita globale moderata
10 annidell'ordine dell’1% annu.
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Tab. 4.4.1: Consumo mondiale di vin@(imia di ettolitri)

Periodi in Anni Consumo Differenza Var %
1971-1975 280.356.000
1976-1980 285.746.000 5.390.000 1,92%
1981-1985 280.718.000 -5.028.000 -1,76%
1986-1990 239.473.000 -41.245.000 -14,69%
1991-1995 223.155.000 -16.318.000 -6,81%
1996-2000 224.629.000 1.474.000 0,66%
1999 225.536.000 0,00%
2000 225.599.000 63.000 0,03%
2001 227.475.000 1.876.000 0,83%
2002 229.998.000 2.523.000 1,11%
2003 237.386.000 7.388.000 3,21%
2004 238.080.000 69.000 0,03%
2005 237.341.000 -739.000 -0,31%
2006 242.425.000 5.084.000 2,14%
Fonte: OIV

Analizzando la situazione con un dettaglio contiakn) si osserva che:

» L’Europa costituisce, con 162,8 milioni di hl di vini consaty di gran lunga il
primo continente consumatore (67,2% del consumodmta nel 2006), sebbene la sua
supremazia si stia lentamente riducendo (73,8%fiaéadel decennio 1980). Nel 2006, il
suo consumo aumenta di 3,2 milioni di hl (+2% /2086tto la spinta di un ritorno ai
normali consumi in Romania ( +3,1). La Germania,%d /2005) e I'ltalia (+316milioni di
hl /2005) contribuiscono a questa crescita contalen Questi notevoli aumenti sono
controbilanciati nellUE a 15 dal calo del consumd-rancia (-1,6%), in Gran Bretagna ( -
3,6% /2005) e in Grecia (-10,8% /2005) al punto coenplessivamente il livello di
consumo dell’lUE a 15 nel 2006 si attesta a 128li@mndi hl. Il consumo di vini del’UE a
27 si attesta nel 2006 a 141,4 milioni di hl segndb una crescita congiunturale di 2,4
milioni di hl /2005, principalmente legata all'ewaione registrata in Romania. In seno
all'ex-URSS dove la crescita del consumo compl@ssivsussegue invariata, (+657 milioni
di hl, ossia +4,4% /2005), sono Ucraina, Moldavigorgia e Russia che registrano le
crescite piu importanti in valore assoluto.

» L’America con 50,3 milioni di hl (+1,7 /2005) vede la creacitel suo consumo
rallentare leggermente comparandola alla crescédianraggiunta tra 2001 e 2005 (+1,0
milioni hl /anno). E il proseguire della crescitl donsumo negli USA, che si avvicina ai 26
milioni hl nel 2006, oltre che in Canada (con quéganmilioni hl, ossia +6,4 /2005) e in
Argentina (11,1 milioni hl) che permette di ottemeuesto risultato continentale. Registra,
invece, un calo abbastanza brusco il consumo del(€250 milioni hl, ossia -10%).

* L'Asia, con 17,1 milioni di hl di vino consumatsi, colloca in 32 posizione. La
Cina, motore, in questi ultimi anni, dello sviluppontinentale, continua effettivamente a

veder crescere il suo consumo interno a un ritmibamente piu importante di quello
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dell'anno precedente (+5% /2005). Si puo pero aathe il livello di consumo in Giappone
e stagnante appena sopra i 2,5 milioni hl e guastdal 2003. Si registra allo stesso modo
un calo molto leggero del consumo di vino, gia nstolein Turchia (234 milioni hl nel
2006).

» Seguono poi I'Africa e I'Oceania, con rispettivamte 6,6 milioni hl e 5,6 milioni
hl di vini consumati, registrando cosi delle cresanoderate del loro consumo. Mentre
I'Africa del Sud vede la sua domanda interna stagma’Oceania, registra una modesta

crescita delle domande interne tanto in Austratli@io Nuova Zelanda.

Tab. 4.4.2: Consumo di vino mondiale con dettagtintinentale (migliaia di ettolitri)

PAESI 86-90 91-95 96-00 01-05 2004 2005 2006 Var Var%
06/05  06/05

EUROPA

SPAGNA 17402 15439 14427 13916 13898 13686 13514 -172 -1,30%

FRANCIA 41715 37310 35305 33913 33218 33530 33003 527 -1,60%

ITALIA 36621 35122 31950 28504 28300 27016 27332 316 1,20%

PORTOGALLO 5900 5650 5074 4895 4913 4900 4793 -107 -2,20%

GERMANIA 18389 18544 19279 19949 19845 19848 20210 362 1,80%

Sous-total UE 15 189497 164101 167970 159129 174955 163342 164822 1480 0,90%

ROMANIA 6777 5272 5968 4580 5800 2379 5546 3167 133,10%

SUB-tot PECO 18148 15960 16601 15064 15940 12020 15447 3427 28,50%

SUB-tot EX- 17574 12914 9623 12555 14484 14944 15601 657 4,40%

URSS

SUB-tot altra EU 3436 3304 3437 3618 3614 3588 3541 47 -1,30%

TOT EUROPA 177363 163147 157185 160206 163067 159621 162847 3227 2,00%

% EUROPA 74,06%  73,11%  69,98%  68,45%  68,49%  67,25%  67,17%

OCEANIA

AUSTRALIA 3297 3208 3606 4213 4361 4523 4583 60 1,30%

NUOVA 432 364 385 724 797 817 860 43 5,30%

ZELANDA

TOT OCEANIEA 3808 3657 4070 5041 5271 5460 5555 95 1,70%

% OCEANIA 1,59% 1,64% 1,81% 2,15% 2,21% 2,30% 2,29%

AFRICA

AFRICA DEL 3359 3651 3944 3624 3478 3401 3407 6 0,20%

SUD

ALGERIA** 230 247 223 289 350 350 350 0 0,00%

TOT AFRICA 5266 5567 6145 6242 6125 6380 6629 249 3,90%

% AFRICA 2,20% 2,49% 2,74% 2,67% 2,57% 2,69% 2,73%

AMERICHE

ARGENTINE 17804 15720 12899 11689 11113 10972 11103 131 1,20%

CHILE* 3499 2350 2410 2458 2547 2644 2380 -264 -10,00%

STATI UNITI* 20791 18759 20814 23401 24308 25110 25900 790 3,10%

PERU 100 125 202 522 542 649 669 20 3,20%

PARAGUAY* 110 163 180 200 253 293 379 86 29,40%

TOT AMERICHE 48453 43459 43587 46932 47707 49410 50259 849 1,70%

%AMERICHE 20,23%  19,47%  19,40%  20,05%  20,04%  20,82%  20,73%

ASIA

ISRAELE 135 106 77 68 63 62 67 5 8,60%

CINA* 2739 5098 9858 11907 12253 12652 13279 627 5,00%

CIPRO 70 78 86 147 165 165 155 -10 -6,30%

JAPON 1204 1361 2801 2640 2523 2561 2578 17 0,70%

TURCHIA* 193 248 252 205 191 268 234 -34 -12,70%

TOT ASIA 4583 7325 13641 15635 15912 16470 17135 665 4,00%

% ASIA 1,91% 3,28% 6,07% 6,68% 6,68% 6,94% 7,07%

TOT MONDO 239473 223155 224629 234056 238080 237341 242425 5085 2,10%

Fonte: OIV
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Esaminando contemporaneamente le produzioni ednsuroni di vino a livello
mondiale & possibile porre in evidenza il cresceltario tra la sempre maggiore capacita
produttiva a fronte di consumi non altrettanto din@. Nel 2006 la produzione mondiale di
vini si attesta 282.779 milioni di ettolitri, meatsi consumano 242.425 milioni di ettolitri
con un divario che si attesta a poco piu di 30amildi ettolitri. Il 14,27% del vino mondiale
prodotto, non incontra la domanda mondiale, restandenduto, va a costituire il grosso

problema delle eccedenze.

Tab. 4.4.3: Divario tra la produzione ed il consuriovino nei principali paesi produttori

86-90 91-95 96-00 01-05 2004 2005 2006

Spagna Prod 33519 26438 34162 37323 42988 37808 38137
Consumo 17402 15439 14427 13916 13898 13686 13514

Diff 16117 10999 19735 23407 29090 24122 24623

Diff % 48,08% 41,60% 57,77% 62,71% 67,67% 63,80% 64,56%

Francia Prod 64641 52886 56271 51919 57386 52105 52127
Consumo 41715 37310 35305 33913 33218 33530 33003

Diff 22926 15576 20966 18006 24168 18575 19124

Diff % 35,47% 29,45% 37,26% 34,68% 42,11% 35,65% 36,69%

Italia Prod 65715 60768 54386 46936 49935 50566 52036
Consumo 36621 35122 31950 28504 28300 27016 27332

Diff 29094 25646 22436 18432 21635 23550 24704

Diff % 44,27% 42,20% 41,25% 39,27% 43,33% 46,57% 47,47%

Australia Prod 4285 4810 7380 12543 14679 14301 14263
Consumo 3297 3208 3606 4213 4361 4523 4583

Diff 988 1602 3774 8330 10318 9778 9680

Diff % 23,06% 33,31% 51,14% 66,41% 70,29% 68,37% 67,87%

Sud Africa Prod 7742 8228 7837 8040 9279 8406 9398
Consumo 3359 3651 3944 3624 3478 3401 3407

Diff 4383 4577 3893 4416 5801 5005 5991

Diff % 56,61% 55,63% 49,67% 54,93% 62,52% 59,54% 63,75%

Argentina Prod 19914 15588 13456 14488 15464 15222 15396
Consumo 17804 15720 12899 11689 11113 10972 11103

Diff 2110 -132 557 2799 4351 4250 4293

Diff % 10,60% -0,85% 4,14% 19,32% 28,14% 27,92% 27,88%

Stati Uniti Prod 18167 17619 20386 20399 20109 22888 19440
Consumo 20791 18759 20814 23401 24308 25110 25900

Diff -2624 -1140 -428 -3002 -4199 -2222 -6460

Diff % -14,44% -6,47% -2,10% -14,72% -20,88% -9,71% -33,23%

Cile Prod 4135 3326 5066 6389 6301 7885 8448
Consumo 3499 2350 2410 2458 2547 2644 2380

Diff 636 976 2656 3931 3754 5241 6068

Diff % 15,38% 29,34% 52,43% 61,53% 59,58% 66,47% 71,83%

Cina Prod 2734 5140 9581 11460 11700 12000 12000
Consumo 2739 5098 9858 11907 12253 12652 13279

Diff -5 42 =277 -447 -553 -652 -1279

Diff % -0,18% 0,82% -2,89% -3,90% -4,73% -5,43% -10,66%

MONDO Prod 304192 263092 272557 272735 296911 279880 282779
Consumo 239473 223155 224629 234056 238080 237341 242425

Diff 64719 39937 47928 38679 58831 42539 40354

Diff % 21,28% 15,18% 17,58% 14,18% 19,81% 15,20% 14,27%

Fonte: OIV
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Tale condizione ha determinato, e probabilment@ skstinata a determinare in
misure crescente, una tensione sui mercati, coaniespercussioni sui prezzi, che vanno
ad incidere in modo maggiore sui vini destinategrsenti qualitativi superiori. Gli elementi
che determinano tale situazione possono essereaicsia nell’entrata in produzione delle
nuove superfici investite a vino, soprattutto inigAad Oceania, sia nelle non limitazioni
nelle rese produttive degli impianti dei nuovi ggaeduttori. Esaminando il rapporto tra la
capacita produttive e consumi mondiali, € possitdeneare tre categorie di paesi: i paesi in
cui il livello di produzione e vicino a quello debnsumo, come Argentina, Stati Uniti, Sud
Africa; Paesi tendenzialmente produttori, caratieii da volumi di esportazioni rilevanti, e
da una domanda interna a cui € destinata la maggite delle produzioni, come Francia e
Italia; e Paesi esportatori caratterizzati da umsamo interno minimo, come Cile, Spagna,

Australia.

Interessante e osservare il quinquennio 2001-200%ui sia Francia che ltalia
registrano una significativa diminuzione del diwarira produzione e consumo, tale
situazione é stata determinata, non da un aumezitoothisumi, bensi da una diminuzione
significativa delle produzioni, dovute all’introdone degli incentivi all’espianto da parte

dellUE e dalla limitazione dei diritti di impianto

Graf. 4.4.1: Andamento del divario tra la produzeoed il consumo di vino nei principali paesi pradut
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Fonte: OIV
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4.5 Gli scambi internazionali nel comparto vino

Il mercato del vino ha visto ha visto una rapidalezione del suo grado di
internazionalizzazione. Complessivamente, le ingaoni di vino a livello mondiale
ammontano a 80,36 milioni di ettolitri (+3,7% /2003ando uno sguardo a livello

continentale osserviamo che:

Tab. 4.5.1 Importazioni mondiali

PAESI 86-90 91-95 96-00 01-05 2004 2005 2006 var Var %
06/05 06/05

EUROPA

SPAGNA 55 648 830 265 302 334 400 66 19,8%

FRANCIA 4772 5679 5641 5106 5514 5 495 5321  -174 -3,2%

ITALIA 538 456 563 1281 1625 1833 1463  -370 -20,2%

PORTOGALLO 407 473 1416 1490 1582 1420 1235  -185 -13,0%

GERMANIA 8533 9776 10796 12238 13043 13262 13772 510 3,8%

ROMANIA 2970 2028 4199 5051 6227 6112 -115  -1,8% 2970

TOT EUROPA 33040 38359 43729 53308 57124 59356 60021 664 1,1%

% EUROPA 82,11%  83,06%  77,70%  77,05%  7752%  76,56%  74,68%

OCEANIA

AUSTRALIA 926 114 206 197 258 221 298 77 34,6%

N. ZELANDA a7 204 308 412 450 359 360 1 0,3%

TOT OCEANIEA 237 409 617 737 844 712 781 69 9,7%

% OCEANIA 059%  089%  1,10%  107%  1,15%  092%  0,97%

AFRICA

COSTA D'AVORIO 395 175 227 228 178 151 146 -5 -3,0%

ANGOLA 192 372 354 523 579 782 964 182 23,3%

TOT AFRICA 1233 1243 1609 1955 1842 2414 2476 63 2,6%

% AFRICA 306%  269%  286%  283%  250%  311%  3,08%

AMERICHE

ARGENTINE 0 118 72 15 2 3 2 -1 -27,2%

CANADA 1389 1494 2013 2 600 2668 2809 3043 234 8,3%

STATI UNITI* 2985 2507 4096 5939 6 415 7052 7718 666 9,4%

TOT AMERICHE 4887 5087 7428 10183 10675 11669 12894 1225 10,5%

%AMERICHE 12,14%  11,02%  13,20%  14,72%  14,49%  15,05%  16,04%

ASIA

CINA* 1 3 325 397 441 535 1155 620 115,9%

JAPON 662 813 1861 1656 1665 1585 1662 77 4,9%

TOT ASIA 843 1085 2898 3000 3207 3379 4194 815 24,1%

% ASIA 2,09%  2,35%  515% @ 434%  435%  436%  522%

TOT MONDO 40241 46182 56281 69184 73692 77530 80366 2836 3.7%

Fonte: OIV

» L’Africa raggiunge nel 2006 quota 2,47 milioni di ettoli(f2,6% /2005).
L’Angola e, in misura minore, I'Africa del Sud e Gosta d’Avorio rimangono i principali
paesi africani importatori.

» L’America vede le sue importazioni proseguire nella loro ézz@ alla crescita,
dopo una pausa tra 2003 e 2004, raggiungendo h2i)&shi di hl (+10% /2005). Gli Stati

Uniti, con 7,7 milioni di hl importati nel 2006 (¥9/2005), confermano la loro posizione di
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3° importatore mondia. Anche le importazioni canadesi seguama tendenza all’aumen
toccando nel 2006 @ilioni di hl (+8,3% /2005).

* L’Asia, dopo il balzo delle importazioni giapponesi nel 8% una crescita cine
ininterrotta a partire dal 2002, continua nel 2@08edere il livello delle sue importazic
crescere di 4,1%nilioni di hl (+24% /2005), cazie, soprattutto al Cina che registra una
crescita piu che doppia del volume delle sue ingzoohi (+115,9% rispetto al 200*

» L’Europa ampiamente primo continente importatore (74,7%edienportazioni
mondiali nel 2006) vede il volume totale d sue importazioni in leggero aumel
raggiungedo nel 200660 milioni di hl (+1% /2005), in particolare sotto la spii
dell’'esplosione delle importazioni dei PECO e spesmmente rumene (che sono passat
46 mhl nel 2005 a 716 /hl nel 2006), unghere$+133,3% /2005), bulgare (+148% /20(
e ceche (+100 rhl). Al contrario, si registra una contrazione dethportazioni della Gra
Bretagna (-3,8% /2005)2° importatore mondiale per volume, mentre le irtgoooni della
Germania, che rimane il primo portatore mondiale con 13,Tiilioni di hl, registrano una
crescita del 3,8% /200

» L’'Oceania,con 0,78milioni di hl, vede il suo modesto volume di importazi
crescere nel 2006 (+9,7% /2005). E il mercato naogese, primo mercato d'importazic
In questo continente, a imprimere questo movimentmsimilmente dovuto alla cresci

tendenziale dei suoi consu

Graf. 4.5.1:Tendenza evolutiva del'impcmondiale e dettaglio
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Tab. 4.5.2: Esportazioni mondiali di vino (miliodii hl)

PAESI 86-90 91-95 96-00 01-05 2004 2005 2006 Var Var %
06/05 06/05

EUROPA

SPAGNA 4 645 7 353 8817 12 076 14 042 14 439 14 340 -99 -0,7%

FRANCIA 12 776 11 478 15 271 14 772 14 210 13834 14 720 886 6,4%

ITALIA 12 551 15 069 14 830 14 955 14123 15 721 18390 2669 17,0%

PORTOGALLO 1554 1948 2137 2566 3229 2627 2900 273 10,4%

GERMANIA 2714 2 689 2330 2 640 2709 2970 3197 227 7,6%

TOT EUROPA 41177 46 051 51 109 54 670 56 226 57 937 60760 2823 4,9%

% EUROPA 94,59%  90,08%  83,94%  75,69%  73,25%  73,47%  72,51%

OCEANIA

AUSTRALIA 249 1002 2088 5 455 6 426 7019 7 598 579 8,3%

N. ZELANDA 24 75 149 304 311 514 578 64 12,5%

TOT OCEANIA 273 1077 2236 5759 6 737 7533 8176 643 8,5%

% OCEANIA 0,63% 2,11% 3,67% 7,97% 8,78% 9,55% 9,76%

AFRICA

SUD AFRICA 46 371 1197 2 364 2677 2811 2717 94 -3,4%

ALGERIA 380 72 76 52 70 50 35 -15 -30,0%

TOT AFRICA 641 619 1419 2717 3261 3109 2949 -160 -5,1%

% AFRICA 1,47% 1,21% 2,33% 3,76% 4,25% 3,94% 3,52%

AMERICHE

ARGENTINE 221 591 1027 1534 1553 2148 2934 786 36,6%

CILE 183 868 2249 3924 4740 4209 4740 531 12,6%

STATI UNITI* 611 1180 2314 3226 3874 3459 3761 302 8,7%

TOT AMERICHE 1073 2795 5759 8787 10 267 9911 11540 1629 16,4%

%AMERICHE 2,46% 5,47% 9,46%  12,17%  13,37%  12,57%  13,77%

ASIA

CINA* 13 44 35 25 20 29 43 14 48,3%

GIAPPONE 2 2 4 6 4 4 5 1 31,6%

TOT ASIA 369 580 363 297 272 365 366 0 0,1%

% ASIA 0,85% 1,13% 0,60% 0,41% 0,35% 0,46% 0,44%

TOT MONDO 43532 51 123 60 886 72 230 76 763 78 856 83791 4936 6,3%

Fonte: OIV

La crescita delle esportazioni prosegue tra 200806, e con una evoluzione diversa
nei vari continenti si colloca nel 2006 a 83,79iomi di hl (+6,3% /2005).

» L’Africa registra un leggero calo delle proprispertazioni rispetto al 2005 (-
5,1%), questo a causa sia della battuta d’arresdta crescita delle esportazioni sudafricane
(2,71 m/hl, -3,4% /2005), ma anche per una riduzidelle esportazioni del Maghreb le
guali avevano raggiunto nel 2004, in particolar@azgr all'impulso delle esportazioni
tunisine.

* L’America, dopo un'interruzione nel 2005, regastrel 2006, registra una crescita
importante delle sue esportazioni raggiungendo4lindioni di hl (+16,4% /2005). Tale
evoluzione e dovuta principalmente al Cile che,adop calo non trascurabile tra il 2004 e |l
2005, riparte nel 2006 con una crescita del 12,8¢%etto all'annata precedente. Gli USA,
dopo una lieve a battuta d’arresto subita nel 20@gistrano nel 2006 una nuova crescita
dell'8,7% /2005 (con 3,76 milioni di hl). Infinege lesportazioni argentine, dopo aver
attraversato una temporanea contrazione tra il 2608 2004, proseguono la loro
progressione nel 2006 raggiungendo 2,93 miliotil dossia +36,6% /2005).
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» L’Asia, modesto esportatore, vede il suo livello dellpoesmzion 2006 stagnare
dopo una ripresa nel 200l risultati piu soddisfacenti sono raggiunti aggiunto dalla&
che vede raddoppiare le sue esportazic

» L’'Europavede crescere complessivamente le sue esportalziomi raggiungende
I 60,8 milioni di hl ossia il 73% delle esportazioni mondiali nel 2qoéntro 1'84% delle
fine del decennio 1990). Questo risultato contialené il frutto in primo luogo della for
crescita delle esportazioni dell'ltalia, primo edgptore mondiale che, recenteme
svartaggiato dai deboli livelli delle disponibilita, ggiunge nel 2006 18,3milioni di hl
(+17%). Anche la Francia, secondo esportatore mondialevgleme, registra un aumer
del 6,4% /2005 delle sue esportazioni, per arricas a toccare quota 14,milioni di hl.
Si osservain leggero aumento delle esportazioni portoghesirda 0,3milioni di hl /2005,
mentre la Germaniaupera nel 2006 il traguardo demilioni di hl esportati +7,6% /2005
Le esportazioni spagnole conoscono nel 2006 leggero calo (-0,7% /2005). Le
esportazioni dei paesi dell’-URSS sono marcate dall'influenza dell’embargo russovini
moldavi e, in minor misura, georgiatil che porta illivello globale dellc esportazioni di
questi paesil ribasso toccando 1,9milioni di hl nel 2006 contro 3,2!milioni di hl
dell’anno precedente.

* L'Oceaniaincrement il livello delle esportazioni toccando gli 8, milioni di hl
esportati nel 2006, ossia +0,milioni di hl e +8,5%. h particolare in Nuova Zelancsi
registra un aumentpari al +12,5% /20C anche se in valore assoluto, € logicam
I'Australia che apporta la maggior te della crescita continentaleon 7,6milioni di hl nel
2006 (+8,3% 2005).

Graf. 4.4.2 Tendenza evolutiva dell’export mondiie dettaglio
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5 Il settore vitivinicolo in Italia

Nel precedente capitolo sono stati analizzati ndralel mercato globale e le
variazioni avvenute a livello di vigneto mondiati, produzione, di consumi e di scambi
internazionali, con una particolare attenzioneadizizonamento del vino italiano e del ruolo
che questo occupa nello scenario internazionalgreiente capitolo si focalizza sul settore
vitivinicolo italiano con un’attenta analisi delktruttura del comparto soffermandoci su
guelle che sono le caratteristiche delle produzeéodenominazioni di origine, a indicazione
geografica e tavola, secondo una prospettiva deiaie con l'utilizzo di dati aggiornati al
2008.

5.1 Le superfici

La superficie italiana investita ad uva da vino c&iso della campagna vitivinicola
2007/2008 e pari a 700.076 ettari, di cui 316.46Baaprodurre vini a denominazione di
origine (DOC e DOCG), 153.311 atti a produrre \anindicazione Geografica (IGT) e i

rimanenti 230.296 destinati alla produzione di wilaotavola.
Tab.5.1: Superficie vitata in Italia (campagna 2(E¥08 Ettari)

Doc-Docg Igt altre Totale
Piemonte 41.747 - 10.681 52.428
Valle d'Aosta 726 - - 726
Lombardia 21.428 1.599 498 23.525
Trentino Alto Adige 13.237 383 1.815 15.434
Veneto 62.382 8.107 - 70.490
Friuli Venezia Giulia 10.561 5.781 3.890 20.231
Liguria 775 - 1.189 1.964
Emilia Romagna 29.500 23.090 6.540 59.130
Toscana 41.299 13.279 8.213 62.791
Umbria 7.169 6.234 - 13.403
Marche 8.600 7.800 2.450 18.850
Lazio 13.123 7.993 5.281 26.397
Abruzzo 18.529 1.691 13.495 33.716
Molise 750 2.500 3.050 6.300
Campania 5.895 1.346 20.902 28.143
Puglia 15.027 - 82.040 97.067
Basilicata 1.141 735 2.265 4.141
Calabria 4.000 8.500 - 12.500
Sicilia 9.520 62.914 49.861 122.295
Sardegna 11.062 1.358 18.126 30.546
TOT 316.469 153.311 230.296 700.076

Fonte: ISMEA

Come possiamo notare dal grafico, sono le regiehinord d’ltalia che con quasi
244.000 ettari detengono il 34.84% della superfictata italiana. Il 17,35% lo troviamo
nelle regioni del centro, quasi il 26% si troval@eegioni del sud e il rimanente 21% e nelle
isole. L’analisi delle superfici a livello regiomalmostra come sia una regione del sud, la

Sicilia al primo posto tra le regioni vitivinicol&liane, in termini di superfici investite. In

72



tale area, si concentra, infatti, il 17,5% del lmtaazionale. Al secondo posto troviamo la
Puglia, con 97 mila ettari ospita il 13,8% del letanazionale, cid a dimostrazione
dell'importanza del settore vitivinicolo nel Merafie. Ai posti successivi troviamo
progressivamente, il Veneto, Toscana ed Emilia RpmaTale graduatoria € destinata a
modificarsi se si considerano separatamente le ristipalestinate a produzioni a
denominazione di origine, quelle destinate alladpmaioni geografiche tipiche e quelle per la
produzione di vino da tavola. In questo caso,rnbuila tavola costituisce una quota rilevante
della produzione complessiva di vino, ma la suagmza € comunque inferiore alla quota
occupata dalle produzioni a denominazione di 0eigDOC-DOCG. In particolare la
superficie atta alla produzione di vini DOC-DOCGari al 45,21% della superficie totale
nazionale, quella utilizzata per la produzioneidi V\GT e pari a 21% e quella destinata alla
produzione di vino da tavola é pari a ben il 33%.a8diamo a ripartire la superficie vitata
italiana rispettivamente per la produzione di vanidenominazione di origine, vini a
indicazione geografica e altri vini, rispetto aleee geografiche nord sud centro isole,
notiamo che anche, e il nord che detiene il primadaionale per la maggior quota di
produzione di vini a denominazione di origine. 0% della superficie italiana adibita alla
produzione di vini a denominazione di origine sva nelle regioni del nord, il 22,18 nelle
regioni del centro, il 14,33 nel sud e il 6,5 neflele. Per quanto riguarda le superfici atte
alla produzione di vini IGT, I'immagine nord/sud ribalta e troviamo che ben il 41,92%
delle superfici IGT si trova nelle isole, il 25%1si trova nelle regioni del nord, il 23% al
centro e il 9,6% nelle regioni del sud. L'immagidell’ltalia viene ancora una volta
sconvolta se analizziamo la distribuzione delleesfi@ atte alla produzione di vini da
tavola. Ora € il sud che detiene il primato. Qucancentra ben il 52,87% delle superficie
adibite dalla coltivazione di uva da tavola. Al tentroviamo la quota piu bassa, solo il

6,92%, al nord il 10,69 e nelle isole e presentesgil restante 30%.

Graf. 5.1: Ripartizione della superficittata tra Nord Centro Sud e Isole
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Fonte: nostre elaborazioni su datviiBA
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L’analisi della distribuzione regionale della sup®e vitata per tipologia mette |
evidenza la composizione della struttura produttivaciascuna regione e il peso de
produzioni di qualita, cc particolare riferimento ai VQPRD (vini di qualitaqalotti in
regioni determinate) sul totale delle denominaziegjionali.ll Veneto, con piu di 62 mil
ettari (il 19,71% della superficie D(-DOCG nazionale) rappresenta la principale reg
produttricedi vini a denominazione di origine. Di seguito ti@wo il Piemonte, con qua
42 mila ettari di superficie DO e subito dopo lassGana con quasi 41.300 ettari. Per qu.
riguarda l'incidenza percentuale della superfictib#ia produzioni a denominazie di
origine, e interessante notare come quasi tutted®ni del nord dedicano piu della m
della loro superficie vitata a una viticoltura diadjta, e quindi, a produzioni DOC e DOC

Graf. 5.2: Distribuzione % regionale dei vini D(DOCG, IGT,Altri vini sul totale nazional
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Fonte: Nostre elaborazioni su dati ISM

Nel segmento delle produzioni IGT € la Sicilia setere la leadership, con quasi
mila ettari, detiene il 41% dell'intera superfim@zionale adibita alla produzione di vir
indicazione geografica. Interessante & notare danaécune regioni come Piemonte, Ve
d’Aosta, Liguria e Puglia non siano presenti pradogz a indicazione geografica tipic
mentre la maggior parte della superficie destirata produzione di vino a tavola la
troviamo in Puglia, che, con piu di 82 ettari regganta il 35,6% del totale regionall
Piemonte, le Marche e la Toscana sono, quindi,ssolato le regioni con una maggi
incidenza delle denominazioni DOCG e DOC sul totiathe evidezia, ancora una volta,
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I'attenzione alla qualita delle produzioni vitivimle dei rispettivi sistemi imprenditoriali

regionali.

5.2 Le produzioni

by

Nel 2009 [I'ltalia e il maggiore produttore con ugaota del 17,5% sul totale
mondiale e del 29,5% su quello europeo, seguitka dabncia (rispettivamente 15,5% e
26,1%) e dalla Spagna (rispettivamente 13,5% e %R, Dall'analisi dei volumi di
produzione, risulta che in Italia la produzionevitio € mosto nel 2008 sia pari a poco piu di
46 milioni di ettolitri. L'analisi storica per ganni che vanno dal 2004 al 2008 evidenzia un
costante calo delle produzioni fino al 2007 (anhe sara ricordato per la vendemmia
anticipata di due settimane su tutto il territoriazionale), per poi registrare nel 2008
un’impennata pari al 9% in piu rispetto al 2007i papoco piu di 3,6 milioni di ettolitri. La
produzione si concentra, per lo piu, in quattroigeig al primo posto per volumi prodotti
troviamo il Veneto con poco piu di 8 milioni di euali, al secondo posto troviamo Puglia,

con quasi 7 milioni di ettolitri e seguono subitapd 'Emilia Romagna e la Sicilia.

Tab. 5.2: Produzione di vino in Italia (000hl)

2004 2005 2006 2007 2008 Var 07/08  Var % 07/08

Piemonte 3.263 3.054 3.229 2.724 2.480 -244 -9%
Valle d'Aosta 22 20 20 18 17 -1 -6%
Lombardia 1.168 1.100 1.081 1.099 1.250 151 14%
Trentino -Alto 1.269 1.057 1.159 1.221 1.140 -81 -7%
Adige

Veneto 8.843 7.093 7.208 7.799 8.119 320 4%
Friuli -V.Giulia 1.344 1.159 1.014 1.029 1.014 -15 -1%
Liguria 91 84 77 89 71 -18 -20%
Emilia -Romagna 7.155 6.608 6.768 6.253 6.340 87 1%
tot nord 23.155 20.175 20.556 20.232 20.431

Toscana 3.166 2.780 2.978 2.824 2.800 -24 -1%
Umbria 1.078 998 1.103 998 843 -155 -16%
Marche 1.248 1.206 1.090 757 871 114 15%
Lazio 2.492 2.362 2.316 1.840 1.797 -43 -2%
tot Centro 7.984 7.346 7.487 6.419 6.311

Abruzzo 3.585 3.469 3.233 2.205 3.054 849 39%
Molise 328 390 376 319 319 0 0%
Campania 1.878 1.826 2.020 1.652 1.768 116 7%
Puglia 7.610 8.348 7.397 5.668 6.949 1281 23%
Basilicata 201 267 246 221 208 -13 -6%
Calabria 485 539 484 406 445 39 10%
tot Sud 14.087 14.839 13.756 10.471 12.743

Sicilia 6.964 7.283 6.974 4.574 6.180 1606 35%
Sardegna 943 924 859 862 582 -280 -32%
tot Isole 7.907 8.207 7.833 5.436 6.762

Italia 53.135 50.566 49.631 42.559 46.245 3686 9%

Fonte: ISMEA su dati ISTAT

Come possiamo vedere dalla tabella (tab. 4.5.24%0 della produzione di vino
avviene nelle regioni del Nord d’ltalia, che vedeproprie produzione decrescere nel corso
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del quinquennio considerato fino ad assestarsica pal di 20 milioni di ettolitri nel 2008.
Al secondo posto in termini di quantitativi di vipoodotto troviamo le regioni del Sud con
12,7 milioni di ettolitri, producono il 28% del wwnnazionale. Di questi, la meta sono
prodotti nella regione Puglia. Al terzo posto tawio le Isole con 6,7 milioni di ettolitri e

subito dopo il centro con 6,3 milioni di ettolitri.

Graf. 5.3: Tendenza evolutiva delle produzioniidowelle aree diverse geografiche
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ISMEA

Tab.5.3: Numero delle DOCG,DOC, IGT riconosciutédtatia

Docg Doc Igt Totale
Piemonte 12 44 56
Valle d'Aosta 1 1
Lombardia 4 15 15 34
Trentino Alto Adige 8 4 12
Veneto 4 25 10 39
Friuli Venezia Giulia 2 9 3 14
Liguria 8 3 11
Emilia Romagna 1 20 10 31
Toscana 7 36 6 49
Umbria 2 11 6 19
Marche 2 15 1 18
Lazio 26 4 30
Abruzzo 1 4 10 15
Molise 3 2 5
Campania 3 17 9 29
Puglia 26 6 32
Basilicata 3 2 5
Calabria 12 13 25
Sicilia 1 22 6 29
Sardegna 1 19 15 35
Totale* 41 316 120 477

* || totale non coincide con la somma degli addgetiché ci sono Doc e IGT interregionali (aggioorat
dicembre 2008)
Fonte: ISMEA su dati Mipaaf
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In base all’elenco dei vini DOC, DOCG, IGT italigmibblicato daMinistero delle
politiche agricole alimentari e fores! (Ministero delle Politiche agricole, aprile 20 le
denominazioni relative ai vini registrate in Itatial 2(10 sono 86, suddiviso in 48 DOCC(
320 DOC (i cui 9 interegionali) e 118 IGT(di cui 4 interregiona). Le DOCG
rappresentano solo i|&% de totale,contro il 65,8% di DOC e il 24,6% di IG’

Graf. 5.4:Distribuzione regionale per tipologia delle denoa®ioni riconosciut
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Fonte: nostre elaborazioni sdati ISMEA

La distribuzione regionale delle denominazioni mensina netta prevalenza le del
numero di denominazioni di origine Piemonte, che con 12 DOCG ospita un quarto
DOC italiane e il 14% delle DOC (46). Il 17% ded©CG e in mano al Veeto, e il 15% lo
troviamo in Toscana. Analogo andamento seguondd€ Dn questo caso, pero troviamc
Toscana al secondo posto dopo il Piemonte con 3€.D@lla graduatoria delle IGT
posizionano a pari merito con 15 IGT Lombardia ed€gna, seguol al secondo posto,
anch’esse a pari merito Veneto e Abruzzo. In foaldlograduatoria delle regioni italiane |
numero di certificazioni, si rileva la presenzaladasilicata e del Molise,entrambe ¢

cinque denominazioni, e, infine, della Valle d’Aa, con appena una denominazic

La produzione di vino a denominazione di origine (-DOCG) si attesta al 20(
sui 14,5 milioni di ettolitri. Dal 2005 fino al 2U0si verifica una continua diminuzione
quantitativi di produzione, ma nel 2008 si rtra un aumento dell’1,34%. Questo aume
registrato a livello nazionale deriva dall'insiemdelle variazioni in alcuni casi positivi,

altri negativi, avvenute nelle singole regi
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Tab: 5.4:Produzione di vini DOC-DOCG in Italia (O@@tolitri)

2004 2005 2006 2007 2008 var % 07/08
Piemonte 2.726 2.544 2.710 2.276 2.122 -7,26%
Valle d'Aosta 10 11 12 12 11 -9,09%
Lombardia 644 628 640 671 710 5,49%
Trentino Alto Adige 969 822 945 1.020 965 -5,70%
Veneto 2.453 2.175 2.281 2.329 2.320 -0,39%
Friuli Venezia Giulia 838 712 655 669 655 -2,14%
Liguria 34 31 36 45 35 -28,57%
Emilia Romagna 1.938 1.513 1.501 1.480 1.486 0,40%
Toscana 1.762 1.570 1.710 1.750 1.724 -1,51%
Umbria 377 332 355 307 281 -9,25%
Marche 530 422 380 273 344 20,64%
Lazio 1.080 1.078 1.054 889 903 1,55%
Abruzzo 1.183 1.147 1.096 769 1.066 27,86%
Molise 230 230 221 188 188 0,00%
Campania 223 215 252 235 288 18,40%
Puglia 882 946 862 828 838 1,19%
Basilicata 27 31 29 29 28 -3,57%
Calabria 53 63 53 84 85 1,18%
Sicilia 343 291 250 153 230 33,48%
Sardegna 261 258 237 240 161 -49,07%
Italia 16.562 15.020 15.280 14.247 14.441 1,34%

Fonte: ISMEA su dati ISTAT

Le regioni del nord registrano tutte una variaziona segno negativo, se in termini
assoluti e il Piemonte a produrre 154 mila ettialitrmeno, la massima variazione in termini
percentuali viene registrata in Liguria (-28,57%} regioni, tra variazioni positive e
negative, registrano in media un aumento di prahe,ie la regione Marche segna il picco
di massima variazione con 71 mila ettolitri di vib® in piu rispetto al 2008. Tutte le
regioni del sud vedono la produzione di vino in auaio, in particolare I'’Abruzzo produce
279 mila ettolitri di vino in piu (+27,86%) e la @@ania con 53 mila ettolitri di vino in piu

prodotto regista una variazione positiva pari ah¥&

Tab. 5.5: Produzione di viGiT in Italia (000 ettolitri)

2004 2005 2006 2007 2008 var %07/08
Piemonte 0 0 0 0 0
Valle d'Aosta 0 0 0 0 0
Lombardia 178 166 181 182 236 23%
Trentino Alto Adige 260 202 178 180 161 -12%
Veneto 5.190 4.206 4.268 4.541 4.846 6%
Friuli Venezia Giulia 278 246 199 204 199 -3%
Liguria 4 4 7 8 6 -33%
Emilia Romagna 2.718 2.522 2.617 2.300 2.309 0%
Toscana 802 720 787 711 724 2%
Umbria 373 358 408 400 326 -23%
Marche 371 568 515 363 391 7%
Lazio 302 278 320 324 308 -5%
Abruzzo 183 181 167 130 256 49%
Molise 0 0 0 0 0
Campania 249 219 279 256 273 6%
Puglia 1.296 1.478 1.143 1.059 1.322 20%
Basilicata 24 29 25 24 23 -4%
Calabria 13 26 13 28 59 53%
Sicilia 1.404 1.461 1.452 1.147 1.562 27%
Sardegna 193 192 176 178 128 -39%
Italia 13.838 12.857 12.735 12.034 13.129 8%

Fonte: ISMEA su dati ISTAT
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Nel 2008 la produzione wini ad Indicazione Geografica € risultata essexg @
13,2 milioni di ettolitri, un aumento dell’8% risipe all’annata precedente. La maggi
produzione di vino IGT é localizzata nelle regidei Nord d’ltalia che con piu di 7 miliol
di ettolitri produce quasi il 60% del vino IGT, e nella sola regid/eneto si concera |l
37% della produzione toe nazionale. E’ sempre al nord che si rileva la giag
variazione negativa in termini di quantitativi podt. Al 2008 si producono 328 mi
ettolitri in meno, una flessione pari-18%. Al 2008 le regioni del centro producono il 1
dei vini IGT, la meta di tale produzione si concarih Toscana che vede aumentare le
produzioni del 13% rispetto all’annata 2008. Neinptesso, pero, le regioni dregistrano
una diminuzione delle produzioni par-19%. Al sud la sola regione Puglia produce il 1
dei vini IGT nazionali e vede di anno in anno autaemle sue produzioni al ritmo del 2(
tra I'annata 2007/2008. Nel complesso Il Sud detigri5% dela produzione IGT. Nell
Isole, la sola regione Sicilia che produce il 12éladproduzione nazionale e alla Sarde
spetta il rimanente 12
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Fonte: nostre elaborazione su dati ISV

Come possiamwedere dal grafico (graf. 4.5.3) il vino da tavotantinua a costituir
una quota rilevante della produzione complessivavido, ma la sua incidenza si
riducendo. Nel 2008 iini a denominazione di origine e ad indicazionegyabca hannc
rappresentato rispettivamente il 28% e il 31% m@help i vini da tavola il restante 40%.
produzione di vini con marchio di qualita risulteepalentemente localizzata nelle regi
del Nad e del Centro. Al contrario nel Meridione si centra la produzione di vino (

tavola.
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5.3 Flussi commerciali

La produzione italiana di vino per il 2008 € statanata pari a 46,2 milioni di
ettolitri. Sempre nel 2008 il valore della produmoitaliana (ai prezzi alla produzione) e
stimabile in 9 miliardi di euro e il consumo appdee in 5,8 miliardi assorbiti
principalmente da alberghi e ristoranti, con oltue terzi del totale (ISMEA, marzo 2010).
Dati gli esigui quantitativi importati, la produzie di vino in Italia, al netto delle scorte,
determina la quasi totalita delle disponibilitaigole. Le utilizzazioni principali relative alla
produzione viticola nazionale corrispondono, inimeddi importanza, al consumo interno,

alle esportazioni e ad altri usi.

5.3.1 T consumi

Il consumo domestico di vino e continuato a dinr@un modo costante durante
I'ultimo decennio passando da 55 litri pro-capitd 2000 a 39 litri nel 2009. Si e assistito
inoltre, anche ad una sostituzione della bevanda eon birra ed altre bevande a gradazione

alcolica piu contenuta.

Tab.5.6: Consumi di alcoltalia (pro capite)

Anno Spiriti (litri) Birra (litri) Vino (litri) Tot

(40% alc. vol) (5% alc. vol) (11% alc. vol) (litri di alcol puro)
2000 1,2 28,1 55 7,9
2001 1,1 28,9 54 7,8
2002 0,9 28,2 51 7,4
2003 0,8 30,1 50,5 7.4
2004 0,9 29,6 48,3 7,2
2005 0,9 29,7 45,7 6,9
2006 0,85 30,3 445 6,7
2007 0,62 31,1 44,7 6,7
2008 0,72 29,4 42,3 6,4
2009 0,7 28 39,1 6

Fonte: “Rapporto annuale 20@$50BIRRA

Tab. 5.7: Consumi di bevande in Italia 2008-2008ilioni di HI) Consumo di bevandeomapite
(litri)

2008 2009 2008 2009
Birra 17,8 16,8 Birra 29,4 28
Acqua minerale 112 112,0* Acqua minerale 190 190,0 *
Vino 25,6 23 Vino 42,3 39,1
Spiriti 0,43 0,44 Spiriti 0,7 0,7
TOTALE 155,7 152,2 TOTALE 262,7 257,8

Fonte: “Rapporto annuale 200XSSOBIRRA
* Dato riferito al 2008
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L'invecchiamento della popolazione, la maggioréeratione nei confronti della
salute e il cambiamento di stili di vita e abitudalimentari sono i fattori in grado di
spiegare tale situazione. Si verifica, infatti, @nella maggior parte dei paesi sviluppati, un
orientamento dei consumatori italiani verso vinigdialita, confinando il consumo di vino
principalmente a occasioni particolari, cresceatinfsecondo una ricerca di ASSOBIRRA il
numero di consumatori periodici, ovvero di persai@ consumano vini in occasioni
particolari. Dalla tabella (4.3.2 ) si nota un leggero aumengéb @bnsumo di spiriti a
testimonianza del crescente interesse verso quattgoria di bevande soprattutto da parte

di giovani.

5.3.2.Le importazioni e le esportazioni

I 2008 si e chiuso con un ottimo risultato pee$portazioni italiane, anche se un po’
meno brillante rispetto al biennio precedente. &gistra, infatti, una flessione delle
esportazioni tra il 2008 e il 2009 pari all’8%,esportano, quindi, 1,3 milioni di ettolitri in
meno. Sul fronte del fatturato prodotto, si vedfiena crescita degli introiti tra il 2008 e il
2009 pari a 61 milioni di euro per un fatturataatetpari a 3,6 miliardi di euro, conseguenza
sia delllaumento generale dei prezzi, sia di urastgmento delle vendite verso prodotti piu
costosi. Per le importazioni si verifica un andatoeopposto a quello delle esportazioni,
mentre i quantitativi importati tra il 2007 e il @® aumentano del 2,7% (+50.000 ettolitri), il

valore delle importazioni diminuisce del 10,4% (+8#dioni di euro).

Tab.5 Bilancia commerciale del settore vitivinicol@lieno

Quantita (000 hl) Valore (000 euro)
Export Import Export Import
2004 14.123 1.786 2.864.696 255.759
2005 15.721 1.833 3.000.149 281.918
2006 18.390 1.463 3.195.273 287.859
2007 18.827 1.779 3.541.832 360.280
2008 17.509 1.829 3.603.373 326.244

Fonte: elaborazione Ismea su dati Istat

Nel dettaglio si impone l'ottimo risultato dei vioonfezionati rispetto ai vini sfusi,
seppur entrambi risultano in calo rispetto al 200vini confezionati ammontano a 9,1
milioni di ettolitri, il 5% in meno rispetto al 280 mentre per i vini sfusi si registra un calo
maggiore pari al 19% in meno rispetto allannatacpdente. Nonostante la generale
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tendenza negativa che ha colpito il settore, evaa quota di mercato detenuta dai vin
tavola, I'importanza del territorio neaffermazione dei vini italiani all’estero e dimagt
dal buon risultato ottenuto dai vini a denominaeiah origine, che detenendo il 25%
mercato estero rappresentano il punto di forza sddfore vinicolo italiano. Per i vil
frizzanti e gli spumain si registra invece un aumento delle esportazpami addirittura a
12% per i vini spumanti, indice dei una maggioraesapevolezza da parte dei consume
esteri della qualita dei vini spumante italiani, sganpre messi in secondo piano rispett

piu famoso Champagne france

Tab. 5.9Esportazioni Italiane di vini e mosti (|

2004 2005 2006 2007 2008
Confezionati 7.693.294 8.742.221 9.175.566 9.523.526 9.098.939
Sfusi 4.116.813 4.541.288 6.594.478 6.401.655 5.387.623
Totale Tavola 7.698.082 9.296.556 11.329.673 11.302.833 10.098.338
Totale Vgprd 4.112.025 3.986.954 4.440.371 4.622.347 4.388.224
Frizzanti 1.158.587 1.249.107 1.440.415 1.565.042 1.579.507
Spumanti 810.021 864.034 969.537 1.115.749 1.272.819
Mosti 344.368 324.110 209.616 220.531 169.774
Totale vini e mosti 14.123.082 15.720.761 18.389.612 18.826.504 17.508.661

Le voci confezionati e sfusi si riferiscono ai \figim
Fonte: elaborazioni Ismea su dati Is
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ISM

Le importazioni di vino italiane hanno semjrappresentatana quota esigudella
bilancia commerciale del settore vitivinicolo itlio. Al 2008 si sono importati 1,82 milic
di ettolitri di vini rappresentati quali per il 908& vino da tavola. Nel quinquenr
considerato, le importazioni seguono un andamesgoato da alti bassi, con un picco
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massimo nel 2005 (con 1,83 milioni di ettolitriggsiito subito dopo nel 2006 da un mini
pari a 1,46 milioni di ettolitri

Tab. 5.10:Importazioni italiane di vini e mosti (t

VINI 2004 2005 2006 2007 2008

Totale da tavola 1.417.331 1.525.085 1.274.510 1.545.519 1.640.362
Totale Vaprd 100.286 70.941 80.315 82.412 56.444
Frizzanti 14.602 17.043 13.627 19.329 16.003

Spumanti 93.274 78.257 91.203 106.072 97.290

Mosti 160.875 141.761 3.535 25.929 18.418

Totale vini e _mosti 1.786.367 1.833.088 1.463.190 1.779.261 1.828.516

Fonte: elaborazioni Ismea su dati Is

Graf. 5.7:Evoluzione delle importazioni italiani di vini e std(000 hl) e Ripartizione per categorie di vi
importato anno 2008
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Fonte: nostreelaborazioni su dati ISME

Considerando le principali destinazi, osserviamo che il 71% della produzione
2008 e destinato ai mecati interni al’lUnione Europea. Con 5,6 milioni ditolitri, la
Germania e il paese a cui viene destiril 32,2% ddle esportazioni italiane. subito doil
13,7% nel Regno Unito. A trainare i vini italianidri dai confini europei sono gli St:
Uniti, in cui viene esportata il 14,2%/1 vino esportato, e subito dopo troviamo il Re
Unito a cui vengono destinat,4 milioni di ettolitri (13,7% dell’expor. Il valore delle
esportazioni italiae rappresenta un dato importz della bilancia commercie del paese ed
ammonta a 3,6 miliardi di eurll mercato statunitense resta il primo cliente aove cor

quasi 800 milioni di euro, subito dopo troviamo @ania con 766 milioni e il Regno Unit
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Tab.5.11: Esportazioni italiane di vini e mostiiqmipali paesi di destinazione

Quantita (hl) Valore (000 euro)

2007 Quota 2008 Quota 2007 Quota 2008 Quota
Germania 6191020 33,5 5.642.528 32,2  Stati Uniti 829533 23,8 99.563 22,2
Stati Uniti 2557757 13,8 2.482.313 14,2 Germania 733564 21,1 766.454 21,3
Regno unito 2308346 12,5 2.402.796 13,7 Regno Unito 461413 13,3 493.997 13,7
Francia 1262761 6,8 971.634 5,5 Svizzera 218741 6,3 228.460 6,3
Svizzera 630887 34 619.222 3,5 Canada 197141 57 202.278 5,6
Ue-27 13538071 73,2 12.457.654 71,2 Ue-27 1866121 53,6 1.984.444 55,1
Extra Ue -27 4968904 26,8 5.051.007 28,8 Extra Ue-27 1612358 46,4 1.618.929 44,9

Tot vini e mosti 18506975 100 17.508.661 100 Tot vini e mosti 3478479 100 3.603.373 100

Fonte: elaborazioni Ismea su dati Istat

Le importazioni del comparto sono aumentate rispet tutti i principali paesi
fornitori, in particolare rispetto agli Stati Unithe hanno utilizzano il paese come base di
appoggio per I'invio di vini da tavola destinatpip alla riesportazione nei paesi del Nord
Europa. In aumento anche le importazioni da Spggmapo paese fornitore, e dalla Francia,

primo paese in qualita di valore importato.

Tab. 5.12: Importazioni italiane di vini € mosti

Quantita (q.li) Valore (000 euro)

2007 Quota 2008 Quota 2007 Quota 2008 Quota
Spagna 623399 35,9 692.757 37,9 Francia 223603 64,7 223.603 68,5
Stati Uniti 500556 28,8 577.441 31,6 Stati Uniti 50131 14,5 50.131 15,4
Francia 351733 20,2 434.096 23,7 Spagna 32612 9,4 32.612 10
Germania 24985 14 24.996 1,4 Portogallo 11962 3,5 11.962 3,7
Grecia 23789 14 23.327 1,3 Paesibassi 6921 2 6.921 2,1
Ue-27 1062777 61,1 1.212.802 66,3 Ue-27 286448 82,8 274.142 84
Extra Ue-27 675413,6 38,9 615.714 33,7 Extra Ue-27 59383 17,2 52.103 16
Tot vini e mosti 1738191 100 1.828.516 100 Tot vini e mosti 345830 100 326.244 100

Fonte: elaborazione Ismea su dati Istat
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5.4 IL SETTORE VITIVINICOLO IN TOSCANA

Al fine di una migliore comprensione del ruolo deedenominazioni di origine e le
indicazioni geografiche hanno avuto negli ultinmnanell’ambito regionale, e di come
vanno a definire e modellare il paesaggio toscanmdispensabile un’analisi dettagliata
della struttura del settore vitivinicolo sulla badel dati regionali. In particolare si sono
osservate le serie storiche, per un periodo chaelala2002 al 2008, dei dati relativi
all'evoluzione delle superfici destinate alla cadizione della vite, e alle relative produzioni
di uva e di vino. Successivamente si € potuto gaselle variazioni della produzione sia in
relazione alle produzioni IGT sia in relazione algoduzioni a DO sia rispetto
all’'andamento della produzione complessiva di vinoltre, &€ stato osservato 'andamento
della produzione in funzione del colore del vinmi\Rossi e Rosati e vini Bianchi. A tale
scopo ci siamo serviti sia dei dati ISTAT, che dtidaccolti e pubblicati sul sito dalla

Regione Toscana.

5.4.1 Caratteristiche delle aziende vitivinicole toscane

Dall'analisi dei dati Istat € possibile avere uradro delle caratteristiche strutturali
delle aziende che operano nel comparto vitiviniaglgionale. L’Istat presenta i principali
risultati della rilevazione sulla struttura e sufeoduzioni delle aziende agricole con
riferimento all’annata agraria 1° novembre 2004 -o8obre 2007. Con il 2007 si conclude
il ciclo di indagini campionarie sulla struttura llde aziende agricole previste dal
regolamento (CE) n. 571/88 e successive modificazidindagine relativa allanno 2007 e
stata eseguita in collaborazione con le Regionir@viRce autonome competenti per

territorio e in attuazione di diverse normative cortarie.

Il numero complessivo di aziende agricole in toscanpari a 78.903 con una
superficie totale di 1.458.301 ettari e una superfagricola utilizzata (SAU) di 806.427
ettari. Il 16% delle aziende agricole toscane h@eHicie agricola utilizzata inferiore ad un
ettaro. Un quarto delle aziende agricole presentioscana ha una superficie utilizzata
compresa trai 2 e i 5 ettari. Come possiamo natiai@tta di aziende agricole di piccole e
medie dimensioni in molti casi caratterizzate deaa wlevata multifunzionalitd. Poco
rappresentate invece le classi di ampiezza maggioreil caso estremo delle aziende aventi
superfici maggiori, sono solo 2.600 le aziendecadei toscane che dispongono di una SAU
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che va dai 50 ettari in su, esse rappresentan8% 2lelle aziende agricole totali, a loro va
ben il 38% della superfici utilizzabile.

Tab.5.13: Superficie totale e superficie agricotdizzata per forma di conduzione (anno 2007)

CONDUZIONE DIRETTA DEL COLTIVATORE Conduzione  Conduzione Totale
Con solo Con Con Totale ~con a colonia generale
manodopera manodopera  manodopera salariati e/o parziaria
familiare familiare  extrafamiliare comparte- appoderata
prevalente prevalente cipanti ed altra
forma
Aziende
68160 5970 1525 75656 2932 315 78903
Superficie totale
755.860,23 112.834,5 63.127,75 931.822,5 496.292,3 30.186,17 1.458.301,01
Superficie agricola utilizzata
505.156,89 77.740,71 34.000,6 616.898,2 178.239,6 11.290,01 806.427,82

CLASSI DI SUPERFICIE AGRICOLA UTILIZZATA

Totale
Meno di 1 1-2 2-5 5-10 10 - 20 20 - 50 50 ed oltre
AZIENDE
12.609 17.413 19.056 11.280 9.903 6.007 2.629 78.897
SAU
7.080,44 23.829,31 57.697,21 80.187,17 140.152,62 184.026,95 313.454,13 806.427,82
Fonte: ISTAT

Dall’analisi dei dati emerge l'assoluta prevalenzdle aziende a conduzione diretta
del coltivatore, oltre 75.000 aziende e pari al 95Pfa queste la gestione con solo
manodopera familiare € la quasi totalita, 68. 1BOnumero di aziende condotte in
“economia”, cioe con salariati, rimane molto ridote limitato ad un 3,7%, mentre
un’incidenza percentuale pari quasi allo zero nigaala conduzione a colonia parziale

appoderata e le altre forme di conduzione.

Andiamo ora ad analizzare come viene ripartitauperficie agricola utilizzata a
livello delle singole coltivazioni agrarie, ed imnicolare rispetto alle coltivazioni arboree
da frutto e quindi della coltivazione della vite’ahalisi dei dati raccolti dalla Regione
Toscana in merito alle superfici occupate dallaticatione della vite, con le relative
produzioni e resa produttiva sia di frutto che idioy nonché i dati relativi alle produzioni di
vino a denominazione di origine e ad indicazioneggafica tipica, per un arco temporale di
5 anni (dal 2002 al 2008), offre un ampio scendgabsettore vitivinicolo regionale. Tali dati
sono rilevati attraverso accertamenti estimativetafati dagli Assessorati all'’Agricoltura
delle Province, nel corso di un programma di rifgeai a carattere congiunturale che l'lstat

svolge annualmente. Nel 2009 la superficie invesadl alberi da frutto € pari a 163.971
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ettari, quasi la totalita di questa superficie eupata rispettivamente dalla coltivazione della
vite per il 38,38% e dell’'olivo per il 59%, cio estimonianza dell'importanza dei due settori

all'interno del panorama agricolo regionale.

Tab.5.14 : Superficie Regione Toscana destinataaltivazione di alberi da frutto e relative pradani

Alberi da frutto Sup Tot Ha Sup Produttiva Prod Tot Q.li Resa Q.li/Ha Prod Raccolta
Ha Q.li
2002 uva tavola 87 82 6.590 80,37 6.198
uva vino 59.800 56.104 3.490.744 62,22 3.280.106
Totale alberi frutto toscana 170.898 160.919 5.544.814 34 5.201.439
2003 uva tavola 91 90 6.310 70,11 6.123
uva vino 60.313 55.376 3.460.907 62,50 3.342.608
Totale alberi frutto toscana 162.542 151.726 4.543.169 29,94 4.316.932
2004 uva tavola 88 87 7.843 90,15 7.336
uva vino 61.333 56.706 4.772.880 84,17 4.631.212
Totale alberi frutto toscana 163.542 153.570 7.465.665 48,61 7.173.480
2005 uva tavola 86 85 8.039 94,58 7.515
uva vino 61.988 57.294 4.157.681 72,57 3.964.950
Totale alberi frutto toscana 163.209 153.394 6.205.261 40,45 5.905.793
2006 uva tavola 85 85 8.135 95,71 7.277
uva vino 62.514 57.540 4.380.900 76,14 4.131.028
Totale alberi frutto toscana 162.449 153.519 6.501.176 42,35 6.156.452
2007 uva tavola 78 78 7.735 99,17 7.154
uva vino 62.483 59.760 4.200.164 70,28 4.058.699
Totale alberi frutto toscana 163.772 156.831 5.940.713 37,88 5.720.933
2008 uva tavola 78 78 7.885 101,09 7.404
uva vino 62.924 60.858 4,173.811 68,58 3.978.037
Totale alberi frutto toscana 163.971 157.372 6.419.775 40,79 4.,939.951

Fonte: Regione Toscana

Come possiamo notare dalla tabella di sui sopratnmda superficie destinata alla
coltivazione di alberi da frutto € leggermente diuiia nel periodo considerato, quella
investita a vite € leggermente aumentata, passaad®.800 ettari nel 2002 a quasi 63.000
nel 2008. Fermo restando i limiti imposti dai sihgbsciplinari di produzione per ciascuna
denominazione, anche la resa produttiva (q.li/lpgssando da 80 g/ha a 101 g/ha; di
conseguenza sono aumentati, seppur a stagiomeléache i quintali di uva raccolti che
verranno destinate alle pratiche vi vinificaziohel 2009 la produzione di vino finito si
attesta a poco piu di 2,7 milioni di ettolitri.dlcco di produzione massima viene raggiunto
nel 2004 con 3.16 milioni di ettolitri, dopo chel 2®03 si era registrato il minimo storico

rispetto al periodo considerato, con 2,2 milionetolitri.
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Graf. 5.6: Evoluzione della produzione di vino petiodo 2002-2008 (valori in hl/000)
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Fonte: Regione Toscana

5.4.2 Caratteristiche ed evoluzione delle produzioni di qualita

Per quanto riguarda il destino produttivo delle ,uv&a soprattutto della tipologia
delle produzioni di vino in relazione alle produzica denominazioni di origine e ad
indicazione geografica, si nota che il 61% delladpizione del 2008 é rappresentata da vini
a denominazione di origine, e quindi DOC e DOC®5|7% é costituito da vini IGT e |l
rimanente 12% e rappresentato da vini da tavolaef@ne toscana conferma, cosi, la sua
forte propensione verso produzioni di qualita, seetempo hanno cresciuto la fama del suo

territorio rendendolo una delle mete piu famosetg@mo enologico internazionale.

Tab.5.7: Evoluzione delle produzioni di vino DO;TI& Tavola (valori hl/000)
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Fonte: nostre elaborazioni su dati Regione toscana

La tabella 5.15 mostra I'evoluzione nel tempo delleduzioni DO, IGT e del vino
da tavola. Come possiamo notare, nel corso degli aproduttori si sono sempre orientati
verso produzioni di qualita, rilegando al vino de&dla una quota marginale che tende,
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comunque, a ridursi nel tempo lasciando semprespazio alle produzioni IGT. Vediamo,
infatti, che mentre nel corso degli anni, le pradoz DO crescono sempre piu per poi
assestarsi intorno ad un valore pari a 1,7 mildirettolitri, le produzioni IGT acquistano
maggior vigore, poiché non avendo un rigido discge di produzione a cui attenersi
possono essere piu flessibili, rispetto alle D@,r&petto alle quantita prodotte, si in termini
di tecniche produttive adottate, in modo tale dhscono ad adattarsi meglio alle esigenze

del mercato, e rispondere meglio in presenza diamnata sfavorevole.

Tab.5.16: Produzione vini DO IGT e Tavp&x la Toscana in base al colore (ettolitri di vjno

2002 Rosso e Rosato Bianco HI Tot HI % Rosso e % Bianco % Tot
HI Rosato sul tot sul tot

DOC 1.000.794 102.253 1.103.047 59,40% 16,90% 48,16%
IGT 324.129 255.817 579.946 19,24% 42,27% 25,32%
Tavola 360.046 247.121 607.167 21,37% 40,83% 26,51%
Totale 1.684.969 605.191 2.290.160 100,00% 100,00% 100,00%
2003

DOC 1.226.012 106.595 1.332.607 67,01% 24,56% 58,87%
IGT 328.590 162.540 491.130 17,96% 37,45% 21,70%
Tavola 274.937 164.938 439.875 15,03% 38,00% 19,43%
Totale 1.829.539 434.073 2.263.612 100,00% 100,00% 100,00%
2004

DOC 1.584.701 181.439 1.766.139 62,64% 28,53% 55,79%
IGT 554.607 248.957 803.564 21,92% 39,14% 25,38%
Tavola 390.528 205.600 596.128 15,44% 32,33% 18,83%
Totale 2.529.836 635.995 3.165.831 100,00% 100,00% 100,00%
2005

DOC 1.425.754 148.226 1.573.980 64,60% 25,88% 56,62%
IGT 469.146 250.860 720.006 21,26% 43,81% 25,90%
Tavola 312.101 173.577 485.678 14,14% 30,31% 17,47%
Totale 2.207.001 572.663 2.779.664 100,00% 100,00% 100,00%
2006

DOC 1.577.538 141.621 1.719.159 64,40% 26,78% 57,72%
IGT 574.460 210.262 784.722 23,45% 39,76% 26,35%
Tavola 297.565 176.953 474,518 12,15% 33,46% 15,93%
Totale 2.449.563 528.836 2.978.399 100,00% 100,00% 100,00%
2007

DOC 1.602.794 146.807 1.749.601 63,36% 23,08% 55,27%
IGT 532.090 183.670 715.760 21,03% 28,88% 22,61%
Tavola 232.120 121.771 353.891 9,18% 19,15% 11,18%
Totale 2.367.004 452.248 2.819.252 93,56% 71,11% 89,05%
2008

DOC 1.589.817 134.477 1.724.294 66,80% 31,18% 61,34%
IGT 542.510 181.457 723.967 22,80% 42,08% 25,75%
Tavola 247.468 115.293 362.761 10,40% 26,74% 12,90%
Totale 2.379.795 431.227 2.811.022 100,00% 100,00% 100,00%

Fonte: Regione Toscana

Per quello che riguarda sia le produzioni DO chéd& distinte per colore, i dati
raccolti in tabella 5.16 ci mostrano una netta @e presente supremazia dei Rossi e
Rosati che si evidenzia sempre piu nel corso degli. Dal grafico (...) si nota che per i
vini IGT, mentre la quota di vini di colore rossontinua ad aumentare nel tempo, passando

dal 55,8% dell'intera produzione nel 2002 al 758b2008; la quota di vini di colore bianco
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tende a decrescere nel corso del tempo passanducagbare nel 2008 solo il 25
dell'intera produzione, rispetto al 44% del 20(

Graf. 5.8: Evoluzione delle IGT rispetto al coldralori hl)
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Fonte: nostre elaborazioni su dati Regione Toscana

Analogo discorso vale per i vini a denominazionerdjine, per i quali, pero la quc
relativa alla produzione di vini rossi rappresengh 2008,con lievi variazioni annuali,

del 90%dell'intera produziont

Graf.5.9: Evoluzione delle produzioni DO rispetto al colovalpri hl/000
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Fonte: nostre elaborazioni su dati Regione Toscana
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ELEMENTI METOLOGICI

La metodologia adottata si basa sull’analisi de diatabase forniti dall'agenzia
ARTEA all'interno dei quali sono stati raccolti tui dati relativi alle dichiarazioni di
produzione e raccolta delle aziende vitivinicolsctane e dati relativi al rispettivo potenziale
di produzione e cioe alle iscrizioni delle supadigitate all'interno degli albi DO e/o degl
elenchi IGT. Entrambi i file verranno poi incrogitt di loro al fine di mettere in relazione
per ciascuna azienda le produzione dichiarate amilegpotenziali ed evidenziare cosi
I'effettivo potenziale vitivinicolo regionale e s@itutto le scelte aziendali che di anno in
anno vengono fatte rispetto alle produzioni DO ke groduzioni IGT. A tal fine e
indispensabile una attenta analisi della hormatiemunitaria e regionale in tale ambito,
nonché della procedura attraverso la quale ARTEAabeolto i dati e della procedura che ci
ha permesso di implementare e organizzare i dtabase. | due moduli sono concepiti in
modo da interfacciarsi e da permettere uno scamdaiproco di informazioni sia rispetto

alle dichiarazioni che alle iscrizioni.

6.1 La gestione del potenziale vitivinicolo

La necessita di accertare la potenzialita di promheéze valutare I'importanza annua
dei volumi dei mosti e dei vini disponibili, nonchd considerare I'ampliamento o la
riduzione delle superfici vitate, & stata ravvisgitacon 'emanazione del Reg. CEE 822/87
relativo all’organizzazione comune del mercatoviiiicolo (Reg. CEE N. 822/87). Il titolo
del presente regolamento detta, infatti, le noretaive alla produzione e al controllo dello
sviluppo del potenziale vitivinicolo. Di non minomportanza era, anche, considerare la
possibilita di un eventuale spostamento del vignetrso zone che offrono piu agevoli
condizioni di produzione, ma che non sempre casngpno a zone ad elevata vocazione
vitivinicola, il che potrebbe portare si ad un autoedelle rese, ma non aumento della
qualita, per tali motivi si rendeva necessario ontllo quantitativo e qualitativo delle

produzioni al fine anche della classificazione eletbne vitivinicole. Da allora si sono
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susseguiti diversi regolamenti atti a definire ledalita di i criteri per il controllo del
potenziale vitivinicolo. Il regolamento (CEE) n. 987 della Commissione, del 3 marzo
1987, e successive modifiche, sancisce le moddiit@pplicazione per listituzione dello
schedario viticolo comunitario. Il regolamento (GE)1493/99 del Consiglio, del 17 maggio
1999, relativo alla nuova organizzazione comunent&icato vitivinicolo, ed in particolare,
l'art. 16 detta le norme generali relative allaitugione dell'inventario viticolo. La
realizzazione dell'inventario del potenziale vilizoé posta dalla normativa comunitaria
come condizione indispensabile per 'accesso agfia@rprevisti dal Regolamento (C.E.) n.
1493/1999, che possono essere riassunti nellahilidasdi procedere alla regolarizzazione
dei vigneti impiantati antecedentemente al 1° sdite 1998, nell’assegnazione di nuovi
diritti di impianto e nella possibilita di accedeai fondi previsti per la ristrutturazione e
riconversione dei vigneti. E’ cosi che con il Deordinisteriale n. 35220/1096 del 29
ottobre 1999 il Ministero delle Politiche Agricoke Forestali ha affidato allA.l.LM.A. la
realizzazione e la gestione dell’inventario delgpaiale viticolo previsto agli articoli 16 e
23 del regolamento (C.E.) n. 1493/1999, il qualex sh fondamentale importanza ai fini
della raccolta di una serie di informazioni coneenn la situazione viticola regionale, in
particolare le superfici vitate impiantate con e#iclassificate per la produzione di vino le
varieta di uve da vino coltivate e il totale daittii di impianto esistenti.

Ai fini della redazione dell'inventario vitivinicol il decreto ministeriale del 26
luglio 2000 stabilisce che la rilevazione dei dil settore viticolo a livello nazionale fosse
impostata su una dichiarazione delle superficit@jtgpresentata entro il 31 marzo 2001
(prorogata poi al 31 dicembre 2001). La dichiaragiaelle superfici vitate riguardava le
persone fisiche o giuridiche che avevano un vignetmnduzione alla data del 1° settembre
1998 e/o del 1° settembre 1999 e/o del 1° setter@b¥. Esso stabilisce, inoltre, le
modalita per I'aggiornamento dello schedario wviiisdlo e per liscrizione delle superfici
vitate negli albi dei vigneti DOCG e DOC e negkmthi delle vigne IGT.

Nel 1999 con il decreto legislativo 27 maggio 1999165 si ha la soppressione
dellAIMA, al suo posto e con il trasferimento witte le funzioni viene istituita I'Agenzia
per le erogazioni in agricoltura (AGEA), la qualeesponsabile nei confronti dell'Unione
europea degli adempimenti connessi alla gestiogk dieiti derivanti dalla politica agricola
comune, nonché degli interventi sul mercato e sihatture del settore agricolo, finanziate
dal FEOGA.
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Secondo il reg. 479/08, di cui all’art. 108, I'anssione ai regimi di aiuto &€ concessa
esclusivamente agli Stati membri che tengono unbedario viticolo contenente
informazioni aggiornate sul potenziale produttiviicelo. L’inventario del potenziale
produttivo contiene i seguenti dati:

a) le superfici vitate impiantate con varieta diisate per la produzione di vino;

b) le varieta interessate;

c) il totale dei diritti d’impianto esistenti;

d) le disposizioni nazionali o regionali in materia
Per quanto riguarda la gestione dello schedariovivitolo a livello regionale con
riferimento alla Regione Toscana, in base all'attcl6 del regolamento (CE) 1493/1999,
concernente l'inventario del potenziale viticol@ Regione Toscana, sulla base delle
disposizioni dettate dal decreto ministeriale 27 razma 2001 (Disposizioni per
I'aggiornamento dello schedario vitivinicolo nazad® e per l'iscrizione delle superfici
vitate agli albi dei vigneti DOCG e DOC e agli etbndelle vigne IGT e norme aggiuntive)
ha messo a punto, tramite il sistema informativé Algenzia regionale toscana per le
erogazioni in agricoltura (ARTEA), lo schedarioisiio di cui al regolamento (CEE)
2392/1986 del Consiglio del 24 luglio 1986, e sgsoee modifiche. Presso ARTEA viene
istituita I'anagrafe regionale delle aziende adeaccosi come previsto della legge regionale
dell’8 marzo 2000, n. 23 (Istituzione dell’anagraégionale delle aziende agricole, norme
per la semplificazione dei procedimenti amministiae altre norme in materia di
agricoltura). Ad ARTEA spettano funzioni relativdlaatenuta del registro informatico
pubblico dei diritti di reimpianto, dello schedariticolo, degli albi DO e degli elenchi IGT;
I'avvio di tutti i procedimenti avviene attraversm presentazione della DUA. Nel rispetto
del regolamento (CE) n. 436/2009 della Commissiced, 26 maggio 2009, recante
modalita di applicazione del reg. (CE) n. 479/2@@8 Consiglio in ordine allo schedario
viticolo, alle dichiarazioni obbligatorie e allefammazioni per il controllo del mercato, ai
documenti che scortano il trasporto dei prodottall tenuta dei registri nel settore
vitivinicolo, 'ARTEA rappresenta il soggetto pea herifica della corrispondenza fra la

situazione strutturale risultante dallo schedarl® situazione reale.

L'Agenzia Regionale Toscana per le Erogazioni grigoltura (ARTEA) e stata
istituita con la Legge Regionale del 19 novembr@9l® I'organismo pagatore previsto dai
regolamenti comunitari per la gestione dei finamaati della Politica Agricola Comune

(PAC). Le principali funzioni dell’Agenzia sono:
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* autorizzazione dei pagamentobnsiste nel determinare I'importo che deve essagato ai
richiedenti, dopo aver verificato I'ammissibilitaclld domande conformemente alla

normativa comunitaria nonché la sussistenza detdizioni previste per I'erogazione;

» esecuzione dei pagamentbnsiste nell'impartire alla banca cassiere lpadigioni per il

pagamento degli importi autorizzati;

 contabilizzazioneconsiste nel registrare in modo esatto e integrgagamenti nei libri
contabili dell'organismo, attraverso il sistemaomfiatizzato appositamente predisposto, e

preparare sintesi periodiche di spesa destinateCalinmissione europea.

La Regione Toscana dispone quindi di uno strumpatda gestione ed il controllo
del potenziale viticolo, nel quale sono contenwi duperfici vitate impiantate, con
I'indicazione della composizione ampelograficajritti di reimpianto iscritti nel registro
informatico pubblico dei diritti di reimpiantogiritti di nuovo impianto e le superfici vitate
iscritte agli albi dei vigneti per vini a denomimaze di origine (albi DO) e agli elenchi delle
vigne per vini ad indicazione geografica tipicaefehi IGT). La disponibilitd dello
schedario aggiornato consente di introdurre eleintergemplificazione nella normativa di
settore, ricorrendo alla dichiarazione unica azdmdDUA), e sostituendo, ove consentito
dalle norme comunitarie, sia per la gestione detqmoale viticolo che per la gestione degli
albi DO ed elenchi IGT, gli attuali procedimentitazzati con la dichiarazione rilasciata
dai conduttori di superfici vitate ai sensi del a#o del Presidente della Repubblica 28
dicembre 2000, n. 445.

6.2 Il potenziale vitivinicolo e le dichiarazioni di raccolta

I Regolamento (CE) n. 479 del Consiglio del 25 ilapr2008 relativo
all'organizzazione comune del mercato vitivinicslabilisce all’articolo 111 che:

1- | produttori di uve destinate alla vinificazionenché i produttori di mosto e di
vino dichiarano ogni anno alle autoritd nazionadimpetenti i quantitativi dell’ultima
vendemmia prodotti.

2- Gli Stati membri possono imporre ai commergiatit uve destinate alla
vinificazione di dichiarare ogni anno i gquantitatidell'ultima vendemmia immessi in

commercio.
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3- | produttori di mosto e di vino e i commerciactie non siano rivenditori al
minuto dichiarano ogni anno alle autorita naziowcalnpetenti le scorte di mosto e di vino
che detengono, provenienti sia dalla vendemmiaaelimpagna in corso sia da vendemmie

precedenti. Il mosto e i vini importati da paeszisono dichiarati a parte.

Regolamento della Commissione del 26 maggio 2009136 reca le modalita di
applicazione dekegolamento (CE) n. 479/200&el Consiglio in ordine allo schedario
viticolo, alle dichiarazioni obbligatorie e allefammazioni per il controllo del mercato, ai
documenti che scortano il trasporto dei prodottalle tenuta dei registri nel settore
vitivinicolo. In applicazione dell'articolo 6 deégolamento CE n. 1282/2001 i detentori di
vini e/o mosti, diversi dai consumatori privati ai divenditori al minuto, dichiarano ogni
anno i quantitativi espressi in ettolitri, deteralta mezzanotte del 31 luglio. | quantitativi di

vini e/o mosti viaggianti alla mezzanotte del 3dlio sono dichiarati dal destinatario.

Per quanto riguarda la costituzione e l'aggiornametello schedario viticolo gli
Stati membri raccolgono per ogni conduttore chesigole una superficie vitata di almeno
0,1 ha o che é soggetto all'obbligo di presentagedichiarazione in virtu della normativa
comunitaria o nazionale, le informazioni relative a
- alla sua identificazione;
- all'ubicazione delle particelle viticole;
- alla superficie delle particelle viticole;
- alle caratteristiche delle vigne piantate spheticelle viticole;
- agli impianti illegali, ai diritti di impianto @l regime di estirpazione;
- agli aiuti per la ristrutturazione, la riconvierse e la vendemmia verde;
Per quanto riguarda le dichiarazioni obbligatoiti¢itolo 1l del regolamento indica i
soggetti
obbligati a presentare la dichiarazione e dettaddalita di presentazione delle domande.
Sono obbligati a presentare thchiarazione di vendemmiéi cui all’art. 8) i
produttori di uva intendendo come tali le persoselie o giuridiche, o le associazioni di
tali persone, che producono uva. Questi preserdgnoanno alle autorita competenti degli
Stati membri una dichiarazione di vendemmia, prd'ssota amministrativa prevista, che
per la toscana e 'ARTEA.
Sono dispensati dalla dichiarazione di vendemmiaduttori di uva:
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a) la cui produzione di uva € interamente destindt@ssere consumata tal quale, ad essere

essiccata 0 ad essere trasformata direttamentedo sli uve;

b) le cui aziende comprendono meno di 0,1 ha dietig e il cui raccolto non € stato né sara,

neppure in parte, immesso in commercio in qual$meia;

c) le cui aziende comprendono meno di 0,1 ha dnatigg e che conferiscono lintera
vendemmia ad una cantina cooperativa o0 ad un'azsoce a cui aderiscono (la quale

provvedera ad effettuare la dichiarazione).
In alcuni casi gli Stati membri possono esentati@adiichiarazione di vendemmia:

a) i produttori che trasformano direttamente o tatmasformare in vino, per loro conto, la

totalita dell'uva da loro raccolta;

b) i produttori soci di una cantina cooperativa ioud'associazione, che conferiscono la
totalita dell'uva da loro raccolta, sotto formausle e/o di mosti, a detta cantina cooperativa

0 associazione.

Per quanto riguarda I®ichiarazione di produzionesono obbligati a presentare
domanda di dichiarazione le persone fisiche o djicine, o le associazioni di dette persone,
incluse le cantine cooperative di vinificazionegaton la vendemmia della campagna in
corso hanno prodotto vino e/o mosto. Le modalitdpisentazione della domanda di
produzione sono le stesse che valgono per la dechane di vendemmia. Gli Stati membri
possono prevedere la presentazione di una diclbaezanche per un impianto di

vinificazione.

Sono dispensati dalla dichiarazione di produziopeoduttori che, mediante vinificazione
nei loro impianti di prodotti acquistati, ottengomo quantitativo di vino inferiore a 10

ettolitri che non é stato né sara immesso in cormimen qualsiasi forma.

Sono inoltre dispensati dalla dichiarazione di pmdne i produttori soci di una cantina
cooperativa soggetta all'obbligo di presentare dichiarazione, che conferiscono a tale
cantina la loro produzione di uve riservandosi thdorre per il consumo familiare un

quantitativo di vino inferiore a 10 ettolitri.

Nel caso di persone fisiche o giuridiche, o di agsooni di dette persone, che cedono

prodotti a monte del vino, gli Stati membri prendda misure necessarie per consentire ai
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produttori tenuti a presentare dichiarazioni digpatccedere alle varie informazioni che

devono indicare in tali dichiarazioni.

6.3 I dati

L’ARTEA ci ha fornito di dati relativi alle dichiazioni di raccolta e di produzione
relative alle campagne vitivinicole 2005/2006; 2@m®7; 2007/2008; 2008/2009;
2009/201. Tali dati sono stati estratti dal sistenfarmatico dell’agenzia attraverso il quale

gestisce lo schedario vitivinicolo e le dichiaramidi raccolta.

All'interno del data-set relativo al ciascuna camgmue vitivinicola sono contenute

informazioni relative a:

- al Comune e alla Provincia in cui sono locateutgta vitate sulle quali avviene la

produzione e la raccolta delle uve che sarannad@stinate alla produzione vinicola.
- il Numero di domanda relativo a ciascuna dicdm#ne di produzione e di raccolta.

- il CUAA: Codice unico aziendale (in molti casiilecodice fiscale del conducente)
attraverso il quale si ha I'identificazione del dagente.

- la Denominazione dell’Azienda, ossia il nome dgione sociale, o pit comunemente il

nome dell’entita aziendale.

- la Tipologia di vino, ossia la denominazioneagipartenenza accompagnata o no dalle

relative sottozone, e/o menzioni consentite.

- il Codice Vino, cosi come disposto dal D.M. @8l Dicembre recante disposizioni sulla
denuncia annuale delle uve DOCG, DOC, e IGT e ttficazione delle stesse produzioni,
di cui all’Art. 7 e riportati nell'allegato 4 elead codici dei vini DOCG,DOC, IGT finora
riconosciuti, e, articolati per tipologia da utdere.

- I'Uva introdotta (100 kg), rappresenta il saftiicantina, ossia si riferisce ai prodotti
acquistati o ceduti e non all’'uva prodotta.

- il Prodotto ottenuto (hl): si riferisce al virfieccioso, e anche in questo caso incorpora i

prodotti acquistati e ceduti all’esterno dell’azian

97



- il Vino finito (hl): non viene preso in considaione, poiché rappresenta un dato
incompleto in aziende non sono obbligate a dichiara

- la Superficie (mq); rappresenta le unita vitatetthate alla produzione di uva

- 'Uva raccolta (100 kg) e il prodotto effettivante ottenuto sulle unita vitate relative alle
superfici di cui sopra che andranno ad essereatita.

L’ARTEA ci fornisce di un altro data-set relative @otenziale vitivinicolo regionale. Tale
file deriva dall’'estrazione delle domande di isitme agli albi DO e agli elenchi IGT
aggiornata alla data 31 Agosto 2009. Le informaztomtenute all'interno del data-set sono

relative a:

- alla Denominazione aziendale, con l'identifica® del conducente attraverso il CUAA (il

codice fiscale)

- si ha l'informazione sulla localizzazione dell8 attraverso l'indirizzo dell’lUTE e |l

relativo comune di appartenenza.

- la Tipologia di vino, ossia la Denominazioneagipartenenza accompagnata o no dalle

relative sottozone, e/o menzioni consentite.

- la Superficie Iscritta, € la superficie (espressmetri quadrati, e relativa alle unita vitate)
che il conducente iscrive presso gli Albi e/o derehi DO e IGT. Questo rappresenta il
dato di riferimento attraverso il quale saremoriadp di confrontare ciascuna dichiarazione

di produzione e di raccolta con il relativo potexiaziendale.

Come si puo notare, ci troviamo di fronte ad uradase molto ricco di informazioni
e fortemente disaggregato, al quale si sono doapfeortare alcuni arrangiamenti per
renderlo fruibile all’elaborazione. Andremo, quiradspiegare la metodologia usata e i vari
passaggi esegquiti al fine di arrivare ad avereniocudatabase su cui lavorare. L'obiettivo €
di poter incrociare il file relativo alle dichianani di produzione e di raccolta con quello
relativo al potenziale vitivinicolo aziendale, inodo da avere per ciascuna azienda locata
nel rispettivo comune sia l'informazione riferitdlaadichiarazione di produzione e di
raccolta con le specifiche tipologie di vino prddotsia il corrispondente potenziale
produttivo per la tipologia di vino dichiarata. duesto modo saremo in grado di capire ed

quindi di analizzare i casi in cui vi € una sovragipione tra le superfici che possono essere
98



destinate alla produzioni DO e/o IGT, e quindi wiersa destinazione d’'uso dei prodotti
viticoli, che di anno in anno, in base a motivazicme diverse, possono essere destinate a

produzioni DO piuttosto che a produzioni IGT e vieesa.

Durante l'analisi dei dati sono sorti non pochilgemi, riconducibili proprio alla
metodologia di raccolta del dato attraverso ilests informatico dellARTEA. Il primo
problema sorto € che, mentre per le dichiaraziomactolta e di produzione sono a nostra
disposizione le dichiarazioni riferite a cinque g@agne vitivinicole, dal 2005 al 2009, per
quel che riguarda le domande di iscrizione agli @alagli elenchi siamo a disposizione di un
unico anno e cioe dell’'aggiornamento degli schedbB1 agosto 2009, poiché il sistema
informativo dell’agenzia ARTEA non conserva la mermacstorica per tale dato. Non ci
resta altro da fare che riferire tutte dichiarazidelle diverse campagne vitivinicole a tale
data. Il primo lavoro che é stato fatto e statdlqu# creare delle aggregazioni di dati. | dati
raccolti da ARTEA si riferiscono alle singole diahazioni effettuate, inoltre, poiché lo
stesso conducente puo essere il titolare di untigdeviocate in comuni diversi, e poiché, in
quasi tutti i casi, lo stesso conducente si troy@adurre diverse tipologie di vino per la
stessa denominazione, o per denominazioni diversegrifica che all’interno del database
la stessa CUAA si trova ripetuta piu volte. Si égaduto ad un primo accorpamento dei
dati, in modo tale che tutte le informazioni fosseferite ad una unica e sola CUAA per
evitare problemi di ripetizioni. Si & proceduto mglii a raggruppare le diverse tipologie di
vino all'interno delle rispettive denominazionigaindi a raggruppare le stesse in tre gruppi
a seconda che si trattasse di DOC, DOCG, IGT, Bayar poi raggruppare anche i DOC e
DOCG in DO. Alla fine abbiamo creato tre grandi gy ossia il gruppo, con tutte le
relative informazioni delle DO, quello delle IGTqeello relativo al vino da Tavola. Lo
stesso lavoro é stato effettuato sia sul file iedaalle dichiarazioni che per quello relativo
alle iscrizioni. Ovviamente all'interno del file ledivo alle iscrizioni non troviamo
informazioni relative al vino da tavola in quankgioduttore di tale tipologia di vino non é
obbligato ad iscrivere le superfici vitate poichigckizione riguarda solo i produttori di
tipologie di vino DO e IGT. La realta vitivinicoleomplessiva relativa alla regione Toscana

e la seguente:
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Tab.6.1:Dichiarazioni di produzione e di raccoltarelative alle campagne vitivinicole
2005/2006/2007/2008/2009

Anni Numero DOC DOCG IGT TAVOLA Totale

Dichiarazioni di raccolta di dichiarato
aziende

2005 Superficie dichiarata (ha) 18.487 6.049 26.987 9.890 5.587 48.513
Uva raccolta (q.li) ' 336.324 1.815.818 780.943 271194  3.204.279

2006 Superficie dichiarata (ha) 18.320 6.854 26.721 11.028 4.492 49.095
Uva raccolta (q.li) ' 425.064 1.898.801 226.525 257.600  2.807.989

2007 Superficie dichiarata (ha) 18.350 6.980 27.540 12.005 4.177 50.703
Uva raccolta (q.li) ' 465.830 2.033.791 917.248 212.267  3.629.135

2008 Superficie dichiarata (ha) 17.540 6.383 27.217 12.687 4.055 50.342
Uva raccolta (q.li) ' 409.360 1.855.043 861.675 165.817  3.291.895

2009 Superficie dichiarata (ha) 17.077 5.733 26.694 13.765 4121 50.313
Uva raccolta (q.li) ' 391.402 1.941.459 1.092.078 211181  3.636.121

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

La tabella riassume I'ammontare dei dati relatlka dichiarazioni di produzione e di
raccolta relative alle campagne vitivinicole 20@®@&/2007/2008/2009.

Tab.6.2.: Iscrizioni presso gli albi DO e/o ethi IGT relativa al 31/08/2009

Numero di Aziende Superficie iscritta (ha) superficie iscritta (ha) Totale superficie (ha)
iscritte albi DO elenchi IGT iscritta
12.987 38.338 33.230 71.568

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTE

La tabella riassume 'ammontare dei dati relatiyp@tenziale vitivinicolo, ossia alle

iscrizioni delle aziende all'interno degli Albi D&o Elenchi IGT.

Per quanto riguarda il potenziale vitivinicolo,numero di aziende che risultano
iscritte presso gli Albi DO e/o gli Elenchi IGT altlata del 31 agosto 2009 € pari a 12.987.
La superficie totale iscritta &€ pari a 71.568 éttlrcui 38.337 ettari sono stati iscritta agli
albi DO, mentre 33.230 ettari sono stati iscagli elenchi.

La situazione che si desume dai dati relativi ditdiarazioni relative alle campagne
vitivinicole del 2005/2006/2007/2008/2009 e queitssunta in tabella (..). Come possiamo
notare il numero di aziende che fanno dichiaraziaosi come la superficie dichiarata per
tutti e cinque gli anni considerati risulta essa@to maggiore rispetto al numero di aziende
che si iscrivono agli albi e/o elenchi, e al relatitotale della superficie iscritta. Tale
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situazione trova giustificazione nel fatto che lléareerno delle dichiarazioni sono presenti
anche aziende che producono solo vino da tavole @élicconseguenza non si iscrivono agli

Albi e/o agli Elenchi.

Al fine di determinare quante e quali sono le adéeeche fanno dichiarazione di
produzione e di raccolta e che quindi sono presaltinterno del file relativo alle
dichiarazioni, ma che non risultano essere iscattenterno egli Albi e/o degli Elenchi,
andiamo, ad incrociare i due file creando cosi nicaumodulo che racchiude per ciascuna

azienda tutte le informazioni relative alle dichizpbni e alle iscrizioni.

Tab.6.3: Incrocio tra il file relativo alle dichiazioni del 2009 e quello relativo alle iscriziorérd’anno 2009

Dichiarazioni totale no match pot -dich match pot dich

Numero aziende 17.077 5.760 11.317
Superficie DOC dichiarata 5.732,86 102,61 5.630,24
Superficie DOCG dichiarata 26.693,83 990,32 25.703,50
Superficie DO dichiarata 32.426,70 1.092,94 31.333,75
Superficie IGT dichiarata 13.765,36 474,01 13.291,35
Superficie Tavola dichiarata 4.120,62 2.074,48 2.046,13
Totale superficie dichiarata 50.312,68 3.641,44 46.671,23

Potenziale vitivinicolo

Superficie iscritta albo DO (potenziale) 37756,18 37.756,18
Superficie iscritta elenco IGT (potenziale) 32.274,68 32274,68
Tot Superficie iscritta (potenziale) 70.030,86 70.030,86

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Notiamo che delle 17.077 aziende che presentadichéarazione di produzione e di
raccolta, per la campagna vitivinicola del 2009e®.760 le aziende che pur facendo
domanda di dichiarazione, non risultano esserdtsaill'interno del registro delle aziende,
e quindi degli Albi e/o degli elenchi. Andando athbzzare queste 5.760 aziende troviamo
che ben 5.530 aziende producono solo vino da targlaindi la loro assenza all'interno del
registro delle iscrizioni € giustificata. Per quéle riguarda la rimanente parte, quantificata
in sole 230 aziende, come ci & stato comunicatbAGRIIEA stessa, le aziende che
dichiarano DOC e IGT ma non sono presenti nellezieni sono quelle che hanno variato
la data di raccolta impostandola a un valore divela default (31/08/2009), in quanto nella

modulistica e possibile variare quel dato.

Andiamo ora a prendere in considerazione le rim@arkin317 aziende. Di queste
troviamo che 2.910 aziende, dichiarano solo vindadala, su una superficie pari a 1.318

ettari, tali aziende risultano essere iscritteirdfrno degli Albi e degli Elenchi, ma pur
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avendo un potenziale vitivinicolo, decidono di natilizzarlo, e quindi verranno escluse

dall’analisi.

Tab.6.4: Analisi delle aziende di cui si trova dspondenza sia all'interno delle dichiarazioni chelle

iscrizioni

Solo vino da Potenziale < Netto da

Tavola Dichiarato elaborare
Numero aziende 2.910,00 650,00 7.756,00
Superficie DOC dichiarata 0,00 315,95 5.314,30
Superficie DOCG dichiarata 0,00 1.273,78 24.429,73
Supaerficie DO dichiarata 0,00 1.589,73 29.744,02
Superficie IGT dichiarata 0,00 1.209,22 12.082,13
Suparficie Tavola dichiarata 1.318,19 130,37 597,58
Totale superficie dichiarata 1.318,19 2.929,32 42.423,73
Potenziale vitivinicolo
Superficie iscritta albo DO (potenziale) 381,54 1.551,70 35.822,94
Superficie iscritta elenco IGT (potenziale) 1.297,91 757,45 30.219,31
Tot Superficie iscritta (potenziale) 1.679,45 2.309,16 66.042,26

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Ci sono poi 650 aziende per le quali il potenziaterinicolo (la superficie iscritta

negli Albi e negli Elenchi) risulta essere minoigpetto alla dichiarazione di produzione e

di raccolta. Tale situazione, a prima vista incoemgibile, € possibile che si presenti, in

guanto le aziende possono in ogni momento andaneodificare le proprie domande

attraverso il sistema informatico dellARTEA perveise motivazioni riconducibili ad

estirpi, errori nelle compilazioni della domandandita dei titoli, e altri casi. Alla fine

abbiamo a disposizione per I'anno 2009 7.756 arame rappresentano il 45,5% del totale

delle aziende che fanno dichiarazione per la camgagfivinicola considerata. Lo stesso

procedimento e stato effettuato su tutte le diezi@ni di raccolta relative a tutte e cinque le

campagne vitivinicole di cui siamo in possesso.nuf@ontare dei dati che andremo ad

analizzare é riassunto nella seguente tabella.

Tab.6.5: Interfaccia tra le dichiarazioni di prodone e di raccolta per le diverse campagne vitivahe e le
rispettive iscrizioni presso gli albi DO e gli elgm IGT.

Numero DOC DOCG DO dich IGT dich  TAV Tot dich DO pot 09 IGT pot pot tot 09

di dich 09 dich 09 tot 09 Tot dich 09 09 09

Aziende  Tot Tot Tot
2005 5826 4796,91 19604,14 24401,05 6911,79 528,60 31841,44 30184,39 25136,57 55320,96
2006 6489 5495,20 19957,12 25452,32 7989,59 423,01 33864,93 31165,26 26441,80 57607,06
2007 7141 5667,53 20675,15 26342,68 8944,98 481,04 35768,69 31463,67 27201,93 58665,59
2008 7316 5541,84 22732,16 28274,00 10547,26 491,86 39313,12 33979,83 29018,25 62998,08
2009 7756 5314,30 24429,73 29744,02 12082,13 597,58 42423,73 35822,94 30219,31 66042,26

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA
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Ricapitolando andremo ad operare su un campiong@ehd 2005 e pari al 31,5%
del totale delle aziende che fanno dichiarazion@rdduzione e di raccolta, per il 2006
abbiamo un campione pari 35,4% del totale, peD@72il 39% per il 2006 il 42% e per il
2009 il 45,5%. Come si pud notare I'ampiezza dehmiane, andando dall’annata piu
recente e cioe quella del 2009, a quella piu lantdel 2005, si riduce, questo perché le
dichiarazioni di produzione e di raccolta relatade cinque campagne vitivinicole sono
state tutte riferite al potenziale iscritto aggetm al 31 agosto 2009. Nonostante cio
possiamo dire che il campione sul quale andremooerare puo essere considerato

rappresentativo della realta toscana.

All'interno del database cosi strutturato siamoseciti a racchiudere tutte le
informazioni di cui eravamo a disposizione; in atare per ciascuna azienda (CUAA)
siamo in grado di determinare la locazione (il came la provincia di produzione), la
tipologia di vino prodotta a seconda della denomimze, la superficie di produzione e i
quantitativi di uva raccolta sia per quanto rigaaitl lato delle dichiarazioni che delle
iscrizioni. A questo punto & possibile andare @iaeinare la quota di superficie iscritta sia
agli albi e/o agli elenchi e quindi come tali supersi sovrappongono rispetto ai diversi
anni considerati, alle singole aziende, al comualle diverse denominazioni. Per
raggiungere il nostro obiettivo, partiremo con wwtagliata analisi delle dichiarazioni di
raccolta e di produzione, e poi passeremo a vemtere queste si comportano rispetto alle
iscrizioni agli albi DO e/o elenchi IGT.
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7

L'analisi delle dichiarazioni di produzione e di raccolta e del potenziale

produttivo vitivinicolo

Nel seguente capitolo daremo una dettagliata artlka realta vitivinicola toscana
che emerge dall’analisi delle dichiarazioni di ppine e di raccolta relative alle cinque
campagne vitivinicole di cui siamo a disposizioAedremo, quindi, a delineare il comparto
vitivinicolo sotto diversi aspetti; riconducibililanalisi del profilo strutturale, e di quello
produttivo. Il primo sara delineato andando a t¢araizare 'aspetto strutturale delle aziende
che operano sul territorio, in termini di dimensonziendale, classi di ampiezza e di
frequenza, e quindi analizzando come queste siluigcono rispetto al territorio regionale
in base alle caratteristiche stesse; il tutto mefttein evidenza i possibili cambiamenti che
possono essere avventi rispetto alle rispettivepeame vitivinicole considerate. Il profilo
produttivo sara delineato sulla base del profitoitairale prendendo in considerazione per
ciascuna denominazione DO, IGT e Tavola le supepficduttive e i quantitativi prodotti

rispetto alle caratteristiche aziendali, alla distzione territoriale, e temporale.

Dopo aver dato un quadro completo della realtavimittola toscana che emerge
dall'analisi delle dichiarazioni di produzione erdccolta, andremo a vedere cosa succede
mettendo in relazione le dichiarazioni di produsonspetto al potenziale vitivinicolo
aziendale. Succede che, pur avendo a disposiziormeno potenziale vitivinicolo, ossia la
superficie totale che ciascun produttore potrelithezare ai fini delle produzioni DO e IGT
in quanto iscritte all'interno degli Albi Do e dedklenchi IGT, di anno in anno, Il
produttore puo decidere attraverso le dichiarazibrproduzione e di raccolta di destinare
alla produzione solo parte di tale potenziale, treplavendo la possibilita di iscrivere le
stesse superfici sia all'intero degli Albi DO chgligElenchi IGT, e libero di scegliere di
anno in anno a quale tipo di produzione destiragk superfici e quindi le sue produzioni.
Saremo, quindi, in grado di determinare per ciasauno, la differenza tra il potenziale
vitivinicolo e le dichiarazioni di raccolta, e conee differenza si distribuisce nel tempo,
nel territorio e rispetto alle DO e alle IGT.
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Infine, cercheremo di trovare le cause che determnuntali differenze, e che
porterebbero il produttore a decidere di produr uttosto che IGT e viceversa. In alcuni
casi, tali differenze e di conseguenza le strategiendali adottate, potrebbero essere
imputate a situazioni climatiche avverse avvenuteun determinato anno e in un
determinato territorio della toscana, pensiamogsempio, ad un’annata particolarmente
umida, o siccitosa a causa della quale si otteereltbprodotto da vinificare non idoneo a
rispettare gli standard qualitativi dettati da usyecifico disciplinare di produzione; in
questo caso il produttore potrebbe decidere diyredun IGT; o ancora, si potrebbero
essere verificati cambiamenti della domanda e quiadgusti dei consumatori; 0 ancora, €
importante valutare le strategie aziendali chedpttori andranno ad adottare alla luce della
riforma della PAC e dellOCM vino in vista dell'imiduzione delle nuove normative in

termini di etichettatura.

7.1 Le dichiarazioni di produzione e di raccolta

Nel seguente paragrafo andremo ad analizzare headazioni di produzione e di
raccolta, al fine di avere un quadro completo adtose vitivinicolo toscano. Possiamo
notare che il numero di aziende che dichiaranoetghri di superficie vitata e quindi i
quintali di uva raccolta si e ridotto passando 8a187 aziende nel 2005 a 17.077 nel 2009,
ben 1.410 aziende in meno. A differenza delle algerta superficie totale dichiarata, é
aumentata arrivando nel 2009 a 50.313 ettari, qR&£)0 ettari in piu rispetto al 2005.
Poiché la superficie vitata dichiarata € aumentaatre il numero di aziende si e ridotto, si
puo immaginare che siano avvenuti fenomeni di fusiaziendale a favore della creazione

di aziende piu grandi capaci di competere megliorgrcato internazionale.

Tab.7.1: Dichiarazioni di produzione e di raccol&ative alle campagne vitivinicole
2005/2006/2007/2008/2009

Anni  Dichiarazioni di raccolta N. di aziende DOC DOCG IGT TAVOLA  Totale dichiarato
2005 Superficie dichiarata (ha) 18.487 6.049 26.987 9.890 5.587 48.513
Uva raccolta (q.li) 336.324 1.815.818 780.943 271.194 3.204.279
2006 Superficie dichiarata (ha) 18.320 6.854 26.721 11.028 4.492 49.095
Uva raccolta (q.li) 425.064 1.898.801 226.525 257.600 2.807.989
2007  Superficie dichiarata (ha) 18.350 6.980 27.540 12.005 4177 50.703
Uva raccolta (q.li) 465.830 2.033.791 917.248 212.267 3.629.135
2008  Superficie dichiarata (ha) 17.540 6.383 27.217 12.687 4.055 50.342
Uva raccolta (q.li) 409.360 1.855.043 861.675 165.817 3.291.895
2009 Superficie dichiarata (ha) 17.077 5.733 26.694 13.765 4121 50.313
Uva raccolta (q.li) 391.402 1.941.459 1.092.078 211.181 3.636.121

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA
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Anche la produzione di uva é aumentata rispet0@b, passando da 3,2 milioni di
quintali a 3,6 milioni di quintali nel 2009, un aanto pari all'11% in piu.

7.1.1 Le superfici dichiarate e il prodotto ottenuto

Analizziamo ora come viene ripartita la superfidimta a seconda che tale superficie
sia destinata a produzioni DOC, DOCG, IGT e Tavtdatabella mette in evidenza tale

ripartizione in funzione delle diverse campagnéeviiicole.

Tab.7.2: Ripartizione della superficie (ettari) Hiarata rispetto a DOC DOCG IGT Tavola

anni  DOC % DOCsu DOCG % IGT su IGT % IGT su TAVOLA % Tav su Sup dich tot
tot sup tot sup tot sup tot sup

2009 5.732,86 11,39% 26.693,83 53,06% 13.765,36 27,36% 4.120,62 8,19% 50.312,68

2008 6.382,65 12,68% 27.217,30 54,07% 12.686,77 25,20%  4.054,82 8,05% 50.341,53

2007 6.980,14 13,77%  27.540,30 54,32% 12.005,44 23,68% 4.176,72 8,24% 50.702,59

2006 6.854,08 13,96% 26.720,57 54,43% 11.028,02 22,46%  4.491,84 9,15% 49.094,52

2005 6.048,55 12,47% 26.987,06 55,63% 9.890,23 20,39%  5.586,92 11,52% 48.512,75

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Se prendiamo in considerazione la campagna vitwglai del 2009, piu della meta
della superficie, pari a quasi 26.700 ettari, vidastinata alla produzione di vini DOCG, il
27,36% e destinato alla produzione di IGT, quingtjilono i DOC con quasi 5.800 ettari
pari all'11,39% della superficie totale del 200%®i@imanenti vini da tavola viene rilegato il
rimanente 8%. Andando ad analizzare la suddivistatla superficie nel tempo rispetto alle
diverse campagne vitivinicole, possiamo, notare etge seguono, in linea di massima, la
stessa ripartizione che abbiamo osservato per(9.20 grafico 7.1 mette in evidenza la
tendenza evolutiva delle superfici, e mostra coatiestiperfici vengono ripartite a seconda

della tipologia di produzione.
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Graf.7.1 : Bvoluzioni delle superfic(ettari/1000)dichiarate rispetto alle produzioni DOC DOCG IGTvida
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Fonte: nostreelaborazioni su dati ARTE

Mentre le superfici destinate alla produzione dii\WOC e DOCG diminuiscon
lievemente passando dal 12,47% nel 2005 all'11,3@%62009, cosi come i DOCG c
mentre nel 2005 occupavano il 55,63%, nel 2009 maxca il 53%, cserviamo un netto
aumento delle superfici destinate alla produzionérd IGT, che arrivano ad occupare 1
2009 il 27,36% della superfici e totale rispettd®8/39% che occupavano nel 2005. An
la superficie destinata alla produzione di vino tdaola, come quella destinata ai [
diminuisce, anche in modo significativo passandbid% nel 2005 all'8% nel 200 La
tabella relativa all’evoluzione e alla ripartiziodell'uva prodotta nelle diverse campa
vitivinicole e a seconda che tale uva sistinata alla produzione di vini di qualita o di @i
da tavola, segue ovviamente la stessa linea clea@delineata per le superficie. Nel cc
degli anni i vitivinicoltori toscani si sono semgel orientati verso la produzione di vini
indicazionegeografica, sottraendo ettari e quintali di uva ghiena erano destinati al
produzione di vini da tavola, ma non tralascianadén radicata tradizione toscana v
alla produzione di vini a denominazione di origise,cui la regione ha costruitogli anni

la sua fama a livello mondia

Tab.7.3: Ripartizione dellguantita di uva prodott(quintali) dichiarata rispetto a DOC DOCG IGT Tav

anni g.liuva % DOC g.liuva % IGT g.liuva IGT % IGT g.liuva % Tav  g.liuva dich
DOC su tot DOCG su tot su tot TAVOLA su tot tot
uva uva uva uva

2009 39.1402,46 10,76% 1.941.459,19  53,39% 1.092.078,49 30,03% 211.180,58 5,81% 3.636.120,72
2008 40.9360,17 12,44% 1.855.043,05 56,35% 861.674,79 26,18% 165.816,50 5,04% 3.291.894,51
2007 46.5829,58 12,84% 2.033.790,76  56,04% 917.247,98 2527% 212.266,84 5,85% 3.629.135,16
2006 42.5064,15 15,14% 1.898.800,86 67,62% 226.524,54 8,07% 257.599,56 9,17% 2.807.989,11
2005 33.6323,77 10,50% 1.815.818,49  56,67% 780.942,70 24,37% 271.194,06 8,46% 3.204.279,02

Fonte: nostre elaborazioni su dati ART
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Graf.7.2: Evoluzioni dellproduzioni di uva (quintali/100(dichiarate rispetto alle produzioni DOC DOC
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ART

Carta geografica 7.1Distribuzione della superficie vitata dichiarafeer la campagna 2009 nei rispett

comuni toscani
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ART
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Carta geografica 7.2 : Distribuzione dei quantitatdli uva raccolta (quintali) dichiarata per la cgragna
2009 nei rispettivi comuni toscani

Legend
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

7.1.2 La struttura aziendale

La tabella 7.4 mostra il numero di aziende che dagichiarazione di produzione e di
raccolta per le rispettive campagne vitivinicola, rlpartizione delle stesse per classi di

ampiezza in modo da analizzare la strutturazioheataparto.

Tab.7.4: Numero di aziende che fanno dichiarazidngroduzione e di raccolta e Ripartizione dellesse in
classi di superficie

Ripartizione in classi di superficie (ettari)

ANN| | Numero
aziende 0 <1 1-2 2-3 3-5 5-10  10-20 | 20-30 | 30-50 | 50-100 | >100
2005 | 18.487 0 11.996 2.552 1.027 1.004 952 569 159 130 70 28
2006 | 18.320 0 11.882 2.484 1.016 1.011 959 563 176 124 74 31
2007 | 18.350 384 11.683 2.318 990 1.024 954 559 183 137 87 31
2008 | 17.540 714 10.723 2.176 983 997 959 533 204 140 80 31
2009 | 17.077 440 10.531 2.157 932 1.016 994 557 208 133 80 29
0,00% 64,89% 13,80% 5,56% 543% 515% 3,08% 0,86% 0,70% 0,38% 0,15%
0,00% 64,86% 13,56% 555% 552% 523% 3,071% 0,96% 0,68% 0,40% 0,17%
2,09% 63,67% 12,63% 540% 558% 520% 3,06% 1,00 0,75% 0,47% 0,17%
4,07% 61,13% 12,41% 560% 568% 547% 3,04% 1,16% 0,80% 0,46% 0,18%
2,58% 61,67% 12,63% 546% 595% 582% 3,26% 122% 0,78% 0,47% 0,17%

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA
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Le aziende che presentano per la campagna vitolanel 2009 la dichiarazione di
produzione e di raccolta sono 17.077, queste dah@auna superficie complessiva pari a
50.313 ettari su cui vengono raccolti 3.636.121nt@li di uva. Andando a leggere la
struttura delle aziende distribuendole per classiedsionali, si evince come il settore
vitivinicolo toscano sia determinato dalla presedzaziende di piccole dimensioni, 10.531
aziende rappresentanti il 62% del totale delle rad@e dichiara una superficie inferiore
all'ettaro. Il peso delle aziende di grandi dimensié marginale, 80 sono le aziende che
dichiarano una superficie compresa tra 50 e 10@rietnentre alle aziende con una
superficie compresa tra 1 e 2 ettari spetta il ségoposto, in termini di numerosita,
all'interno graduatoria delle aziende per classisdperficie. Osservando la distribuzione
delle aziende nel tempo vediamo come sia nel 20@5 2006 non vi sono aziende che
dichiarano una superficie vitata pari a zero, meeptr gli altri anni compaiono, seppur in
piccolissima percentuale. Piu del 60% delle aziaideiarano una superficie di produzione
e di raccolta inferiore ad un ettaro per tutte denpagne vitivinicole considerate, anche se
tale percentuale passa dal 65% nel 2005 al 6192069. Anche le aziende che si trovano
all'interno della classe dimensionale che va da aigloie ettari si riduce passando da 1.027,
il 13,8% nel 2005 a 2.157, il 12,6% nel 2009. Padeaalle classi dimensionali maggiori la
tendenza cambia, e vediamo che il numero di azjemdece, aumenta. In particolare
all'interno della classe 5-10 ettari il numero diesnde passa da 952, a 994, le aziende
all'interno della classe dimensionale che va daai2B0 ettari passano da 159 nel 2005 a 208
nel 2009. Tali variazioni, seppur piccoli in terinjercentuali, in realta determinano un
grande cambiamento per quel che riguarda la stauttlelle aziende considerando la
grandezza delle classi considerate. Infatti, sedyamo la classe di ampiezza che va dai 50
ai 100 ettari, passando dal 2005 al 2009 sono [lterte laziende che dichiarano una
superficie tanto estesa. Tale fenomeno risultaeptarhente in linea sia con i mutamenti del
mercato del vino, che si deve confrontarsi corsempre piu agguerrito mercato globale,
sia con gli obiettivi segnati della nuova OCM vitesi alla progressiva eliminazione delle

misure di sostegno e di intervento a favore dellapetitivita aziendale.

Per quel che riguarda la distribuzione del numercaziende per la campagna
vitivinicola 2009 all’interno dei confini regionalila mappa mostra visivamente tale
distribuzione evidenziando con toni di colore decesti i comuni con un numero di aziende
vitivinicole che fanno dichiarazione di produziamspetto alla superficie vitata piu elevato e

quelli con il numero di aziende piu basso.
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Carta geografica : Distribuzione delle aziende cuperficie vitata dichiarata per la campagna 20@9 n
rispettivi comuni toscani

Legend
n_aziende
AZIENDE_N
[ Jo-24
[ 2-76
77183
I 154- 201
B 2o2- 502 <

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Dalla mappa possiamo vedere che i comuni all'irtetei quali € presente il numero
di aziende piu elevato sono quelli in cui ha seatevitivinicoltura di qualita e quindi i
territori a cui fanno capo le principali denomir@ai Considerando la superficie media di
ciascun comune, l'aumento del numero delle aziealimterno dei confini comunali
implica una riduzione della superficie media azadad Infatti, man mano che aumenta la
numerosita delle aziende all'interno di ciascun pmmsorio comunale, la superficie media
si riduce. La superficie media delle aziende l@zalie all'interno dei comuni evidenziati
sulla mappa con il colore piu chiaro, e quindi cora classe di numerosita aziendale va da
0-24, é pari a 2 ettari, passando a classi di msita maggiore, la dimensione media si
riduce e arriva a 0,9 ettari nei comuni all’inteh& quali sono locate la maggior quantita di
aziende. | comuni all'interno dei quali € preseitenaggior numero di aziende sono 7;
Magliano in Toscana, Montalcino, Manciano, Gross€ortona, Montepulciano, Arezzo
all'interno dei quali si concentra il 20% della sujicie totale dichiarata e il 16% del totale
delle aziende.
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Graf. 7.3Distribuzione della superficie dichiarata nei piirhi7 comuni piu numerc (campagna 2009)
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ART

Il grafico 7.3, mostra come il 50% della supeHdieitata dichiarata si distribuis
all'interno di soli 18 comuni della toscana chemagsentano il 6% rispetto ai 287 com
della toscanaPer quel che riguarda la distribuzione delle azemd funzione della
localizzazione, 592ziende, il 3,5% del totale si troall'interno dei confini del comune ¢
Arezzo che rappresenta il primo comune toscanoeimiti di numerosita di azient
vitivinicole. Il comune di Arezzo perde il suo pi@to e si classific al 13° posto se le
aziende vengono distribuite all'interno dei comimtermini di superficie. Questa volta ¢
comune di Montalcino al primo posto in classifiaanc3.715 ettari che rappresentan
7,4% della superficie totale dichiarata, ed € anl comune con la maggiore quantita di
raccolta con230.928 quintali, ben il 6,5% del total

(I dati relativi alle altre campagne vitivinicolerso riassunti in appendice £
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7.1.3 La ripartizione delle superfici vitate rispetto alle DO IGT e Tavola,
all'interno dei comuni toscani

Andando a scomporre la superficie rispetto a prmai’DOC, DOCG, IGT e Tavol
vediamo cheper quanto riguarda la campagna vitivinicola 20piu della meta della
superficie totale dichiarata il 53% (26.6ettari), € destinata a produzioni DOCG, il 2
(13.755 ettarie destinat@ produzioni IGT, I'11,39% (5.733 ettari) a produzi DOC e le
restante superficie, solo 1'8% (4.120 ettari) éti@sa a produrre vino da tavc Andiamo
ora ad analizzare le (hiarazioni di produzione e di raccolta raggruppatelsuperfici in
base alle denominazioni alle quali queste si stamo, si tratta di 49 denominazioni, di
7 DOCG, 36 DOC e 6 IGT. Nonostante la numerositée dgenominazioni, il 90% dell
superfice totale e destinato alla produzionesole 11 tipologie di vino; di cui cinque sor
vini DOCG, il Chianti, che € in cima al gruppo @peesenta la denominazione a cui vi
destinata la maggior parte della superficie, ila@h Classico, il Brunelloi Montalcino, il
Morellino di Scansano, il Vino nobile di Montepwdaio; una sola DOC, il Bolgheri; di
IGT, il Toscano o Toscana e il Maremma Toscanasdm® le principali IGT e infine, i
non ultimo in termini di superficie occup, il vino da tavolaYedi dati in APPENDICE A
e A3).

Graf. 7.4 Ripartizione superficie dichiara totale rispetto alle principali denominazic per lacampagna

vitivinicola 2009 (Vedi Appendice #
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ART

Distribuendo la superficie dichiarata in base saima denominazioni all'interno ¢
territorio comunale, si vede che dei 287 comuncdog solo 17 di essi ospitano al Ic
interno la maggior pte della superficie dichiarata. Tale situazionene rapresentata

attraverso la tabellaigyrafici relativi alle 5 campagne vitivinico
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Tab.e graf. 7.Ripartizione della superficie dichiarata tra le pdipali denominazioni a cui & destinato il 9(

della superficie totale

Superficie dichiarata (ettari)

Denominazioni 2005 2006 2007 2008 2009
CHIANTI 15.332,45 15.194,50 15.799,98 15.605,60 14.895,96
Toscano 8.158,52 9.098,31 9.859,11 10.353,42 11.277,87
CHIANTI CLASSICO 6.516,05 6.419,02 6.378,53 6.364,24 6.517,27
VINO DA TAVOLA 5.586,92 4.491,84 4.176,72 4.054,82 4.120,62
BRUNELLO DI MONTALCINO 1.921,96 1.898,67 1.916,04 2.055,28 2.163,02
Maremma Toscana 1.410,59 1.657,01 1.855,69 1.861,99 1.928,39
MORELLINO DI SCANSANO 1.310,25 1.373,92 1.398,91 1.388,16 1.380,93
VINO NOBILE DI MONTEPULC 1.060,27 1.103,52 1.286,63 1.177,40 1.134,47
BOLGHERI 829,90 863,89 1.108,93 1.135,84 845,91
SANT'ANTIMO 745,20 754,65 937,91 704,63 685,74
VERNACCIA DI SAN GIMIGNANO 725,69 730,93 613,96 493,84 473,92
ROSSO DI MONTEPULCIANO 377,53 682,95 485,06 421,26 445,82
395 2%~ 2% 2% 1% 1% B CHIANTI 2009
5% 4% B TOSCANO O TOSCANA
H CHIANTI CLASSICO
HVINO DATAVOLA
m MAREMMA TOSCANA
BRUNELLO DI MONTALCINO
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B VERNACCIA DI SAN GIMIGNANO
m ROSSO DI MONTALCINO
SANT'ANTIMO
] ]
3% 3%\2%2%%_1% 2008 4%w3%2%2% 1%/_ 2007
2% 2% = 4%
9% 9%
14%
1
o 2% % 2% 2% 2% 3% 2% 2%99% 19
3% 2N 2% 2006 2395 2R 2005
1% 4% 4%
10% 13%

Fonte: nostre elaborazioni su dati ART
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Per quanto riguarda la distribuzione delle DOC, @)GST, Tavola all’interno dei
287 comuni toscani vediamo che per la campagnaniitola 2009 la maggior parte della
superficie destinata alle produzioni DO e localiazall'interno del comune di Montalcino,
all'interno del quale si trova il 16,5% dell'intesaiperficie DOC e il 7,43% della superficie
DOCG. Il comune di Montalcino e fortemente orieataérso produzioni a denominazione
di origine, basti pensare che ad esse é destiigfiéoldella sua superficie totale. Il 30%
della superficie totale dichiarata, pari a 14.88éree destinato alla produzione di Chianti; il
comune di Montespertoli, ospita all'interno dei swonfini la maggior parte di tale
superficie pari a 1.297 ettari (I'8,7% dei 14.8%6ae destinati a Chianti). Il comune di
Montalcino ospita anche la maggior parte della gige destinata ad IGT, pari al 5,6%
dell'intera superficie dichiarata a IGT. All'intesndel comune di Cortona e di Arezzo
troviamo, invece, la maggior parte del vino da tavba superficie dichiarata per il comune
di Cortona si divide per il 58% a IGT, il 28% a DOIC13,4% a Tavola e solo per I'1% a
DOCG.

Sono pochi, quindi, i comuni all’interno dei quali svolge la maggior parte dello
scenario vitivinicolo regionale. In essi sono lecéd superfici piu vocate alla viticoltura,
luoghi che da secoli hanno racchiuso all’interntbedieottiglie di vino piu pregiato il giusto
mix di tradizioni, innovazione e cultura, e chedado sapientemente produzioni di elevato
valore qualitativo al territorio di provenienza,nn@ reso la toscana un modello che é stato

copiato a livello internazionale.
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7.2 L'evoluzione e I'andlisi delle dichiarazioni di produzione e di raccolta

rispetto al potenziale vitivinicolo

In questo capitolo verranno illustrati i risultattenuti incrociando il file relativo alle
dichiarazioni di produzione e di raccolta, con ¢ueklativo al potenziale vitivinicolo.
Riproponiamo di seguito la tabella che mostra ii damplessivi ottenuti in seguito
all'incrocio dei due database e che andremo atkzdile per individuare le differenze tra le
superfici dichiarate nel corso delle diverse campgagtivinicole e il potenziale vitivinicolo,
ossia le superfici massime che ciascuna aziendaltdizzare nell’ambito delle produzioni a

denominazione di origine e di quelle ad indicazigaegrafica.

Tab.7.6: Interfaccia tra le dichiarazioni di prodone e di raccolta per le diverse campagne vitivahe e le
rispettive iscrizioni presso gli albi DO e gli el IGT (ettari di superficie)

Numero DOC DOCG DO dich IGT dich TAV Tot dich DO pot09 IGT pot pot tot

di dich 09 dich 09 tot 09 Tot dich 09 09 09 09

Aziende Tot Tot Tot
2005 5.826 4.796,91 19.604,14 24.401,05 6.911,79 528,60 31.841,44 30.184,39 25.136,57 55.320,96
2006 6.489 5.495,20 19.957,12 25.452,32 7.989,59 423,01 33.864,93 31.165,26 26.441,80 57.607,06
2007 7.141 5.667,53 20.675,15 26.342,68 8.944,98 481,04 35.768,69 31.463,67 27.201,93 58.665,59
2008 7.316 5.541,84 22.732,16 28.274,00 10.547,26 491,86 39.313,12 33.979,83 29.018,25 62.998,08
2009 7.756 5.314,30 24.429,73 29.744,02 12.082,13 597,58  42.423,73 35.822,94 30.219,31 66.042,26

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Per ciascuna campagna vitivinicola consideratagreciascuna azienda, localizzata
nel rispettivo comune all'interno del quale si g®l'attivita vitivinicola, e quindi rispetto al
quale si fa la dichiarazione, quantifichiamo innteri di superficie, la differenza tra le
dichiarazioni di produzione e di raccolta e il patiale vitivinicolo relativo alllanno 2009.

In questo modo saremo in grado di identificare @ascuna azienda e per ciascun comune
tale differenza. Poniamo tale differenza in ternpi@icentuali, in modo da poter raggruppare
le aziende per classi di differenza percentuakzigralle quali siamo in grado di identificare
le aziende che dichiarano tutta la superficie potda, quelle che dichiarano parte di essa e
quella che non dichiarano nessuna superficie p@ndw un potenziale. Le classi di

differenza sono le seguenti:
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- 100% = rientrano in questa classe le azieche non dichiarano il 100% de
superficie potenzial

- 100%-75% = rientrano in questa classe le aziende chalimhiaranctra il 100% e il
75% della superficie potenzie

- 75%50% = rientrano in questa classe le aziende chalimbimarano iI75% e il 50%
della superficie potenzia

- 50%-25% = rientrano in questa classe le aziende chalitiarano il 50% e il 259
della superficie potenzia

- 25% -0% = rientrano in questa classe le aziende chalmmarano il 25% e lo 09
della superficie ptenziale;

- 0% = sono le aziende per le quali non vi € nesdlifiarenza tra potenziale

dichiarato e quindi dichiarano tutta la superfipsgenziale

Graf. 7.6 Numero di aziende suddivise per classi di diffieeetra il dichiarato e il potenziale neorso delle
campagne vitivinicole 200800€-2007-2008-2009.
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Fonte: Nostre elaborazioni su dati ART

Il grafico 7.6 mette in evidenzia ripartizione delnumero di azienc rispetto alle
classi di differenza nel corso delle diverse campagtivinicole. Come possiamo vedert
maggior numero di aziende, quasi il 40% per tidtedmpagne vitivinicole in questione,
colloca all'interno della classe di differenze z-50%, | che significa che dichiarano dal
al 50% della superficie potenziale. La numeroséhedaziende appartenenti a questa cl
aumenta leggermente per I'anno 20cosi come anche la numerosita delle azi per le
quali non vi € nessuna differenza il dichiarato e il potenziale, e quindi dichiaratuta la
superficie potenziale. 1l numerdi aziendeche non dichiara il 100% della superfi

potenziale, invece, raggiunge un picco massim@0@¥r, con 96 aziende, pari all’1,34%
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totale delle aziende che fanno dichiarazione n€72@er poi ritornare a decrescere nel
2009.

Tab.7.7: Ripartizione delle aziende a seconda dd#ase di differenza occupata in classi di superfrispetto
alla superficie potenziale (Ha) di ciascuna aziemea la campagna vitivinicola 2009

Classi di superficie rispetto alla superficie poten ziale dichiarata

0o | <@ | 12 | 23 | 35 | 510 | 10-20 | 20-30 | 30-50 | 50-100 | >100

Classi Diff | N Numerosita aziendale rispetto alle classi di superfi cie per le rispettive classi di differenza

% aziende

100% 28 0 9 7 4 3 2 3 0 0 0 0
75%-100% 72 0 9 17 13 6 15 6 2 3 1 0
50%-75% 1069 0 94 174 113 154 198 159 64 50 44 19
25%-50% 3198 0 399 582 379 489 581 413 143 105 76 31
0-25% 1086 0 182 158 123 132 178 153 64 47 27 22
0% 2303 0 1313 491 166 154 126 38 12 2 1 0

Incidenza % della numerosita aziendale rispetto all e classi di superficie per le rispettive
classi di differenza

0% 32% 25% 14% 11% 7% 11% 0% 0% 0% 0%
0,00% 12,50% 23,61% 18,06% 8,33% 20,83% 8,33% 2,78% 4,17% 1,39% 0,00%
0,00% 8,79% 16,28% 10,57% 14,41% 18,52% 14,87% 5,99% 4,68% 4,12% 1,78%
0,00% 12,48% 18,20% 11,85% 15,29% 18,17% 12,91% 4,47% 3,28% 2,38% 0,97%
0,00% 16,76% 14,55% 11,33% 12,15% 16,39% 14,09% 5,89% 4,33% 2,49% 2,03%
0,00% 57,01% 21,32% 7,21% 6,69% 547% 1,65% 0,52% 0,09% 0,04% 0,00%

Inc. % della numerosita aziendale rispetto al total e delle aziende ripartite nelle rispettive
classi di superficie
0,00% 0,12% 0,09% 0,05% 0,04% 0,03% 0,04% 0,000 0,00% 0,00% 0,00%
0,00% 0,12% 0,22% 0,17% 0,08% 0,19% 0,08% 0,03% 0,04% 0,01% 0,00%
0,00% 1,21% 2,24% 1,46% 1,99% 2,55% 2,05% 0,83% 0,64% 0,57% 0,24%
0,00% 5,14% 7,50% 4,89% 6,30% 7,49% 532% 1,84% 1,35% 0,98% 0,40%
0,00% 2,35% 2,04% 1,59% 1,70% 2,29% 1,97% 0,83% 0,61% 0,35% 0,28%
0,00% 16,93% 6,33% 2,14% 1,99% 1,62% 0,49% 0,15% 0,03% 0,01% 0,00%

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Come possiamo notare dalla tabella 7.7 il 41% detiende si colloca all'interno
della classe di differenza 25%-50%, le quali siarifgcono all'interno delle classi di
superficie aziendale in modo abbastanza omogeneoafi una ampiezza pari ai 10 ettari,
dopo di che la numerosita aziendale per le classimtpbiezza maggiore, diminuisce. La
seconda classe di differenza piu numerosa, € gpatiaallo 0%, e quindi dove vi ¢ totale
corrispondenza in termini di superficie dichiaratpotenziale, tali aziende dichiarano tutta
la superficie potenziale. Il 57% delle aziende pearnon vi e differenza tra dichiarato e
potenziale ha una ampiezza media inferiore ad taroetCome si puo notare a classi di
differenza maggiore corrispondono classi di am@ezziendale maggiore, infatti le piccole
aziende dichiarano tutta o quasi tutta la superficioro disposizione, inoltre, tale situazione

e totalmente comprensibile, considerando che lagmagarte delle piccole aziende si

" per i dati relativi alle campagne vitivinicole 2005-2006-2007-2008-2009 si veda appendice B1.
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dedica a produzioni di qualita, per le quali sobblmate ad iscrivere le proprie superficie
all'interno degli Albi DO e/o degli Elenchi IGT éhe siano, quindi, obbligate a rispettare
disciplinari di produzione in alcuni casi molto trétsivi. Le grandi aziende, invece operando
su superfici molto ampie, e in molti casi locatecomuni diversi, e iscrivendo le superfici
sia all'interno degli Albi DO e degli Elenchi IGHianno piu liberta d’azione, e decidono di
anno in anno la quantita di superficie da iscrivemrda dichiarare, e a quale denominazione
destinare le produzioni. Tali scelte, possono essmrviamente prese anche dalle piccole
aziende, ma e chiaro che avendo a disposizionelpistperfici, la liberta d’azione risulta

limitata.

Al fine di determinare gli spostamenti della prouz che si possono verificare tra
le dichiarazioni e il potenziale produttivo, and@mna vedere come tali differenze si
distribuiscono tra le diverse denominazioni di orége indicazione geografica presenti in
toscana. L'elevato livello qualitativo delle produz vitivinicole toscane, ha determinato,
nel corso degli anni, l'insorgenza di un elevatamew di denominazioni di origine,
caratterizzare da una ampiezza territoriale diveakaine, infatti, si estendono su territori
anche molto estesi, basti pensare all'lGT Toscanalfri su territori estremamente piccoli,
pensiamo alla denominazione DOC Pietraviva, chertaasuperficie potenziale pari a poco

piu di 5 ettari.

La tabella 7.8 mostra i risultati ottenuti incrauit il database relativo alle superfici
dichiarate per ciascuna denominazione a cui srisdeno, comprensivo del numero di
aziende, e il rispettivo potenziale produttivo,fiale di determinare sia la struttura delle
aziende per le quali la differenza tra il potereialil dichiarato e piu 0 meno evidente, sia la
come si distribuisce tale differenza a secondastheatti di denominazioni DO o IGT. |
grafici 7.7 e 7.8, mostrano, invece, la distribmeopercentuale della differenza tra la
superficie dichiarata e quella potenziale rispattiente per le DO e le IGT.

Tab.7.8:Differenza tra le dichiarazioni e il potée per ciascuna denominazione DO (per la campagna
2009) e numero di aziende per denominazione rifpapter classi di superficie ( Vedi Appendice B2).

Denominazioni DO Aziende  Dich 09 Pot 09 pot- dich diff %

ANSONICA COSTA DELL'ARGENTARIO 40 36,87 63,81 26,94 42,21%
BARCO REALE DI CARMIGNANO 8 38,29 57,05 18,76 32,88%
BIANCO DELL'EMPOLESE 26 33,12 51,54 18,42 35,74%
BIANCO DI PITIGLIANO 221 297,83 352,91 55,09 15,61%
BIANCO PISANO DI SAN TORPE' 24 35,04 86,66 51,62 59,57%
BOLGHERI 57 831,27 983,16 151,89 15,45%
BRUNELLO DI MONTALCINO 281 1.918,36  1.993,83 75,48 3,79%
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CANDIA DEI COLLI APUANI 13 22,99 21,43 -1,56 -7,28%

CAPALBIO 68 87,65 299,09 211,44 70,69%
CARMIGNANO 20 148,64 201,87 53,23 26,37%
CHIANTI 3.150 13.115,71 14.461,75 1.346,05 9,31%
CHIANTI CLASSICO 831 6.295,64 7.154,53 858,90 12,00%
COLLI DELL'ETRURIA CENTRALE 79 97,11 610,75 513,64 84,10%
COLLI DI LUNI 10 13,43 14,97 1,54 10,27%
COLLINE LUCCHESI 29 140,74 168,07 27,32 16,26%
CORTONA 35 146,45 284,37 137,92 48,50%
ELBA 47 107,40 116,62 9,22 7,91%
MONTECARLO 21 117,45 137,24 19,79 14,42%
MONTECUCCO 103 373,20 674,03 300,82 44,63%
MONTEREGIO DI MASSA MARITTIMA 102 322,52 791,85 469,33 59,27%
MONTESCUDAIO 20 146,66 268,73 122,07 45,42%
MORELLINO DI SCANSANO 307 1.161,68 1.223,24 61,55 5,03%
MOSCADELLO DI MONTALCINO 14 30,55 40,07 9,52 23,75%
ORCIA 89 154,08 244,32 90,24 36,94%
PARRINA 1 46,23 48,26 2,03 4,20%
PIETRAVIVA 3 1,31 5,28 3,96 75,11%
POMINO 1 76,96 102,03 25,08 24,58%
ROSSO DI MONTALCINO 207 457,96 494,18 36,22 7,33%
ROSSO DI MONTEPULCIANO 166 312,37 340,35 27,98 8,22%
SAN GIMIGNANO 48 81,40 178,14 96,74 54,30%
SANT'ANTIMO 140 434,29 697,89 263,60 37,77%
SOVANA 197 265,67 394,55 128,88 32,67%
TERRATICO DI BIBBONA 17 23,33 119,81 96,48 80,53%
TERRE DI CASOLE 7 9,36 37,70 28,33 75,16%
VAL D'ARBIA 8 19,94 30,84 10,90 35,35%
VAL DI CORNIA 42 220,98 426,15 205,18 48,15%
VALDICHIANA 63 117,35 458,15 340,80 74,39%
VALDINIEVOLE 7 8,03 11,52 3,49 30,31%
VERNACCIA DI SAN GIMIGNANO 158 670,76 735,97 65,21 8,86%
VIN SANTO DEL CHIANTI 199 117,10 136,40 19,30 14,15%
VIN SANTO DEL CHIANTI CLASSICO 118 76,18 119,29 43,10 36,14%
VIN SANTO MONTEPULCIANO 30 13,18 30,64 17,46 56,99%
VINO NOBILE DI MONTEPULCIANO 257 1.118,94 1.203,05 84,12 6,99%
DO Tot 29.744,02 35.822,94 6.078,92 16,97%

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Graf. 7.7: Differenza tra la superficie dichiaragaquella potenziale per la campagna 2009 per le DO
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA
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Tab.7.9:Differenza tra le dichiarazioni e il potée per ciascuna denominazione DO (per la campagna
2009) e numero di aziende per denominazione rigapier classi di superficie (Vedi Appendice B2).

Denominazioni IGT Aziende Dich 09 Pot 09 pot-dich diff %

ALTA VALLE DELLA GREVE 7 15,78 58,04 42,26 72,81%
COLLI DELLA TOSCANA CENTRALE 81 256,59 988,42 731,83 74,04%
MAREMMA TOSCANA 649 1.885,33 3.628,38 1.743,05 48,04%
MONTECASTELLI 6 8,00 13,83 5,83 42,14%
TOSCANO O TOSCANA 4.504 9.905,91 25.521,82 15.615,91 61,19%
VAL DI MAGRA 9 10,53 13,51 2,98 22,08%
IGT Totale 12.082,13 30.219,31 18.137,18 60,02%

Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Graf. 7.8: Differenza tra la superficie dichiaragaquella potenziale per la campagna 2009 per le DO
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Fonte: nostre elaborazioni su dati ARTEA

Il grafico 7.7 mostra, in ordine crescente partemtdo destra verso sinistra, la
differenza in percentuale tra la superficie potalezie quella dichiarata tra le diverse
denominazioni DO. Sono le denominazioni di Colill&truria Centrale, Terratico di
Bibbiona, Terre di Casole, Pietraviva, e Valdiclaiale prime cinque denominazioni in culi,
per la campagna vitivinicola 2009 vi e la maggidifferenza percentuale tra il dichiarato e
il potenziale. In media, le aziende che producomm \appartenente alla denominazione
DOC Colli dell’Etruria Centrale, non dichiarano airndi non utilizzano, ben 1'84% della
superficie potenziale. Tale scelta potrebbe serabireensata, ma in realta € perfettamente
comprensive considerando che la zona di produzitdieata dal disciplinare di produzione
per tale tipologia di vino, coincide esattamente gaella dei vini a DOCG Chianti, rispetto
ai quali i Colli dell'Etruria Centrale si pongonorse denominazione di affiancamento. A
guesto punto, € comprensibile come, il viticoltggetendo produrre sullo stesso territorio,
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sia un vino Chianti DOCG che un vino DOC Colli dglturia Centrale, decida di destinare
le proprie superfici alla produzione del Chiantssendo un prodotto storico toscano,
perfettamente conosciuto sul mercato sia intern® efterno, e che incontra i gusti del
consumatore sia sul piano nazionale che internalg@orA conferma di cio, andando a
considerare la differenza tra la superficie dichiare quella potenziale per il vino DOCG
Chianti, vediamo che tale differenza &€ minima rappntando solo il 9,3% del potenziale. |
produttori localizzati all'interno del territorioi goroduzione relativo al Chianti e quindi a
quelli dei Colli dell’Etruria Centrale, decidonoyigdi, di dedicare le proprie superfici alla
produzione del Chianti. Per quanto riguarda il &geo di Bibbiona, tale tipologia di vino
ha ottenuto il riconoscimento della denominazionerijine controllata dei vini «Terratico
di Bibbona» e approvazione del relativo disciplendr produzione solo nel 2006. Si tratta,
quindi, di una denominazione recente, il cui terid di produzione ricade nella provincia di
Livorno e comprende i territori amministrativi d@muni di Rosignano Marittimo, Cecina,
Bibbona e Collesalvetti, un territorio per lo pidstiero non particolarmente evocato,
all'interno del quale sono presenti solo 17 azielelguali, anche a causa della recente
aggregazione all'interno della denominazione, mmmosancora riuscite a sfruttare a pieno le
potenzialita del territorio. Sempre nel 2006 sidmehe la nascita del vino DOC Terre di
Casole, anche per esso la differenza tra la sgpegotenziale e quella dichiarata é elevata,
ed anche in questo caso il numero di aziende ener molto basso, solo 7 aziende; le
aziende scendono a 3 se consideriamo la denorom&@BlOC Pietraviva il cui territorio di
produzione ricade nella provincia di Arezzo e coemple i terreni vocati alla viticoltura dei
comuni di Bucine, Cauvriglia, Civitella in Valdicma, Montevarchi e Pergine Valdarno.

Se invece, andiamo a considerare le denominazi@ipBr le quali c’é la minore
differenza percentuale tra la superficie dichiamtguella potenziale, vediamo che, queste,
rappresentano le denominazioni piu importanti @#no del panorama vitivinicolo
toscano, sia in termini di superficie coltivatagundi di quantitativi di uva prodotti, sia in
termini di fatturato all’interno del mercato nazabe e internazionale. Stiamo parlando delle
DOCG Brunello di Montalcino, Morellino di Scansandino Nobile di Montepulciano,
Vernaccia di San Gimignano, Chianti e Chianti Glassper le quali la differenza tra la
superficie potenziale e dichiarata € inferiore @841 i produttori di vino DOCG Brunello di
Montalcino, utilizzano quasi tutta la superficietgriale, tranne I'esclusione del 3%. Le
DOCG toscane sono tutte caratterizzate da elevatero di produttori, sono localizzate nei
territori tipici della tradizione vitivinicola tosma e tutte utilizzano quasi tutta la superficie a

loro disposizione.
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La tabella 7.8 mostra la distribuzione della de#feza tra superficie potenziale e
dichiarata per le sei IGT toscane. A differenzded@0OCG per le IGT tale differenza e
elevata, raggiungendo per I'lGT Colli della Tosca@antrale ben il 74%; le aziende
produttrici di tale IGT non utilizzano il 74% dellsuperficie potenziale. Per quel che
riguarda I'lGT Toscana, il vino ad indicazione geafica piu importante, il 61% della
superficie potenziale non viene dichiarata. Comsiddo la vastita del territorio di
produzione delle IGT toscane e il fatto che nellaggior parte dei casi il territorio di
produzione delle DOC e delle DOCG rientra all’imerdei confini delle IGT, possiamo
immaginare come le superfici destinate alluna baléda tipologia produttiva possano
sovrapporsi, e scambiarsi da un anno all’'altrosdstanza si verifica il fenomeno per il
quale, un produttore, avendo la possibilita di proel sulla stessa unita vitata, sia un vino
DO che in IGT, decide di produrre un vino a Denamione di Origine nelle annate. Le
ragioni di tale scelta risiedono essenzialmentefaitd che le aziende individuano nella
qualita dei prodotti, e quindi, nei marchi DOC e ©® un punto di forza che esse possono
vantare per sostenere la competitivita dei proprdptti sui mercati. Nella costruzione delle
strategie di marketing, la segmentazione del mereda differenziazione dell’'offerta basata
sulla qualita del prodotto, considerando la dimemsirelativamente piccola della maggio
parte delle aziende, sono i principali strumentragerso i quali i produttori incontrano
I'evoluzione dei gusti dei consumatori sia sul nagocinterno che esterno. Il processo di
scelta del prodotto da parte dei consumatori &adttida un certo numero di segnali di
qualita; una proposta di interprestazione di qugsticesso € costituita ddlotal Food
Quality Model (Grunet, 1998). Nel caso del vino i segnali di lgaapercepiti dai
consumatori sono piuttosto numerosi, tra quelliilesgci oltre al prezzo, sono importanti il
punto vendita, la comunicazione, il marchio aziéedé denominazione di origine, e la
confezione. La loro efficacia, ossia la loro catmai attrarre il consumatore, € legata
all'alto valore simbolico legato al prodotto vinccai si riferiscono il territorio di origine, e
le condizioni di produzione. Tra i segnali intrins@ possibile includere le caratteristiche
analitiche e sensoriali del prodotto delle quatidghsumatore puo venire a conoscenza prima
del consumo attraverso I'informazione che accompagprodotto (colore, odore, annata,
gusto, varieta di uva). | segnali di qualita asat@l prodotto offerto determinano dunque la
qualita attesa, che insieme all’'attesa di soddisfesto dei motivi di acquisto, determinano
la scelta di acquisto del vino sullo scaffale. lemaminazioni di origine sono diventate con
gli anni delle efficaci marche collettive che asando i segnali di qualita allo stile dei

prodotti e alla gestione delle politiche individual collettive di comunicazione, hanno
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determinato un potenziale competitivo di notevaleigta. Le denominazioni di origine sono
in grado di valorizzare i prodotti presso i constoriee garantire redditi ai produttori poiché
facilita I'informazione e aumenta la fiducia debgdotto. Tutto cid consente di rendere piu
efficaci i programmi di marketing delle impresepmuove la fedelta nel consumo, facilita i
rapporti con la distribuzione e quindi aumenta dntaggio competitivo (Aaker, 1991).
Affinché ciascuna denominazione possa rappresentamnmodo appropriato le diverse
caratteristiche relative a vini di diverso pregio gualita, € necessario che si rispetti la
tipicita del prodotto stesso preservando lo stieca e riconoscibile riconducibile alla
rispettiva denominazione (Laporte, Giugno, 2000kefa tipicita deve essere tanto piu
pronunciata quanto piu e ristretta I'area geogaafii origine che identifica i vini in
questione, muovendosi dalle DOC alle DOCG versad#ozone, i comuni, salendo la
piramide della qualita. Le zone via via piu risteevengono messe in risalto al fine di

caratterizzare vocazionalitd sempre piu crescenti.

Per poter affrontare I'evoluzione del mercato, edeee in grado di raggiungere il
consumatore sia nazionale, che estero, le impreas@mohdovuto ottimizzare il proprio
sistema distributivo caratterizzato dalla cresceafitermazione della moderna distribuzione,
e, quindi della Grande Distribuzione OrganizzataD(@3, che se da un lato poteva
rappresentare un rischio, dall’altro poteva esséopportunita considerata I'elevata
frammentazione della filiera e I'elevata differeam@bne qualitativa del prodotto. La grande
distribuzione rappresenta un ruolo importante mehmercio del vino, e, nel corso degli
anni sta crescendo il suo potere attraverso formwemtrollo della produzione destinata al
suo approvvigionamento, lo sviluppo di marchi comuiadi, la costruzione di un rapporto
diretto con i consumatori, e la gestione della gambe imprese, soprattutto quelle piu
piccole, dovranno essere in grado di partecipdieaatente a questo processo trasformando
il maggiore interesse della distribuzione del vimo opportunita. Considerando che e
all'interno della GDO che avvengono la maggior @ategli acquisti alimentari, se diamo
uno sguardo alla banca dati costruita attraversariser data” relativi al totale delle vendite
di vino registrate nell'arco temporale 2004 al 2@®8sso tutti i punti vendita della GDO
italiana (Fonte IRI-INFOSCAN 2009) possiamo vedeogne, la spiccata vocazione alla
produzione di vini di qualita della Toscana, cheaicretizza in un elevatissimo numero di
DOC e DOCG che insistono sulla superficie agricelgionale, si riflette in una altrettanto
elevata quota di acquisti di vini a DenominazioneQdigine nella GDO. In termini di
volume, nel 2009 i vini DOC e DOCG hanno rapprestenbltre il 26% delle vendite di vino

totale (oltre 12,5 milioni di litri), quota che #iaduce, in termini di valore, nel 48% del
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totale (oltre 57 milioni di Euro). Le dinamichelgeeriodo esaminato mostrano come pero
siano stati i vini IGT ad aver mostrato gli incrartiadi vendite piu rilevanti, con un +27%
in volume corrispondente a un +33% in valore. Qtxra performance dei vini DOC e
DOCG i quali, sempre tra il 2004 e il 2009, hannorémentato le loro vendite del 9% in
volume e del 16% in valore, evidenziando quindn#ggior rialzo in termini di prezzi medi,
passati dai 4,27 €/litro del 2004 ai 4,56 €/litrel @009. Analizzando i dati relativi alle
vendite per Segmenti di Qualita, si evidenzia utefcalo delle vendite nel segmento Low
Basic e un quasi equivalente aumento delle venuifesegmento Medium Basic: tale
fenomeno, piu che rappresentare un orientamentoahsiumatori verso prodotti di qualita
leggermente superiore (sebbene sempre facenti gel@ macrofascia Basic). L'analisi
complessiva dei Segmenti di Qualita mette comurgligce una crescita di tutti i Segmenti
che rappresentano qualita piu elevate, con paatieotiferimento ai Segmenti Super
Premium e Ultra Premium/Icon. In questi ultimi dBegmenti, tra l'altro, & cresciuta in
particolar modo la numerosita delle linee di préal@tcquistate dai consumatori, a indicare
una maggior offerta della GDO in tali fasce di @@= fronte di una maggior richiesta di
varieta da parte degli acquirenti. | dati conferm#a I'altro le tendenze nazionali (sebbene
con la precisazione fatta precedentemente riguardbow Basic), con le vendite che
tendono a concentrarsi nelle fasce piu alte deimsegp Basic e nel segmento Popular

Premium.
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CONCLUSIONI

Il mercato del vino ha subito notevoli cambiamedbyuti al profondo mutamento
geografico della domanda e delle produzioni, sedmaenticare I'evoluzione delle
preferenze dei consumatori. Il settore vitivinicdloscano, nel cercare di trovare un
equilibrio all’interno dello scenario mondiale, pkro in costante evoluzione, ha diretto le
proprie risorse sulla valorizzazione qualitativantamdo, cosi sulla differenziazione
merceologica legata all’unicita dei territori diopluzione utili a sviluppare strategie di
concorrenza monopolistica indispensabili per uhiardi costituita da tante piccole aziende
che si trovano a competere su di un mercato inteynale. Se da un lato la fragilita del
comparto é rappresentata proprio, dalla struttmendale che difficilmente riesce ad essere
competitiva sul piano dei prezzi, dall’altro, taspetto negativo & stato compensato da un
aumento della qualita che ha portato la regioneadlildi eccellenza riconosciuti a livello
mondiale e che ha permesso cosi di soddisfaraderz® dei consumatori senza tralasciare
'elemento della tradizione che rappresenta l'eletmedi differenziazione rispetto ai

concorrenti.

La combinazione della sovrapposizione delle areg, IBOC, DOCG, unitamente
con la possibilita di esercitare la scelta vendeahenhanno fornito in passato, nell’ambito
della vecchia OCM vino, al sistema vitivinicololitano uno strumento per la designazione
dei prodotti di grandi potenzialita in termini die$sibilita delle scelte produttive da parte dei
produttori e di trasparenza nei confronti dei conatori. | produttori hanno avuto a
disposizione un sistema di definizione della ganaef'offerta dellazienda di notevole
efficacia nelle politiche di prodotto. Alla lucel@enuova OCM vino con la serie di riforme
in merito all’etichettatura e con I'eliminazionelléedenominazioni di origine, € opportuno
domandarsi in che modo I'azienda riuscira ad evidea le proprie potenzialita intese
soprattutto rispetto alla qualita dei prodotti, l'a@hbito competitivo internazionale. La
nuova OCM vino equipara le regole del settore vaoquelle dell’intero comparto
dell’agroalimentare europeo. Le stesse regole @&D@ valgono ormai anche per i prodotti
vitivinicoli sia nella classificazione che nellagpezione, riconoscimento, controlli, attori
della filiera. In Italia per DOP si intendono le BGe le DOCG, e per IGP i vini IGT. In
etichetta vanno sempre indicati con le nostre nwemziradizionali, con possibilita di

riportare anche DOP o IGP. Le regole della nuovaViOsdno principalmente dettate da
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maggiore liberismo, con la finalita di consentireaumaggior competitivita a livello
internazionale. L'inquadramento comunitario dell® B IG e dei vini varietali (vini comuni
con indicazione del vitigno) e finalizzato ad unagugiore elasticita nella scelta dei
produttori per quanto riguarda i vigneti di compei ma senza le disposizioni nazionali di
un piu confacente adeguamento alla nostra regitéricoli sarebbero stati notevoli. La
nostra normativa ha ribadito il concetto piramidae vini (DOCG, DOC, IGT, vini
varietali e vini comuni) sulla base di regole priicdhe e di presentazione sempre piu
semplici, a scalare, capaci di tutelare le procuzexd orientare i produttori nelle scelte.
Cosa sarebbe successo per i nostri vini di quaétavessimo applicato semplicemente le
regole comunitarie, senza prevedere una grandereliiziazione tra le DO e le IGT e
consentendo ampia liberta di azione per i varietisciplinari e sistemi di controllo troppo
simili tra DO e IG avrebbero messo in pericolo teduzioni delle nostre IGT, cosi come
gueste (ed anche le DOP) sarebbero state mess#idoltd da un uso troppo esteso dei
nomi di vitigni per i vini comuni. Il successo deldlifesa delle denominazione e di cruciale
importanza per il territorio toscano, in un comntesli crescente liberalizzazione degli
scambi. La stragrande maggioranza dei produttata th modesta dimensione dell’offerta
aziendale, affida I'identificazione dei loro proticilla denominazione di origine. Se da un
lato la liberalizzazione puo generare opportunitsvduppo per il settore vitivinicolo legate
soprattutto alla possibilita per i produttori itadi di penetrare nuovi mercati, raggiungendo,
cosi una piu ampia differenziazione degli sbocdhail’altro lato potra rendere piu seria e
meno controllabile la pressione dei nuovi competitblell’affrontare la pressione
determinata dallo scenario competitivo, le aziewtiginicole toscane non si trovano tutte
nella stessa condizione, infatti, I'analisi delfeuura aziendale ha messo in evidenzia come
lo scenario vitivinicolo toscano sia una realtd tmohrticolata e differenziata dove
coesistono un numero grandissimo di imprese picegpéccolissime, insieme ad imprese
molto grandi, i cui confini si estendono al di lai @onfini regionali. Per quella parte della
popolazione aziendale che meno si presta ad afirome sfide competitive internazionali, e
quindi la parte delle aziende di piccolissime disieni, si profila una tendenza verso una
ristrutturazione caratterizzata dall’accorpamengtiedsuperfici e delle imprese. Si deve,
pero, osservare, che la possibilita di differenpiaz del prodotto, e quindi della
conservazione della ricchezza tipologica asso@htarritorio di produzione, determina le
giuste condizioni affinché possano convivere tig@oaziendali molto differenziate in

termini dimensionali e di prodotto. La qualita, iass pregio del vino, sta crescendo in tutto
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il mondo e pertanto, la capacita di produrre vinjahlita é il giusto “biglietto da visita” per
competere sia nei mercati locali che in quelliingzionali (Moulton, 1998).

Nell’ambito delle produzioni vitivinicole di quadit le denominazioni di origine e le
IGT hanno avuto una diffusione piuttosto capillare territorio toscano, all'interno del
quale si osserva una realta estremamente eterogeneimensione delle aree, tipologie di
vino proposte, e differenziazione qualitativa debdwtto. Questo fa si che le diverse
designazioni assumano un significato univoco eséano in parte, in alcuni casi, per perdere
la loro valenza di segnali di qualita, non conteébdo a rafforzare I'immagine e il potere di
garanzia delle denominazioni stesse, soprattuttsiderando il successo che i vini varietali
incontrano sul mercato. Si € dunque in presenzaurdisistema nel quale ci sono
denominazioni che identificano un vino specific&r gipologia e origine, e altre, che
includono piu vini con un’ampia base territoriadbe poco hanno a che fare con la nozione
di territorio. Viene dunque a sfumarsi, quella glogeva essere la logica di differenziazione
tra vini ad indicazione geografica, che garantsemplicemente l'origine del prodotto e il
rispetto di alcune norme di produzione, e vini aafinazione di origine, che invece vanno
ad individuare un prodotto, ossia un vino, speatbc nelle sue caratteristiche in un
disciplinare di produzione proprio per conservatiedividualita, andando, cosi, ad
indebolire quello che poteva essere il potere diwicazione delle denominazioni. Con la
diffusione delle IGT, sottostanti alle DOC si sopeaste le condizioni per una maggiore
flessibilita nelle scelte di produzione, che hadmtto ad un uso piu ragionevole delle DOC,
in quanto vi e la possibilita di commercializzamre vini IGT, e quindi qualificati, i vini
prodotti con le uve in eccesso rispetto alle resessine previste dai disciplinari di
produzione delle DOC, per le quali sono pochi giseari prevedono che il superamento
delle rese massime imponga il declassamento da tlatt produzione. Le indicazioni
geografiche tipiche possono svolgere un ruolo estneente importante che va al di la della
qualificazione dei vini di pregio medio elevatoguali, se commercializzati come vini da
tavola sarebbero condannati alllanonimato. Attrawele IGT i produttori hanno potuto
aggiornare i vini tradizionali, produrre vini dirfeasia e vini originali molto apprezzati e

richiesti dal mercato, ma che sarebbe contropradegaodurre all’'interno di una DO.
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APPENDICE Al : Ripartizione superficie dichiarata a  Il'interno dei comuni toscani e rispettiva numerosi ta aziendale
2005 2006 2007 2008 2009
N N N N N
% sup aziende % sup aziende % sup aziende % sup aziende % sup aziende
SUP comunale per SUP  comunale per SUP  comunale per SUP  comunale per comunale per

COMUNI ha su tot sup comune | ha su tot sup comune | ha su tot sup comune | ha sutotsup comune | SUP ha sutotsup comune
ABBADIA SAN SALVATORE 4 0,01% 3 4 0,01% 3 4 0,01% 3 2 0,00% 2 2 0,00% 3
AGLIANA 3 0,01% 9 3 0,01% 8 3 0,01% 6 2 0,00% 5 2 0,00% 5
ALTOPASCIO 29 0,06% 48 29 0,06% 45 28 0,05% 45 27 0,05% 45 23 0,05% 44
ANGHIARI 55 0,11% 112 50 0,10% 104 49 0,10% 110 36 0,07% 112 51 0,10% 116
ARCIDOSSO 9 0,02% 31 14 0,03% 32 14 0,03% 35 20 0,04% 33 26 0,05% 33
AREZZO 970 2,00% 643 | 1.021 2,08% 652 | 1.115 2,20% 642 | 1.082 2,15% 652 1.079 2,14% 592
ASCIANO 62 0,13% 34 69 0,14% 36 71 0,14% 43 65 0,13% 42 55 0,11% 37
AULLA 67 0,14% 218 60 0,12% 187 50 0,10% 167 45 0,09% 151 41 0,08% 136
BADIA TEDALDA 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1
BAGNI DI LUCCA 3 0,01% 11 4 0,01% 12 3 0,01% 10 4 0,01% 11 4 0,01% 12
BAGNO A RIPOLI 253 0,52% 53 242 0,49% 54 249 0,49% 60 195 0,39% 51 208 0,41% 53
BAGNONE 17 0,04% 46 16 0,03% 48 14 0,03% 37 14 0,03% 33 12 0,02% 29
BARBERINO DI MUGELLO 3 0,01% 5 2 0,00% 4 4 0,01% 7 3 0,01% 6 4 0,01% 8
BARBERINO VAL D'ELSA 850 1,75% 97 906 1,85% 93 744 1,47% 91 895 1,78% 91 882 1,75% 90
BARGA 9 0,02% 20 5 0,01% 18 5 0,01% 19 5 0,01% 20 5 0,01% 17
BIBBIENA 16 0,03% 24 16 0,03% 26 15 0,03% 23 15 0,03% 24 13 0,03% 24
BIBBONA 134 0,28% 48 144 0,29% 42 146 0,29% 47 150 0,30% 50 159 0,32% 47
BIENTINA 9 0,02% 17 10 0,02% 22 9 0,02% 22 8 0,02% 21 9 0,02% 23
BOLANO 0 0,00% 1 0 0,00% 1 14 0,03% 45
BORGO A MOZZANO 15 0,03% 56 16 0,03% 56 14 0,03% 49 28 0,06% 26 13 0,03% 43
BORGO SAN LORENZO 30 0,06% 31 30 0,06% 32 31 0,06% 31 29 0,06% 27
BUCINE 576 1,19% 205 604 1,23% 222 583 1,15% 223 588 1,17% 217 575 1,14% 213
BUGGIANO 6 0,01% 15 5 0,01% 12 4 0,01% 10 5 0,01% 11 3 0,01% 8
BUONCONVENTO 70 0,14% 20 74 0,15% 20 63 0,12% 24 54 0,11% 22 53 0,10% 21
BUTI 4 0,01% 5 5 0,01% 6 4 0,01% 5 4 0,01% 5 4 0,01% 5
CALCI 7 0,02% 5 9 0,02% 7 8 0,02% 7 4 0,01% 5 5 0,01% 5
CALCINAIA 15 0,03% 16 14 0,03% 15 11 0,02% 14 9 0,02% 12 8 0,02% 12
CALENZANO 35 0,07% 8 33 0,07% 8 32 0,06% 8 32 0,06% 10 33 0,07% 8
CAMAIORE 6 0,01% 19 9 0,02% 20 7 0,01% 18 7 0,01% 18 6 0,01% 18
CAMPAGNATICO 101 0,21% 141 112 0,23% 114 126 0,25% 127 134 0,27% 123 144 0,29% 115
CAMPI BISENZIO 2 0,00% 2 2 0,00% 2 1 0,00% 2 1 0,00% 2 1 0,00% 2
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CAMPIGLIA MARITTIMA
CAMPO NELL'ELBA
CAMPORGIANO

CANINO

CANTAGALLO

CAPALBIO

CAPANNOLI

CAPANNORI

CAPOLIVERI

CAPOLONA

CAPRAIA E LIMITE
CAPRAIA ISOLA
CAPRESE MICHELANGELO
CAREGGINE
CARMIGNANO

CARRARA

CASALE MARITTIMO
CASCIANA TERME
CASCINA

CASOLA IN LUNIGIANA
CASOLE D'ELSA
CASTAGNETO CARDUCCI
CASTEL DEL PIANO
CASTEL FOCOGNANO
CASTEL SAN NICCOLO'
CASTELFIORENTINO
CASTELFRANCO DI SOPRA
CASTELFRANCO DI SOTTO
CASTELL'AZZARA
CASTELLINA IN CHIANTI
CASTELLINA MARITTIMA

CASTELNUOVO BERARDENGA

CASTELNUOVO DI
GARFAGNANA

CASTELNUOVO VAL CECINA
CASTIGLION FIBOCCHI
CASTIGLION FIORENTINO
CASTIGLIONE DEL LAGO

67
16

331

41
151
32
98
150

282
39

17

23

38

21

81
1.005
88

26

421
63
15

1.481
68
1.575

120
192
70

0,14%
0,03%
0,01%
0,01%
0,68%

0,08%
0,31%
0,07%
0,20%
0,31%

0,00%
0,00%
0,58%
0,08%
0,03%
0,05%
0,08%
0,04%
0,17%
2,07%
0,18%
0,05%
0,01%
0,87%
0,13%
0,03%
0,01%
3,05%
0,14%
3,25%

0,01%
0,01%
0,25%
0,39%
0,14%

56

5]

178

44
135
16
94
27

11

58
58

27
62
70
52
93
98
51
10
222
35
20

121
24
149

30
222
30

68
15

327

36
154
32
97
148

N

274
35

15

25

32

17

77
1.028
107
25

439
64
16

1.417
68
1.671

116
174
42

0,14%
0,03%
0,01%

0,67%

0,07%
0,31%
0,06%
0,20%
0,30%
0,00%
0,00%
0,00%
0,56%
0,07%
0,03%
0,05%
0,07%
0,04%
0,16%
2,09%
0,22%
0,05%
0,01%
0,89%
0,13%
0,03%
0,00%
2,89%
0,14%
3,40%

0,01%
0,01%
0,24%
0,35%
0,09%

63

o

170

39
128
16
91
28

11

64
52

29
53
58
53
96
102
a7

213
33
21

121
27
163

34
219
25

70
13

331

39
158
32
100
141

275
40

16

32

28

16

94
1.543
118
23

414
65
14

1.389
68
1.681

107
170

0,14%
0,03%
0,01%
0,00%
0,65%

0,08%
0,31%
0,06%
0,20%
0,28%
0,00%
0,01%

0,54%
0,08%
0,03%
0,06%
0,06%
0,03%
0,19%
3,04%
0,23%
0,04%
0,01%
0,82%
0,13%
0,03%
0,00%
2,74%
0,13%
3,31%

0,01%
0,01%
0,21%
0,34%

65

]

161

45
132
18
108
27

14

59
61
10
30
47
51
72
104
111
43

195
32
20

122
27
167

35
220

64
16

324
34
147
45
101
143

296
42

18

42

20

12
101
1.515
121
21

383
65
11

1.388
71
1.576

112
172
410

0,13%
0,03%
0,01%

0,00%
0,64%
0,07%
0,29%
0,09%
0,20%
0,28%
0,00%
0,01%

0,59%
0,08%
0,04%
0,08%
0,04%
0,02%
0,20%
3,01%
0,24%
0,04%
0,00%
0,76%
0,13%
0,02%
0,00%
2,76%
0,14%
3,13%

0,00%
0,01%
0,22%
0,34%
0,81%

71

153
39
132
15
108
28

15

60
64
10
27
33
39
71
106
112
42

180
32
16

121
29
159

33
204
113

66
13

318
37
153
35
97
147

293
42

25

45

21

10
104
1.104
124
22

405
60
11

1.472
58
1.631

102
167

0,13%
0,03%
0,01%

0,00%
0,63%
0,07%
0,30%
0,07%
0,19%
0,29%
0,00%
0,01%

0,58%
0,08%
0,05%
0,09%
0,04%
0,02%
0,21%
2,19%
0,25%
0,04%
0,00%
0,80%
0,12%
0,02%
0,00%
2,93%
0,12%
3,24%

0,01%
0,01%
0,20%
0,33%

67

142
43
129
18
103
27

16

57
64
11
29
35
34
70
105
115
41

173
30
18

122
27
163

10

29
191

131



CASTIGLIONE DELLA PESCAIA
CASTIGLIONE DI GARFAGNANA
CASTIGLIONE D'ORCIA
CAVRIGLIA

CECINA

CERRETO GUIDI
CERTALDO

CETONA

CHIANCIANO TERME
CHIANNI

CHIESINA UZZANESE
CHITIGNANO

CHIUSDINO

CHIUSI

CHIUSI DELLA VERNA
CINIGIANO

CITTA' DELLA PIEVE
CITTA' DI CASTELLO
CIVITELLA IN VAL DI CHIANA
CIVITELLA PAGANICO
COLLE DI VAL D'’ELSA
COLLESALVETTI
COMANO

COREGLIA ANTELMINELLI
CORTONA

CRESPINA

DICOMANO

EMPOLI

FABBRICHE DI VALLICO
FAUGLIA

FIESOLE

FIGLINE VALDARNO
FILATTIERA

FIRENZE

FIRENZUOLA

FIVIZZANO

FOIANO DELLA CHIANA
FOLLONICA

365

51

87

72
879
1.093
112
49

45

[

79

300
25

278
113
299

97

584
105

46
596

91
37
137
31
36

138
91
36

0,75%
0,00%
0,11%
0,18%
0,15%
1,81%
2,25%
0,23%
0,10%
0,09%
0,00%
0,00%
0,02%
0,16%
0,00%
0,62%
0,05%
0,01%
0,57%
0,23%
0,62%
0,20%

0,00%
1,20%
0,22%
0,09%
1,23%
0,00%
0,19%
0,08%
0,28%
0,06%
0,07%
0,00%
0,28%
0,19%
0,07%

132
10
75
73
56

199

309

116
33
34

10
67

244
15

180
119
141

54

493
49
21

259

37
11
41
91
31

336
147
28

378

65
82
80

902
1.062
119
44
61

[

90

351
16

288
129
296
127

713
98
46

580

98
37
133
31
34

136
96
17

0,77%
0,01%
0,13%
0,17%
0,16%
1,84%
2,16%
0,24%
0,09%
0,12%
0,00%
0,00%
0,02%
0,18%
0,00%
0,71%
0,03%
0,01%
0,59%
0,26%
0,60%
0,26%

0,00%
1,45%
0,20%
0,09%
1,18%
0,00%
0,20%
0,08%
0,27%
0,06%
0,07%
0,00%
0,28%
0,19%
0,04%

122

86
83
54
202
297
127
48
38

12
84

242
13

183
114
152

53

497
47
20

248

36
13
43
89
33

299
146
24

417

73

91

84
936
1.083
125
62

38

11
88

326

241
174
286
134

732
109

48
539

84
48
143
23
42

118
96
20

0,82%
0,01%
0,14%
0,18%
0,16%
1,85%
2,14%
0,25%
0,12%
0,08%
0,00%
0,00%
0,02%
0,17%
0,00%
0,64%

0,48%
0,34%
0,56%
0,26%

0,00%
1,44%
0,22%
0,09%
1,06%
0,00%
0,16%
0,09%
0,28%
0,05%
0,08%
0,00%
0,23%
0,19%
0,04%

123

94
82
52
194
282
124
46
36

20
84

252

178
124
162

53

458
50
20

224

34
14
41
81
37

260
139
22

85

86

74
841
1.042
128
45

36

10
88

431

240
207
201
125

788
110

47
524

61
39
127
17
39

111
89
18

0,01%
0,17%
0,17%
0,15%
1,67%
2,07%
0,25%
0,09%
0,07%
0,00%
0,00%
0,02%
0,17%
0,00%
0,86%

0,48%
0,41%
0,58%
0,25%

0,01%
1,57%
0,22%
0,09%
1,04%
0,00%
0,12%
0,08%
0,25%
0,03%
0,08%
0,00%
0,22%
0,18%
0,04%

91
75
52
181
260
120
42
41

16
78

252

174
126
143

49

10
423
46
19
195

34
15
41
58
35

237
126
20

406

89
98
83
903
940
133
46
32

=

80

451

269
216
278
129

819
106

49
506

67
47
127
19
33

92
95
22

0,81%
0,00%
0,18%
0,20%
0,17%
1,80%
1,87%
0,26%
0,09%
0,06%
0,00%
0,00%
0,01%
0,16%
0,00%
0,90%

0,53%
0,43%
0,55%
0,26%
0,00%
0,00%
1,63%
0,21%
0,10%
1,01%
0,00%
0,13%
0,09%
0,25%
0,04%
0,07%
0,00%
0,18%
0,19%
0,04%

109

90
73
58
181
238
115
37
37

15
76

251

175
120
138

48

402
43
17

186

35
19
38
64
32

209
126
19

132



FORTE DEI MARMI
FOSCIANDORA
FOSDINOVO
FUCECCHIO
GAIOLE IN CHIANTI
GALLICANO
GAMBASSI TERME
GAVORRANO
GREVE IN CHIANTI
GROSSETO
GROTTAMINARDA
GUARDISTALLO
IMPRUNETA
INCISA IN VAL D'ARNO
ISOLA DEL GIGLIO
LA SPEZIA
LAJATICO
LAMPORECCHIO
LARCIANO

LARI

LASTRA A SIGNA
LATERINA
LICCIANA NARDI
LIVORNO

LONDA
LORENZANA

LORO CIUFFENNA
LUCCA
LUCIGNANO
MAGLIANO IN TOSCANA
MANCIANO
MARCIANA
MARCIANA MARINA
MARCIANO DELLA CHIANA
MARLIANA
MARRADI

MASSA

MASSA E COZZILE

49
83
1.115

612
278
1.563
730

201
84

39
136
78
77
315
87
20
11

25
160
191
135
877
456

0,00%
0,01%
0,10%
0,17%
2,30%
0,01%
1,26%
0,57%
3,22%
1,51%

0,01%
0,41%
0,17%
0,02%
0,00%
0,08%
0,28%
0,16%
0,16%
0,65%
0,18%
0,04%
0,02%
0,02%
0,05%
0,33%
0,39%
0,28%
1,81%
0,94%
0,01%
0,01%
0,10%
0,00%
0,01%
0,12%
0,03%

14
63
46
99
10
142
126
254
443

43
22

39
120
93
44
92
35
63

24
91
175
116
302
384

45
81
1.137

625
310
1.653
739

208
99

38
130
81
76
286
92
20
12

26
161
192
127
991
436

0,00%
0,01%
0,09%
0,17%
2,32%
0,01%
1,27%
0,63%
3,37%
1,50%
0,00%
0,01%
0,42%
0,20%
0,02%

0,08%
0,27%
0,17%
0,15%
0,58%
0,19%
0,04%
0,02%
0,01%
0,05%
0,33%
0,39%
0,26%
2,02%
0,89%
0,00%
0,00%
0,09%
0,00%
0,01%
0,12%
0,02%

12
64
42
103
10
142
118
274
416

42
24
12

36
117
92
42
88
35
60

23
96
178
122
304
380

54
77
1.110

608
295
1.560
77

208
92

45
138
76
80
279
107
16
12

30
168
191
126

1.046
445

0,00%
0,01%
0,11%
0,15%
2,19%
0,01%
1,20%
0,58%
3,08%
1,53%

0,01%
0,41%
0,18%
0,02%

0,09%
0,27%
0,15%
0,16%
0,55%
0,21%
0,03%
0,02%
0,01%
0,06%
0,33%
0,38%
0,25%
2,06%
0,88%
0,00%
0,01%
0,08%
0,00%
0,01%
0,13%
0,01%

12
66
41
109
10
134
123
269
394

45
26
16

37
118
88
42
85
35
48

24
93
173
113
313
388

58
108
1.130

605
371
1.521
791

195
87

32
126
77
80
261
111
16

28
172
192
143
983
409

0,00%
0,01%
0,11%
0,21%
2,24%
0,01%
1,20%
0,74%
3,02%
1,57%

0,01%
0,39%
0,17%
0,02%

0,06%
0,25%
0,15%
0,16%
0,52%
0,22%
0,03%
0,01%
0,01%
0,06%
0,34%
0,38%
0,28%
1,95%
0,81%
0,01%
0,01%
0,09%
0,00%
0,00%
0,14%
0,02%

13
62
38
106
15
133
112
264
351

46
23
16

35
121
89
42
76
34
39
11

22
88
173
109
294
371

55
87
1.160

581
398
1.558
824

201
98

a7
133
78
e
285
109
16
13

24
165
194
122

1.058
389

0,00%
0,01%
0,11%
0,17%
2,31%
0,01%
1,15%
0,79%
3,10%
1,64%

0,02%
0,40%
0,19%
0,02%

0,09%
0,26%
0,15%
0,15%
0,57%
0,22%
0,03%
0,03%
0,01%
0,05%
0,33%
0,39%
0,24%
2,10%
0,77%
0,01%
0,01%
0,08%
0,00%
0,00%
0,13%
0,01%

14
56
37
105
15
122
111
257
361

10
43
23
14

39
118
89
43
81
32
38
10

23
86
170
102
201
323

133



MASSA MARITTIMA
MASSAROSA
MINUCCIANO
MOLAZZANA
MONSUMMANO TERME
MONTAIONE
MONTALCINO

MONTALE

MONTALTO DI CASTRO
MONTE ARGENTARIO
MONTE SAN SAVINO
MONTECARLO
MONTECATINI TERME
MONTECATINI VAL DI CECINA
MONTELEONE D'ORVIETO
MONTELUPO FIORENTINO
MONTEMURLO
MONTEPULCIANO
MONTERCHI
MONTERIGGIONI
MONTERONI D'ARBIA
MONTEROTONDO MARITTIMO
MONTESCUDAIO
MONTESPERTOLI
MONTEVARCHI
MONTEVERDI MARITTIMO
MONTICIANO

MONTIERI

MONTIGNOSO
MONTOPOLI IN VAL D'ARNO
MULAZZO

MURLO

ORBETELLO

ORCIANO PISANO
ORTIGNANO RAGGIOLO
PALAIA

PALAZZUOLO SUL SENIO
PECCIOLI

293

S

46
256
3.315
16

19
195
204

17

74

127
16
2.360
17
333
53

21
132
1.848
387
20

31
17
215
334

91
145

0,60%
0,02%
0,01%
0,01%
0,10%
0,53%
6,83%
0,03%

0,04%
0,40%
0,42%
0,03%
0,15%
0,00%
0,26%
0,03%
4,87%
0,04%
0,69%
0,11%
0,04%
0,27%
3,81%
0,80%
0,04%

0,00%
0,01%
0,06%
0,03%
0,44%
0,69%
0,01%
0,00%
0,19%
0,30%

145
23
14
23
55
67

309

14
205
91
20
31

33
12
477
47
62
21
17
27
271
195

20
59
30
160
10

39
57

266

w

44
259
3.453
20

19
200
206

17

74

125
15
2.232
16
355
34

23
140
1.797
395
20

10
35
18
209
328

88
145

0,54%
0,02%
0,01%
0,01%
0,09%
0,53%
7,03%
0,04%
0,00%
0,04%
0,41%
0,42%
0,03%
0,15%
0,00%
0,25%
0,03%
4,55%
0,03%
0,72%
0,07%
0,05%
0,29%
3,66%
0,81%
0,04%
0,00%
0,00%
0,02%
0,07%
0,04%
0,43%
0,67%
0,02%
0,00%
0,18%
0,30%

136
23

18
50
57
321

16
195
93
20
30

34
13
471
46
68
27
17
25
270
203

=

23
61
31
165

40
59

287

w

43
277
3.555
30

18
275
255

16

82

163
12
2.286
18
366
50

23
142
1.832
390
54

12
37
15
166
362

98
138

0,57%
0,02%
0,01%
0,01%
0,08%
0,55%
7,01%
0,06%

0,04%
0,54%
0,50%
0,03%
0,16%

0,32%
0,02%
4,51%
0,04%
0,72%
0,10%
0,05%
0,28%
3,61%
0,77%
0,11%
0,00%
0,00%
0,02%
0,07%
0,03%
0,33%
0,71%
0,02%
0,00%
0,19%
0,27%

131
22

20
49
58
335

15
196
94
18
30

31
11
497
51
70
35
22
26
265
205

=

23
51
43
167

42
64

254

w

46
262
3.620
29

21
256
233

15

59

169
12
2.344
16
373
51

24
139
1.810
399
53

10
38
13
155
362

116

178

0,50%
0,01%
0,01%
0,01%
0,09%
0,52%
7,19%
0,06%

0,04%
0,51%
0,46%
0,03%
0,12%

0,34%
0,02%
4,66%
0,03%
0,74%
0,10%
0,05%
0,28%
3,59%
0,79%
0,11%
0,00%
0,00%
0,02%
0,08%
0,03%
0,31%
0,72%
0,01%
0,00%
0,23%
0,00%
0,35%

130
17

22
59
56
323

15
187
90
16
25

31
12
480
47
66
33
19
27
260
185

=N

21
42
40
167

43

65

313

w

51
234
3.715
17

19
255
196

16

93

126
11
2.372
16
378
48

27
125
1.774
374
56

11
43
15
153
358

108

145

0,62%
0,02%
0,01%
0,01%
0,10%
0,46%
7,38%
0,03%

0,04%
0,51%
0,39%
0,03%
0,18%

0,25%
0,02%
4,71%
0,03%
0,75%
0,10%
0,05%
0,25%
3,53%
0,74%
0,11%
0,00%
0,00%
0,02%
0,09%
0,03%
0,30%
0,71%
0,01%
0,00%
0,21%
0,00%
0,29%

129
18

23
57
58
320

16
178
86
16
32

29
13
462
a4
62
31
17
27
254
179
10

=

22
48
36
151

43

64

134



PELAGO

PERGINE VALDARNO
PESCAGLIA

PESCIA

PIAN DI SCO
PIANCASTAGNAIO
PIAZZA AL SERCHIO
PIENZA
PIETRASANTA
PIEVE A NIEVOLE
PIEVE FOSCIANA
PIEVE SANTO STEFANO
PIOMBINO

PISA

PISTOIA

PITEGLIO
PITIGLIANO
PODENZANA
POGGIBONSI
POGGIO A CAIANO
POMARANCE
PONSACCO
PONTASSIEVE
PONTE BUGGIANESE
PONTEDERA
PONTREMOLI

POPPI

PORCARI

PORTO AZZURRO
PORTOFERRAIO
PRATO
PRATOVECCHIO
QUARRATA

RADDA IN CHIANTI
RADICOFANI
RADICONDOLI
RAPOLANO TERME
REGGELLO

385
157

130

553

587
21
36
46

463

65
42

21
32
49
11

174
594

18
156
177

0,79%
0,32%
0,01%
0,05%
0,05%
0,01%
0,00%
0,21%
0,01%
0,02%
0,00%
0,02%
0,18%
0,02%
0,27%
0,00%
1,14%
0,01%
1,21%
0,04%
0,07%
0,09%
0,96%
0,00%
0,13%
0,09%
0,01%
0,04%
0,07%
0,10%
0,02%
0,02%
0,36%
1,23%
0,01%
0,04%
0,32%
0,36%

33
55
16
31
36
15

67
13
21

19
84
14
95

307
22
165
11
37
33
68
11
42
103
15
22
14
26
22

91
76
10
12
28
53

315
156

22
26

103

= ©

104

138

522

584
22
27
37

564

103
40

23
30
47
11

180
620

15
158
151

0,64%
0,32%
0,01%
0,04%
0,05%
0,01%
0,00%
0,21%
0,01%
0,02%
0,00%
0,02%
0,21%
0,01%
0,28%
0,00%
1,06%
0,01%
1,19%
0,04%
0,05%
0,08%
1,15%
0,00%
0,21%
0,08%
0,01%
0,05%
0,06%
0,09%
0,02%
0,02%
0,37%
1,26%
0,01%
0,03%
0,32%
0,31%

33
57
18
32
43
17

59
12
20

18
85
12
82

286
15
165
11
38
31
75
10
a4
102
17
23
10
29
22

91
76

14
35
57

274
190

22
24

124

=

128

133

548

637
23
38
44

585

148
31

23
30
56
17

185
579

16
141
178

0,54%
0,37%
0,01%
0,04%
0,05%
0,01%
0,00%
0,25%
0,01%
0,02%
0,00%
0,01%
0,25%
0,02%
0,26%
0,00%
1,08%
0,01%
1,26%
0,04%
0,07%
0,09%
1,15%
0,00%
0,29%
0,06%
0,01%
0,05%
0,06%
0,11%
0,03%
0,02%
0,36%
1,14%
0,01%
0,03%
0,28%
0,35%

33
57
16
29
39
19

71
17
21

20
95
13
83

269
12
171
11
44
29
73

37
99
15
22
12
28
20

92
76
10
14
37
58

406
178

131

124

532

661
20
36
36

466

160
29

20
41
58
15
11
169
603

15
124
178

0,81%
0,35%
0,01%
0,02%
0,04%
0,01%
0,00%
0,23%
0,01%
0,02%
0,01%
0,01%
0,26%
0,01%
0,25%
0,00%
1,06%
0,00%
1,31%
0,04%
0,07%
0,07%
0,93%
0,00%
0,32%
0,06%
0,01%
0,04%
0,08%
0,11%
0,03%
0,02%
0,34%
1,20%
0,01%
0,03%
0,25%
0,35%

31
56
17
26
36
16

69
15
20

17
105
14
80

266

151

46
26
76

35
76
16
21
15
26
20
11
84
80

17
32
57

418
142

20
21

126

N 0

121

124

532

694
19
37
38

486

143
30

21
36
57
14
12
166
604

15
111
153

0,83%
0,28%
0,01%
0,04%
0,04%
0,01%
0,00%
0,25%
0,01%
0,02%
0,00%
0,01%
0,24%
0,02%
0,25%
0,00%
1,06%
0,00%
1,38%
0,04%
0,07%
0,08%
0,97%
0,00%
0,28%
0,06%
0,01%
0,04%
0,07%
0,11%
0,03%
0,02%
0,33%
1,20%
0,01%
0,03%
0,22%
0,30%

27
55
17
27
39
15

73
12
20

17
92
14
85

257

153

48
29
72

35
76
17
21
17
30
20
10
84
78

17
31
52
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RIGNANO SULL'ARNO

RIO MARINA

RIO NELL'ELBA
RIPARBELLA
ROCCALBEGNA
ROCCASTRADA
ROSIGNANO MARITTIMO
RUFINA

SAN CASCIANO DEI BAGNI
SAN CASCIANO IN VAL DI PESA
SAN GIMIGNANO

SAN GIOVANNI D'ASSO
SAN GIOVANNI VALDARNO
SAN GIULIANO TERME
SAN MARCELLO PISTOIESE
SAN MINIATO

SAN PIERO A SIEVE

SAN QUIRICO D'ORCIA
SAN ROMANO IN GARFAGNANA
SAN VINCENZO
SANSEPOLCRO

SANTA CROCE SULL'ARNO
SANTA LUCE

SANTA MARIA A MONTE
SARTEANO

SASSETTA

SCANDICCI

SCANSANO

SCARLINO

SCARPERIA

SEGGIANO
SEMPRONIANO
SERAVEZZA

SERRAVALLE PISTOIESE
SESTINO

SESTO FIORENTINO
SIENA

SIGNA

343

60

23
296
59
209
127
1.537
1.843
36
125
25

458

44

38
47

37

64

309
499

381
16

0,71%
0,01%
0,00%
0,12%
0,05%
0,61%
0,12%
0,43%
0,26%
3,17%
3,80%
0,07%
0,26%
0,05%
0,00%
0,94%
0,01%
0,09%
0,00%
0,08%
0,10%
0,01%
0,08%
0,02%
0,13%
0,01%
0,64%
1,03%
0,15%
0,01%
0,04%
0,01%
0,01%
0,09%
0,00%
0,00%
0,79%
0,03%

a7

35
21
261
96
53
a7
223
271
34
46
36

221

35

19
114

50
14
38

48
217
59
12
47
12

39

113

331

65

18
315
57
203
110
1.512
1.922
42
130
22

447

47

31
45

35

76

305
537

342
16

0,67%
0,01%
0,00%
0,13%
0,04%
0,64%
0,12%
0,41%
0,22%
3,08%
3,92%
0,09%
0,26%
0,05%
0,00%
0,91%
0,01%
0,10%
0,00%
0,06%
0,09%
0,01%
0,07%
0,01%
0,16%
0,01%
0,62%
1,09%
0,12%
0,01%
0,09%
0,02%
0,01%
0,07%
0,00%
0,00%
0,70%
0,03%

a7

30
18
238
95
54
55
222
268
36
53
31

213

46

14
105

51
10
45

50
228
48
12
55
13
10
35

126

338

74

24
255
46
328
112
1.476
2.118
50
158
18

460

51

30
49

34

107

333

590

68

52
10

42

364
13

0,67%
0,01%
0,00%
0,15%
0,05%
0,50%
0,09%
0,65%
0,22%
2,91%
4,18%
0,10%
0,31%
0,04%
0,00%
0,91%
0,01%
0,10%
0,00%
0,06%
0,10%
0,00%
0,07%
0,01%
0,21%
0,01%
0,66%
1,16%
0,13%
0,01%
0,10%
0,02%
0,01%
0,08%
0,00%
0,00%
0,72%
0,02%

46

30
18
237
86
58
57
222
267
47
53
30

220

52

20
117

47
14
52

47
242
56
12
64
14
10
36

141

304

89

24
437
51
274
111
1.459
1.867
51
253
18

423

49

30

42

11

33

78

283
602

363
13

0,60%
0,01%
0,00%
0,18%
0,05%
0,87%
0,10%
0,54%
0,22%
2,90%
3,71%
0,10%
0,50%
0,04%

0,84%
0,01%
0,10%
0,00%
0,06%
0,08%
0,02%
0,07%
0,01%
0,15%
0,01%
0,56%
1,20%
0,13%
0,01%
0,14%
0,02%
0,01%
0,08%
0,00%
0,01%
0,72%
0,03%

45

28
17
223
105
54
55
215
259
42
50
28

200

a7

23
115

45
12
48

45
242
50

68
14
10
36

138

285

89

24
448
46
204
128
1.522
1.871
48
105
19

432

43

29
42

32

102

274

623

61

71
12

41

365

0,57%
0,01%
0,00%
0,18%
0,05%
0,89%
0,09%
0,40%
0,25%
3,02%
3,72%
0,10%
0,21%
0,04%

0,86%
0,01%
0,08%
0,00%
0,06%
0,08%
0,00%
0,06%
0,01%
0,20%
0,02%
0,55%
1,24%
0,12%
0,01%
0,14%
0,02%
0,01%
0,08%
0,00%
0,00%
0,73%
0,02%

a4

34
17
225
85
55
55
211
260
37
45
29

196

48

21
113

43
46
43

225
a7
12
68
16

37

137
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SINALUNGA 282 0,58% 127 264 0,54% 128 265 0,52% 137 275 0,55% 131 283 0,56% 127
SORANO 280 0,58% 193 268 0,55% 176 282 0,56% 188 274 0,54% 174 283 0,56% 171
SOVICILLE 101 0,21% 61 105 0,21% 58 104 0,21% 65 95 0,19% 51 97 0,19% 53
STAZZEMA 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1
STIA 1 0,00% 2 1 0,00% 2 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1
SUBBIANO 64 0,13% 76 60 0,12% 69 62 0,12% 67 65 0,13% 67 61 0,12% 70
SUVERETO 304 0,63% 101 309 0,63% 99 344 0,68% 106 335 0,67% 109 367 0,73% 113
TALLA 3 0,01% 9 3 0,01% 7 2 0,00% 7 2 0,00% 6 8 0,02% 7
TAVARNELLE VAL DI PESA 541 1,12% 110 538 1,10% 109 521 1,03% 111 584 1,16% 109 714 1,42% 108
TERRANUOVA BRACCIOLINI 399 0,82% 242 433 0,88% 256 429 0,85% 248 412 0,82% 229 394 0,78% 235
TERRICCIOLA 359 0,74% 112 317 0,64% 104 395 0,78% 110 313 0,62% 107 348 0,69% 109
TORRITA DI SIENA 128 0,26% 90 129 0,26% 93 137 0,27% 104 128 0,25% 100 135 0,27% 96
TREQUANDA 127 0,26% 26 116 0,24% 26 155 0,30% 37 157 0,31% 31 172 0,34% 30
TRESANA 11 0,02% 32 9 0,02% 24 8 0,02% 22 6 0,01% 20 7 0,01% 22
TUORO SUL TRASIMENO 6 0,01% 2 1 0,00% 1

UZZANO 6 0,01% 11 5 0,01% 9 4 0,01% 5 4 0,01% 5 4 0,01% 5
VAGLIA 18 0,04% 3 16 0,03% 3 11 0,02% 3 11 0,02% 3 12 0,02% 4
VAIANO 4 0,01% 8 3 0,01% 6 3 0,01% 6 1 0,00% 5 2 0,00% 4
VECCHIANO 7 0,01% 10 6 0,01% 10 5 0,01% 11 5 0,01% 9 13 0,03% 10
VERNIO 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1 0 0,00% 1
VIAREGGIO 4 0,01% 9 3 0,01% 8 3 0,01% 6 3 0,01% 6 3 0,01% 6
VICCHIO 36 0,07% 28 35 0,07% 32 35 0,07% 35 33 0,07% 32 28 0,06% 30
VICOPISANO 8 0,02% 14 10 0,02% 14 6 0,01% 11 7 0,01% 12 6 0,01% 12
VILLA BASILICA 0 0,00% 2 0 0,00% 2 0 0,00% 2 0 0,00% 1 0 0,00% 1
VILLA COLLEMANDINA 2 0,00% 9 2 0,00% 8 2 0,00% 8 2 0,00% 8 2 0,00% 7
VILLAFRANCA IN LUNIGIANA 21 0,04% 56 19 0,04% 52 12 0,02% 44 11 0,02% 37 11 0,02% 38
VINCI 1.081 2,23% 232 | 1.065 2,17% 227 | 1.073 2,12% 214 | 1.102 2,19% 199 1.055 2,10% 187
VOLTERRA 45 0,09% 85 46 0,09% 86 47 0,09% 96 41 0,08% 84 46 0,09% 99
ZERI 1 0,00% 3 1 0,00% 3 0 0,00% 2 0 0,00% 2 0 0,00% 2
Tot sup Ha 48.503 100,00% 49.095 100,00% 50.703 100,00% 50.342 100,00% 50.313 100,00%

aziende totali 18.487 18.320 18.350 17.540 17.077
aziende che fanno dich 18.592 18.436 18.460 17.663 17.195
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APPENDICE A2 : Ripartizione superficie dichiarata a

Il'interno delle rispettive denominazioni toscane e

relativa numerosita aziendale

Denominazioni DO 2005 2006 2007 2008 2009
N

sup ha aziende |sup ha aziende | sup aziende | sup aziende | sup aziende
CHIANTI 15.332,45 3.623 | 15.194,50 3.626 | 15.799,98 3.737 | 15.605,60 3.560 | 14.895,96 3.501
CHIANTI CLASSICO 6.516,05 863 | 6.419,02 873 | 6.378,53 899 | 6.364,24 890 | 6.517,27 887
BRUNELLO DI MONTALCINO 1.921,96 296 | 1.898,67 305 | 1.916,04 301 | 1.861,99 288 | 1.928,39 285
MORELLINO DI SCANSANO 1.310,25 353 | 1.373,92 369 | 1.398,91 374 | 1.388,16 368 | 1.380,93 352
VINO NOBILE DI MONTEPULCIANO 1.060,27 263 | 1.103,52 276 12,25 269 | 1.135,84 271 | 1.134,47 260
BOLGHERI 829,90 44 754,65 55| 1.286,63 56| 1.177,40 55 845,91 60
VERNACCIA DI SAN GIMIGNANO 725,69 174 730,93 169 16,89 171 704,63 170 685,74 167
ROSSO DI MONTALCINO 216,15 131 237,01 145 485,06 215 493,84 211 473,92 213
SANT'ANTIMO 745,20 133 863,89 159 613,96 167 421,26 155 445,82 146
MONTECUCCO 207,51 87 273,08 103 311,70 148 395,03 128 396,98 110
MONTEREGIO DI MASSA MARITTIMA 350,91 99 327,26 104 271,20 121 350,78 121 341,85 112
BIANCO DI PITIGLIANO 368,25 264 350,69 248 347,59 256 315,64 244 340,52 250
ROSSO DI MONTEPULCIANO 377,53 210 319,49 191 331,25 186 331,66 186 318,23 169
SOVANA 222,77 157 245,90 196 309,53 228 324,35 236 310,42 225
VAL DI CORNIA 283,57 35 268,37 44 24,27 44 255,11 37 220,98 42
CORTONA 222,15 37 243,71 35 211,12 42 224,74 42 186,91 47
ORCIA 131,71 75 134,50 75 159,52 96 174,33 90 173,00 93
VALDICHIANA 256,15 71 317,49 218 283,34 103 237,88 107 162,87 78
MONTESCUDAIO 175,00 20 173,91 22 166,48 23 160,47 28 153,35 22
CARMIGNANO 120,39 18 154,71 18 141,92 20 156,85 21 151,07 21
COLLINE LUCCHESI 150,42 32 151,55 34 159,78 33 161,27 30 142,82 31
VIN SANTO DEL CHIANTI 108,44 119 98,45 138 937,91 233 143,06 221 140,23 235
ELBA 125,78 57 122,64 55 127,55 60 158,57 59 130,45 56
MONTECARLO 123,47 23 133,62 25 179,75 25 159,27 23 117,45 21
COLLI DELL'ETRURIA CENTRALE 297,72 113 204,90 98 160,91 137 100,54 114 109,43 92
CAPALBIO 153,49 126 160,25 120 177,98 131 79,71 77 98,89 79
SAN GIMIGNANO 92,49 61 104,39 64 87,90 71 90,63 59 87,75 52
VIN SANTO DEL CHIANTI CLASSICO 65,04 78 682,95 486 152,54 129 79,64 117 78,18 123
POMINO 91,06 2 81,07 2 200,48 2 151,56 1 76,96 1
PARRINA 39,84 1 42,68 1 45,90 1 43,37 1 46,23 1
ANSONICA COSTA DELL'ARGENTARIO 76,11 71 78,18 78 76,57 77 44,37 50 43,69 45
BARCO REALE DI CARMIGNANO 70,14 7 24,95 7 42,08 8 39,16 8 38,91 9
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BIANCO PISANO DI SAN TORPE'
CANDIA DEI COLLI APUANI
BIANCO DELL'EMPOLESE
MOSCADELLO DI MONTALCINO
COLLI DI LUNI

TERRATICO DI BIBBONA

VAL D'ARBIA

VIN SANTO MONTEPULCIANO
PIETRAVIVA

VALDINIEVOLE

TERRE DI CASOLE

totale

Denominazioni IGT

Alta Valle della Greve

Colli della toscana centrale
Maremma Toscana
MONTECASTELLI
Toscano o toscana

Val di Magra

totale

VINO DA TAVOLA

55,37
24,97
46,51
53,51
10,50

31,91
6,76
22,24
15,96
33.035,60
2005
14,99
294,72

1.410,59

8.158,52
11,41

9.890,23

5.586,92

39
22
25
15

12

16

12

13
69
744

4477

10586

56,52
26,39
40,72
50,82
18,59
31,28
20,70

7,87
35,26
15,65

33.574,65
2006

7,28
245,10
1.657,01
2,80
9.098,31
17,53

11.028,02

4.491,84

36
27
25
13
13
11

25

18
11

84
725

4524

9940

57,48
38,53
32,69
74,05
23,04
36,04
15,76
92,12
20,38
205,91

33.411,51
2007
17,05
244,18
1.855,69
6,88
9.859,11
22,52

12.005,44

4.176,72

33
31
25
14
16
17
10
32
14
13

14
99
828

5389
17

10417

46,05
26,46
31,44
42,24
23,93
21,36
27,13
12,44
19,76
13,47

4,73

33.599,95
2008
11,64
237,29
2.055,28
9,84
10.353,42
19,29
12.686,77

4.054,82

31
29
30
14
14
15

26
10
13

13
97
734
11
4962
14

10009

37,96
37,52
33,12
30,55
24,38
23,33
19,94
13,18
10,92
10,20
10,03

32.426,70
2009
16,13
277,02
2.163,02
10,49
11.277,87
20,84
13.765,36

4.120,62

27
28
26
14
13
17

30

13
11

92
746

5102
14

9914
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Appendice A3: Superficie dichiarata (Ha) ripartita

ABBADIA SAN SALVATORE
AGLIANA

ALTOPASCIO
ANGHIARI

ARCIDOSSO

AREZZO

ASCIANO

AULLA

BADIA TEDALDA
BAGNI DI LUCCA
BAGNO A RIPOLI
BAGNONE

BARBERINO DI MUGELLO
BARBERINO VAL D'ELSA
BARGA

BIBBIENA

BIBBONA

BIENTINA

BOLANO

BORGO A MOZZANO
BORGO SAN LORENZO
BUCINE

BUGGIANO
BUONCONVENTO

BUTI

CALCI

CALCINAIA
CALENZANO
CAMAIORE
CAMPAGNATICO
CAMPI BISENZIO
CAMPIGLIA MARITTIMA

DOC

0,80
8,08
1,06

42,01
12,05

9,64

20,11

23,36

0,20

17,75

35,72

15,28

31,84

per comune rispetto a DOC DOCG IGT TAV (2005)

% DOC
su tot
DOC

0,01%
0,13%
0,02%

0,69%
0,20%

0,16%

0,33%

0,39%

0,00%

0,29%

0,59%

0,25%

0,53%

% DOC
su sup
comune

20,73%
0,00%
27,50%
0,00%
11,77%
4,33%
19,48%
0,00%
0,00%
0,00%
3,81%
0,00%
0,00%
2,37%
0,00%
0,00%
17,37%
0,00%
100,00%
0,00%
0,00%
3,08%
0,00%
51,36%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
15,11%
0,00%
47,58%

DOCG

576,66
19,66

159,23

677,38

482,89

3,87

27,65

%
DOCG
su tot
DOCG

2,14%
0,07%

0,59%

2,51%

0,00%

0,00%

1,79%

0,01%

0,10%

0,00%

% DOCG
su sup
comune

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
59,44%
31,79%
0,00%
0,00%
0,00%
62,86%
0,00%
0,00%
79,73%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
83,83%
0,00%
5,57%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
27,33%
0,00%
0,00%

IGT

0,61
3,74
19,08
0,06
183,19
18,68
2,11

68,00

1,40
117,77

9,44
71,54
2,03

12,40
7,36
0,33

20,45
2,77

6,41
24,51

17,22

2,24

%IGT
sU tot
IGT

0,00%
0,01%
0,04%
0,19%
0,00%
1,85%
0,19%
0,02%
0,00%
0,00%
0,69%
0,00%
0,01%
1,19%
0,00%
0,10%
0,72%
0,02%
0,00%
0,00%
0,13%
0,07%
0,00%
0,21%
0,03%
0,00%
0,06%
0,25%
0,00%
0,17%
0,00%
0,02%

% IGT
su sup
comune

0,00%
18,26%
12,71%
34,51%

0,70%
18,88%
30,21%

3,16%

0,00%

0,00%
26,84%

0,00%
46,29%
13,86%

0,00%
60,11%
53,20%
23,38%

0,00%

0,00%
41,56%

1,28%

5,21%
29,40%
65,00%

0,00%
44,10%
69,53%

0,00%
17,02%

0,00%

3,35%

TAVOLA
3,06
2,75

17,58
36,21
7,89
168,31
11,45
64,57
0,32
3,49
16,45
17,07
1,63
34,33
9,28
6,26
39,58
6,64

15,32
17,44
68,05
6,01
9,51
1,49
7,44
8,13
10,74
5,74
41,00
2,11
32,84

% TAV su
tot tav

0,05%
0,05%
0,31%
0,65%
0,14%
3,01%
0,20%
1,16%
0,01%
0,06%
0,29%
0,31%
0,03%
0,61%
0,17%
0,11%
0,71%
0,12%
0,00%
0,27%
0,31%
1,22%
0,11%
0,17%
0,03%
0,13%
0,15%
0,19%
0,10%
0,73%
0,04%
0,59%

% TAV
su sup
comune

79,27%
81,74%
59,80%
65,49%
87,53%
17,35%
18,52%
96,84%
100,00%
100,00%
6,49%
100,00%
53,71%
4,04%
100,00%
39,89%
29,43%
76,62%
0,00%
100,00%
58,44%
11,81%
94,79%
13,68%
35,00%
100,00%
55,90%
30,47%
100,00%
40,53%
100,00%
49,07%

tot sup
comune

3,86
3,36
29,40
55,30
9,01
970,16
61,85
66,68
0,32
3,49
253,32
17,07
3,03
849,59
9,28
15,70
134,48
8,67
0,20
15,32
29,84
576,04
6,34
69,55
4,27
7,44
14,54
35,25
5,74
101,15
2,11
66,92
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CAMPO NELL'ELBA
CAMPORGIANO

CANINO

CAPALBIO

CAPANNOLI

CAPANNORI

CAPOLIVERI

CAPOLONA

CAPRAIAE LIMITE
CAPRESE MICHELANGELO
CAREGGINE
CARMIGNANO

CARRARA

CASALE MARITTIMO
CASCIANA TERME
CASCINA

CASOLA IN LUNIGIANA
CASOLE D'ELSA
CASTAGNETO CARDUCCI
CASTEL DEL PIANO
CASTEL FOCOGNANO
CASTEL SAN NICCOLO'
CASTELFIORENTINO
CASTELFRANCO DI SOPRA
CASTELFRANCO DI SOTTO
CASTELL'AZZARA
CASTELLINA IN CHIANTI
CASTELLINA MARITTIMA

CASTELNUOVO BERARDENGA
CASTELNUOVO DI
GARFAGNANA

CASTELNUOVO VAL CECINA
CASTIGLION FIBOCCHI
CASTIGLION FIORENTINO
CASTIGLIONE DEL LAGO
CASTIGLIONE DELLA PESCAIA
CASTIGLIONE DI GARFAGNANA
CASTIGLIONE D'ORCIA

11,50

166,59
1,60
84,38
29,55

0,20

69,27
5,65

1,29
806,54
52,39

2,25

26,45
7,05
32,29

4,46
36,71

71,14

18,86

0,19%

2,75%
0,03%
1,40%
0,49%

0,00%

1,15%
0,09%

0,02%
13,33%
0,87%

0,04%

0,44%
0,12%
0,53%

0,07%
0,61%

1,18%

0,31%

73,01%
0,00%
0,00%

50,35%
3,89%

55,77%

91,54%
0,00%
0,13%
0,00%
0,00%

24,61%

14,45%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
1,60%

80,28%

59,73%
0,00%
0,00%
0,53%
0,00%
0,00%
0,00%
1,79%

10,39%
2,05%

0,00%
0,00%
3,72%
19,16%
0,00%
19,49%
0,00%
36,65%

4,41

58,09
128,48

131,41

4,76

41,98

184,24

50,46

1.261,18

1.306,11

90,08
1,21

5,16

0,00%

0,00%
0,02%

0,22%
0,48%

0,49%

0,02%

0,16%

0,68%

0,19%

4,67%
0,00%
4,84%

0,33%
0,00%

0,02%

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
10,71%
0,00%
0,00%
59,40%
85,40%
0,00%
0,00%
46,68%
0,00%
0,00%
20,56%
0,00%
0,00%
52,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
43,75%
79,60%
0,00%
0,00%
85,16%
0,00%
82,95%

0,00%
0,00%
75,20%
0,63%
0,00%
0,00%
0,00%
10,03%

2,27
1,36

132,85
7,88
4,12

6,22
17,97

55,31
5,26
7,80
2,47

15,66

27,17
135,03
14,38
8,09
0,44
199,08
2,82
12,18
0,18
162,23
38,93
212,33

3,32
12,30
81,80

271,33

1,21

0,02%
0,01%
0,00%
1,34%
0,08%
0,04%
0,00%
0,06%
0,18%
0,00%
0,00%
0,56%
0,05%
0,08%
0,02%
0,16%
0,00%
0,27%
1,37%
0,15%
0,08%
0,00%
2,01%
0,03%
0,12%
0,00%
1,64%
0,39%
2,15%

0,00%
0,03%
0,12%
0,83%
0,00%
2,74%
0,00%
0,01%

14,39%
40,15%
0,00%
40,15%
19,14%
2,73%
0,00%
6,36%
11,95%
0,00%
0,00%
19,65%
13,45%
47,13%
10,66%
40,93%
0,00%
33,66%
13,44%
16,40%
30,96%
12,23%
47,27%
4,44%
79,37%
7,19%
10,95%
57,39%
13,48%

0,00%
70,81%
10,27%
42,70%

0,00%
74,33%

0,00%

2,36%

1,99
2,03
4,03
31,44
27,28
62,80
2,73
33,48
3,79
2,32
0,12
25,52
28,20
8,74
15,94
22,60
20,59
10,28
63,13
20,93
18,05
3,15
35,58
10,12
3,17
2,29
31,12
21,86
23,91

3,56
1,37
12,95
71,85
69,66
22,57
2,32
26,22

0,04%
0,04%
0,07%
0,56%
0,49%
1,12%
0,05%
0,60%
0,07%
0,04%
0,00%
0,46%
0,50%
0,16%
0,29%
0,40%
0,37%
0,18%
1,13%
0,37%
0,32%
0,06%
0,64%
0,18%
0,06%
0,04%
0,56%
0,39%
0,43%

0,06%
0,02%
0,23%
1,29%
1,25%
0,40%
0,04%
0,47%

12,60%
59,85%
100,00%
9,50%
66,26%
41,51%
8,46%
34,24%
2,52%
100,00%
100,00%
9,07%
72,10%
52,87%
68,79%
59,07%
100,00%
12,74%
6,28%
23,87%
69,04%
87,77%
8,45%
15,96%
20,63%
92,81%
2,10%
32,22%
1,52%

100,00%
29,19%
10,81%
37,50%

100,00%

6,18%

100,00%

50,96%

15,75
3,40
4,03

330,88
41,18
151,30
32,29
97,78
150,44
2,32
0,12
281,50

39,11

16,54

23,18

38,27

20,59

80,72

1.004,70

87,71

26,14
3,59

421,16

63,39

15,35
2,46

1.480,97

67,83

1.574,63

3,56
4,69
119,79
191,57
69,66
365,04
2,32
51,45
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CAVRIGLIA

CECINA

CERRETO GUIDI
CERTALDO

CETONA

CHIANCIANO TERME
CHIANNI

CHIESINA UZZANESE
CHITIGNANO
CHIUSDINO

CHIUSI

CHIUSI DELLA VERNA
CINIGIANO

CITTA' DELLA PIEVE
CITTA' DI CASTELLO
CIVITELLA IN VAL DI CHIANA
CIVITELLA PAGANICO
COLLE DI VAL D'ELSA
COLLESALVETTI
COREGLIA ANTELMINELLI
CORTONA

CRESPINA

DICOMANO

EMPOLI

FABBRICHE DI VALLICO
FAUGLIA

FIESOLE

FIGLINE VALDARNO
FILATTIERA

FIRENZE

FIRENZUOLA
FIVIZZANO

FOIANO DELLA CHIANA
FOLLONICA

FORTE DEI MARMI
FOSCIANDORA
FOSDINOVO
FUCECCHIO

0,48

12,43
6,52
0,09
7,90
1,63

0,13

114,84

7,89
9,77
1,50

257,55
8,34
1,95

18,60

9,39
4,15
1,50

31,91

10,11

10,30
10,36

0,01%

0,21%
0,11%
0,00%
0,13%
0,03%

0,00%

1,90%

0,13%
0,16%
0,02%

4,26%
0,14%
0,03%
0,31%

0,16%
0,07%
0,02%

0,53%

0,17%

0,17%
0,17%

0,55%
0,00%
1,41%
0,60%
0,08%
16,09%
3,63%
0,00%
0,00%
0,00%
0,16%
0,00%
38,23%
0,00%
0,00%
2,83%
8,67%
0,50%
0,00%
0,00%
44,12%
7,93%
4,25%
3,12%
0,00%
10,36%
11,27%
1,10%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
34,96%
28,17%
0,00%
0,00%
21,03%
12,47%

67,76
594,17
731,55

67,02

28,03
2,00

58,78

127,46
198,61
14,22
5,66
30,26
323,26
18,73
25,61

95,20

15,32

3,27

23,04

0,25%
2,20%
2,71%
0,25%

0,10%
0,01%

0,22%

0,00%

0,47%
0,74%
0,05%
0,02%
0,11%
1,20%
0,07%
0,09%

0,35%

0,06%

0,01%

0,09%

78,32%
0,00%
67,60%
66,95%
60,01%
57,08%
4,46%
0,00%
0,00%
0,00%
74,35%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
45,78%
0,00%
66,42%
0,00%
0,00%
2,44%
5,38%
65,93%
54,25%
0,00%
20,68%
69,55%
69,64%
0,00%
42,84%
0,00%
0,00%
3,58%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
27,73%

5,82
44,90
239,49
315,28
25,24
4,03
13,39

5,03
10,49

103,66

96,59
49,50
77,53
67,82

188,63
56,92
6,73
219,71

46,87
3,71
31,74

6,88

7,22
25,39
8,93
1,59

6,56
40,71

0,06%
0,45%
2,42%
3,19%
0,26%
0,04%
0,14%
0,00%
0,00%
0,05%
0,11%
0,00%
1,05%
0,00%
0,00%
0,98%
0,50%
0,78%
0,69%
0,00%
1,91%
0,58%
0,07%
2,22%
0,00%
0,47%
0,04%
0,32%
0,00%
0,07%
0,00%
0,07%
0,26%
0,09%
0,02%
0,00%
0,07%
0,41%

6,73%
62,45%
27,25%
28,85%
22,60%

8,21%
29,83%

0,00%

0,00%
66,78%
13,26%

0,00%
34,51%

0,00%

0,00%
34,69%
43,92%
25,93%
69,63%

0,00%
32,31%
54,12%
14,67%
36,87%

0,00%
51,73%
10,07%
23,22%

0,00%
19,23%

0,00%

5,23%
27,81%
24,87%
91,06%

0,00%
13,40%
49,00%

12,46
27,00
32,82
39,38
19,34
9,15
27,87
0,14
1,14
2,50
9,67
0,83
81,88
25,19
5,50
46,48
53,44
21,38
29,58
1,72
123,36
34,25
6,96
34,34
0,71
15,61
3,36
8,26
31,23
13,56
0,14
130,91
30,73
16,86
0,16
4,29
32,10
8,98

0,22%
0,48%
0,59%
0,70%
0,35%
0,16%
0,50%
0,00%
0,02%
0,04%
0,17%
0,01%
1,47%
0,45%
0,10%
0,83%
0,96%
0,38%
0,53%
0,03%
2,21%
0,61%
0,12%
0,61%
0,01%
0,28%
0,06%
0,15%
0,56%
0,24%
0,00%
2,34%
0,55%
0,30%
0,00%
0,08%
0,57%
0,16%

14,40%
37,55%
3,73%
3,60%
17,31%
18,62%
62,09%
100,00%
100,00%
33,22%
12,23%
100,00%
27,26%
100,00%
100,00%
16,69%
47,41%
7,15%
30,37%
100,00%
21,13%
32,57%
15,16%
5,76%
100,00%
17,23%
9,12%
6,04%
100,00%
37,93%
100,00%
94,77%
33,66%
46,96%
8,94%
100,00%
65,56%
10,80%

86,52
71,90
878,91
1.092,72
111,69
49,12
44,88
0,14
1,14
7,54
79,06
0,83
300,38
25,19
5,50
278,42
112,71
299,02
97,40
1,72
583,75
105,16
45,90
595,90
0,71
90,60
36,83
136,70
31,23
35,75
0,14
138,13
91,29
35,90
1,74
4,29
48,95
83,09
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GAIOLE IN CHIANTI
GALLICANO
GAMBASSI TERME
GAVORRANO
GREVE IN CHIANTI
GROSSETO
GUARDISTALLO
IMPRUNETA
INCISA IN VAL D'ARNO
ISOLA DEL GIGLIO
LA SPEZIA
LAJATICO
LAMPORECCHIO
LARCIANO

LARI

LASTRA A SIGNA
LATERINA
LICCIANA NARDI
LIVORNO

LONDA
LORENZANA

LORO CIUFFENNA
LUCCA
LUCIGNANO
MAGLIANO IN TOSCANA
MANCIANO
MARCIANA
MARCIANA MARINA
MARCIANO DELLA CHIANA
MARLIANA
MARRADI

MASSA

MASSA E COZZILE
MASSA MARITTIMA
MASSAROSA
MILANO
MINUCCIANO
MOLAZZANA

34,47

1,17
109,50
12,20
12,43

5,70
7,74
2,88

2,91
0,09
3,59
7,23
8,73
6,42

0,46

1,28
6,07
59,47
0,31
3,20
126,10
1,47
3,17
25,97

17,90
2,10
88,21

0,57%

0,02%
1,81%
0,20%
0,21%

0,09%
0,13%
0,05%

0,05%
0,00%
0,06%
0,12%
0,14%
0,11%

0,01%

0,02%
0,10%
0,98%
0,01%
0,05%
2,08%
0,02%
0,05%
0,43%

0,30%
0,03%
1,46%

3,09%
0,00%
0,19%
39,43%
0,78%
1,70%
0,00%
2,84%
9,23%
31,42%
0,00%
7,43%
0,06%
4,61%
9,39%
2,77%
7,35%
0,00%
4,27%
0,00%
5,16%
3,78%
31,07%
0,23%
0,36%
27,68%
51,81%
100,00%
55,07%
0,00%
0,00%
31,24%
16,95%
30,08%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

935,97

443,24

1.301,78
363,96

132,13
33,41

91,09
25,05
9,22
218,33
55,86

7,38

136,80

99,05

505,03
36,07

1,68

3,47%

1,64%

4,82%
1,35%

0,49%
0,12%

0,34%
0,09%
0,03%
0,81%
0,21%

0,03%

0,51%

0,37%

1,87%
0,13%

0,01%

83,94%
0,00%
72,38%
0,00%
83,27%
49,83%
0,00%
65,76%
39,86%
0,00%
0,00%
0,00%
67,14%
32,17%
11,97%
69,33%
63,96%
0,00%
0,00%
100,00%
0,00%
85,27%
0,00%
73,13%
57,60%
7,92%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
13,57%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

139,52
1,34
144,83
125,50
222,42
244,49
4,20
46,17
10,70
5,03

14,69
29,47
34,87
33,74
51,79
21,57

1,10

13,26
2,46
36,28
17,96
310,23
206,35

10,44

11,01
4,47
131,42

1,41%
0,01%
1,46%
1,27%
2,25%
2,47%
0,04%
0,47%
0,11%
0,05%
0,00%
0,15%
0,30%
0,35%
0,34%
0,52%
0,22%
0,00%
0,01%
0,00%
0,13%
0,02%
0,37%
0,18%
3,14%
2,09%
0,00%
0,00%
0,11%
0,00%
0,00%
0,11%
0,05%
1,33%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

12,51%
26,09%
23,65%
45,19%
14,23%
33,47%
74,14%
22,98%
12,77%
54,97%
0,00%
37,47%
21,73%
44,79%
43,81%
16,44%
24,70%
0,00%
10,18%
0,00%
53,43%
1,54%
18,96%
13,26%
35,38%
45,30%
0,00%
0,00%
22,13%
0,00%
0,00%
19,21%
36,06%
44,81%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

5,09
3,79
23,11
42,69
26,90
109,56
1,46
16,93
31,96
1,25
0,24
21,60
15,01
14,34
26,83
36,09
3,49
20,23
9,22

10,28
15,09
95,64
18,13
58,39
87,00

1,37

10,75
0,75
2,87

28,40
4,14

73,67
7,86
0,85
4,30
6,40

0,09%
0,07%
0,41%
0,76%
0,48%
1,96%
0,03%
0,30%
0,57%
0,02%
0,00%
0,39%
0,27%
0,26%
0,48%
0,65%
0,06%
0,36%
0,16%
0,00%
0,18%
0,27%
1,71%
0,32%
1,05%
1,56%
0,02%
0,00%
0,19%
0,01%
0,05%
0,51%
0,07%
1,32%
0,14%
0,02%
0,08%
0,11%

0,46%
73,91%
3,77%
15,37%
1,72%
15,00%
25,86%
8,43%
38,14%
13,61%
100,00%
55,10%
11,07%
18,42%
34,84%
11,46%
4,00%
100,00%
85,55%
0,00%
41,41%
9,41%
49,97%
13,39%
6,66%
19,10%
48,19%
0,00%
22,80%
100,00%
100,00%
49,55%
33,43%
25,12%
100,00%
100,00%
100,00%
100,00%

1.115,05
5,13
612,35
277,69
1.563,29
730,43
5,66
200,93
83,81
9,15
0,24
39,20
135,67
77,85
77,01
314,93
87,35
20,23
10,77
7,38
24,82
160,43
191,39
135,44
876,86
455,53
2,83
3,17
47,16
0,75
2,87
57,30
12,39
293,29
7,86
0,85
4,30
6,40
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MONSUMMANO TERME
MONTAIONE
MONTALCINO

MONTALE

MONTE ARGENTARIO
MONTE SAN SAVINO
MONTECARLO
MONTECATINI TERME
MONTECATINI VAL DI CECINA
MONTELEONE D'ORVIETO
MONTELUPO FIORENTINO
MONTEMURLO
MONTEPULCIANO
MONTERCHI
MONTERIGGIONI
MONTERONI D'ARBIA
MONTEROTONDO MARITTIMO
MONTESCUDAIO
MONTESPERTOLI
MONTEVARCHI
MONTEVERDI MARITTIMO
MONTIERI

MONTIGNOSO
MONTOPOLI IN VAL D'ARNO
MULAZZO

MURLO

ORBETELLO

ORCIANO PISANO
ORTIGNANO RAGGIOLO
PALAIA

PECCIOLI

PELAGO

PERGINE VALDARNO
PESCAGLIA

PESCIA

PIAN DI SCO
PIANCASTAGNAIO

PIAZZA AL SERCHIO

1,99
1,70
1.015,52

0,85
17,15
115,39
3,46
40,50

1,00

496,64

14,89
4,68
10,34
108,33
66,41
1,64

1,41

0,91
75,32

1,75
5,01
16,88
11,56

3,72

0,03%
0,03%
16,79%

0,01%
0,28%
1,91%
0,06%
0,67%

0,02%

8,21%

0,25%
0,08%
0,17%
1,79%
1,10%
0,03%

0,02%

0,02%
1,25%

0,03%
0,08%
0,28%
0,19%

0,06%

4,30%
0,66%
30,64%
0,00%
4,56%
8,79%
56,51%
20,42%
54,85%
0,00%
0,79%
0,00%
21,04%
0,00%
4,47%
8,89%
48,92%
81,88%
3,59%
0,42%
0,00%
0,00%
31,10%
0,00%
0,00%
0,43%
22,55%
0,00%
0,00%
1,93%
3,45%
4,39%
7,37%
0,00%
16,96%
0,00%
0,00%
0,00%

9,60
189,41
1.950,40
8,94

80,08

85,91
1.455,21
240,76

26,33

1.457,89
333,23

13,86

174,12
6,37

25,32
34,43
316,51
122,47

12,45

0,04%
0,70%
7,23%
0,03%

0,30%

0,32%
5,39%
0,89%

0,10%

5,40%
1,23%

0,05%

0,65%
0,02%

0,09%
0,13%
1,17%
0,45%

0,05%

20,72%
73,97%
58,84%
54,75%
0,00%
41,06%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
67,56%
0,00%
61,65%
0,00%
72,30%
50,03%
0,00%
0,00%
78,88%
86,03%
0,00%
0,00%
0,00%
44,17%
0,00%
81,08%
1,91%
0,00%
0,00%
27,86%
23,75%
82,28%
78,07%
0,00%
0,00%
51,76%
0,00%
0,00%

18,51
59,61
318,54
5,36
12,77
50,14
35,96
8,43
1,72

32,68
4,86
369,32

65,89
15,10
2,50
6,51
202,84
35,00
19,87

0,61
11,84
2,08
31,11
190,32

35,17
44,10
22,22
10,02

8,49
0,75
1,10

0,19%
0,60%
3,22%
0,05%
0,13%
0,51%
0,36%
0,09%
0,02%
0,00%
0,33%
0,05%
3,73%
0,00%
0,67%
0,15%
0,03%
0,07%
2,05%
0,35%
0,20%
0,00%
0,01%
0,12%
0,02%
0,31%
1,92%
0,00%
0,00%
0,36%
0,45%
0,22%
0,10%
0,00%
0,09%
0,01%
0,01%
0,00%

39,96%
23,28%
9,61%
32,83%
68,66%
25,71%
17,61%
49,73%
2,33%
0,00%
25,71%
30,66%
15,65%
0,00%
19,79%
28,69%
11,83%
4,92%
10,97%
9,03%
97,99%
0,00%
13,32%
37,73%
12,61%
14,49%
56,98%
0,00%
0,00%
38,70%
30,42%
5,78%
6,39%
0,00%
38,67%
3,13%
19,29%
0,00%

16,22
5,34
30,41
2,03
4,98
47,64
52,85
5,06
31,63
0,64
7,56
10,99
39,30
17,24
11,47
6,52
8,30
17,47
121,06
17,49
0,41
0,72
2,53
5,68
14,43
8,61
61,98
6,41
1,20
28,64
61,44
29,06
12,82
5,45
9,74
10,85
4,60
0,38

0,29%
0,10%
0,54%
0,04%
0,09%
0,85%
0,95%
0,09%
0,57%
0,01%
0,14%
0,20%
0,70%
0,31%
0,21%
0,12%
0,15%
0,31%
2,17%
0,31%
0,01%
0,01%
0,05%
0,10%
0,26%
0,15%
1,11%
0,11%
0,02%
0,51%
1,10%
0,52%
0,23%
0,10%
0,17%
0,19%
0,08%
0,01%

35,02%
2,09%
0,92%

12,42%

26,77%

24,43%

25,88%

29,85%

42,82%

100,00%
5,95%

69,34%

1,66%
100,00%
3,44%

12,39%

39,25%

13,21%
6,55%
4,52%
2,01%

100,00%

55,58%

18,10%

87,39%
4,01%

18,56%

100,00%
100,00%

31,52%

42,38%
7,55%
8,17%

100,00%

44,37%

45,11%

80,71%

100,00%

46,31
256,06
3.314,87
16,32
18,60
195,02
204,20
16,96
73,85
0,64
127,15
15,86
2.360,47
17,24
333,00
52,63
21,14
132,31
1.848,19
387,36
20,28
0,72
4,55
31,38
16,51
214,75
333,99
6,41
1,20
90,87
144,97
384,66
156,88
5,45
21,95
24,06
5,70
0,38
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PIEGARO

PIENZA
PIETRASANTA
PIEVE A NIEVOLE
PIEVE FOSCIANA
PIEVE SANTO STEFANO
PIOMBINO

PISA

PISTOIA

PITEGLIO
PITIGLIANO
PODENZANA
POGGIBONSI
POGGIO A CAIANO
POMARANCE
PONSACCO
PONTASSIEVE
PONTE BUGGIANESE
PONTEDERA
PONTREMOLI
POPPI

PORCARI

PORTO AZZURRO
PORTOFERRAIO
PRATO
PRATOVECCHIO
QUARRATA
RADDA IN CHIANTI
RADICOFANI
RADICONDOLI
RAPOLANO TERME
REGGELLO
RIGNANO SULL'ARNO
RIO MARINA

RIO NELL'ELBA
RIPARBELLA
ROCCALBEGNA
ROCCASTRADA

14,02

19,19

2,21

366,12

8,17
0,87

1,51
14,36

7,82

6,57
28,06
43,56

4,51
4,84
2,10

0,11
0,74
6,03
1,98
19,11
4,96
48,80

0,23%

0,32%

0,04%

6,05%

0,14%
0,01%

0,02%
0,24%
0,00%
0,13%

0,11%
0,46%
0,72%

0,07%
0,08%
0,03%

0,00%
0,01%
0,10%
0,03%
0,32%
0,08%
0,81%

0,00%
13,77%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
21,51%
0,00%
1,70%
0,00%
66,25%
0,00%
1,39%
4,11%
0,00%
3,28%
3,10%
0,00%
12,11%
0,00%
0,00%
31,05%
86,90%
89,61%
0,00%
0,00%
2,59%
0,81%
37,49%
0,00%
0,00%
0,06%
0,22%
93,78%
100,00%
32,10%
21,88%
16,49%

59,92

60,53

507,89
13,35

1,87
352,32
0,40
11,66

102,79
523,57

98,92
138,02
245,79

3,46

0,22%

0,22%

1,88%
0,05%

0,01%
1,31%
0,00%
0,04%

0,38%
1,94%

0,37%
0,51%
0,91%

0,01%

0,00%
58,86%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
46,60%
0,00%
0,00%
0,00%
86,58%
62,80%
0,00%
4,06%
76,04%
19,21%
18,07%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
59,16%
88,07%
0,00%
0,00%
63,29%
77,98%
71,69%
0,00%
0,00%
0,00%
15,27%
0,00%

5,59
0,57
3,27

3,40
18,40
0,30
26,66

157,07

42,95

0,70
15,09
22,97
38,22

27,06
0,84

2,74
1,98

7,03
19,17
63,29

13,97
50,37
26,87
43,27

0,40

16,38
1,94
186,65

0,00%
0,06%
0,01%
0,03%
0,00%
0,03%
0,19%
0,00%
0,27%
0,00%
1,59%
0,00%
0,43%
0,01%
0,15%
0,23%
0,39%
0,00%
0,27%
0,01%
0,00%
0,03%
0,02%
0,00%
0,00%
0,07%
0,19%
0,64%
0,00%
0,14%
0,51%
0,27%
0,44%
0,00%
0,00%
0,17%
0,02%
1,89%

0,00%
5,49%
11,46%
39,64%
0,00%
40,95%
20,62%
3,80%
20,52%
0,00%
28,42%
0,00%
7,32%
3,29%
41,80%
49,93%
8,25%
0,00%
41,94%
2,02%
0,00%
12,97%
6,12%
0,00%
0,00%
83,81%
11,03%
10,65%
0,00%
78,94%
32,23%
15,18%
12,62%
6,22%
0,00%
27,52%
8,58%
63,08%

5,22
22,26
4,39
4,97
1,01
4,90
51,65
7,58
40,51
0,46
29,49
5,55
27,59
6,33
21,01
19,66
58,42
1,68
17,98
40,90
6,78
11,85
2,25
5,05
10,80
1,36
47,27
2,77
3,49
3,73
7,00
12,00
53,03

24,04
12,30
60,42

0,09%
0,40%
0,08%
0,09%
0,02%
0,09%
0,92%
0,14%
0,73%
0,01%
0,53%
0,10%
0,49%
0,11%
0,38%
0,35%
1,05%
0,03%
0,32%
0,73%
0,12%
0,21%
0,04%
0,09%
0,19%
0,02%
0,85%
0,05%
0,06%
0,07%
0,13%
0,21%
0,95%
0,00%
0,00%
0,43%
0,22%
1,08%

100,00%
21,87%
88,54%
60,36%

100,00%
59,05%
57,87%
96,20%
31,18%

100,00%

5,34%
100,00%
4,70%
29,79%
58,20%
42,73%
12,61%
80,79%
27,87%
97,98%

100,00%
55,99%

6,98%
10,39%

100,00%
16,19%
27,21%

0,47%
62,51%
21,06%

4,48%

6,78%
15,47%

0,00%

0,00%
40,38%
54,28%
20,42%

5,22
101,80
4,96
8,24
1,01
8,30
89,24
7,88
129,91
0,46
552,67
5,55
586,60
21,26
36,09
46,01
463,31
2,08
64,51
41,75
6,78
21,16
32,29
48,61
10,80
8,39
173,73
594,47
5,59
17,69
156,28
177,00
342,84
6,43
1,98
59,53
22,67
295,87
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ROMA

ROSIGNANO MARITTIMO
RUFINA

SAN CASCIANO DEI BAGNI
SAN CASCIANO IN VAL DI PESA
SAN GIMIGNANO

SAN GIOVANNI D'ASSO
SAN GIOVANNI VALDARNO
SAN GIULIANO TERME
SAN GIUSTINO

SAN MARCELLO PISTOIESE
SAN MINIATO

SAN PIERO A SIEVE

SAN QUIRICO D'ORCIA
SAN ROMANO IN GARFAGNANA
SAN VINCENZO
SANSEPOLCRO

SANTA CROCE SULL'ARNO
SANTA LUCE

SANTA MARIA A MONTE
SARTEANO

SASSETTA

SCANDICCI

SCANSANO

SCARLINO

SCARPERIA

SEGGIANO
SEMPRONIANO
SERAVEZZA

SERRAVALLE PISTOIESE
SESTINO

SESTO FIORENTINO
SIENA

SIGNA

SINALUNGA

SORANO

SOVICILLE

STAZZEMA

91,06

0,14
13,85
98,96
16,25

8,36

24,51

9,67

6,78
5,38
13,81
13,15

5,01

0,48

14,45

0,50
106,09
1,00

1,51%
0,00%
0,23%
1,64%
0,27%

0,14%

0,41%

0,16%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,11%
0,00%
0,09%
0,23%
0,22%
0,00%
0,08%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,24%
0,00%
0,01%
1,75%
0,02%
0,00%

0,00%
0,00%
43,51%
0,11%
0,90%
5,37%
45,38%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
1,83%
0,00%
56,13%
0,00%
25,31%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
10,62%
0,00%
1,74%
2,77%
18,64%
0,00%
25,73%
0,00%
0,00%
1,13%
0,00%
0,00%
3,79%
0,00%
0,18%
37,92%
0,99%
0,00%

100,89
91,80
1.166,29
1.521,68
3,96
97,56
0,33

2,34
180,63

1,00

1,77

2,80

31,73

245,83
367,21

0,50

18,99

301,77

229,75

70,88

0,37%
0,34%
4,32%
5,64%
0,01%
0,36%
0,00%

0,01%
0,67%

0,00%

0,01%
0,00%
0,01%
0,00%
0,12%
0,00%
0,91%
1,36%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,07%
0,00%
0,00%
1,12%
0,00%
0,85%
0,00%
0,26%
0,00%

0,00%
0,00%
48,20%
72,55%
75,89%
82,55%
11,05%
77,85%
1,36%
0,00%
100,00%
39,46%
0,00%
2,29%
0,00%
0,00%
3,78%
0,00%
7,52%
0,00%
49,71%
0,00%
79,62%
73,63%
0,00%
0,00%
0,00%
8,11%
0,00%
45,13%
0,00%
0,00%
79,15%
0,00%
81,60%
0,00%
70,06%
0,00%

8,20
4,79
26,33
323,18
179,36
0,20
23,60
4,94

221,85
2,33
3,30

14,66
12,70
1,87
8,25
2,37
8,30

25,15
51,46
30,84
0,72
0,08
1,00
2,65
7,27

1,00
36,75
15,34
29,25

141,45
13,57

0,00%
0,08%
0,05%
0,27%
3,27%
1,81%
0,00%
0,24%
0,05%
0,00%
0,00%
2,24%
0,02%
0,03%
0,00%
0,15%
0,13%
0,02%
0,08%
0,02%
0,08%
0,00%
0,25%
0,52%
0,31%
0,01%
0,00%
0,01%
0,03%
0,07%
0,00%
0,01%
0,37%
0,16%
0,30%
1,43%
0,14%
0,00%

0,00%
13,79%
2,29%
20,81%
21,03%
9,73%
0,56%
18,83%
20,08%
0,00%
0,00%
48,46%
70,22%
7,56%
0,00%
38,37%
27,07%
41,78%
22,16%
29,27%
13,01%
0,00%
8,14%
10,32%
43,73%
14,51%
0,41%
16,22%
58,35%
17,27%
0,00%
55,56%
9,64%
96,24%
10,39%
50,56%
13,42%
0,00%

0,24
51,29
12,56

8,26
33,40
43,28
15,40

4,16
19,33

0,13

46,95
0,99
14,86
0,62
13,88
32,43
2,60
26,18
5,73
17,02
4,87
32,41
66,25
26,55
4,27
14,38
4,66
1,89
15,35
0,29
0,80
28,29
0,60
22,07
32,24
15,72
0,25

0,00%
0,92%
0,22%
0,15%
0,60%
0,77%
0,28%
0,07%
0,35%
0,00%
0,00%
0,84%
0,02%
0,27%
0,01%
0,25%
0,58%
0,05%
0,47%
0,10%
0,30%
0,09%
0,58%
1,19%
0,48%
0,08%
0,26%
0,08%
0,03%
0,27%
0,01%
0,01%
0,51%
0,01%
0,40%
0,58%
0,28%
0,00%

100,00%
86,21%
6,00%
6,53%
2,17%
2,35%
43,00%
3,32%
78,56%
100,00%
0,00%
10,26%
29,78%
34,03%
100,00%
36,32%
69,15%
58,22%
70,32%
70,73%
26,67%
100,00%
10,50%
13,28%
37,64%
85,49%
73,86%
75,67%
41,65%
36,47%
100,00%
44,44%
7,42%
3,76%
7,84%
11,52%
15,54%
100,00%

0,24
59,49
209,31
126,54
1.536,71
1.843,28
35,80
125,32
24,60
0,13
2,34
457,79
3,32
43,66
0,62
38,20
46,90
4,47
37,23
8,11
63,84
4,87
308,76
498,73
70,53
4,99
19,47
6,16
4,54
42,08
0,29
1,80
381,27
15,94
281,58
279,77
101,17
0,25

146



STIA

SUBBIANO

SUVERETO

TALLA

TAVARNELLE VAL DI PESA
TERRANUOVA BRACCIOLINI
TERRICCIOLA

TON

TORRITA DI SIENA
TREQUANDA

TRESANA

TUORO SUL TRASIMENO
UZZANO

VAGLIA

VAIANO

VECCHIANO

VERNIO

VIAREGGIO

VICCHIO

VICOPISANO

VILLA BASILICA

VILLA COLLEMANDINA
VILLAFRANCA IN LUNIGIANA
VINCI

VOLTERRA

ZERI

Totale complessivo

0,00%

0,00%

213,17 3,52%
0,00%

12,29 0,20%
0,60 0,01%
12,39 0,20%
0,00%

4,14 0,07%

21,59 0,36%

8,10 0,13%

6.048,55 1

0,00%
0,00%
70,16%
0,00%
2,27%
0,15%
3,45%
0,00%
3,23%
17,07%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,75%
0,00%
0,00%

12,47%

0,00%

28,31 0,10%
0,00%

1,93 0,01%

421,67 1,56%
281,12 1,04%
127,74 0,47%
1,37 0,01%
80,94 0,30%
65,95 0,24%

835,66 3,10%

26.987,06 100,00%

0,00%
44,26%
0,00%
55,19%
77,93%
70,50%
35,59%
42,30%
63,23%
52,12%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
77,29%
0,00%
0,00%

55,63%

8,59
34,98

87,98
67,16
135,71
1,87
30,89
29,35

4,02
1,13
1,50

22,28
3,18

205,72
13,56

0,00%
0,09%
0,35%
0,00%
0,89%
0,68%
1,37%
0,02%
0,31%
0,30%
0,00%
0,00%
0,00%
0,04%
0,01%
0,02%
0,00%
0,00%
0,23%
0,03%
0,00%
0,00%
0,00%
2,08%
0,14%
0,00%

9.890,23 100,00%

0,00%
13,43%
11,51%

0,00%
16,26%
16,84%
37,81%
57,70%
24,13%
23,20%

0,00%

0,00%

0,00%
22,62%
29,52%
22,12%

0,00%

0,00%
61,78%
41,82%

0,00%

0,00%

0,00%
19,03%
29,92%

0,00%

20,39%

0,60
27,07
55,68

1,57
19,15
49,91
83,06

12,03
9,63
11,27
5,55
5,64
13,73
2,71
5,28
0,29
3,65
13,78
4,42
0,46
2,13
20,88
31,74
31,76
0,54

5.586,92

0,01%
0,48%
1,00%
0,03%
0,34%
0,89%
1,49%
0,00%
0,22%
0,17%
0,20%
0,10%
0,10%
0,25%
0,05%
0,09%
0,01%
0,07%
0,25%
0,08%
0,01%
0,04%
0,37%
0,57%
0,57%
0,01%

100,00%

100,00%
42,31%
18,33%
44,81%

3,54%
12,51%
23,14%

0,00%

9,40%

7,61%

100,00%

100,00%

100,00%
77,38%
70,48%
77,88%

100,00%

100,00%
38,22%
58,18%

100,00%

100,00%

100,00%

2,94%
70,08%

100,00%

11,52%

0,60
63,97
303,82
3,50
541,09
398,77
358,89
3,24
128,00
126,52
11,27
5,55
5,64
17,75
3,84
6,78
0,29
3,65
36,06
7,60
0,46
2,13
20,88
1.081,22
45,32
0,54

48.512,75



Appendice A3: Superficie dichiarata (Ha) ripartita

per comune rispetto a DOC DOCG IGT TAV

(2006)
%
%DOC % DOC %DOCG DOCG %IGT % IGT % TAV
su tot Su sup su tot su sup su tot Su sup %TAV su  su sup

COMUNI DOC DOC comune DOCG DOCG comune IGT IGT comune TAVOLA tot TAV comune totale
ABBADIA SAN SALVATORE 1,50 0,02%  38,95% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 2,36 0,05%  61,05% 3,86
AGLIANA 0,80 0,01%  31,18% 0,00% 0,00% 0,61 0,01% 23,86% 1,16 0,03%  44,96% 2,58
ALTOPASCIO 7,23 0,11%  25,19% 0,00% 0,00% 5,09 0,05% 17,75% 16,37 0,36%  57,06% 28,70
ANGHIARI 0,73 0,01% 1,46% 0,00% 0,00% 18,72 0,17% 37,42% 30,57 0,68%  61,12% 50,02
ARCIDOSSO 1,48 0,02%  10,55% 0,00% 0,00% 0,20 0,00% 1,43% 12,31 0,27%  88,02% 13,99
AREZZO 99,04 1,45% 9,70% 617,75 2,31% 60,51% 187,44 1,70% 18,36% 116,72 2,60%  11,43% 1.020,95
ASCIANO 12,55 0,18%  18,24% 21,54 0,08%  31,29% 26,12 0,24% 37,95% 8,62 0,19%  12,52% 68,82
AULLA 0,95 0,01% 1,60% 0,00% 0,00% 0,90 0,01% 1,50% 57,69 1,28%  96,89% 59,54
BADIA TEDALDA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,32 0,01%  100,00% 0,32
BAGNI DI LUCCA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 3,91 0,09%  100,00% 3,91
BAGNO A RIPOLI 1,35 0,02% 0,56% 161,31 0,60%  66,75% 69,52 0,63% 28,77% 9,50 0,21% 3,93% 241,68
BAGNONE 0,12 0,00% 0,76% 0,00% 0,00% 0,53 0,00% 3,39% 15,06 0,34%  95,85% 15,71
BARBERINO DI MUGELLO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 1,15 0,01% 47,48% 1,27 0,03%  52,52% 2,41
BARBERINO VAL D'ELSA 94,05 1,37%  10,38% 677,76 2,54% 74,78% 123,93 1,12% 13,67% 10,61 0,24% 1,17% 906,35
BARGA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 5,04 0,11% 100,00% 5,04
BIBBIENA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 9,44 0,09% 58,57% 6,67 0,15%  41,43% 16,11
BIBBONA 33,59 0,49%  23,32% 0,00% 0,00% 90,56 0,82% 62,87% 19,89 0,44%  13,81% 144,05
BIENTINA 0,45 0,01% 4,46% 0,00% 0,00% 2,51 0,02% 24,93% 7,11 0,16%  70,61% 10,07
BOLANO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,12 0,00%  100,00% 0,12
BORGO A MOZZANO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 1,07 0,01% 6,75% 14,80 0,33%  93,25% 15,87
BORGO SAN LORENZO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 19,73 0,18% 65,24% 10,51 0,23%  34,76% 30,24
BUCINE 31,01 0,45% 5,14% 521,85 195% 86,47% 11,81 0,11% 1,96% 38,86 0,87% 6,44% 603,53
BUGGIANO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 4,82 0,11% 100,00% 4,82
BUONCONVENTO 27,92 0,41%  37,77% 4,67 0,02% 6,32% 35,09 0,32% 47,47% 6,23 0,14% 8,43% 73,92
BUTI 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 2,77 0,03% 59,55% 1,88 0,04%  40,45% 4,66
CALCI 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 8,82 0,20%  100,00% 8,82
CALCINAIA 0,41 0,01% 2,95% 0,00% 0,00% 6,40 0,06% 45,61% 7,22 0,16%  51,44% 14,04
CALENZANO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 31,43 0,29% 94,28% 191 0,04% 5,72% 33,34
CAMAIORE 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 9,11 0,20%  100,00% 9,11
CAMPAGNATICO 23,02 0,34%  20,54% 28,75 0,11%  25,66% 30,63 0,28% 27,33% 29,66 0,66%  26,47% 112,05
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CAMPI BISENZIO
CAMPIGLIA MARITTIMA
CAMPO NELL'ELBA
CAMPORGIANO

CAPALBIO

CAPANNOLI

CAPANNORI

CAPOLIVERI

CAPOLONA

CAPRAIAE LIMITE
CAPRAIA ISOLA

CAPRESE MICHELANGELO
CAREGGINE
CARMIGNANO

CARRARA

CASALE MARITTIMO
CASCIANA TERME
CASCINA

CASOLA IN LUNIGIANA
CASOLE D'ELSA
CASTAGNETO CARDUCCI
CASTEL DEL PIANO
CASTEL FOCOGNANO
CASTEL SAN NICCOLO'
CASTELFIORENTINO
CASTELFRANCO DI SOPRA
CASTELFRANCO DI SOTTO
CASTELL'AZZARA
CASTELLINA IN CHIANTI
CASTELLINA MARITTIMA

CASTELNUOVO BERARDENGA

CASTELNUOVO DI
GARFAGNANA

CASTELNUOVO VAL CECINA
CASTIGLION FIBOCCHI
CASTIGLION FIORENTINO
CASTIGLIONE DEL LAGO

CASTIGLIONE DELLA PESCAIA

36,63
13,59

166,22
2,56
89,42
29,39
0,25
0,75

170,85
4,97
5,56
5,88
0,28
0,88
1,29

738,62

63,51

2,90

0,48
11,98
3,74
34,20

0,37
14,02
67,80

70,25

0,00%
0,53%
0,20%
0,00%
2,43%
0,04%
1,30%
0,43%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
2,49%
0,07%
0,08%
0,09%
0,00%
0,01%
0,02%
10,78%
0,93%
0,00%
0,00%
0,04%
0,00%
0,00%
0,01%
0,17%
0,05%
0,50%

0,00%
0,01%
0,20%
0,99%
0,00%
1,02%

0,00%
53,52%
89,17%

0,00%
50,77%

7,02%
58,04%
92,68%

0,26%

0,51%

0,00%

0,00%

0,00%
62,32%
14,26%
35,86%
23,32%

0,86%

5,09%

1,68%
71,88%
59,37%

0,00%

0,00%

0,66%

0,00%

0,00%
22,65%

0,85%

5,47%

2,05%

0,00%
5,72%
12,10%
38,93%
0,00%
18,60%

3,41

62,49
124,99

24,82

2,00

38,50

196,36

51,94

1.198,57

1.330,74

83,24
1,21

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,23%
0,47%
0,00%
0,00%
0,00%
0,09%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,14%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,73%
0,19%
0,00%
0,00%
4,49%
0,00%
4,98%

0,00%
0,00%
0,31%
0,00%
0,00%
0,00%

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
9,36%
0,00%
0,00%
64,11%
84,18%
0,00%
0,00%
0,00%
9,05%
0,00%
0,00%
7,93%
0,00%
0,00%
50,28%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
44, 77%
81,05%
0,00%
0,00%
84,57%
0,00%
79,64%

0,00%
0,00%
71,83%
0,69%
0,00%
0,00%

4,53
1,46
2,82
133,49
12,68
9,83

5,15
18,30
2,18

48,66
4,94
8,42

12,32

23,90
268,25
21,95
7,63

207,58
3,92
13,58
0,18
190,88
39,82
295,15

2,80
9,74
56,29

293,60

0,00%
0,04%
0,01%
0,03%
1,21%
0,11%
0,09%
0,00%
0,05%
0,17%
0,02%
0,00%
0,00%
0,44%
0,04%
0,08%
0,00%
0,11%
0,00%
0,22%
2,43%
0,20%
0,07%
0,00%
1,88%
0,04%
0,12%
0,00%
1,73%
0,36%
2,68%

0,00%
0,03%
0,09%
0,51%
0,00%
2,66%

0,00%
6,62%
9,57%
67,03%
40,77%
34,79%
6,38%
0,00%
5,28%
12,32%
100,00%
0,00%
0,00%
17,75%
14,16%
54,34%
0,00%
38,35%
0,00%
31,21%
26,11%
20,52%
30,00%
0,00%
47,33%
6,11%
86,98%
8,35%
13,47%
58,31%
17,66%

0,00%
43,83%
8,40%
32,32%
0,00%
77,73%

2,11
27,28
0,19
1,39
27,72
17,79
54,82
2,32
29,59
4,44

2,35
0,12
29,83
24,96
1,52
17,35
19,53
16,40
12,88
20,66
21,52
17,81
3,05
31,71
8,23
2,03
1,46
15,91
24,74
10,91

2,99
3,22
8,89
48,85
42,43
13,89

0,05%
0,61%
0,00%
0,03%
0,62%
0,40%
1,22%
0,05%
0,66%
0,10%
0,00%
0,05%
0,00%
0,66%
0,56%
0,03%
0,39%
0,43%
0,37%
0,29%
0,46%
0,48%
0,40%
0,07%
0,71%
0,18%
0,05%
0,03%
0,35%
0,55%
0,24%

0,07%
0,07%
0,20%
1,09%
0,94%
0,31%

100,00%
39,86%
1,27%
32,97%
8,47%
48,82%
35,58%
7,32%
30,35%
2,99%
0,00%
100,00%
100,00%
10,88%
71,58%
9,80%
68,76%
60,79%
94,91%
16,83%
2,01%
20,11%
70,00%
100,00%
7,23%
12,84%
13,02%
68,99%
1,12%
36,22%
0,65%

100,00%
50,45%
7,67%
28,05%
100,00%
3,68%

2,11
68,45
15,24

4,21

327,43
36,44
154,06
31,72
97,49
148,48

2,18

2,35

0,12

274,16
34,88
15,49
25,23
32,12
17,28
76,58

1.027,52

106,97
25,44

3,05

438,56
64,09
15,61

2,12

1.417,33
68,29
1.671,01

2,99
6,38
115,88
174,14
42,43
377,73
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CASTIGLIONE DI GARFAGNANA
CASTIGLIONE D'ORCIA
CAVRIGLIA

CECINA

CERRETO GUIDI
CERTALDO

CETONA

CHIANCIANO TERME
CHIANNI

CHIESINA UZZANESE
CHITIGNANO
CHIUSDINO

CHIUSI

CHIUSI DELLA VERNA
CINIGIANO

CITTA' DELLA PIEVE
CITTA' DI CASTELLO
CIVITELLA IN VAL DI CHIANA
CIVITELLA PAGANICO
COLLE DI VAL D'ELSA
COLLESALVETTI
COREGLIA ANTELMINELLI
CORTONA

CRESPINA

DICOMANO

EMPOLI

FABBRICHE DI VALLICO
FAUGLIA

FIESOLE

FIGLINE VALDARNO
FILATTIERA

FIRENZE

FIRENZUOLA
FIVIZZANO

FOIANO DELLA CHIANA
FOLLONICA

FORTE DEI MARMI
FOSCIANDORA

31,03
3,20
14,38
18,95
14,39
0,51
4,63
1,19

0,12
0,13

132,00

57,45
17,71
16,84

4,33

311,49
8,02
0,33

31,74

11,82
2,16

1,27

3,80
16,21
3,04

0,00%
0,45%
0,05%
0,21%
0,28%
0,21%
0,01%
0,07%
0,02%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
1,93%
0,00%
0,00%
0,84%
0,26%
0,25%
0,06%
0,00%
4,54%
0,12%
0,00%
0,46%
0,00%
0,17%
0,00%
0,03%
0,02%
0,00%
0,00%
0,06%
0,24%
0,04%
0,00%
0,00%

0,00%
47,54%
3,91%
17,87%
2,10%
1,35%
0,43%
10,55%
1,96%
0,00%
0,00%
1,46%
0,14%
0,00%
37,64%
0,00%
0,00%
19,97%
13,68%
5,70%
3,42%
0,00%
43,67%
8,16%
0,72%
5,47%
0,00%
12,06%
0,00%
1,62%
4,04%
0,00%
0,00%
2,79%
16,97%
17,59%
0,00%
0,00%

4,94
59,65

602,29
698,97
69,24
23,93
11,69
0,67

62,60

169,45
177,91
0,50
521
29,93
313,07
21,70
25,95

86,22

15,38

3,33

0,00%
0,02%
0,22%
0,00%
2,25%
2,62%
0,26%
0,09%
0,04%
0,00%
0,00%
0,00%
0,23%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,63%
0,00%
0,67%
0,00%
0,00%
0,00%
0,02%
0,11%
1,17%
0,00%
0,08%
0,10%
0,32%
0,00%
0,06%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%

0,00%
7,57%
72,92%
0,00%
66,77%
65,81%
58,42%
54,54%
19,28%
50,31%
0,00%
0,00%
69,30%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
58,91%
0,00%
60,18%
0,00%
0,00%
0,07%
5,30%
65,66%
53,97%
0,00%
22,14%
70,17%
64,68%
0,00%
44,78%
0,00%
0,00%
3,49%
0,00%
0,00%
0,00%

4,89
5,88
43,04
250,96
314,50
32,24
3,80
21,67

4,75
16,18

132,06

46,56
75,98
78,76
98,48

280,95
62,19
8,84
214,27

53,51
7,39
33,85

9,96

20,15
50,90
4,23
1,59

0,00%
0,04%
0,05%
0,39%
2,28%
2,85%
0,29%
0,03%
0,20%
0,00%
0,00%
0,04%
0,15%
0,00%
1,20%
0,00%
0,00%
0,42%
0,69%
0,71%
0,89%
0,00%
2,55%
0,56%
0,08%
1,94%
0,00%
0,49%
0,07%
0,31%
0,00%
0,09%
0,00%
0,18%
0,46%
0,04%
0,01%
0,00%

0,00%
7,50%
7,19%
53,49%
27,82%
29,61%
27,20%
8,67%
35,74%
0,00%
0,00%
57,87%
17,91%
0,00%
37,66%
0,00%
0,00%
16,19%
58,70%
26,64%
77,81%
0,00%
39,39%
63,33%
19,39%
36,94%
0,00%
54,60%
19,98%
25,39%
0,00%
29,01%
0,00%
14,81%
53,30%
24,49%
91,06%
0,00%

2,63
24,40
13,07
23,05
29,79
34,31
16,53
11,52
26,09

0,66

1,14

3,34
11,42

0,83
86,61
16,20

4,00
14,17
35,75
22,11
23,75

1,59

120,35
22,79

6,49
20,99

0,55
10,98

3,64
11,07
30,05

9,00

0,14

112,13
25,06
10,01

0,16

3,97

0,06%
0,54%
0,29%
0,51%
0,66%
0,76%
0,37%
0,26%
0,58%
0,01%
0,03%
0,07%
0,25%
0,02%
1,93%
0,36%
0,09%
0,32%
0,80%
0,49%
0,53%
0,04%
2,68%
0,51%
0,14%
0,47%
0,01%
0,24%
0,08%
0,25%
0,67%
0,20%
0,00%
2,50%
0,56%
0,22%
0,00%
0,09%

100,00%
37,39%
15,98%
28,64%

3,30%
3,23%
13,95%
26,24%
43,02%
49,69%

100,00%
40,67%
12,65%

100,00%
24,70%

100,00%

100,00%

4,93%
27,62%
7,48%
18,77%

100,00%
16,87%
23,20%
14,23%

3,62%

100,00%

11,20%
9,85%
8,31%

95,96%

26,21%

100,00%
82,40%
26,24%
57,92%

8,94%

100,00%

2,63
65,27
81,80
80,48

901,99
1.062,17
118,51
43,88
60,63

1,34

1,14

8,20
90,33

0,83

350,67
16,20
4,00
287,64
129,44
295,62
126,56
1,59
713,28
98,20
45,58
580,07

0,55
98,02
36,99

133,31
31,31
34,35

0,14

136,07
95,50
17,28

1,74

3,97
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FOSDINOVO
FUCECCHIO
GAIOLE IN CHIANTI
GALLICANO
GAMBASSI TERME
GAVORRANO
GREVE IN CHIANTI
GROSSETO
GROTTAMINARDA
GUARDISTALLO
IMPRUNETA
INCISA IN VAL D'ARNO
ISOLA DEL GIGLIO
LAJATICO
LAMPORECCHIO
LARCIANO

LARI

LASTRA A SIGNA
LATERINA
LICCIANA NARDI
LIVORNO

LONDA
LORENZANA

LORO CIUFFENNA
LUCCA
LUCIGNANO
MAGLIANO IN TOSCANA
MANCIANO
MARCIANA
MARCIANA MARINA
MARCIANO DELLA CHIANA
MARLIANA
MARRADI

MASSA

MASSA E COZZILE
MASSA MARITTIMA
MASSAROSA
MINUCCIANO

18,76
10,62
25,99

0,91
107,02
37,68
8,27

5,72
7,74
4,61
4,28
1,65
2,90
11,20
14,34
5,61
0,39
0,36

6,94
58,60
2,07
3,99
141,80
1,87
2,01
4,67

0,78
19,67
0,72
85,71

0,27%
0,15%
0,38%
0,00%
0,01%
1,56%
0,55%
0,12%
0,00%
0,00%
0,08%
0,11%
0,07%
0,06%
0,02%
0,04%
0,16%
0,21%
0,08%
0,01%
0,01%
0,00%
0,00%
0,10%
0,85%
0,03%
0,06%
2,07%
0,03%
0,03%
0,07%
0,00%
0,01%
0,29%
0,01%
1,25%
0,00%
0,00%

41,51%
13,10%
2,29%
0,00%
0,15%
34,48%
2,28%
1,12%
0,00%
0,00%
2,75%
7,83%
53,54%
11,36%
1,26%
3,56%
14,74%
5,02%
6,06%
1,95%
2,97%
0,00%
0,00%
4,30%
30,45%
1,62%
0,40%
32,51%
79,02%
100,00%
10,91%
0,00%
29,30%
32,62%
7,16%
32,25%
0,00%
0,00%

24,38
898,08

449,04

1.331,60
367,66

139,26
54,88

87,38
24,62
7,68
198,31
55,70

2,67
1,73
133,27

87,69
525,93
41,77

0,39

1,68

0,00%
0,09%
3,36%
0,00%
1,68%
0,00%
4,98%
1,38%
0,00%
0,00%
0,52%
0,21%
0,00%
0,00%
0,33%
0,09%
0,03%
0,74%
0,21%
0,00%
0,00%
0,01%
0,01%
0,50%
0,00%
0,33%
1,97%
0,16%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%

0,00%
30,08%
78,96%

0,00%
71,89%

0,00%
80,55%
49,77%

0,00%

0,00%
66,97%
55,58%

0,00%

0,00%
67,00%
30,26%
10,11%
69,45%
60,23%

0,00%

0,00%
79,68%

6,58%
82,56%

0,00%
68,84%
53,04%

9,57%

0,00%

0,00%

0,92%

0,00%

0,00%

0,00%
16,64%

0,00%

0,00%

0,00%

2,61
40,93
207,61
1,37
157,02
165,32
263,36
268,94

2,02
50,74
12,92

4,00
15,97
27,74
25,50
37,96
43,22
23,10

2,20

1,35

0,31
15,37

4,21
44,91
15,32

404,49

173,56

17,98

13,92
5,84
132,47

0,02%
0,37%
1,88%
0,01%
1,42%
1,50%
2,39%
2,44%
0,00%
0,02%
0,46%
0,12%
0,04%
0,14%
0,25%
0,23%
0,34%
0,39%
0,21%
0,02%
0,01%
0,00%
0,14%
0,04%
0,41%
0,14%
3,67%
1,57%
0,00%
0,00%
0,16%
0,00%
0,00%
0,13%
0,05%
1,20%
0,00%
0,00%

577%
50,50%
18,25%
26,50%
25,14%
53,26%
15,93%
36,41%

0,00%
50,54%
24,41%
13,08%
46,46%
42,43%
21,27%
31,35%
49,94%
15,14%
24,98%
10,92%
11,11%

9,25%
58,31%

2,61%
23,34%
12,03%
40,80%
39,79%

0,00%

0,00%
41,99%

0,00%

0,00%
23,08%
57,82%
49,84%

0,00%

0,00%

23,82
5,12
5,67
3,79

17,68

38,03

20,49

93,87
0,12
1,97

12,21

23,21

17,39
13,65
28,34
19,16
29,67

8,07
17,55
10,42

0,37

9,25
17,00
88,90
22,31
57,08
79,10

0,50

19,78
0,75
1,89

26,71
1,86

47,59
8,34
2,90

0,53%
0,11%
0,13%
0,08%
0,39%
0,85%
0,46%
2,09%
0,00%
0,04%
0,27%
0,52%
0,00%
0,39%
0,30%
0,63%
0,43%
0,66%
0,18%
0,39%
0,23%
0,01%
0,21%
0,38%
1,98%
0,50%
1,27%
1,76%
0,01%
0,00%
0,44%
0,02%
0,04%
0,59%
0,04%
1,06%
0,19%
0,06%

52,72%
6,32%
0,50%

73,50%
2,83%

12,25%
1,24%

12,71%

100,00%

49,46%
5,87%

23,50%
0,00%

46,20%

10,47%

34,83%

25,21%

10,39%
8,73%

87,13%

85,92%

11,07%

35,11%

10,53%

46,20%

17,51%
5,76%

18,13%

20,98%
0,00%

46,19%

100,00%

70,70%

44,30%

18,38%

17,91%

100,00%
100,00%

45,19
81,05
1.137,35
5,16
624,65
310,37
1.653,13
738,73
0,12
3,99
207,93
98,74
8,61
37,63
130,42
81,36
76,01
285,55
92,48
20,14
12,12
3,35
26,35
161,43
192,41
127,39
991,49
436,22
2,36
2,01
42,83
0,75
2,68
60,31
10,11
265,77
8,34
2,90
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MOLAZZANA
MONSUMMANO TERME
MONTAIONE
MONTALCINO

MONTALE

MONTALTO DI CASTRO
MONTE ARGENTARIO
MONTE SAN SAVINO
MONTECARLO
MONTECATINI TERME
MONTECATINI VAL DI CECINA
MONTELEONE D'ORVIETO
MONTELUPO FIORENTINO
MONTEMURLO
MONTEPULCIANO
MONTERCHI
MONTERIGGIONI
MONTERONI D'ARBIA

MONTEROTONDO MARITTIMO

MONTESCUDAIO
MONTESPERTOLI
MONTEVARCHI
MONTEVERDI MARITTIMO
MONTICIANO

MONTIERI

MONTIGNOSO
MONTOPOLI IN VAL D'ARNO
MULAZZO

MURLO

ORBETELLO

ORCIANO PISANO
ORTIGNANO RAGGIOLO
PALAIA

PECCIOLI

PELAGO

PERGINE VALDARNO
PERUGIA

PESCAGLIA

2,61
6,24
1.165,21

1,29
33,12
126,50
3,46
28,34

4,83

392,27
1,51
7,80
0,80

10,34
106,88
54,53
8,57

3,46
0,63
1,12
3,16
97,26

2,34
10,50
5,46
12,13

0,00%
0,04%
0,09%
17,00%
0,00%
0,00%
0,02%
0,48%
1,85%
0,05%
0,41%
0,00%
0,07%
0,00%
5,72%
0,02%
0,11%
0,01%
0,15%
1,56%
0,80%
0,13%
0,00%
0,00%
0,00%
0,05%
0,01%
0,02%
0,05%
1,42%
0,00%
0,00%
0,03%
0,15%
0,08%
0,18%
0,00%
0,00%

0,00%
5,95%
2,41%
33,75%
0,00%
0,00%
6,67%
16,54%
61,54%
20,77%
38,15%
0,00%
3,86%
0,00%
17,57%
9,47%
2,20%
2,38%
45,02%
76,16%
3,03%
2,17%
0,00%
0,00%
0,00%
34,02%
1,78%
6,22%
1,51%
29,61%
0,00%
0,00%
2,66%
7,24%
1,74%
7,80%
0,00%
0,00%

10,37
176,38
1.935,24
11,68

88,72

76,86
1.498,28
261,16

16,60

1.407,44
333,44

15,94

168,74
8,54

21,15
29,09
236,58
126,57

0,00%
0,04%
0,66%
7,24%
0,04%
0,00%
0,00%
0,33%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,29%
0,00%
5,61%
0,00%
0,98%
0,06%
0,00%
0,00%
5,27%
1,25%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,06%
0,00%
0,63%
0,03%
0,00%
0,00%
0,08%
0,11%
0,89%
0,47%
0,00%
0,00%

0,00%
23,63%
68,18%
56,05%
58,98%

0,00%

0,00%
44,29%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%
61,46%

0,00%
67,11%

0,00%
73,50%
49,47%

0,00%

0,00%
78,30%
84,36%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%
45,12%

0,00%
80,78%

2,60%

0,00%

0,00%
24,04%
20,05%
75,19%
81,39%

0,00%

0,00%

15,39
62,31
340,01
574

12,24
48,60
34,81

7,55
24,13

33,35
4,86
301,65

76,87
7,73
5,61

13,67

266,40

32,22

16,96

4,93
12,98
2,32
29,38
169,85

42,38
62,97
60,93

9,75

0,00%
0,14%
0,57%
3,08%
0,05%
0,00%
0,11%
0,44%
0,32%
0,07%
0,22%
0,00%
0,30%
0,04%
2,74%
0,00%
0,70%
0,07%
0,05%
0,12%
2,42%
0,29%
0,15%
0,00%
0,00%
0,04%
0,12%
0,02%
0,27%
1,54%
0,00%
0,00%
0,38%
0,57%
0,55%
0,09%
0,00%
0,00%

0,00%
35,07%
24,08%

9,85%
28,97%

0,00%
62,99%
24,26%
16,94%
45,25%
32,48%

0,00%
26,67%
33,43%
13,51%

0,00%
21,64%
23,04%
24,43%

9,74%
14,82%

8,15%
85,95%

0,00%

0,00%
48,43%
36,75%
12,91%
14,07%
51,71%

0,00%

0,00%
48,17%
43,40%
19,37%

6,27%

0,00%

0,00%

5,05
15,51
13,78
12,19
2,39
0,54
5,89
29,87
44,25
5,66
21,82
0,35
10,02
9,68
40,22
14,44
9,46
8,42
7,02
19,79
69,09
21,04
2,77
1,31
0,25
1,79
5,78
14,53
7,61
52,84
7,70
1,20
22,11
42,54
11,65
7,07
4,33
6,10

0,11%
0,35%
0,31%
0,27%
0,05%
0,01%
0,13%
0,66%
0,99%
0,13%
0,49%
0,01%
0,22%
0,22%
0,90%
0,32%
0,21%
0,19%
0,16%
0,44%
1,54%
0,47%
0,06%
0,03%
0,01%
0,04%
0,13%
0,32%
0,17%
1,18%
0,17%
0,03%
0,49%
0,95%
0,26%
0,16%
0,10%
0,14%

100,00%
35,35%
5,33%
0,35%
12,05%
100,00%
30,34%
14,91%
21,53%
33,97%
29,37%
100,00%
8,01%
66,57%
1,80%
90,53%
2,66%
25,11%
30,55%
14,10%
3,84%
5,32%
14,05%
100,00%
100,00%
17,54%
16,35%
80,87%
3,64%
16,08%
100,00%
100,00%
25,13%
29,31%
3,70%
4,55%
100,00%
100,00%

5,05
43,87
258,72
3.452,65
19,80
0,54
19,42
200,31
205,56
16,67
74,29
0,35
125,06
14,55
2.232,43
15,96
355,31
33,55
22,97
140,34
1.797,46
395,26
19,73
1,31
0,25
10,18
35,33
17,97
208,88
328,49
7,70
1,20
87,98
145,10
314,63
155,53
4,33
6,10
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PESCIA

PIAN DI SCO
PIANCASTAGNAIO
PIAZZA AL SERCHIO
PIENZA
PIETRASANTA
PIEVE A NIEVOLE
PIEVE FOSCIANA
PIEVE SANTO STEFANO
PIOMBINO

PISA

PISTOIA

PITEGLIO
PITIGLIANO
PODENZANA
POGGIBONSI
POGGIO A CAIANO
POMARANCE
PONSACCO
PONTASSIEVE
PONTE BUGGIANESE
PONTEDERA
PONTREMOLI
POPPI

PORCARI

PORTO AZZURRO
PORTOFERRAIO
PRATO
PRATOVECCHIO
QUARRATA

RADDA IN CHIANTI
RADICOFANI
RADICONDOLI
RAPOLANO TERME
REGGELLO
RIGNANO SULL'ARNO
RIO MARINA

RIO NELL'ELBA

6,49

0,73

15,24

37,76

2,52

365,27
0,93
43,32
15,60
0,30
0,69
26,40
0,47
8,22
0,16

6,67
27,20
43,21

0,28
12,10
9,73
0,89
2,00

1,85
3,55
4,86
1,38

0,09%
0,00%
0,01%
0,00%
0,22%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,55%
0,00%
0,04%
0,00%
5,33%
0,01%
0,63%
0,23%
0,00%
0,01%
0,39%
0,01%
0,12%
0,00%
0,00%
0,10%
0,40%
0,63%
0,00%
0,00%
0,18%
0,14%
0,01%
0,03%
0,00%
0,03%
0,05%
0,07%
0,02%

30,02%
0,00%
11,87%
0,00%
14,78%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
36,21%
0,00%
1,83%
0,00%
70,01%
24,28%
7,42%
72,40%
1,12%
1,85%
4,68%
23,93%
8,01%
0,39%
0,00%
29,00%
89,32%
92,77%
0,00%
3,47%
6,73%
1,57%
17,37%
13,33%
0,00%
1,22%
1,07%
100,00%
100,00%

12,18

63,50

74,63

463,98

0,89

453,86

34,48

100,88
526,00

104,25
117,14
263,52

0,00%
0,05%
0,00%
0,00%
0,24%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,28%
0,00%
0,00%
0,00%
1,74%
0,00%
0,00%
0,00%
1,70%
0,00%
0,13%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,38%
1,97%
0,00%
0,00%
0,39%
0,44%
0,99%
0,00%
0,00%

0,00%
47,14%
0,00%
0,00%
61,57%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
54,23%
0,00%
0,00%
0,00%
79,48%
0,00%
0,00%
2,37%
80,44%
0,00%
33,57%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
56,16%
84,85%
0,00%
0,00%
65,98%
77,33%
79,60%
0,00%
0,00%

5,37
2,36
0,73

7,95
0,57
3,03

3,40
25,19
0,40
26,13
0,46
129,51

46,95

5,97
16,91
66,68

45,88
8,25
1,00
4,40
1,43
0,60

7,03
27,63
81,68

0,76

8,31
34,51
24,16
49,85

0,05%
0,02%
0,01%
0,00%
0,07%
0,01%
0,03%
0,00%
0,03%
0,23%
0,00%
0,24%
0,00%
1,17%
0,00%
0,43%
0,00%
0,05%
0,15%
0,60%
0,00%
0,42%
0,07%
0,01%
0,04%
0,01%
0,01%
0,00%
0,06%
0,25%
0,74%
0,01%
0,08%
0,31%
0,22%
0,45%
0,00%
0,00%

24,86%
9,12%
11,79%
0,00%
7,71%
12,79%
34,97%
0,00%
41,69%
24,15%
5,96%
18,99%
100,00%
24,82%
0,00%
8,04%
0,00%
22,37%
45,11%
11,82%
0,00%
44,67%
20,48%
15,30%
19,12%
4,70%
1,29%
0,00%
87,12%
15,38%
13,18%
14,92%
55,37%
21,84%
15,95%
15,06%
0,00%
0,00%

9,75
11,30
4,70
0,37
16,44
3,87
5,63
1,37
4,75
41,35
6,27
34,35

26,98
2,89
29,55
5,95
20,43
18,99
17,27
1,49
14,12
31,88
5,54
11,94
1,82
2,77
10,89
0,76
39,02
2,51
3,45
4,70
19,24
8,33
14,14

0,22%
0,25%
0,10%
0,01%
0,37%
0,09%
0,13%
0,03%
0,11%
0,92%
0,14%
0,76%
0,00%
0,60%
0,06%
0,66%
0,13%
0,45%
0,42%
0,38%
0,03%
0,31%
0,71%
0,12%
0,27%
0,04%
0,06%
0,24%
0,02%
0,87%
0,06%
0,08%
0,10%
0,43%
0,19%
0,31%
0,00%
0,00%

45,12%
43,74%
76,35%
100,00%
15,94%
87,21%
65,03%
100,00%
58,31%
39,64%
94,04%
24,96%
0,00%
5,17%
75,72%
5,06%
27,60%
76,52%
50,67%
3,06%
76,07%
13,75%
79,13%
84,70%
51,88%
5,98%
5,94%
100,00%
9,41%
21,72%
0,40%
67,71%
31,30%
12,18%
5,50%
4,27%
0,00%
0,00%

21,60
25,83
6,15
0,37
103,13
4,44
8,65
1,37
8,15
104,29
6,67
137,63
0,46
521,76
3,81
583,80
21,55
26,70
37,49
564,22
1,96
102,70
40,29
6,54
23,01
30,45
46,58
10,89
8,07
179,62
619,93
5,10
15,01
158,01
151,49
331,05
4,86
1,38
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RIPARBELLA
ROCCALBEGNA
ROCCASTRADA
ROSIGNANO MARITTIMO
RUFINA

SAN CASCIANO DEI BAGNI
SAN CASCIANO IN VAL DI PESA
SAN GIMIGNANO

SAN GIOVANNI D'ASSO
SAN GIOVANNI VALDARNO
SAN GIULIANO TERME
SAN MARCELLO PISTOIESE
SAN MINIATO

SAN PIERO A SIEVE

SAN QUIRICO D'ORCIA
SAN ROMANO IN GARFAGNANA
SAN VINCENZO
SANSEPOLCRO

SANTA CROCE SULL'ARNO
SANTA LUCE

SANTA MARIA A MONTE
SARTEANO

SASSETTA

SCANDICCI

SCANSANO

SCARLINO

SCARPERIA

SEGGIANO
SEMPRONIANO
SERAVEZZA

SERRAVALLE PISTOIESE
SESTINO

SESTO FIORENTINO
SIENA

SIGNA

SINALUNGA

SORANO

SOVICILLE

29,08
4,56
51,46
6,74
81,07
14,92
50,61
110,08
11,95

0,16

31,36

24,51

19,93
0,16

191
4,63
7,51
15,05

18,67

21,29

2,19

17,44

0,72
115,89
2,15

0,42%
0,07%
0,75%
0,10%
1,18%
0,22%
0,74%
1,61%
0,17%
0,00%
0,00%
0,00%
0,46%
0,00%
0,36%
0,00%
0,29%
0,00%
0,00%
0,03%
0,00%
0,07%
0,00%
0,11%
0,22%
0,27%
0,00%
0,31%
0,00%
0,00%
0,03%
0,00%
0,00%
0,25%
0,00%
0,01%
1,69%
0,03%

44,50%
25,02%
16,34%
11,92%
39,96%
13,51%
3,35%
5,73%
28,32%
0,00%
0,71%
0,00%
7,02%
0,00%
51,82%
0,00%
63,86%
0,35%
0,00%
5,50%
0,00%
6,08%
0,00%
2,46%
2,80%
31,73%
0,00%
48,01%
0,00%
0,00%
6,10%
0,00%
0,00%
5,09%
0,00%
0,27%
43,25%
2,05%

4,26

103,82
65,39
1.099,42
1.554,49
3,96
91,26
0,33
2,34
179,84

1,00

2,14

1,52

31,07

239,71
396,51

0,50

19,11

280,00

206,21

71,16

0,00%
0,02%
0,00%
0,00%
0,39%
0,24%
4,11%
5,82%
0,01%
0,34%
0,00%
0,01%
0,67%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,01%
0,00%
0,12%
0,00%
0,90%
1,48%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,07%
0,00%
0,00%
1,05%
0,00%
0,77%
0,00%
0,27%

0,00%
23,39%
0,00%
0,00%
51,18%
59,24%
72,72%
80,87%
9,37%
70,34%
1,49%
100,00%
40,28%
0,00%
2,11%
0,00%
0,00%
4,78%
0,00%
4,39%
0,00%
40,78%
0,00%
78,53%
73,85%
0,00%
0,00%
0,00%
6,31%
0,00%
53,16%
0,00%
0,00%
81,79%
0,00%
78,13%
0,00%
67,95%

23,14
3,43
216,77
11,74
8,84
22,28
321,19
226,10
19,80
32,55
4,04

199,88
2,33
6,22

2,13
14,41

7,47
4,80
31,56
4,40
30,60
80,28
21,30
1,16
8,70
2,78
2,65
5,67

18,31
15,34
27,43
127,46
21,67

0,21%
0,03%
1,97%
0,11%
0,08%
0,20%
2,91%
2,05%
0,18%
0,30%
0,04%
0,00%
1,81%
0,02%
0,06%
0,00%
0,02%
0,13%
0,00%
0,07%
0,04%
0,29%
0,04%
0,28%
0,73%
0,19%
0,01%
0,08%
0,03%
0,02%
0,05%
0,00%
0,00%
0,17%
0,14%
0,25%
1,16%
0,20%

35,41%
18,83%
68,82%
20,77%
4,36%
20,18%
21,25%
11,76%
46,89%
25,09%
17,96%
0,00%
44,76%
90,04%
13,15%
0,00%
6,83%
32,18%
0,00%
21,52%
68,39%
41,43%
100,00%
10,03%
14,95%
36,21%
26,50%
19,63%
35,11%
54,92%
15,79%
0,00%
0,00%
5,35%
97,29%
10,39%
47,57%
20,69%

13,13
5,97
46,74
38,04
9,15
7,80
40,58
31,60
6,51
5,94
17,94

35,43
0,26
15,57
0,77
9,14
28,08
4,47
23,79
2,22
8,93

27,44
45,09
18,86
3,21
14,35
4,64
2,18
8,97
0,29
0,80
26,59
0,43
29,57
24,61
9,74

0,29%
0,13%
1,04%
0,85%
0,20%
0,17%
0,90%
0,70%
0,14%
0,13%
0,40%
0,00%
0,79%
0,01%
0,35%
0,02%
0,20%
0,63%
0,10%
0,53%
0,05%
0,20%
0,00%
0,61%
1,00%
0,42%
0,07%
0,32%
0,10%
0,05%
0,20%
0,01%
0,02%
0,59%
0,01%
0,66%
0,55%
0,22%

20,09%
32,76%
14,84%
67,31%
4,51%
7,07%
2,68%
1,64%
15,42%
4,58%
79,84%
0,00%
7,93%
9,96%
32,92%
100,00%
29,30%
62,70%
100,00%
68,59%
31,61%
11,72%
0,00%
8,99%
8,40%
32,06%
73,50%
32,37%
58,58%
45,08%
24,95%
100,00%
100,00%
7,77%
2,71%
11,20%
9,19%
9,30%

65,35
18,22
314,97
56,52
202,88
110,39
1.511,80
1.922,27
42,22
129,75
22,47
2,34
446,51
2,59
47,30
0,77
31,21
44,78
4,47
34,69
7,02
76,19
4,40
305,26
536,93
58,83
4,37
44,34
7,93
4,83
35,94
0,29
0,80
342,35
15,76
263,92
267,97
104,72
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STAZZEMA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,25 0,01% 100,00% 0,25
STIA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,60 0,01% 100,00% 0,60
SUBBIANO 0,84 0,01% 1,40% 26,33 0,10%  43,85% 13,70 0,12% 22,81% 19,18 0,43%  31,94% 60,05
SUVERETO 185,85 2,71%  60,14% 0,00% 0,00% 79,37 0,72%  25,68% 43,83 0,98% 14,18% 309,06
TALLA 0,00% 0,00% 1,15 0,00%  44,97% 0,00% 0,00% 1,41 0,03%  55,03% 2,57
TAVARNELLE VAL DI PESA 10,37 0,15% 1,93% 411,30 1,54% 76,48% 100,24 0,91% 18,64% 15,90 0,35% 2,96% 537,80
TERRANUOVA BRACCIOLINI 9,07 0,13% 2,09% 298,34 1,12%  68,93% 83,35 0,76%  19,26% 42,03 0,94% 9,71% 432,79
TERRICCIOLA 27,25 0,40% 8,61% 96,85 0,36%  30,59% 119,56 1,08% 37,76% 72,93 1,62%  23,04% 316,59
TORRITA DI SIENA 3,01 0,04% 2,34% 88,09 0,33% 68,42% 23,38 0,21% 18,16% 14,26 0,32% 11,08% 128,74
TREQUANDA 13,61 0,20%  11,76% 59,58 0,22%  51,45% 34,59 0,31% 29,87% 8,02 0,18% 6,92% 115,80
TRESANA 0,13 0,00% 1,44% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 8,58 0,19%  98,56% 8,71
TUORO SUL TRASIMENO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 1,32 0,03% 100,00% 1,32
UZZANO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 4,99 0,11% 100,00% 4,99
VAGLIA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 15,50 0,14%  98,23% 0,28 0,01% 1,77% 15,77
VAIANO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 1,13 0,01% 36,87% 1,94 0,04%  63,13% 3,07
VECCHIANO 1,50 0,02%  24,54% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 4,61 0,10%  75,46% 6,11
VERNIO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,29 0,01% 100,00% 0,29
VIAREGGIO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 3,21 0,07% 100,00% 3,21
VICCHIO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 24,89 0,23%  72,01% 9,67 0,22%  27,99% 34,56
VICOPISANO 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 6,03 0,05% 59,18% 4,16 0,09%  40,82% 10,19
VILLA BASILICA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,46 0,01% 100,00% 0,46
VILLA COLLEMANDINA 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 2,06 0,05% 100,00% 2,06
VILLAFRANCA IN LUNIGIANA 1,22 0,02% 6,29% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 18,22 0,41%  93,71% 19,45
VINCI 52,69 0,77% 4,95% 778,53 2,91%  73,09% 207,25 1,88% 19,46% 26,72 0,59% 2,51% 1.065,19
VOLTERRA 0,15 0,00% 0,32% 0,00% 0,00% 14,41 0,13%  31,09% 31,78 0,71%  68,59% 46,34
ZERI 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,54 0,01% 100,00% 0,54
Totale complessivo 6.854,08 100,00%  13,96% 26.720,57 100,00%  54,43% 11.028,02 100,00% 22,46%  4.491,84 100,00% 9,15% 49.094,52
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Appendice A3: Superficie dichiarata (Ha) ripartita

per comune rispetto a DOC DOCG IGT TAV (2007)

Comuni

ABBADIA SAN SALVATORE
AGLIANA

ALTOPASCIO

ANGHIARI

ARCIDOSSO

AREZZO

ASCIANO

AULLA

BADIA TEDALDA

BAGNI DI LUCCA
BAGNO A RIPOLI
BAGNONE

BARBERINO DI MUGELLO
BARBERINO VAL D'ELSA
BARGA

BIBBIENA

BIBBONA

BIENTINA

BORGO A MOZZANO
BORGO SAN LORENZO
BUCINE

BUGGIANO
BUONCONVENTO

BUTI

CALCI

CALCINAIA

CALENZANO

CAMAIORE

DOC

0,54

10,19

1,53
52,82
12,55

8,50

14,49

35,08

14,04

32,91

0,16

% DOC
su tot
DOC

0,01%
0,00%
0,15%
0,00%
0,02%
0,76%
0,18%
0,00%
0,00%
0,00%
0,12%
0,00%
0,00%
0,21%
0,00%
0,00%
0,50%
0,00%
0,00%
0,00%
0,20%
0,00%
0,47%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

% DOC
su sup
comune

12,33%
0,00%
36,67%
0,00%
10,75%
4,74%
17,56%
0,00%
0,00%
0,00%
3,41%
0,00%
0,00%
1,95%
0,00%
0,00%
24,00%
0,00%
0,00%
0,00%
2,41%
0,00%
52,65%
0,00%
0,00%
1,38%
0,00%
0,00%

DOCG

720,55
21,71

144,28

589,46

489,99

1,80

% DOCG
Su tot
DOCG

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
2,62%
0,08%
0,00%
0,00%
0,00%
0,52%
0,00%
0,00%
2,14%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
1,78%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

%
DOCG
su sup
comune

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
64,60%
30,38%
0,00%
0,00%
0,00%
57,98%
0,00%
0,00%
79,21%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
84,04%
0,00%
2,88%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

IGT

0,67
1,63
18,34
4,74
230,12
26,59
1,77

85,92
0,53

130,56
0,00
9,44

86,57
0,99
1,02

18,74

39,38

22,08
2,77

0,37
23,41

% IGT
su tot
IGT

0,00%
0,01%
0,01%
0,15%
0,04%
1,92%
0,22%
0,01%
0,00%
0,00%
0,72%
0,00%
0,00%
1,09%
0,00%
0,08%
0,72%
0,01%
0,01%
0,16%
0,33%
0,00%
0,18%
0,02%
0,00%
0,00%
0,19%
0,00%

% IGT su
sup
comune

0,00%
24,62%
5,88%
37,23%
33,36%
20,63%
37,21%
3,50%
0,00%
0,00%
34,53%
3,83%
0,00%
17,54%
0,00%
62,83%
59,23%
10,82%
7,25%
60,85%
6,75%
0,00%
35,33%
67,57%
0,00%
3,24%
72,70%
0,00%

TAVOLA

3,82
2,06
15,95
30,92
7,94
111,93
10,60
48,66
0,32
3,01
10,13
13,37
3,78
9,68
5,27
5,58
24,51
8,12
13,07
12,06
39,61
4,49
571
1,33
8,23
10,89
8,79
6,72

% TAV su
tot TAV

0,09%
0,05%
0,38%
0,74%
0,19%
2,68%
0,25%
1,17%
0,01%
0,07%
0,24%
0,32%
0,09%
0,23%
0,13%
0,13%
0,59%
0,19%
0,31%
0,29%
0,95%
0,11%
0,14%
0,03%
0,20%
0,26%
0,21%
0,16%

% TAV
su sup
comune

87,67%
75,38%
57,45%
62,77%
55,89%
10,03%
14,84%
96,50%
100,00%
100,00%
4,07%
96,17%
100,00%
1,30%
100,00%
37,17%
16,77%
89,18%
92,75%
39,15%
6,79%
100,00%
9,14%
32,43%
100,00%
95,38%
27,30%
100,00%

TOTALE

4,36
2,73
27,77
49,26
14,20
1.115,42
71,46
50,43
0,32
3,01
248,83
13,90
3,78
744,19
5,27
15,02
146,16
9,10
14,09
30,81
583,02
4,49
62,50
4,10
8,23
11,42
32,20
6,72
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CAMPAGNATICO

CAMPI BISENZIO
CAMPIGLIA MARITTIMA
CAMPO NELL'ELBA
CAMPORGIANO
CANTAGALLO

CAPALBIO

CAPANNOLI

CAPANNORI

CAPOLIVERI

CAPOLONA

CAPRAIA E LIMITE
CAPRAIA ISOLA
CAPRESE MICHELANGELO
CARMIGNANO

CARRARA

CASALE MARITTIMO
CASCIANA TERME
CASCINA

CASOLA IN LUNIGIANA
CASOLE D'ELSA
CASTAGNETO CARDUCCI
CASTEL DEL PIANO
CASTEL FOCOGNANO
CASTEL SAN NICCOLO'
CASTELFIORENTINO
CASTELFRANCO DI SOPRA
CASTELFRANCO DI SOTTO
CASTELL'AZZARA
CASTELLINA IN CHIANTI
CASTELLINA MARITTIMA

CASTELNUOVO BERARDENGA

CASTELNUOVO DI
GARFAGNANA

CASTELNUOVO VAL CECINA
CASTIGLION FIBOCCHI
CASTIGLION FIORENTINO

CASTIGLIONE DELLA PESCAIA

38,33

32,49
11,48

150,81

89,08
29,86
0,00
0,75

168,51
7,77
6,30

15,76
1.251,21
73,15

2,45
0,07

17,31
5,43
54,12

0,44
36,25
51,07

0,55%
0,00%
0,47%
0,16%
0,00%
0,00%
2,16%
0,00%
1,28%
0,43%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
2,41%
0,11%
0,09%
0,00%
0,00%
0,00%
0,23%
17,93%
1,05%
0,00%
0,00%
0,04%
0,00%
0,00%
0,00%
0,25%
0,08%
0,78%

0,00%
0,00%
0,01%
0,52%
0,73%

30,48%
0,00%
46,42%
88,51%
0,00%
0,00%
45,53%
0,00%
56,37%
91,98%
0,00%
0,53%
0,00%
0,00%
61,24%
19,49%
40,06%
0,00%
0,00%
0,00%
16,72%
81,09%
62,13%
0,00%
0,00%
0,59%
0,11%
0,00%
0,00%
1,25%
8,04%
3,22%

0,00%
0,00%
0,41%
21,28%
12,24%

27,22

4,62

64,26
117,29

25,29

12,89

39,86
1,00

196,07
54,05

1.188,51

1.385,71

80,99
1,21

0,10%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,02%
0,00%
0,00%
0,23%
0,43%
0,00%
0,00%
0,09%
0,00%
0,00%
0,05%
0,00%
0,00%
0,14%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,71%
0,20%
0,00%
0,00%
4,32%
0,00%
5,03%

0,00%
0,00%
0,29%
0,00%
0,00%

21,64%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

11,72%
0,00%
0,00%

64,07%

82,99%
0,00%
0,00%
9,19%
0,00%
0,00%

39,66%
0,00%
0,00%

42,30%
0,06%
0,00%
0,00%
0,00%

47,36%

82,70%
0,00%
0,00%

85,59%
0,00%

82,45%

0,00%
0,00%
75,94%
0,71%
0,00%

29,53

9,62
1,49
3,07

153,91
12,09
11,95

0,71
6,24
20,64
2,39

51,99
8,99
6,87
6,74
9,47

20,80
269,29
20,84
8,30
0,44
187,18
5,05
12,17
0,18
163,31
49,61
228,37

3,76
20,53
89,60

352,61

0,25%
0,00%
0,08%
0,01%
0,03%
0,00%
1,28%
0,10%
0,10%
0,01%
0,05%
0,17%
0,02%
0,00%
0,43%
0,07%
0,06%
0,06%
0,08%
0,00%
0,17%
2,24%
0,17%
0,07%
0,00%
1,56%
0,04%
0,10%
0,00%
1,36%
0,41%
1,90%

0,00%
0,03%
0,17%
0,75%
2,94%

23,47%
0,00%
13,74%
11,49%
68,91%
0,00%
46,47%
30,68%
7,56%
2,19%
6,22%
14,60%
100,00%
0,00%
18,89%
22,56%
43,63%
20,75%
33,56%
0,00%
22,08%
17,45%
17,70%
36,50%
14,87%
45,21%
7,72%
84,63%
10,95%
11,76%
73,35%
13,59%

0,00%
73,28%
19,25%
52,60%
84,51%

30,70
1,32
27,89

1,38
0,31
26,48
22,70
56,99
1,89
29,80
2,65

3,32
29,37
23,09

2,57
12,86
18,74
15,56
17,81
21,47
23,75
14,45

2,51
28,32

6,19

2,21

1,44
19,41
12,59
12,44

2,80
1,37
4,69
43,30
13,58

0,74%
0,03%
0,67%
0,00%
0,03%
0,01%
0,63%
0,54%
1,36%
0,05%
0,71%
0,06%
0,00%
0,08%
0,70%
0,55%
0,06%
0,31%
0,45%
0,37%
0,43%
0,51%
0,57%
0,35%
0,06%
0,68%
0,15%
0,05%
0,03%
0,46%
0,30%
0,30%

0,07%
0,03%
0,11%
1,04%
0,33%

24,41%
100,00%
39,84%
0,00%
31,09%
100,00%
8,00%
57,60%
36,07%
5,83%
29,71%
1,87%
0,00%
100,00%
10,67%
57,94%
16,31%
39,58%
66,44%
100,00%
18,90%
1,39%
20,17%
63,50%
85,13%
6,84%
9,47%
15,37%
89,05%
1,40%
18,62%
0,74%

100,00%
26,72%
4,40%
25,41%
3,25%

125,79
1,32
69,99
12,97
4,45
0,31
331,20
39,41
158,01
32,46
100,29
141,33
2,39
3,32
275,16
39,84
15,74
32,49
28,22
15,56
94,23
1.542,96
117,74
22,75
2,95
414,03
65,35
14,38
1,62
1.388,54
67,63
1.680,64

2,80
5,13
106,64
170,36
417,26
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CASTIGLIONE DI GARFAGNANA
CASTIGLIONE D'ORCIA
CAVRIGLIA

CECINA

CERRETO GUIDI
CERTALDO

CETONA

CHIANCIANO TERME
CHIANNI

CHIESINA UZZANESE
CHITIGNANO
CHIUSDINO

CHIUSI

CHIUSI DELLA VERNA
CINIGIANO

CIVITELLA IN VAL DI CHIANA
CIVITELLA PAGANICO
COLLE DI VAL D'ELSA
COLLESALVETTI
COREGLIA ANTELMINELLI
CORTONA

CRESPINA

DICOMANO

EMPOLI

FABBRICHE DI VALLICO
FAUGLIA

FIESOLE

FIGLINE VALDARNO
FILATTIERA

FIRENZE

FIRENZUOLA
FIVIZZANO

FOIANO DELLA CHIANA
FOLLONICA

FORTE DEI MARMI
FOSCIANDORA
FOSDINOVO
FUCECCHIO

35,04
0,10
23,79
10,20
5,90
0,11
1,32

0,23

105,99
17,69
39,42

1,45
2,48

258,63
7,79
0,61

20,28

5,68
1,08
0,84

20,40

1,00

24,92
0,63

0,00%
0,50%
0,00%
0,34%
0,15%
0,08%
0,00%
0,02%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
1,52%
0,25%
0,56%
0,02%
0,04%
0,00%
3,71%
0,11%
0,01%
0,29%
0,00%
0,08%
0,02%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,29%
0,01%
0,00%
0,00%
0,36%
0,01%

0,00%
48,16%
0,11%
28,47%
1,09%
0,55%
0,09%
2,12%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,26%
0,00%
32,49%
7,34%
22,70%
0,51%
1,85%
0,00%
35,32%
7,12%
1,28%
3,76%
0,00%
6,80%
2,28%
0,59%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
21,16%
5,06%
0,00%
0,00%
46,33%
0,82%

5,61
71,84

651,34
725,97
71,97

42,52
2,00

66,59

126,35
183,80
8,42
7,33
28,51
303,83
20,12
35,27

96,63

18,42

3,26

24,24

0,00%
0,02%
0,26%
0,00%
2,37%
2,64%
0,26%
0,15%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,24%
0,00%
0,00%
0,46%
0,00%
0,67%
0,00%
0,00%
0,03%
0,03%
0,10%
1,10%
0,00%
0,07%
0,13%
0,35%
0,00%
0,07%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,09%

0,00%
7,72%
78,97%
0,00%
69,60%
67,06%
57,52%
68,43%
5,20%
0,00%
0,00%
0,00%
75,55%
0,00%
0,00%
52,39%
0,00%
64,27%
0,00%
0,00%
1,15%
6,70%
59,81%
56,39%
0,00%
24,07%
74,25%
67,45%
0,00%
43,59%
0,00%
0,00%
3,38%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
31,43%

8,06
8,42
36,24
240,79
324,12
31,77
9,07
15,69

7,40
9,01

148,74
84,81
97,95
74,03

108,47

351,91
67,42
11,81

198,22

45,59
7,48
39,10

14,25

24,19
48,53
10,78

1,48

9,68
46,61

0,00%
0,07%
0,07%
0,30%
2,01%
2,70%
0,26%
0,08%
0,13%
0,00%
0,00%
0,06%
0,08%
0,00%
1,24%
0,71%
0,82%
0,62%
0,90%
0,00%
2,93%
0,56%
0,10%
1,65%
0,00%
0,38%
0,06%
0,33%
0,00%
0,12%
0,00%
0,20%
0,40%
0,09%
0,01%
0,00%
0,08%
0,39%

0,00%
11,08%

9,25%
43,37%
25,73%
29,94%
25,39%
14,60%
40,81%

0,00%

0,00%
66,70%
10,23%

0,00%
45,60%
35,17%
56,41%
25,89%
81,03%

0,00%
48,06%
61,64%
24, 77%
36,79%

0,00%
54,56%
15,74%
27,30%

0,00%
33,71%

0,00%
20,47%
50,34%
54,58%
90,45%

0,00%
17,99%
60,42%

2,64
24,03
10,61
23,52
33,45
26,60
21,26

9,23
20,75

0,66

1,26

3,69
12,31

0,58
71,49
12,30
36,26
26,72
22,90

0,84

113,26
26,83

6,75
16,46

0,55
12,17

3,67

6,68
22,99

9,59

0,14
93,95
24,20

7,98

0,16

4,23
19,19

5,66

0,06%
0,58%
0,25%
0,56%
0,80%
0,64%
0,51%
0,22%
0,50%
0,02%
0,03%
0,09%
0,29%
0,01%
1,71%
0,29%
0,87%
0,64%
0,55%
0,02%
2,71%
0,64%
0,16%
0,39%
0,01%
0,29%
0,09%
0,16%
0,55%
0,23%
0,00%
2,25%
0,58%
0,19%
0,00%
0,10%
0,46%
0,14%

100,00%
33,04%
11,67%
28,15%

3,57%
2,46%
16,99%
14,85%
53,98%

100,00%

100,00%
33,30%
13,96%

100,00%
21,91%

5,10%
20,89%
9,34%
17,11%

100,00%
15,47%
24,53%
14,15%

3,06%

100,00%

14,56%
7,73%
4,66%

100,00%
22,70%

100,00%
79,53%
25,11%
40,36%

9,55%

100,00%

35,68%
7,33%

2,64
72,75
90,97
83,55

935,77
1.082,59
125,12
62,15
38,43

0,66

1,26
11,09
88,14

0,58

326,22
241,16
173,63
286,00
133,85

0,84

732,21
109,36

47,68
538,79

0,55
83,56
47,51

143,25
22,99
42,26

0,14

118,14
96,39
19,76

1,63

4,23
53,79
77,14

158



GAIOLE IN CHIANTI
GALLICANO
GAMBASSI TERME
GAVORRANO
GREVE IN CHIANTI
GROSSETO
GUARDISTALLO
IMPRUNETA
INCISA IN VAL D'ARNO
ISOLA DEL GIGLIO
LAJATICO
LAMPORECCHIO
LARCIANO

LARI

LASTRA A SIGNA
LATERINA
LICCIANA NARDI
LIVORNO

LONDA
LORENZANA
LORO CIUFFENNA
LUCCA
LUCIGNANO

MAGLIANO IN TOSCANA

MANCIANO
MARCIANA
MARCIANA MARINA

MARCIANO DELLA CHIANA

MARLIANA

MARRADI

MASSA

MASSA E COZZILE
MASSA MARITTIMA
MASSAROSA
MINUCCIANO
MOLAZZANA
MONSUMMANO TERME
MONTAIONE

27,31

0,74
102,45
13,04
4,46

3,58
2,52
4,46
6,85
0,10
1,40
7,46
8,82
3,59

0,69

0,55
64,51
0,42
0,85
156,12
1,63
3,19
4,60

24,83
0,75
48,43

1,99
2,98

0,39%
0,00%
0,01%
1,47%
0,19%
0,06%
0,00%
0,05%
0,04%
0,06%
0,10%
0,00%
0,02%
0,11%
0,13%
0,05%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,01%
0,92%
0,01%
0,01%
2,24%
0,02%
0,05%
0,07%
0,00%
0,00%
0,36%
0,01%
0,69%
0,00%
0,00%
0,00%
0,03%
0,04%

2,46%
0,00%
0,12%
34,67%
0,84%
0,57%
0,00%
1,72%
2,73%
50,84%
15,36%
0,07%
1,84%
9,35%
3,16%
3,35%
0,00%
5,96%
0,00%
0,00%
0,33%
33,76%
0,33%
0,08%
35,11%
76,65%
92,16%
10,89%
0,00%
0,00%
37,54%
12,73%
16,90%
0,00%
0,00%
0,00%
4,66%
1,07%

870,66

456,44

1.284,26
386,49

129,91
53,49

91,85
27,12
11,80
204,03
72,47

4,11
2,73
140,43

88,53

528,71
45,40

1,69

10,46
209,18

3,16%
0,00%
1,66%
0,00%
4,66%
1,40%
0,00%
0,47%
0,19%
0,00%
0,00%
0,33%
0,10%
0,04%
0,74%
0,26%
0,00%
0,00%
0,01%
0,01%
0,51%
0,00%
0,32%
1,92%
0,16%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,04%
0,76%

78,46%
0,00%
75,04%
0,00%
82,31%
49,77%
0,00%
62,47%
57,91%
0,00%
0,00%
66,70%
35,72%
14,80%
73,23%
67,68%
0,00%
0,00%
86,35%
9,20%
83,75%
0,00%
70,33%
50,57%
10,21%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
28,82%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
24,47%
75,43%

206,52
1,65
136,19
160,04
250,23
309,86
2,03
58,09
12,45
3,78
19,46
32,47
35,07
34,22
44,94
23,39
1,76
1,35
0,29
14,99
14,13
41,98
19,98
465,42
160,04

0,27
26,10

0,46
14,30
1,77
188,85

14,39
60,09

1,72%
0,01%
1,13%
1,33%
2,08%
2,58%
0,02%
0,48%
0,10%
0,03%
0,16%
0,27%
0,29%
0,29%
0,37%
0,19%
0,01%
0,01%
0,00%
0,12%
0,12%
0,35%
0,17%
3,88%
1,33%
0,00%
0,00%
0,22%
0,00%
0,00%
0,12%
0,01%
1,57%
0,00%
0,00%
0,00%
0,12%
0,50%

18,61%
31,29%
22,39%
54,16%
16,04%
39,90%
38,38%
27,93%
13,48%
43,11%
43,63%
23,58%
46,19%
42,89%
16,13%
21,84%
11,01%
11,66%

6,04%
50,45%

8,43%
21,97%
15,87%
44,52%
35,99%

0,00%

7,84%
61,82%

0,00%
15,09%
21,61%
30,19%
65,91%

0,00%

0,00%

0,00%
33,66%
21,67%

5,18
3,62
14,90
32,99
12,67
75,73
3,25
16,38
23,90
0,53
18,29
13,29
12,34
26,30
20,81
7,63
14,23
9,51
0,36
11,99
12,57
84,61
16,94
50,55
83,16
0,50

11,52
0,98
2,57

27,02
1,66

49,23
8,59
3,05
5,72

15,90
5,07

0,12%
0,09%
0,36%
0,79%
0,30%
1,81%
0,08%
0,39%
0,57%
0,01%
0,44%
0,32%
0,30%
0,63%
0,50%
0,18%
0,34%
0,23%
0,01%
0,29%
0,30%
2,03%
0,41%
1,21%
1,99%
0,01%
0,00%
0,28%
0,02%
0,06%
0,65%
0,04%
1,18%
0,21%
0,07%
0,14%
0,38%
0,12%

0,47%
68,71%
2,45%
11,16%
0,81%
9,75%
61,62%
7,88%
25,88%
6,04%
41,01%
9,65%
16,25%
32,96%
7,47%
7,13%
88,99%
82,38%
7,61%
40,35%
7,50%
44,28%
13,46%
4,83%
18,70%
23,35%
0,00%
27,29%
100,00%
84,91%
40,85%
28,25%
17,18%
100,00%
100,00%
100,00%
37,21%
1,83%

1.109,67
5,27
608,28
295,47
1.560,20
776,53
5,28
207,96
92,37
8,77
44,61
137,71
75,93
79,78
278,60
107,08
15,99
11,55
4,76
29,70
167,69
191,10
125,87
1.045,53
444,71
2,12
3,46
42,22
0,98
3,02
66,14
5,86
286,51
8,59
3,05
5,72
42,74
277,33
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MONTALCINO

MONTALE

MONTE ARGENTARIO
MONTE SAN SAVINO
MONTECARLO
MONTECATINI TERME
MONTECATINI VAL DI CECINA
MONTELUPO FIORENTINO
MONTEMURLO
MONTEPULCIANO
MONTERCHI
MONTERIGGIONI
MONTERONI D'ARBIA
MONTEROTONDO MARITTIMO
MONTESCUDAIO
MONTESPERTOLI
MONTEVARCHI
MONTEVERDI MARITTIMO
MONTICIANO

MONTIERI

MONTIGNOSO
MONTOPOLI IN VAL D'ARNO
MULAZZO

MURLO

ORBETELLO

ORCIANO PISANO
ORTIGNANO RAGGIOLO
PALAIA

PECCIOLI

PELAGO

PERGINE VALDARNO
PESCAGLIA

PESCIA

PIAN DI SCO
PIANCASTAGNAIO

PIAZZA AL SERCHIO
PIENZA

PIETRASANTA

1.173,74
1,06
2,89

30,82
169,57
3,46
35,55
1,83

370,50

9,77
1,38
6,42

106,36

32,82
4,46
14,60

4,05

2,87
103,64

0,57
2,01
1,22
4,56

8,18

18,80

16,82%
0,02%
0,04%
0,44%
2,43%
0,05%
0,51%
0,03%
0,00%
5,31%
0,00%
0,14%
0,02%
0,09%
1,52%
0,47%
0,06%
0,21%
0,00%
0,00%
0,06%
0,00%
0,00%
0,04%
1,48%
0,00%
0,00%
0,01%
0,03%
0,02%
0,07%
0,00%
0,12%
0,00%
0,00%
0,00%
0,27%
0,00%

33,02%
3,54%
15,98%
11,20%
66,37%
21,79%
43,35%
1,12%
0,00%
16,21%
0,00%
2,67%
2,78%
27,79%
74,83%
1,79%
1,14%
27,21%
0,00%
0,00%
32,66%
0,00%
0,00%
1,73%
28,64%
0,00%
0,00%
0,58%
1,45%
0,45%
2,40%
0,00%
37,29%
0,00%
0,00%
0,00%
15,12%
0,00%

1.946,30
23,34

89,68

120,96
1.519,75
273,14

26,25

1.421,35
337,52

14,80
118,26
9,85

26,96
30,14
233,08
165,00

13,56

75,44

7,07%
0,08%
0,00%
0,33%
0,00%
0,00%
0,00%
0,44%
0,00%
5,52%
0,00%
0,99%
0,10%
0,00%
0,00%
5,16%
1,23%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,05%
0,00%
0,43%
0,04%
0,00%
0,00%
0,10%
0,11%
0,85%
0,60%
0,00%
0,00%
0,05%
0,00%
0,00%
0,27%
0,00%

54,75%
78,25%
0,00%
32,60%
0,00%
0,00%
0,00%
74,34%
0,00%
66,48%
0,00%
74,60%
52,95%
0,00%
0,00%
77,59%
86,57%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
39,60%
0,00%
71,15%
2,72%
0,00%
0,00%
27,47%
21,84%
85,04%
86,87%
0,00%
0,00%
56,61%
0,00%
0,00%
60,67%
0,00%

422,70
3,76
5,61
125,22
43,55
8,39
34,36
35,13
4,86

343,63

76,94
13,15
10,24
18,53
314,02
26,94
37,97

6,21
18,07
3,22
35,32
208,15

48,69
66,96
33,12
10,99

5,43
2,36
0,73

16,57
0,31

3,52%
0,03%
0,05%
1,04%
0,36%
0,07%
0,29%
0,29%
0,04%
2,86%
0,00%
0,64%
0,11%
0,09%
0,15%
2,62%
0,22%
0,32%
0,00%
0,00%
0,05%
0,15%
0,03%
0,29%
1,73%
0,00%
0,00%
0,41%
0,56%
0,28%
0,09%
0,00%
0,05%
0,02%
0,01%
0,00%
0,14%
0,00%

11,89%
12,62%
30,99%
45,52%
17,04%
52,77%
41,90%
21,59%
39,58%
15,03%

0,00%
21,02%
26,53%
44,36%
13,04%
17,14%

6,91%
70,77%

0,00%

0,00%
50,00%
48,35%
21,88%
21,25%
57,52%

0,00%

0,00%
49,61%
48,53%
12,09%

5,79%

0,00%
24,79%

9,83%
10,30%

0,00%
13,32%

4,84%

12,14
1,67
9,60

29,38

42,38
4,04

12,09
4,79
7,42

52,23

17,86
6,26
8,79
6,43

17,25

63,78

20,97
1,08
1,15
0,25
2,15
4,50

11,50
9,75

40,23
8,26
0,94

21,92

38,87
6,65
9,39
5,64
8,31
8,04
6,31
0,37

13,55
6,05

0,29%
0,04%
0,23%
0,70%
1,01%
0,10%
0,29%
0,11%
0,18%
1,25%
0,43%
0,15%
0,21%
0,15%
0,41%
1,53%
0,50%
0,03%
0,03%
0,01%
0,05%
0,11%
0,28%
0,23%
0,96%
0,20%
0,02%
0,52%
0,93%
0,16%
0,22%
0,14%
0,20%
0,19%
0,15%
0,01%
0,32%
0,14%

0,34%
5,60%
53,02%
10,68%
16,59%
25,44%
14,74%
2,94%
60,42%
2,28%
100,00%
1,71%
17,73%
27,85%
12,14%
3,48%
5,38%
2,02%
100,00%
100,00%
17,34%
12,05%
78,12%
5,87%
11,12%
100,00%
100,00%
22,34%
28,17%
2,43%
4,94%
100,00%
37,92%
33,56%
89,70%
100,00%
10,89%
95,16%

3.554,88
29,83
18,11

275,11
255,50
15,89
82,00
162,71
12,29

2.286,11

17,86

366,13
49,56
23,09
142,15
1.831,97
389,89
53,66
1,15
0,25
12,42
37,38
14,72
166,21
361,87
8,26
0,94
98,15
137,97
274,07
189,95
5,64
21,92
23,96
7,04
0,37
124,36
6,36
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PIEVE A NIEVOLE 0,07
PIEVE FOSCIANA
PIEVE SANTO STEFANO

PIOMBINO 41,32
PISA 1,64
PISTOIA 2,21
PITEGLIO

PITIGLIANO 393,61
PODENZANA

POGGIBONSI 11,36
POGGIO A CAIANO 15,48
POMARANCE

PONSACCO 1,01
PONTASSIEVE 24,35
PONTE BUGGIANESE

PONTEDERA 11,24
PONTREMOLI

POPPI

PORCARI 6,19
PORTO AZZURRO 26,60
PORTOFERRAIO 48,63
PRATO

PRATOVECCHIO

QUARRATA 7,88
RADDA IN CHIANTI 5,36
RADICOFANI 3,39
RADICONDOLI

RAPOLANO TERME 0,71
REGGELLO 0,11
RIGNANO SULL'ARNO 1,64
RIO MARINA 5,22
RIO NELL'ELBA 0,94
RIPARBELLA 12,12
ROCCALBEGNA 4,15
ROCCASTRADA 44,02
ROSIGNANO MARITTIMO 9,42
RUFINA 203,19
SAN CASCIANO DEI BAGNI 1,25

0,00%
0,00%
0,00%
0,59%
0,02%
0,03%
0,00%
5,64%
0,00%
0,16%
0,22%
0,00%
0,01%
0,35%
0,00%
0,16%
0,00%
0,00%
0,09%
0,38%
0,70%
0,00%
0,00%
0,11%
0,08%
0,05%
0,00%
0,01%
0,00%
0,02%
0,07%
0,01%
0,17%
0,06%
0,63%
0,13%
2,91%
0,02%

0,80%
0,00%
0,00%
32,39%
20,77%
1,66%
0,00%
71,80%
0,00%
1,78%
67,91%
0,00%
2,28%
4,16%
0,00%
7,59%
0,00%
0,00%
27,09%
88,43%
87,33%
0,00%
0,00%
4,27%
0,92%
58,48%
0,00%
0,51%
0,06%
0,49%
92,88%
100,00%
16,40%
17,22%
17,24%
20,32%
61,96%
1,12%

63,07

547,42

4,67
459,48
0,40
61,97

108,17
501,78

105,24
132,40
290,88

3,55

107,33
76,30

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,23%
0,00%
0,00%
0,00%
1,99%
0,00%
0,00%
0,02%
1,67%
0,00%
0,23%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,39%
1,82%
0,00%
0,00%
0,38%
0,48%
1,06%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,39%
0,28%

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
47,32%
0,00%
0,00%
0,00%
85,96%
0,00%
0,00%
10,57%
78,51%
33,76%
41,85%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
58,62%
86,66%
0,00%
0,00%
74,62%
74,52%
86,00%
0,00%
0,00%
0,00%
14,75%
0,00%
0,00%
32,73%
68,33%

2,30

46,24
0,40
32,19
0,46
139,24

53,51

2,66
15,98
17,68
89,45

62,62
5,09

5,27
1,93
1,12
7,56
7,97
25,54
68,84
0,00
10,98
24,71
32,51
37,77
0,40

48,26
4,69
165,95
7,02
12,10
25,23

0,02%
0,00%
0,00%
0,39%
0,00%
0,27%
0,00%
1,16%
0,00%
0,45%
0,02%
0,13%
0,15%
0,75%
0,00%
0,52%
0,04%
0,00%
0,04%
0,02%
0,01%
0,06%
0,07%
0,21%
0,57%
0,00%
0,09%
0,21%
0,27%
0,31%
0,00%
0,00%
0,40%
0,04%
1,38%
0,06%
0,10%
0,21%

27,76%
0,00%
0,00%

36,25%
5,03%

24,16%

100,00%

25,40%
0,00%
8,40%

11,65%

42,53%

40,04%

15,29%
0,00%

42,29%

16,66%
0,00%

23,08%
6,41%
2,01%

43,79%

89,55%

13,84%

11,89%
0,00%

67,28%

17,52%

18,30%

11,17%
7,12%
0,00%

65,32%

19,48%

65,00%

15,14%
3,69%

22,60%

5,93
1,39
7,34
40,01
5,86
35,81

15,37
3,04
24,57
4,66
21,58
20,81
11,94
0,79
12,24
25,45
5,11
11,38
1,55
5,94
9,70
0,93
42,95
3,05
2,41
5,34
10,38
12,65
7,92

13,51
11,70
45,34
29,92
5,30
8,88

0,14%
0,03%
0,18%
0,96%
0,14%
0,86%
0,00%
0,37%
0,07%
0,59%
0,11%
0,52%
0,50%
0,29%
0,02%
0,29%
0,61%
0,12%
0,27%
0,04%
0,14%
0,23%
0,02%
1,03%
0,07%
0,06%
0,13%
0,25%
0,30%
0,19%
0,00%
0,00%
0,32%
0,28%
1,09%
0,72%
0,13%
0,21%

71,44%
100,00%
100,00%

31,36%

74,20%

26,87%

0,00%
2,80%
100,00%
3,86%

20,44%

57,47%

47,11%

2,04%

66,24%

8,26%

83,34%
100,00%

49,82%

5,16%

10,67%

56,21%

10,45%

23,27%

0,53%
41,52%
32,72%

7,36%

7,12%

2,34%

0,00%

0,00%

18,28%

48,55%

17,76%

64,54%

1,62%

7,95%

8,30
1,39
7,34
127,57
7,90
133,27
0,46
548,22
3,04
636,85
22,80
37,56
44,17
585,22
1,19
148,07
30,53
5,11
22,84
30,07
55,69
17,26
8,90
184,53
579,03
5,80
16,33
141,04
177,67
338,21
5,62
0,94
73,88
24,10
255,32
46,36
327,92
111,66
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SAN CASCIANO IN VAL DI PESA
SAN GIMIGNANO

SAN GIOVANNI D'ASSO
SAN GIOVANNI VALDARNO
SAN GIULIANO TERME
SAN MARCELLO PISTOIESE
SAN MINIATO

SAN PIERO A SIEVE

SAN QUIRICO D'ORCIA
SAN ROMANO IN GARFAGNANA
SAN VINCENZO
SANSEPOLCRO

SANTA CROCE SULL'ARNO
SANTA LUCE

SANTA MARIA A MONTE
SARTEANO

SASSETTA

SCANDICCI

SCANSANO

SCARLINO

SCARPERIA

SEGGIANO
SEMPRONIANO
SERAVEZZA

SERRAVALLE PISTOIESE
SESTINO

SESTO FIORENTINO
SIENA

SIGNA

SINALUNGA

SORANO

SOVICILLE

STAZZEMA

STIA

SUBBIANO

SUVERETO

TALLA

TAVARNELLE VAL DI PESA

12,86
94,39
19,34

3,91
21,53

25,82

2,80
0,00

0,71
3,28
9,57
22,36

13,53

30,07

1,14

12,02
2,09

135,08
1,25

0,23
192,13

5,61

0,18%
1,35%
0,28%
0,06%
0,00%
0,00%
0,31%
0,00%
0,37%
0,00%
0,04%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,05%
0,00%
0,14%
0,32%
0,19%
0,00%
0,43%
0,00%
0,00%
0,02%
0,00%
0,00%
0,17%
0,00%
0,03%
1,94%
0,02%
0,00%
0,00%
0,00%
2,75%
0,00%
0,08%

0,87%
4,46%
38,34%
2,47%
0,00%
0,00%
4,68%
0,00%
51,09%
0,00%
9,27%
0,00%
0,00%
2,05%
0,00%
3,05%
0,00%
2,87%
3,79%
19,83%
0,00%
57,87%
0,00%
0,00%
2,69%
0,00%
0,00%
3,30%
0,00%
0,79%
47,94%
1,19%
0,00%
0,00%
0,37%
55,88%
0,00%
1,08%

1.090,56
1.779,08
3,96
111,31
0,33
2,29
194,70

2,00

2,14

1,50

38,81

246,43
395,12

2,57

18,78

293,91

210,93

67,67

29,93

1,15
415,94

3,96%
6,46%
0,01%
0,40%
0,00%
0,01%
0,71%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,01%
0,00%
0,14%
0,00%
0,89%
1,43%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,07%
0,00%
0,00%
1,07%
0,00%
0,77%
0,00%
0,25%
0,00%
0,00%
0,11%
0,00%
0,00%
1,51%

73,87%
84,00%
7,85%
70,33%
1,82%
98,03%
42,33%
0,00%
3,96%
0,00%
0,00%
4,40%
0,00%
4,37%
0,00%
36,12%
0,00%
73,93%
67,02%
0,00%
0,00%
0,00%
25,82%
0,00%
44,33%
0,00%
0,00%
80,70%
0,00%
79,48%
0,00%
64,84%
0,00%
0,00%
48,29%
0,00%
47,96%
79,81%

350,96
214,38
14,26
36,89
2,17

214,15
2,99
6,85

19,07
17,34
1,38
10,06
4,20
55,88
6,79
46,63
120,80
29,81
1,10
4,95
3,23
3,36
9,37

0,00
33,04
12,07
29,12

117,10
21,87

14,00
100,09
0,00
84,31

2,92%
1,79%
0,12%
0,31%
0,02%
0,00%
1,78%
0,02%
0,06%
0,00%
0,16%
0,14%
0,01%
0,08%
0,03%
0,47%
0,06%
0,39%
1,01%
0,25%
0,01%
0,04%
0,03%
0,03%
0,08%
0,00%
0,00%
0,28%
0,10%
0,24%
0,98%
0,18%
0,00%
0,00%
0,12%
0,83%
0,00%
0,70%

23,77%
10,12%
28,28%
23,31%
11,83%
0,00%
46,56%
74,98%
13,55%
0,00%
63,09%
35,69%
100,00%
29,28%
55,70%
52,01%
100,00%
13,99%
20,49%
43,69%
21,90%
9,52%
32,49%
60,71%
22,11%
0,00%
0,00%
9,07%
95,79%
10,97%
41,56%
20,96%
0,00%
0,00%
22,59%
29,11%
0,00%
16,18%

21,99
30,14
12,88
6,16
15,86
0,05
29,59
1,00
15,87
0,41
8,36
29,11

22,09
3,34
9,47
0,00

30,68

51,25

24,89
3,92

16,94
4,15
2,18

13,08
0,29
0,93

25,23
0,53

23,26

29,60

13,58
0,24
0,42

17,83

51,57
1,25

15,34

0,53%
0,72%
0,31%
0,15%
0,38%
0,00%
0,71%
0,02%
0,38%
0,01%
0,20%
0,70%
0,00%
0,53%
0,08%
0,23%
0,00%
0,73%
1,23%
0,60%
0,09%
0,41%
0,10%
0,05%
0,31%
0,01%
0,02%
0,60%
0,01%
0,56%
0,71%
0,33%
0,01%
0,01%
0,43%
1,23%
0,03%
0,37%

1,49%
1,42%
25,53%
3,89%
86,35%
1,97%
6,43%
25,02%
31,40%
100,00%
27,64%
59,91%
0,00%
64,29%
44,30%
8,82%
0,00%
9,20%
8,69%
36,48%
78,10%
32,61%
41,69%
39,29%
30,88%
100,00%
100,00%
6,93%
4,21%
8,76%
10,51%
13,01%
100,00%
100,00%
28,76%
15,00%
52,04%
2,94%

1.476,36
2.117,98
50,44
158,27
18,36
2,34
459,97
3,99
50,55
0,41
30,23
48,59
1,38
34,37
7,54
107,44
6,79
333,31
589,53
68,24
5,02
51,96
9,95
5,54
42,37
0,29
0,93
364,19
12,60
265,40
281,78
104,36
0,24
0,42
61,98
343,79
2,41
521,20
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TERRANUOVA BRACCIOLINI
TERRICCIOLA

TORRITA DI SIENA
TREQUANDA

TRESANA

UZZANO

VAGLIA

VAIANO

VECCHIANO

VERNIO

VIAREGGIO

VICCHIO

VICOPISANO

VILLA BASILICA

VILLA COLLEMANDINA
VILLAFRANCA IN LUNIGIANA
VINCI

VOLTERRA

ZERI

Totale complessivo

6,57 0,09%
14,81 0,21%
7,39 0,11%
28,75 0,41%
0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

9,37 0,13%
0,00%

0,00%

6.980,14 100,00%

1,53%
3,75%
5,39%
18,59%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,87%
0,00%
0,00%

13,77%

310,05 1,13%
156,87 0,57%
87,93 0,32%
68,76 0,25%
0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

818,93 2,97%
0,00%

0,00%

27.540,30 100,00%

72,22%
39,74%
64,15%
44,47%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
76,31%
0,00%
0,00%

54,32%

77,04 0,64%
149,24 1,24%
26,34 0,22%
46,34 0,39%
0,00%

0,00%

10,83 0,09%
1,13 0,01%
0,00%

0,00%

0,00%

22,87 0,19%
1,47 0,01%
0,00%

0,00%

0,00%

221,65 1,85%
11,92 0,10%
0,00%

12.005,44 100,00%

17,94%
37,81%
19,22%
29,97%
0,00%
0,00%
97,49%
32,53%
0,00%
0,00%
0,00%
65,17%
24,14%
0,00%
0,00%
0,00%
20,65%
25,53%
0,00%

23,68%

35,67
73,78
15,40
10,79
8,45
3,80
0,28
2,35
5,24
0,29
3,15
12,23
4,63
0,46
1,93
12,09
23,21
34,77
0,38

4.176,72

0,85%
1,77%
0,37%
0,26%
0,20%
0,09%
0,01%
0,06%
0,13%
0,01%
0,08%
0,29%
0,11%
0,01%
0,05%
0,29%
0,56%
0,83%
0,01%

100,00%

8,31%
18,69%
11,24%

6,98%

100,00%
100,00%

2,51%

67,47%
100,00%
100,00%
100,00%

34,83%

75,86%
100,00%
100,00%
100,00%

2,16%
74,47%

100,00%

8,24%

429,33
394,71
137,06
154,63
8,45
3,80
11,11
3,48
5,24
0,29
3,15
35,10
6,11
0,46
1,93
12,09
1.073,16
46,69
0,38

50.702,59
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Appendice A3: Superficie dichiarata (Ha) ripartita

per comune rispetto a DOC DOCG IGT TAV (2008)

Comuni

ABBADIA SAN SALVATORE
AGLIANA

ALTOPASCIO

ANGHIARI

ARCIDOSSO

AREZZO

ASCIANO

AULLA

BADIA TEDALDA

BAGNI DI LUCCA
BAGNO A RIPOLI
BAGNONE

BARBERINO DI MUGELLO
BARBERINO VAL D'ELSA
BARGA

BIBBIENA

BIBBONA

BIENTINA

BORGO A MOZZANO
BORGO SAN LORENZO
BUCINE

BUGGIANO
BUONCONVENTO

BUTI

CALCI

CALCINAIA

CALENZANO

CAMAIORE

DOC

0,63

9,48

13,93
53,49
12,55

9,13

15,55

30,00

7,54

34,16

%DOC
su tot
DOC

0,01%
0,00%
0,15%
0,00%
0,22%
0,84%
0,20%
0,00%
0,00%
0,00%
0,14%
0,00%
0,00%
0,24%
0,00%
0,00%
0,47%
0,00%
0,00%
0,00%
0,12%
0,00%
0,54%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

% DOC
su sup
comune

29,04%
0,00%
35,19%
0,00%
71,02%
4,94%
19,20%
0,00%

0,00%
4,69%
0,00%
0,00%
1,74%
0,00%
0,00%
20,05%
0,00%
0,00%
0,00%
1,28%
0,00%
63,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

DOCG

678,74
21,81

97,60

720,20

497,84

1,80

%DOCG
Su tot
DOCG

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
2,49%
0,08%
0,00%
0,00%
0,00%
0,36%
0,00%
0,00%
2,65%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
1,83%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

%
DOCG
su sup
comune

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
62,71%
33,35%
0,00%

0,00%
50,13%
0,00%
0,00%
80,47%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
84,62%
0,00%
3,32%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

IGT

2,34
11,39
0,00
233,88
22,85
1,77

75,83
0,87

150,79
0,11
8,04

97,22
1,53
1,73

17,39

39,76

10,15
2,77

1,03
23,09
1,50

% IGT
su tot
IGT

0,00%
0,00%
0,02%
0,09%
0,00%
1,84%
0,18%
0,01%
0,00%
0,00%
0,60%
0,01%
0,00%
1,19%
0,00%
0,06%
0,77%
0,01%
0,01%
0,14%
0,31%
0,00%
0,08%
0,02%
0,00%
0,01%
0,18%
0,01%

% IGT
su sup
comune

0,00%
0,00%
8,68%
31,42%
0,00%
21,61%
34,95%
3,94%

0,00%
38,95%
6,43%
0,00%
16,85%
2,42%
54,93%
64,97%
19,76%
12,52%
62,29%
6,76%
0,00%
18,71%
71,77%
0,00%
11,30%
72,07%
22,11%

TAVOLA

1,54
2,01
15,13
24,85
5,68
116,23
8,17
43,01
0,00
3,51
12,11
12,70
3,43
8,43
4,54
6,59
22,42
6,22
12,05
10,53
43,16
4,89
8,11
1,09
3,56
8,08
8,95
5,28

% TAV
su tot
TAV

0,04%
0,05%
0,37%
0,61%
0,14%
2,87%
0,20%
1,06%
0,00%
0,09%
0,30%
0,31%
0,08%
0,21%
0,11%
0,16%
0,55%
0,15%
0,30%
0,26%
1,06%
0,12%
0,20%
0,03%
0,09%
0,20%
0,22%
0,13%

% TAV
su sup
comune

70,96%
100,00%
56,14%
68,58%
28,98%
10,74%
12,50%
96,06%

100,00%
6,22%
93,57%
100,00%
0,94%
97,58%
45,07%
14,98%
80,24%
87,48%
37,71%
7,34%
100,00%
14,95%
28,23%
100,00%
88,70%
27,93%
77,89%

totale

2,18
2,01
26,94
36,24
19,61
1082,34
65,38
44,78
0,00
3,51
194,67
13,57
3,43
894,97
4,65
14,63
149,64
7,75
13,78
27,92
588,30
4,89
54,21
3,86
3,56
9,11
32,04
6,78
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CAMPAGNATICO

CAMPI BISENZIO
CAMPIGLIA MARITTIMA
CAMPO NELL'ELBA
CAMPORGIANO
CANTAGALLO

CAPALBIO

CAPANNOLI

CAPANNORI

CAPOLIVERI

CAPOLONA

CAPRAIA E LIMITE
CAPRAIA ISOLA
CAPRESE MICHELANGELO
CARMIGNANO

CARRARA

CASALE MARITTIMO
CASCIANA TERME
CASCINA

CASOLA IN LUNIGIANA
CASOLE D'ELSA
CASTAGNETO CARDUCCI
CASTEL DEL PIANO
CASTEL FOCOGNANO
CASTEL SAN NICCOLO'
CASTELFIORENTINO
CASTELFRANCO DI SOPRA
CASTELFRANCO DI SOTTO
CASTELL'AZZARA
CASTELLINA IN CHIANTI
CASTELLINA MARITTIMA

CASTELNUOVO BERARDENGA

CASTELNUOVO DI
GARFAGNANA

CASTELNUOVO VAL CECINA
CASTIGLION FIBOCCHI
CASTIGLION FIORENTINO

CASTIGLIONE DELLA PESCAIA

33,81

22,58
14,86

65,82

87,59
42,52

2,40

39,16
7,36
6,16

4,73
1150,60
70,84

2,54
0,07

10,80
7,76
28,32

0,43
48,55
81,23

0,53%
0,00%
0,35%
0,23%
0,00%
0,00%
1,03%
0,00%
1,37%
0,67%
0,00%
0,04%
0,00%
0,00%
0,61%
0,12%
0,10%
0,00%
0,00%
0,00%
0,07%
18,03%
1,11%
0,00%
0,00%
0,04%
0,00%
0,00%
0,00%
0,17%
0,12%
0,44%

0,00%
0,00%
0,01%
0,76%
1,27%

25,33%
0,00%
35,22%
92,81%
0,00%
0,00%
20,32%
0,00%
59,74%
94,07%
0,00%
1,68%
0,00%
0,00%
13,22%
17,32%
34,72%
0,00%
0,00%
0,00%
4,67%
75,95%
58,56%
0,00%
0,00%
0,66%
0,11%
0,00%
0,00%
0,78%
10,91%
1,80%

0,00%
0,00%
0,38%
28,27%
19,84%

28,26

3,91

61,00
120,44

164,30

17,29

42,92

192,73

54,44

1123,02

1237,44

95,30
1,21

0,10%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,22%
0,44%
0,00%
0,00%
0,60%
0,00%
0,00%
0,06%
0,00%
0,00%
0,16%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,71%
0,20%
0,00%
0,00%
4,13%
0,00%
4,55%

0,00%
0,00%
0,35%
0,00%
0,00%

21,17%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

11,41%
0,00%
0,00%

60,45%

84,22%
0,00%
0,00%

55,46%
0,00%
0,00%

40,99%
0,00%
0,00%

42,39%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

50,33%

83,24%
0,00%
0,00%

80,90%
0,00%

78,53%

0,00%
0,00%
84,92%
0,70%
0,00%

38,71

16,57
1,15
3,75

201,17
9,10
7,91
1,60

10,95
17,11
2,39

56,60
6,53
9,89

12,57
3,75

38,82
341,91
29,66
6,96
0,39
164,49
2,81
4,58
0,18
227,16
43,80
295,39

3,90
11,28
79,62

312,32

0,31%
0,00%
0,13%
0,01%
0,03%
0,00%
1,59%
0,07%
0,06%
0,01%
0,09%
0,13%
0,02%
0,00%
0,45%
0,05%
0,08%
0,10%
0,03%
0,00%
0,31%
2,70%
0,23%
0,05%
0,00%
1,30%
0,02%
0,04%
0,00%
1,79%
0,35%
2,33%

0,00%
0,03%
0,09%
0,63%
2,46%

28,99%
0,00%
25,84%
7,19%
66,65%
0,00%
62,11%
26,54%
5,39%
3,54%
10,85%
11,96%
100,00%
0,00%
19,11%
15,37%
55,72%
29,80%
18,78%
0,00%
38,35%
22,57%
24,52%
33,89%
18,00%
42,95%
4,30%
42,42%
59,10%
16,36%
61,61%
18,75%

0,00%
79,50%
10,05%
46,36%
76,27%

32,72
1,32
24,97
0,00
1,88
0,31
56,90
21,27
51,14
1,08
28,96
3,06

3,16
36,18
28,59

1,70
12,32
16,22
11,73
14,77
22,34
20,47
13,58

1,78
23,18

8,08

6,21

0,12
27,15
19,54
14,55

1,94
1,01
521
42,35
15,95

0,81%
0,03%
0,62%
0,00%
0,05%
0,01%
1,40%
0,52%
1,26%
0,03%
0,71%
0,08%
0,00%
0,08%
0,89%
0,71%
0,04%
0,30%
0,40%
0,29%
0,36%
0,55%
0,50%
0,33%
0,04%
0,57%
0,20%
0,15%
0,00%
0,67%
0,48%
0,36%

0,05%
0,02%
0,13%
1,04%
0,39%

24,51%
100,00%
38,94%
0,00%
33,35%
100,00%
17,57%
62,05%
34,87%
2,40%
28,69%
2,14%
0,00%
100,00%
12,21%
67,31%
9,56%
29,22%
81,22%
100,00%
14,59%
1,47%
16,92%
66,11%
82,00%
6,05%
12,35%
57,58%
40,90%
1,96%
27,48%
0,92%

100,00%
20,50%
4,64%
24,66%
3,90%

133,50
1,32
64,13
16,01
5,63
0,31
323,89
34,28
146,64
45,20
100,91
143,00
2,39
3,16
296,25
42,48
17,75
42,18
19,97
11,73
101,24
1514,85
120,97
20,54
2,17
382,94
65,41
10,79
0,30
1388,13
71,10
1575,70

1,94
4,90
112,22
171,73
409,50
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CASTIGLIONE DI GARFAGNANA
CASTIGLIONE D'ORCIA
CAVRIGLIA

CECINA

CERRETO GUIDI
CERTALDO

CETONA

CHIANCIANO TERME
CHIANNI

CHIESINA UZZANESE
CHITIGNANO
CHIUSDINO

CHIUSI

CHIUSI DELLA VERNA
CINIGIANO

CIVITELLA IN VAL DI CHIANA
CIVITELLA PAGANICO
COLLE DI VAL D'ELSA
COLLESALVETTI
COREGLIA ANTELMINELLI
CORTONA

CRESPINA

DICOMANO

EMPOLI

FABBRICHE DI VALLICO
FAUGLIA

FIESOLE

FIGLINE VALDARNO
FILATTIERA

FIRENZE

FIRENZUOLA
FIVIZZANO

FOIANO DELLA CHIANA
FOLLONICA

FORTE DEI MARMI
FOSCIANDORA
FOSDINOVO
FUCECCHIO

41,92
0,14
15,56
9,13
7,04

0,34

0,00

182,01
41,15
41,03

0,93
0,23

277,90
4,32
0,47

18,59
3,87
0,76
0,00

21,01
1,50

23,93
0,63

0,00%
0,66%
0,00%
0,24%
0,14%
0,11%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
2,85%
0,64%
0,64%
0,01%
0,00%
0,00%
4,35%
0,07%
0,01%
0,29%
0,00%
0,06%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,33%
0,02%
0,00%
0,00%
0,37%
0,01%

0,00%
49,14%
0,16%
20,92%
1,09%
0,68%
0,00%
0,75%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
42,25%
17,15%
19,80%
0,32%
0,18%
0,00%
35,26%
3,93%
0,99%
3,55%
0,00%
6,32%
0,00%
0,60%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
23,48%
8,34%
0,00%
0,00%
41,39%
0,59%

6,10
70,42

593,56
743,94
76,60

23,85
2,00

64,09

122,88
194,08
8,42
8,86
29,65
310,99
14,11
26,02

89,12

20,01

3,33

55,42

0,00%
0,02%
0,26%
0,00%
2,18%
2,73%
0,28%
0,09%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,24%
0,00%
0,00%
0,45%
0,00%
0,71%
0,00%
0,00%
0,03%
0,03%
0,11%
1,14%
0,00%
0,05%
0,10%
0,33%
0,00%
0,07%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,20%

0,00%
7,15%
81,67%
0,00%
70,58%
71,38%
60,05%
53,10%
5,53%
0,00%
0,00%
0,00%
72,90%
0,00%
0,00%
51,23%
0,00%
66,76%
0,00%
0,00%
1,07%
8,06%
63,12%
59,38%
0,00%
23,03%
66,67%
69,93%
0,00%
51,67%
0,00%
0,00%
3,72%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
51,55%

7,16
5,44
31,62
214,78
270,15
35,50
12,82
14,99

5,89
9,94

174,49
66,43
133,32
69,25
104,27

396,51
66,60
10,65

180,98

28,66
9,71
29,23

9,99

23,12
43,40
9,58
0,50

8,17
45,09

0,00%
0,06%
0,04%
0,25%
1,69%
2,13%
0,28%
0,10%
0,12%
0,00%
0,00%
0,05%
0,08%
0,00%
1,38%
0,52%
1,05%
0,55%
0,82%
0,00%
3,13%
0,52%
0,08%
1,43%
0,00%
0,23%
0,08%
0,23%
0,00%
0,08%
0,00%
0,18%
0,34%
0,08%
0,00%
0,00%
0,06%
0,36%

0,00%
8,39%
6,31%
42,51%
25,54%
25,92%
27,83%
28,54%
41,43%
0,00%
0,00%
58,26%
11,31%
0,00%
40,51%
27,69%
64,34%
23,82%
83,48%
0,00%
50,32%
60,56%
22,66%
34,55%
0,00%
46,79%
24,89%
22,93%
0,00%
25,79%
0,00%
20,89%
48,49%
53,28%
100,00%
0,00%
14,13%
41,94%

2,71
30,12
10,22
27,20
23,55
21,14
15,46

7,91
19,19

0,66

1,26

4,22
13,88

0,58
74,25

9,42
32,86
26,44
20,42

2,59

105,22
30,18

6,21
13,20

0,76
14,62

3,29

8,34
16,71

8,73

0,14
87,57
21,76

6,90

4,21
25,71
6,38

0,07%
0,74%
0,25%
0,67%
0,58%
0,52%
0,38%
0,20%
0,47%
0,02%
0,03%
0,10%
0,34%
0,01%
1,83%
0,23%
0,81%
0,65%
0,50%
0,06%
2,59%
0,74%
0,15%
0,33%
0,02%
0,36%
0,08%
0,21%
0,41%
0,22%
0,00%
2,16%
0,54%
0,17%
0,00%
0,10%
0,63%
0,16%

100,00%
35,31%
11,86%
36,57%

2,80%
2,03%
12,12%
17,61%
53,04%

100,00%

100,00%
41,74%
15,78%

100,00%
17,24%

3,93%
15,86%
9,09%
16,34%

100,00%
13,35%
27,45%
13,23%

2,52%

100,00%

23,86%
8,43%
6,54%

100,00%
22,55%

100,00%
79,11%
24,31%
38,38%

0,00%

100,00%

44,47%
5,93%

2,71
85,30
86,23
74,39

841,02
1042,27
127,56
44,91
36,18

0,66

1,26
10,12
87,91

0,58

430,75
239,88
207,20
290,70
124,92

2,59

788,04
109,96

46,97
523,75

0,76
61,25
39,02

127,45
16,71
38,73

0,14

110,69
89,50
17,98

0,50

4,21
57,81

107,52
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GAIOLE IN CHIANTI
GALLICANO
GAMBASSI TERME
GAVORRANO

GREVE IN CHIANTI
GROSSETO
GUARDISTALLO
IMPRUNETA

INCISA IN VAL D'ARNO
ISOLA DEL GIGLIO
LAJATICO
LAMPORECCHIO
LARCIANO

LARI

LASTRA A SIGNA
LATERINA

LICCIANA NARDI
LIVORNO

LONDA

LORENZANA

LORO CIUFFENNA
LUCCA

LUCIGNANO
MAGLIANO IN TOSCANA
MANCIANO
MARCIANA
MARCIANA MARINA
MARCIANO DELLA CHIANA
MARLIANA

MARRADI

MASSA

MASSA E COZZILE
MASSA MARITTIMA
MASSAROSA
MINUCCIANO
MOLAZZANA
MONSUMMANO TERME
MONTAIONE

27,45

2,54
122,77
11,73
6,96
1,50
3,44
0,71
4,45
4,34
0,08
3,57
6,57
8,81
3,45

0,19

0,42
62,21
0,42
0,67
121,47
3,16
2,38
4,30

18,37
2,86
46,08

1,82
3,44

0,43%
0,00%
0,04%
1,92%
0,18%
0,11%
0,02%
0,05%
0,01%
0,07%
0,07%
0,00%
0,06%
0,10%
0,14%
0,05%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,97%
0,01%
0,01%
1,90%
0,05%
0,04%
0,07%
0,00%
0,00%
0,29%
0,04%
0,72%
0,00%
0,00%
0,00%
0,03%
0,05%

2,43%
0,00%
0,42%
33,05%
0,77%
0,88%
23,64%
1,77%
0,82%
48,42%
13,45%
0,06%
4,62%
8,19%
3,37%
3,10%
0,00%
3,48%
0,00%
0,00%
0,24%
32,35%
0,29%
0,07%
29,67%
86,42%
77,87%
9,86%
0,00%
0,00%
26,53%
29,72%
18,15%
0,00%
0,00%
0,00%
3,96%
1,31%

883,66

451,42

1231,58
401,45

124,33
58,97

86,28
28,57
12,38
197,19
71,86

3,99
2,73
114,34

104,98

506,53
42,97

4,33

14,67
209,74

3,25%
0,00%
1,66%
0,00%
4,52%
1,47%
0,00%
0,46%
0,22%
0,00%
0,00%
0,32%
0,10%
0,05%
0,72%
0,26%
0,00%
0,00%
0,01%
0,01%
0,42%
0,00%
0,39%
1,86%
0,16%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,02%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,05%
0,77%

78,21%
0,00%
74,56%
0,00%
80,97%
50,76%
0,00%
63,72%
67,66%
0,00%
0,00%
68,58%
37,04%
15,42%
75,45%
64,61%
0,00%
0,00%
85,81%
9,72%
66,56%
0,00%
73,39%
51,54%
10,50%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
44,93%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
31,86%
79,97%

213,20
141
133,88
216,72
261,39
310,54
2,03
47,45
23,41
4,00
11,29
25,51
32,61
34,97
39,51
25,03
2,66
0,84
0,29
13,81
40,75
42,76
15,17
432,40
154,11

0,68
27,05

0,07
22,18
1,68
164,01

14,65
45,39

1,68%
0,01%
1,06%
1,71%
2,06%
2,45%
0,02%
0,37%
0,18%
0,03%
0,09%
0,20%
0,26%
0,28%
0,31%
0,20%
0,02%
0,01%
0,00%
0,11%
0,32%
0,34%
0,12%
3,41%
1,21%
0,00%
0,01%
0,21%
0,00%
0,00%
0,17%
0,01%
1,29%
0,00%
0,00%
0,00%
0,12%
0,36%

18,87%
21,04%
22,11%
58,35%
17,18%
39,27%
31,91%
24,32%
26,86%
43,58%
35,00%
20,28%
42,27%
43,55%
15,12%
22,50%
17,14%
15,20%

6,18%
49,10%
23,72%
22,24%
10,61%
44,00%
37,64%

0,00%
22,13%
62,07%

0,00%

3,56%
32,04%
17,39%
64,58%

0,00%

0,00%

0,00%
31,81%
17,31%

5,49
5,29
17,63
31,93
16,39
71,93
2,82
19,88
4,06
0,73
16,64
13,94
12,39
26,37
15,86
10,89
12,88
4,47
0,37
11,58
16,28
87,31
22,47
43,15
90,88
0,50

12,23
0,65
1,95

28,68
0,77

43,86
7,55
2,66
5,86

14,91
3,71

0,14%
0,13%
0,43%
0,79%
0,40%
1,77%
0,07%
0,49%
0,10%
0,02%
0,41%
0,34%
0,31%
0,65%
0,39%
0,27%
0,32%
0,11%
0,01%
0,29%
0,40%
2,15%
0,55%
1,06%
2,24%
0,01%
0,00%
0,30%
0,02%
0,05%
0,71%
0,02%
1,08%
0,19%
0,07%
0,14%
0,37%
0,09%

0,49%
78,96%
2,91%
8,60%
1,08%
9,09%
44,45%
10,19%
4,66%
8,00%
51,55%
11,08%
16,06%
32,85%
6,07%
9,79%
82,86%
81,32%
8,01%
41,18%
9,48%
45,41%
15,71%
4,39%
22,20%
13,58%
0,00%
28,07%
100,00%
96,44%
41,42%
7,96%
17,27%
100,00%
100,00%
100,00%
32,37%
1,41%

1129,80
6,70
605,46
371,41
1521,08
790,89
6,35
195,11
87,15
9,18
32,27
125,82
77,14
80,29
261,36
111,23
15,54
5,49
4,65
28,13
171,79
192,29
143,05
982,75
409,43
3,65
3,05
43,58
0,65
2,02
69,22
9,63
253,94
7,55
2,66
5,86
46,06
262,28

167



MONTALCINO

MONTALE

MONTE ARGENTARIO
MONTE SAN SAVINO
MONTECARLO
MONTECATINI TERME
MONTECATINI VAL DI CECINA
MONTELUPO FIORENTINO
MONTEMURLO
MONTEPULCIANO
MONTERCHI
MONTERIGGIONI
MONTERONI D'ARBIA

MONTEROTONDO MARITTIMO

MONTESCUDAIO
MONTESPERTOLI
MONTEVARCHI
MONTEVERDI MARITTIMO
MONTICIANO

MONTIERI

MONTIGNOSO
MONTOPOLI IN VAL D'ARNO
MULAZZO

MURLO

ORBETELLO

ORCIANO PISANO
ORTIGNANO RAGGIOLO
PALAIA

PALAZZUOLO SUL SENIO
PECCIOLI

PELAGO

PERGINE VALDARNO
PESCAGLIA

PESCIA

PIAN DI SCO
PIANCASTAGNAIO
PIAZZA AL SERCHIO
PIENZA

952,47
0,78
4,42

22,31

149,79

3,68
28,64
0,20

370,96

10,88
0,90
11,94
103,03
24,44
2,40
11,82

0,74

1,19

84,84

1,12
2,40
2,21

0,44

20,26

14,92%
0,01%
0,07%
0,35%
2,35%
0,06%
0,45%
0,00%
0,00%
5,81%
0,00%
0,17%
0,01%
0,19%
1,61%
0,38%
0,04%
0,19%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,02%
1,33%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,02%
0,04%
0,03%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,32%

26,31%
2,72%
21,04%
8,73%
64,34%
24,16%
48,87%
0,12%
0,00%
15,83%
0,00%
2,91%
1,76%
49,61%
74,35%
1,35%
0,60%
22,16%
0,00%
0,00%
7,11%
0,00%
0,00%
0,77%
23,42%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,63%
0,59%
1,24%
0,00%
4,64%
0,00%
0,00%
0,00%
17,36%

1917,94
23,17

79,97

131,40
1558,11
282,72

26,70

1378,19
333,49

15,69
116,41
9,87
43,37
58,12

219,82
154,48

11,62

70,48

7,05%
0,09%
0,00%
0,29%
0,00%
0,00%
0,00%
0,48%
0,00%
5,72%
0,00%
1,04%
0,10%
0,00%
0,00%
5,06%
1,23%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,06%
0,00%
0,43%
0,04%
0,00%
0,00%
0,16%
0,00%
0,21%
0,81%
0,57%
0,00%
0,00%
0,04%
0,00%
0,00%
0,26%

52,98%
80,81%
0,00%
31,29%
0,00%
0,00%
0,00%
77,66%
0,00%
66,48%
0,00%
75,72%
51,92%
0,00%
0,00%
76,15%
83,53%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
41,26%
0,00%
75,06%
2,72%
0,00%
0,00%
37,40%
0,00%
32,59%
54,14%
86,60%
0,00%
0,00%
54,19%
0,00%
0,00%
60,41%

741,15
4,17
7,19

127,02

43,57
7,55
20,05
31,88
5,74

366,47

0,55
73,07
13,13

6,82
20,63

359,68

44,91
36,65

8,37
18,12
3,22
26,70
217,47

50,61
78,87
174,60
14,05
1,10

0,58

9,07

5,84%
0,03%
0,06%
1,00%
0,34%
0,06%
0,16%
0,25%
0,05%
2,89%
0,00%
0,58%
0,10%
0,05%
0,16%
2,84%
0,35%
0,29%
0,00%
0,00%
0,07%
0,14%
0,03%
0,21%
1,71%
0,00%
0,00%
0,40%
0,00%
0,62%
1,38%
0,11%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,07%

20,47%
14,55%
34,23%
49,70%
18,71%
49,58%
34,23%
18,84%
48,10%
15,64%
3,41%
19,57%
25,53%
28,34%
14,89%
19,87%
11,25%
68,68%
0,00%
0,00%
80,45%
47,67%
24,62%
17,22%
60,04%
0,00%
0,00%
43,65%
0,00%
44,22%
43,00%
7,88%
0,00%
11,63%
2,69%
0,00%
0,00%
7,77%

8,72
0,55
9,39
26,25
39,44
4,00
9,90
5,72
6,20
48,19
15,57
6,69
10,69
5,31
14,91
47,43
18,47
4,89
0,27
0,25
1,29
4,21
9,86
10,79
50,01
7,01
0,94
21,98
0,35
40,23
9,20
7,64
5,41
7,92
9,24
5,69
0,23
16,87

0,21%
0,01%
0,23%
0,65%
0,97%
0,10%
0,24%
0,14%
0,15%
1,19%
0,38%
0,16%
0,26%
0,13%
0,37%
1,17%
0,46%
0,12%
0,01%
0,01%
0,03%
0,10%
0,24%
0,27%
1,23%
0,17%
0,02%
0,54%
0,01%
0,99%
0,23%
0,19%
0,13%
0,20%
0,23%
0,14%
0,01%
0,42%

0,24%
1,92%
44,73%
10,27%
16,94%
26,26%
16,90%
3,38%
51,90%
2,06%
96,59%
1,79%
20,79%
22,05%
10,76%
2,62%
4,63%
9,17%
100,00%
100,00%
12,44%
11,08%
75,38%
6,96%
13,81%
100,00%
100,00%
18,95%
100,00%
22,56%
2,27%
4,28%
100,00%
83,73%
43,12%
100,00%
100,00%
14,46%

3620,27
28,67
20,99

255,55
232,79
15,22
58,59
169,21
11,94

2343,74

16,11

373,35
51,42
24,06
138,56
1809,74
399,27
53,36
0,27
0,25
10,40
38,02
13,08
155,08
362,19
7,01
0,94
115,96
0,35
178,33
406,03
178,38
5,41
9,46
21,44
5,69
0,23
116,67
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PIETRASANTA

PIEVE A NIEVOLE
PIEVE FOSCIANA

PIEVE SANTO STEFANO

PIOMBINO 43,22
PISA

PISTOIA 2,26
PITEGLIO

PITIGLIANO 390,42
PODENZANA

POGGIBONSI 6,74
POGGIO A CAIANO

POMARANCE

PONSACCO 1,53
PONTASSIEVE 17,87
PONTE BUGGIANESE

PONTEDERA 11,04
PONTREMOLI

POPPI

PORCARI 11,46
PORTO AZZURRO 37,31
PORTOFERRAIO 51,39
PRATO

PRATOVECCHIO

QUARRATA 7,89
RADDA IN CHIANTI 571
RADICOFANI 2,51
RADICONDOLI

RAPOLANO TERME

REGGELLO

RIGNANO SULL'ARNO 1,00
RIO MARINA 6,50
RIO NELL'ELBA 0,45
RIPARBELLA 12,15
ROCCALBEGNA 2,92
ROCCASTRADA 67,61
ROSIGNANO MARITTIMO 1,81
RUFINA 151,56

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,68%
0,00%
0,04%
0,00%
6,12%
0,00%
0,11%
0,00%
0,00%
0,02%
0,28%
0,00%
0,17%
0,00%
0,00%
0,18%
0,58%
0,81%
0,00%
0,00%
0,12%
0,09%
0,04%
0,00%
0,00%
0,00%
0,02%
0,10%
0,01%
0,19%
0,05%
1,06%
0,03%
2,37%

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
32,88%
0,00%
1,82%
0,00%
73,35%
0,00%
1,02%
0,00%
0,00%
4,28%
3,84%
0,00%
6,88%
0,00%
0,00%
56,92%
89,94%
89,33%
0,00%
0,00%
4,65%
0,95%
48,13%
0,00%
0,00%
0,00%
0,33%
94,20%
100,00%
13,71%
12,32%
15,49%
3,57%
55,32%

67,62

588,43
13,86

3,65
357,80

71,19

2,75

97,44
524,38

92,16
134,86
254,63

3,55

109,20

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,25%
0,00%
0,00%
0,00%
2,16%
0,05%
0,00%
0,01%
1,31%
0,00%
0,26%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,36%
1,93%
0,00%
0,00%
0,34%
0,50%
0,94%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,40%

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
54,50%
0,00%
0,00%
0,00%
89,00%
69,73%
0,00%
10,21%
76,83%
0,00%
44,40%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
18,64%
0,00%
57,51%
86,95%
0,00%
0,00%
74,35%
75,91%
83,70%
0,00%
0,00%
0,00%
14,99%
0,00%
0,00%
39,86%

0,31
2,79

1,20
35,90
0,40
27,81
0,11
131,59

45,52

1,62
18,83
15,66
75,82

67,08
5,18
1,86

1,80
2,46
1,29
9,84
26,63
71,01
0,00
8,39
21,96
31,97
37,89
0,40

62,12
5,43
326,09
11,81
9,25

0,00%
0,02%
0,00%
0,01%
0,28%
0,00%
0,22%
0,00%
1,04%
0,00%
0,36%
0,01%
0,15%
0,12%
0,60%
0,00%
0,53%
0,04%
0,01%
0,00%
0,01%
0,02%
0,01%
0,08%
0,21%
0,56%
0,00%
0,07%
0,17%
0,25%
0,30%
0,00%
0,00%
0,49%
0,04%
2,57%
0,09%
0,07%

5,36%
32,59%
0,00%
16,59%
27,31%
5,46%
22,41%
100,00%
24,72%
0,00%
6,88%
8,15%
51,73%
43,81%
16,28%
0,00%
41,83%
18,06%
32,56%
0,00%
4,34%
4,28%
8,76%
90,85%
15,72%
11,77%
0,00%
57,34%
17,71%
17,99%
12,46%
5,80%
0,00%
70,14%
22,90%
74,70%
23,31%
3,38%

5,44
5,77
2,55
6,03

52,34
6,89

26,39

10,25
2,07
20,49
4,40
17,57
14,90
14,21
0,65
11,04
23,51
3,85
8,67
2,37
3,68
10,70
0,99
37,47
1,98
2,70
6,24
9,84
10,83
10,69

14,31
11,81
42,84
37,03

3,97

0,13%
0,14%
0,06%
0,15%
1,29%
0,17%
0,65%
0,00%
0,25%
0,05%
0,51%
0,11%
0,43%
0,37%
0,35%
0,02%
0,27%
0,58%
0,09%
0,21%
0,06%
0,09%
0,26%
0,02%
0,92%
0,05%
0,07%
0,15%
0,24%
0,27%
0,26%
0,00%
0,00%
0,35%
0,29%
1,06%
0,91%
0,10%

94,64%
67,41%
100,00%
83,41%
39,82%
94,54%
21,27%
0,00%
1,93%
100,00%
3,10%
22,12%
48,27%
41,70%
3,05%
100,00%
6,88%
81,94%
67,44%
43,08%
5,72%
6,39%
72,59%
9,15%
22,12%
0,33%
51,87%
42,66%
7,94%
6,10%
3,51%
0,00%
0,00%
16,15%
49,80%
9,81%
73,12%
1,45%

5,75
8,56
2,55
7,23
131,45
7,29
124,08
0,11
532,26
2,07
661,18
19,87
36,41
35,73
465,70
0,65
160,35
28,69
571
20,13
41,48
57,53
14,73
10,83
169,42
603,08
5,21
14,63
123,96
177,65
304,21
6,90
0,45
88,57
23,72
436,53
50,65
273,98
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SAN CASCIANO DEI BAGNI
SAN CASCIANO IN VAL DI PESA
SAN GIMIGNANO

SAN GIOVANNI D'ASSO
SAN GIOVANNI VALDARNO
SAN GIULIANO TERME
SAN MINIATO

SAN PIERO A SIEVE

SAN QUIRICO D'ORCIA
SAN ROMANO IN GARFAGNANA
SAN VINCENZO
SANSEPOLCRO

SANTA CROCE SULL'ARNO
SANTA LUCE

SANTA MARIA A MONTE
SARTEANO

SASSETTA

SCANDICCI

SCANSANO

SCARLINO

SCARPERIA

SEGGIANO
SEMPRONIANO
SERAVEZZA

SERRAVALLE PISTOIESE
SESTINO

SESTO FIORENTINO
SIENA

SIGNA

SINALUNGA

SORANO

SOVICILLE

STAZZEMA

STIA

SUBBIANO

SUVERETO

TALLA

TAVARNELLE VAL DI PESA

1,77
14,99
94,07
20,82

1,34
20,03
25,63

0,78

1,60
2,75
12,09
12,50

12,70

43,41

0,76

11,17
4,05

127,78
0,25

0,33
176,71

5,29

0,03%
0,23%
1,47%
0,33%
0,02%
0,00%
0,31%
0,00%
0,40%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,03%
0,00%
0,04%
0,00%
0,19%
0,20%
0,20%
0,00%
0,68%
0,00%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,17%
0,00%
0,06%
2,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,01%
2,77%
0,00%
0,08%

1,59%
1,03%
5,04%
40,48%
0,53%
0,00%
4,73%
0,00%
52,46%
0,00%
2,63%
0,00%
0,00%
4,81%
0,00%
3,54%
0,00%
4,27%
2,08%
20,13%
0,00%
61,79%
0,00%
0,00%
1,98%
0,00%
0,00%
3,08%
0,00%
1,48%
46,60%
0,26%
0,00%
0,00%
0,50%
52,77%
0,00%
0,91%

73,96
1166,09
1518,02

3,96
229,49
185,67

2,00

7,75
1,92

23,78

213,98
395,02

0,50

18,79

270,67

217,75

63,54

32,61

1,15
446,50

0,27%
4,28%
5,58%
0,01%
0,84%
0,00%
0,68%
0,00%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,03%
0,01%
0,00%
0,09%
0,00%
0,79%
1,45%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,07%
0,00%
0,00%
0,99%
0,00%
0,80%
0,00%
0,23%
0,00%
0,00%
0,12%
0,00%
0,00%
1,64%

66,43%
79,94%
81,30%
7,70%
90,62%
0,00%
43,85%
0,00%
4,09%
0,00%
0,00%
0,00%
71,85%
5,75%
0,00%
30,59%
0,00%
75,52%
65,60%
0,00%
0,00%
0,00%
5,98%
0,00%
48,69%
0,00%
0,00%
74,66%
0,00%
79,32%
0,00%
66,67%
0,00%
0,00%
50,31%
0,00%
52,98%
76,48%

27,17
259,23
215,53

16,42

14,93

3,92
189,65
3,29
6,04

17,42
13,41
3,04
7,84
2,95
39,36
7,39
41,13
150,69
31,63
0,55
13,58
4,49
3,97
6,13

34,81
12,31
32,40
120,01
22,08

12,60
109,90

116,77

0,21%
2,04%
1,70%
0,13%
0,12%
0,03%
1,49%
0,03%
0,05%
0,00%
0,14%
0,11%
0,02%
0,06%
0,02%
0,31%
0,06%
0,32%
1,19%
0,25%
0,00%
0,11%
0,04%
0,03%
0,05%
0,00%
0,00%
0,27%
0,10%
0,26%
0,95%
0,17%
0,00%
0,00%
0,10%
0,87%
0,00%
0,92%

24,41%
17,77%
11,54%
31,93%
5,90%
21,37%
44,79%
71,24%
12,36%
0,00%
58,60%
32,07%
28,15%
23,50%
45,66%
50,63%
100,00%
14,51%
25,02%
50,13%
20,43%
19,32%
53,67%
64,30%
15,87%
0,00%
0,00%
9,60%
95,87%
11,80%
43,77%
23,17%
0,00%
0,00%
19,45%
32,82%
0,00%
20,00%

8,44
18,42
39,47
10,23

7,49
14,41
28,10

1,33
15,19

0,76
11,53
28,40

22,01
3,51
11,85

16,16
44,00
18,76
2,15
13,27
3,37
2,21
12,91
0,47
2,58
45,88
0,53
20,31
26,42
9,44
0,24
0,42
19,28
48,28
1,02
15,23

0,21%
0,45%
0,97%
0,25%
0,18%
0,36%
0,69%
0,03%
0,37%
0,02%
0,28%
0,70%
0,00%
0,54%
0,09%
0,29%
0,00%
0,40%
1,09%
0,46%
0,05%
0,33%
0,08%
0,05%
0,32%
0,01%
0,06%
1,13%
0,01%
0,50%
0,65%
0,23%
0,01%
0,01%
0,48%
1,19%
0,03%
0,38%

7,58%
1,26%
2,11%
19,89%
2,96%
78,63%
6,64%
28,76%
31,09%
100,00%
38,77%
67,93%
0,00%
65,95%
54,34%
15,24%
0,00%
5,70%
7,31%
29,74%
79,57%
18,89%
40,35%
35,70%
33,45%
100,00%
100,00%
12,66%
4,13%
7,40%
9,63%
9,90%
100,00%
100,00%
29,74%
14,42%
47,02%
2,61%

111,34
1458,73
1867,08
51,42
253,25
18,32
423,46
4,62
48,87
0,76
29,73
41,82
10,79
33,37
6,45
77,74
7,39
283,36
602,21
63,09
2,70
70,25
8,36
6,18
38,59
0,47
2,58
362,53
12,84
274,51
274,21
95,31
0,24
0,42
64,81
334,89
2,18

583,79
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TERRANUOVA BRACCIOLINI
TERRICCIOLA

TORRITA DI SIENA
TREQUANDA

TRESANA

UZZANO

VAGLIA

VAIANO

VECCHIANO

VERNIO

VIAREGGIO

VICCHIO

VICOPISANO

VILLA BASILICA

VILLA COLLEMANDINA
VILLAFRANCA IN LUNIGIANA
VINCI

VOLTERRA

ZERI

Totale complessivo

4,56 0,07%
9,77 0,15%
6,31 0,10%
32,40 0,51%
0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

10,39 0,16%
0,00%

0,00%

6382,65 100,00%

1,11%
3,12%
4,92%
20,63%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,94%
0,00%
0,00%

12,68%

308,56 1,13%
121,13 0,45%
83,67 0,31%
59,27 0,22%
0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

842,77 3,10%
0,00%

0,00%

27217,30 100,00%

74,96%
38,72%
65,25%
37,75%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
76,49%
0,00%
0,00%

54,07%

56,70 0,45%
110,97 0,87%
23,46 0,18%
59,96 0,47%
0,00%

0,00%

10,94 0,09%
0,00%

0,00%

0,00%

0,00%

22,82 0,18%
2,72 0,02%
0,00%

0,00%

0,00%

224,94 1,77%
13,93 0,11%
0,00%

12686,77 100,00%

13,77%
35,47%
18,30%
38,19%
0,00%
0,00%
97,52%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
68,87%
39,59%
0,00%
0,00%
0,00%
20,42%
33,83%
0,00%

25,20%

41,80
70,97
14,78
5,38
6,48
3,96
0,28
1,08
5,14
0,29
2,90
10,31
4,15
0,32
1,96
10,50
23,71
27,24
0,38

4054,82

1,03%
1,75%
0,36%
0,13%
0,16%
0,10%
0,01%
0,03%
0,13%
0,01%
0,07%
0,25%
0,10%
0,01%
0,05%
0,26%
0,58%
0,67%
0,01%

100,00%

10,16%
22,69%
11,53%
3,43%
100,00%
100,00%
2,48%
100,00%
100,00%
100,00%
100,00%
31,13%
60,41%
100,00%
100,00%
100,00%
2,15%
66,17%
100,00%

8,05%

411,63
312,83
128,22
157,01
6,48
3,96
11,22
1,08
5,14
0,29
2,90
33,13
6,88
0,32
1,96
10,50
1101,82
41,18
0,38

50341,53
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Appendice A3: Superficie dichiarata (Ha) ripartita

per comune rispetto a DOC DOCG IGT TAV (2009)

MONTALCINO
MONTEPULCIANO

SAN GIMIGNANO
MONTESPERTOLI
CASTELNUOVO BERARDENGA
GREVE IN CHIANTI
CASTELLINA IN CHIANTI
SAN CASCIANO IN VAL DI PESA
GAIOLE IN CHIANTI

VINCI

BARBERINO VAL D'ELSA
CERTALDO

AREZZO

CERRETO GUIDI
POGGIBONSI
TAVARNELLE VAL DI PESA
MAGLIANO IN TOSCANA
RADDA IN CHIANTI
BUCINE

GAMBASSI TERME
SCANSANO

GROSSETO
PONTASSIEVE
MONTEVARCHI

EMPOLI

MONTERIGGIONI

SIENA

TERRANUOVA BRACCIOLINI
PELAGO

RIGNANO SULL'ARNO
SINALUNGA

SCANDICCI

LASTRA A SIGNA

DOC

944,57
351,02
90,46
17,61
53,39
12,77
12,54
18,31
23,69
12,19
14,16
6,55
50,10
13,93
6,11
7,37
0,26
4,46
5,63
2,87
13,23
5,70
13,68
0,99
13,69
7,43
11,67
3,64
1,76
3,49
0,94
4,21
9,74

%DOC
su tot
DOC

16,48%
6,12%
1,58%
0,31%
0,93%
0,22%
0,22%
0,32%
0,41%
0,21%
0,25%
0,11%
0,87%
0,24%
0,11%
0,13%
0,00%
0,08%
0,10%
0,05%
0,23%
0,10%
0,24%
0,02%
0,24%
0,13%
0,20%
0,06%
0,03%
0,06%
0,02%
0,07%
0,17%

% DOC
su sup
comune

25,43%
14,80%
4,83%
0,99%
3,27%
0,82%
0,85%
1,20%
2,04%
1,16%
1,61%
0,70%
4,64%
1,54%
0,88%
1,03%
0,02%
0,74%
0,98%
0,49%
2,12%
0,69%
2,82%
0,26%
2,71%
1,97%
3,20%
0,92%
0,42%
1,22%
0,33%
1,54%
3,42%

DOCG

1983,49
1533,75
1476,79
1316,95
1288,26
1252,30
1186,41
1159,25
927,28
802,84
720,42
665,08
645,85
621,03
598,47
547,80
512,04
504,40
490,07
413,39
391,56
389,69
350,94
313,14
293,33
283,42
279,01
273,95
264,91
232,37
225,59
207,41
206,67

%DOCG
su tot
DOCG

7,43%
5,75%
5,53%
4,93%
4,83%
4,69%
4,44%
4,34%
3,47%
3,01%
2,70%
2,49%
2,42%
2,33%
2,24%
2,05%
1,92%
1,89%
1,84%
1,55%
1,47%
1,46%
1,31%
1,17%
1,10%
1,06%
1,05%
1,03%
0,99%
0,87%
0,85%
0,78%
0,77%

%
DOCG
su sup
comune

53,40%
64,66%
78,93%
74,25%
79,00%
80,39%
80,58%
76,18%
79,95%
76,07%
81,70%
70,72%
59,86%
68,74%
86,19%
76,67%
48,40%
83,47%
85,18%
71,18%
62,83%
47,32%
72,27%
83,66%
57,96%
75,04%
76,46%
69,57%
63,44%
81,45%
79,80%
75,63%
72,63%

IGT
770,54
438,44
262,50
378,55
276,44
277,70
258,26
319,84
203,43
215,01
137,70
236,39
277,71
248,05

67,13
143,69
502,28

93,62

40,10
151,32
175,29
349,33
105,39

41,47
180,90

78,94

42,25

76,07
147,30

32,82

39,68

43,58

50,60

% IGT su
tot IGT

5,60%
3,19%
1,91%
2,75%
2,01%
2,02%
1,88%
2,32%
1,48%
1,56%
1,00%
1,72%
2,02%
1,80%
0,49%
1,04%
3,65%
0,68%
0,29%
1,10%
1,27%
2,54%
0,77%
0,30%
1,31%
0,57%
0,31%
0,55%
1,07%
0,24%
0,29%
0,32%
0,37%

% IGT
Ssu sup
comune

20,74%
18,48%
14,03%
21,34%
16,95%
17,83%
17,54%
21,02%
17,54%
20,37%
15,62%
25,13%
25,74%
27,46%

9,67%
20,11%
47,47%
15,49%

6,97%
26,05%
28,13%
42,42%
21,70%
11,08%
35,75%
20,90%
11,58%
19,32%
35,27%
11,50%
14,04%
15,89%
17,78%

TAVOLA
15,92
48,77
41,23
60,44
12,73
14,91
15,19
24,36

5,43
25,29
9,51
32,47
105,29
20,39
22,64
15,61
43,43
1,83
39,53
13,22
43,15
78,86
15,60
18,68
18,14
7,90
32,00
40,10
3,63
16,62
16,49
19,05
17,55

% TAV
su tot
TAV

0,39%
1,18%
1,00%
1,47%
0,31%
0,36%
0,37%
0,59%
0,13%
0,61%
0,23%
0,79%
2,56%
0,49%
0,55%
0,38%
1,05%
0,04%
0,96%
0,32%
1,05%
1,91%
0,38%
0,45%
0,44%
0,19%
0,78%
0,97%
0,09%
0,40%
0,40%
0,46%
0,43%

% TAV
su sup
comune

0,43%
2,06%
2,20%
3,41%
0,78%
0,96%
1,03%
1,60%
0,47%
2,40%
1,08%
3,45%
9,76%
2,26%
3,26%
2,19%
4,10%
0,30%
6,87%
2,28%
6,92%
9,57%
3,21%
4,99%
3,58%
2,09%
8,77%
10,18%
0,87%
5,82%
5,83%
6,95%
6,17%

totale
3714,51
2371,98
1870,99
1773,55
1630,81
1557,69
1472,40
1521,76
1159,83
1055,33
881,78
940,48
1078,95
903,39
694,35
714,48
1058,01
604,32
575,33
580,80
623,24
823,58
485,62
374,28
506,06
377,70
364,93
393,77
417,60
285,30
282,70
274,25
284,56
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CASTELFIORENTINO

SAN MINIATO

COLLE DI VAL D'ELSA
MONTAIONE
CARMIGNANO

CIVITELLA IN VAL DI CHIANA
MURLO

CAPRAIAE LIMITE
IMPRUNETA

REGGELLO

PERGINE VALDARNO
TERRICCIOLA

LORO CIUFFENNA
BAGNO A RIPOLI

RUFINA

QUARRATA

TORRITA DI SIENA
LAMPORECCHIO

FIGLINE VALDARNO
MONTELUPO FIORENTINO
LUCIGNANO

SAN GIOVANNI VALDARNO
SAN CASCIANO DEI BAGNI
CETONA

RAPOLANO TERME
CASTIGLION FIBOCCHI
CAVRIGLIA

LATERINA

PIENZA

SOVICILLE

PISTOIA

MONTE SAN SAVINO
INCISA IN VAL D'ARNO
TREQUANDA

CHIUSI

PONTEDERA

CASOLE D'ELSA
CAPOLONA

1,40
12,52
0,51
1,69
38,91
10,59
2,27
0,90
3,15

3,80
10,34
0,67
0,97
77,69
8,96
4,64
0,05
0,76
4,24
0,61

1,25

0,42
0,47
3,45
25,85
1,20
1,50
17,84
0,71
41,78
0,13
6,40
10,03

0,02%
0,22%
0,01%
0,03%
0,68%
0,18%
0,04%
0,02%
0,05%

0,07%
0,18%
0,01%
0,02%
1,36%
0,16%
0,08%
0,00%
0,01%
0,07%
0,01%

0,02%

0,01%
0,01%
0,06%
0,45%
0,02%
0,03%
0,31%
0,01%
0,73%
0,00%
0,11%
0,18%

0,35%
2,90%
0,18%
0,72%
13,30%
3,94%
1,48%
0,61%
1,56%
0,00%
2,68%
2,97%
0,41%
0,47%
38,16%
5,39%
3,44%
0,04%
0,59%
3,37%
0,50%

0,98%
0,00%

0,41%
0,47%
3,17%
20,46%
1,24%
1,20%
6,99%
0,73%
24,27%
0,16%
4,48%
9,62%

205,68
183,41
183,10
179,68
160,56
126,16
121,93
120,68
119,53
118,67
111,84
111,31
110,51
101,58
99,01
93,36
91,86
87,76
86,88
85,97
84,90
84,74
77,52
76,36
74,56
74,18
72,57
71,64
64,34
62,99
61,89
61,42
60,90
58,70
54,35
53,12
51,69
50,01

0,77%
0,69%
0,69%
0,67%
0,60%
0,47%
0,46%
0,45%
0,45%
0,44%
0,42%
0,42%
0,41%
0,38%
0,37%
0,35%
0,34%
0,33%
0,33%
0,32%
0,32%
0,32%
0,29%
0,29%
0,28%
0,28%
0,27%
0,27%
0,24%
0,24%
0,23%
0,23%
0,23%
0,22%
0,20%
0,20%
0,19%
0,19%

50,82%
42,41%
65,98%
76,92%
54,88%
46,96%
79,86%
82,02%
59,40%
77,48%
78,81%
31,96%
67,14%
48,90%
48,63%
56,14%
68,17%
66,15%
68,31%
68,31%
69,38%
80,33%
60,60%
57,38%
67,20%
72,75%
73,73%
65,83%
50,92%
65,20%
49,78%
24,07%
62,21%
34,10%
67,88%
37,15%
49,54%
51,45%

170,62
205,87
66,80
47,91
73,45
118,34
20,38
22,53
63,13
24,62
16,29
152,26
40,34
93,51
21,93
28,12
24,38
31,05
32,77
30,17
17,27
14,28
38,17
41,08
31,55
21,69
12,09
26,04
21,29
22,97
22,83
148,93
25,77
61,34
11,96
66,73
28,64
12,35

1,24%
1,50%
0,49%
0,35%
0,53%
0,86%
0,15%
0,16%
0,46%
0,18%
0,12%
1,11%
0,29%
0,68%
0,16%
0,20%
0,18%
0,23%
0,24%
0,22%
0,13%
0,10%
0,28%
0,30%
0,23%
0,16%
0,09%
0,19%
0,15%
0,17%
0,17%
1,08%
0,19%
0,45%
0,09%
0,48%
0,21%
0,09%

42,16%
47,60%
24,07%
20,51%
25,10%
44,05%
13,35%
15,31%
31,37%
16,08%
11,48%
43,71%
24,51%
45,01%
10,77%
16,91%
18,09%
23,40%
25,76%
23,97%
14,12%
13,54%
29,84%
30,87%
28,43%
21,27%
12,28%
23,93%
16,85%
23,78%
18,36%
58,38%
26,33%
35,63%
14,94%
46,67%
27,45%
12,71%

27,02
30,69
27,10
4,33
19,67
13,58
8,10
3,02
15,42
9,87
9,99
74,42
13,07
11,66
4,96
35,88
13,88
13,82
6,79
5,47
19,58
6,47
10,98
15,63
4,84
5,68
13,31
7,70
14,87
9,45
38,12
26,92
10,51
10,32
13,63
16,74
13,98
34,84

0,66%
0,74%
0,66%
0,11%
0,48%
0,33%
0,20%
0,07%
0,37%
0,24%
0,24%
1,81%
0,32%
0,28%
0,12%
0,87%
0,34%
0,34%
0,16%
0,13%
0,48%
0,16%
0,27%
0,38%
0,12%
0,14%
0,32%
0,19%
0,36%
0,23%
0,93%
0,65%
0,25%
0,25%
0,33%
0,41%
0,34%
0,85%

6,68%
7,10%
9,76%
1,85%
6,72%
5,05%
5,30%
2,05%
7,66%
6,44%
7,04%
21,37%
7,94%
5,61%
2,43%
21,57%
10,30%
10,41%
5,34%
4,34%
16,00%
6,13%
8,59%
11,74%
4,36%
5,57%
13,52%
7,07%
11,77%
9,78%
30,66%
10,55%
10,73%
5,99%
17,02%
11,70%
13,39%
35,84%

404,72
432,49
277,50
233,60
292,59
268,66
152,67
147,14
201,23
153,16
141,92
348,33
164,59
207,72
203,59
166,31
134,75
132,67
127,19
125,84
122,37
105,50
127,93
133,06
110,95
101,97

98,44
108,83
126,35

96,61
124,33
255,11

97,89
172,14

80,07
142,98
104,34

97,21
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CASTELFRANCO DI SOPRA
MANCIANO

PECCIOLI

SUBBIANO

PALAIA

FUCECCHIO
SARTEANO

DICOMANO

LARCIANO

FIESOLE

CHIANCIANO TERME
MONTERONI D'ARBIA
CAMPAGNATICO
SERRAVALLE PISTOIESE
CASCIANA TERME
ASCIANO

MONTOPOLI IN VAL D'ARNO
ORBETELLO

FAUGLIA

FIRENZE

POGGIO A CAIANO
LARI

MONSUMMANO TERME
CRESPINA

PIAN DI SCO
CORTONA

MONTALE

TALLA

CASTIGLIONE D'ORCIA
CAPANNOLI
SEMPRONIANO
ROCCALBEGNA
LONDA

FOIANO DELLA CHIANA
LORENZANA
PONSACCO

MASSA E COZZILE

SAN QUIRICO D'ORCIA

0,07
110,81
0,55
0,33
0,00
2,82
3,04
0,29
0,87

2,04
0,69
38,31
0,17
8,80
79,24
5,87

6,40
1,32
9,86

223,36
0,95

38,28

3,40
21,60
0,61

2,87
18,51

0,00%
1,93%
0,01%
0,01%
0,00%
0,05%
0,05%
0,01%
0,02%

0,04%
0,01%
0,67%
0,00%
0,15%
1,38%
0,10%

0,11%
0,02%
0,17%

3,90%
0,02%

0,67%

0,06%
0,38%
0,01%

0,05%
0,32%

0,12%
28,52%
0,38%
0,53%
0,00%
3,25%
2,97%
0,60%
1,11%

4,46%
1,43%
26,60%
0,42%
15,90%
22,10%
8,71%

8,31%
2,58%
9,26%

27,29%
5,48%

43,04%

14,22%
22,71%
1,59%

38,91%
43,47%

49,15
42,74
35,58
32,16
30,52
30,33
30,12
29,84
28,53
26,85
25,74
24,44
24,19
20,42
17,29
16,98
15,96
14,67
14,64
14,37
11,52
10,76
10,72
9,97
9,46
8,42
8,05
5,87
5,45
5,12
3,78
3,55
3,42
3,12
2,73
2,58
2,19
2,00

0,18%
0,16%
0,13%
0,12%
0,11%
0,11%
0,11%
0,11%
0,11%
0,10%
0,10%
0,09%
0,09%
0,08%
0,06%
0,06%
0,06%
0,05%
0,05%
0,05%
0,04%
0,04%
0,04%
0,04%
0,04%
0,03%
0,03%
0,02%
0,02%
0,02%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%

82,40%
11,00%
24,60%
52,33%
28,22%
34,97%
29,50%
61,18%
36,69%
57,62%
56,17%
50,71%
16,80%
49,47%
38,78%
30,69%
36,96%

4,09%
21,71%
43,17%
61,93%
13,98%
20,91%

9,36%
45,82%

1,03%
46,54%
71,00%

6,13%
14,00%
32,24%
14,85%
66,61%

3,28%
11,38%

6,73%
29,71%

4,70%

3,08
171,37
66,76
8,09
54,61
46,89
53,52
12,29
34,57
14,70
12,20
12,28
41,33
7,53
13,55
18,67
23,46
213,16
32,71
9,44
3,82
33,30
13,74
61,66
2,43
477,04
7,52

15,22
9,65
4,79

10,06
0,52

46,04

10,98

18,88
1,28
4,25

0,02%
1,24%
0,48%
0,06%
0,40%
0,34%
0,39%
0,09%
0,25%
0,11%
0,09%
0,09%
0,30%
0,05%
0,10%
0,14%
0,17%
1,55%
0,24%
0,07%
0,03%
0,24%
0,10%
0,45%
0,02%
3,47%
0,05%

0,11%
0,07%
0,03%
0,07%
0,00%
0,33%
0,08%
0,14%
0,01%
0,03%

5,16%
44,11%
46,16%
13,16%
50,50%
54,06%
52,41%
25,20%
44,46%
31,54%
26,63%
25,48%
28,69%
18,23%
30,41%
33,74%
54,34%
59,46%
48,53%
28,36%
20,52%
43,24%
26,81%
57,91%
11,77%
58,28%
43,48%

17,11%
26,41%
40,86%
42,04%
10,14%
48,41%
45,70%
49,22%
17,35%

9,97%

7,35
63,61
41,76
20,88
23,00

6,69
15,43

6,35
13,78

5,05

5,84
10,79
40,20
13,16
13,73
10,88

3,76
51,43
14,19

9,48

3,26
26,54
25,48
24,99

8,76

109,74

0,78

2,40
29,99
21,79

3,15

6,92

1,19
24,34
10,31
16,29

1,03
17,82

0,18%
1,54%
1,01%
0,51%
0,56%
0,16%
0,37%
0,15%
0,33%
0,12%
0,14%
0,26%
0,98%
0,32%
0,33%
0,26%
0,09%
1,25%
0,34%
0,23%
0,08%
0,64%
0,62%
0,61%
0,21%
2,66%
0,02%
0,06%
0,73%
0,53%
0,08%
0,17%
0,03%
0,59%
0,25%
0,40%
0,03%
0,43%

12,31%
16,37%
28,87%
33,98%
21,27%

7,71%
15,11%
13,02%
17,73%
10,84%
12,75%
22,39%
27,91%
31,88%
30,81%
19,67%

8,70%
14,35%
21,05%
28,47%
17,55%
34,47%
49,71%
23,47%
42,41%
13,41%

4,50%
29,00%
33,72%
59,59%
26,90%
28,89%
23,25%
25,60%
42,92%
42,47%
14,02%
41,86%

59,65
388,54
144,64
61,46
108,12
86,72
102,11
48,78
77,75
46,60
45,83
48,21
144,02
41,28
44,58
55,34
43,17
358,49
67,41
33,30
18,60
77,02
51,26
106,47
20,65
818,55
17,29
8,27
88,94
36,56
11,71
23,94
5,13
95,10
24,02
38,35
7,37
42,57
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BUONCONVENTO
CHIANNI

SAN GIOVANNI D'ASSO
CASTIGLION FIORENTINO
SANTA LUCE

PRATO

SIGNA

LUCCA

FIVIZZANO

CINIGIANO

CAPALBIO

CAPANNORI
SUVERETO

PIOMBINO

MASSA MARITTIMA
ROCCASTRADA
AULLA

CECINA

CIVITELLA PAGANICO
MONTECARLO
VOLTERRA

ANGHIARI
SANSEPOLCRO
GAVORRANO

SORANO

ROSIGNANO MARITTIMO
CARRARA
COLLESALVETTI
CASTEL DEL PIANO
MASSA

PONTREMOLI
BIBBONA
CASTAGNETO CARDUCCI
CAMPIGLIA MARITTIMA
LAJATICO

SEGGIANO
FOSDINOVO
FILATTIERA

34,90

15,52
28,13
0,94

56,58

189,23
95,64
79,15

148,06
37,51
48,31
49,69

11,96
41,08
112,07

137,34
131,18
1,93
10,49
0,23
70,99
27,03

30,65
823,15
24,92
5,48
40,99
24,38

0,61%

0,27%
0,49%
0,02%

0,99%

3,30%
1,67%
1,38%
2,58%
0,65%
0,84%
0,87%
0,00%
0,21%
0,72%
1,95%

2,40%
2,29%
0,03%
0,18%
0,00%
1,24%
0,47%

0,53%
14,36%
0,43%
0,10%
0,71%
0,43%

66,15%

32,15%
16,87%
2,95%

29,19%

0,00%
41,92%
30,04%
51,66%
40,31%
31,04%
15,44%
11,09%

14,39%
18,99%
57,05%

34,51%
46,31%

4,21%
24,71%

0,18%
57,16%
40,24%

19,25%
74,55%
37,64%
11,65%
57,66%
44,43%

1,80
1,79
1,28
1,21
0,90
0,41
0,00

0,01%
0,01%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%

3,41%
5,67%
2,65%
0,72%
2,83%
2,92%
0,00%

9,46
9,53
21,63
99,96
8,44
3,90
7,97
50,58
15,07
200,57
168,21
20,06
166,12
31,75
216,95
351,54
1,77
34,03
139,32
49,60
11,90
19,17
11,86
231,26
122,77
15,88
4,05
102,77
27,26
14,39
5,12
104,01
256,94
17,87
18,97
8,91
9,80

0,07%
0,07%
0,16%
0,73%
0,06%
0,03%
0,06%
0,37%
0,11%
1,46%
1,22%
0,15%
1,21%
0,23%
1,58%
2,55%
0,01%
0,25%
1,01%
0,36%
0,09%
0,14%
0,09%
1,68%
0,89%
0,12%
0,03%
0,75%
0,20%
0,10%
0,04%
0,76%
1,87%
0,13%
0,14%
0,06%
0,07%

17,93%
30,18%
44,81%
59,95%
26,57%
27,84%
93,78%
26,09%
16,38%
44,43%
52,83%
13,09%
45,22%
26,28%
69,32%
78,46%

4,32%
40,93%
64,39%
25,25%
25,62%
37,64%
28,39%
58,11%
43,35%
34,58%

9,54%
79,57%
21,95%
21,42%
17,03%
65,31%
23,27%
27,00%
40,39%
12,53%
17,85%

6,60
20,26

9,84
37,43
21,49

9,69

0,53
86,68
76,89
61,65
54,54
54,01
53,14
51,56
47,72
46,80
39,15
37,15
35,98
34,77
34,54
31,76
29,90
29,36
29,28
28,10
27,90
26,17
25,94
25,75
24,94
24,60
24,04
23,40
22,53
21,19
20,70
19,24

0,16%
0,49%
0,24%
0,91%
0,52%
0,24%
0,01%
2,10%
1,87%
1,50%
1,32%
1,31%
1,29%
1,25%
1,16%
1,14%
0,95%
0,90%
0,87%
0,84%
0,84%
0,77%
0,73%
0,71%
0,71%
0,68%
0,68%
0,63%
0,63%
0,62%
0,61%
0,60%
0,58%
0,57%
0,55%
0,51%
0,50%
0,47%

12,51%
64,14%
20,39%
22,45%
67,65%
69,24%
6,22%
44,72%
83,62%
13,66%
17,13%
35,25%
14,47%
42,68%
15,25%
10,45%
95,68%
44,68%
16,63%
17,70%
74,38%
62,36%
71,61%
7,38%
10,34%
61,21%
65,75%
20,26%
20,89%
38,33%
82,97%
15,44%
2,18%
35,35%
47,96%
29,81%
37,72%
100,00%

52,76
31,59
48,27
166,72
31,76
13,99
8,50
193,85
91,95
451,44
318,39
153,22
367,32
120,82
312,97
448,03
40,92
83,14
216,38
196,44
46,44
50,94
41,75
397,97
283,23
45,91
42,43
129,16
124,19
67,17
30,06
159,27
1104,13
66,19
46,98
71,08
54,87
19,24
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POMARANCE

SCARLINO

CASCINA

SAN GIULIANO TERME
CASTEL FOCOGNANO
RIPARBELLA

MONTERCHI

ALTOPASCIO

PITIGLIANO

MONTECATINI VAL DI CECINA
MONTESCUDAIO

SAN VINCENZO

LICCIANA NARDI

PESCIA

VECCHIANO

BORGO A MOZZANO
MULAZZO

BORGO SAN LORENZO
MONTE ARGENTARIO
CASTELLINA MARITTIMA
BAGNONE

LIVORNO

CASTIGLIONE DELLA PESCAIA
VILLAFRANCA IN LUNIGIANA
CASOLA IN LUNIGIANA
VICCHIO

PORCARI

MARCIANO DELLA CHIANA
MASSAROSA

FOLLONICA

ARCIDOSSO

BIENTINA

PISA

CALCINAIA

TRESANA

CALENZANO
PIANCASTAGNAIO
CAMAIORE

18,46

9,15

5,38
409,04
37,31
92,91
0,89

1,65

1,31
7,09

0,93
69,68

7,09
3,76

2,00
6,93

0,32%

0,16%

0,09%
7,14%
0,65%
1,62%
0,02%

0,03%

0,02%
0,12%

0,02%
1,22%

0,12%
0,07%

0,03%
0,12%

30,03%

10,26%

23,19%
76,85%
40,27%
74,11%

3,02%

8,20%

7,03%
12,19%

7,40%
17,15%

33,54%
9,16%

8,92%
26,40%

19,84
25,89
4,47
2,89
6,09
64,31
0,55
2,34
109,54
42,09
19,26
15,33
2,81
5,70

1,32
3,22
17,73
5,62
39,64
0,53
0,55
325,92

17,88
4,37
27,96

12,45
11,77
1,62
0,40
1,13

26,55

0,14%
0,19%
0,03%
0,02%
0,04%
0,47%
0,00%
0,02%
0,80%
0,31%
0,14%
0,11%
0,02%
0,04%

0,01%
0,02%
0,13%
0,04%
0,29%
0,00%
0,00%
2,37%

0,13%
0,03%
0,20%

0,09%
0,09%
0,01%
0,00%
0,01%

0,19%

53,00%
42,12%
21,59%
15,20%
27,78%
72,13%

3,39%
10,07%
20,58%
45,43%
15,36%
52,13%
17,91%
28,28%

9,97%
21,26%
60,14%
30,23%
68,14%

4,50%

4,38%
80,20%

0,00%
64,21%
20,70%
68,17%

55,54%
44,80%
17,81%

5,05%
13,63%

79,84%

17,59
17,12
16,23
16,14
15,83
15,70
15,66
15,50
13,66
13,25
13,20
13,19
12,90
12,79
12,63
11,94
11,93
11,76
11,66
11,44
11,31
11,15
10,77
10,63
10,30
9,96
9,67
9,30
7,98
7,96
7,56
7,48
7,48
7,19
7,05
6,70
6,44
6,28

0,43%
0,42%
0,39%
0,39%
0,38%
0,38%
0,38%
0,38%
0,33%
0,32%
0,32%
0,32%
0,31%
0,31%
0,31%
0,29%
0,29%
0,29%
0,28%
0,28%
0,27%
0,27%
0,26%
0,26%
0,25%
0,24%
0,23%
0,23%
0,19%
0,19%
0,18%
0,18%
0,18%
0,17%
0,17%
0,16%
0,16%
0,15%

47,00%
27,85%
78,41%
84,80%
72,22%
17,61%
96,61%
66,75%
2,57%
14,30%
10,53%
44,85%
82,09%
63,52%
100,00%
90,03%
78,74%
39,86%
62,74%
19,67%
95,50%
88,22%
2,65%
100,00%
100,00%
35,79%
45,76%
22,68%
100,00%
35,54%
28,80%
82,19%
94,95%
86,37%
100,00%
20,16%
100,00%
100,00%

37,43
61,47
20,69
19,03
21,92
89,16
16,21
23,22
532,24
92,65
125,37
29,40
15,71
20,14
12,63
13,26
15,15
29,49
18,59
58,18
11,84
12,63
406,38
10,63
10,30
27,85
21,13
41,01
7,98
22,41
26,26
9,10
7,88
8,32
7,05
33,25
6,44
6,28

176



MONTEMURLO

ORCIANO PISANO
RADICONDOLI

BIBBIENA

PESCAGLIA

MOLAZZANA
FOSCIANDORA
PORTOFERRAIO

PIEVE A NIEVOLE
CASTELFRANCO DI SOTTO
GALLICANO
MONTEROTONDO MARITTIMO
GUARDISTALLO

POPPI

PIEVE SANTO STEFANO
PORTO AZZURRO

CALCI

PIETRASANTA
VICOPISANO

SCARPERIA

BARBERINO DI MUGELLO
BAGNI DI LUCCA
MONTECATINI TERME
UZZANO

CAPRESE MICHELANGELO
BARGA

SANTA MARIA A MONTE

BUGGIANO
CASTELNUOVO DI
GARFAGNANA

MINUCCIANO

CHIUSDINO

CASTIGLIONE DI GARFAGNANA
VIAREGGIO

MONTEVERDI MARITTIMO
COREGLIA ANTELMINELLI
PIEVE FOSCIANA

RADICOFANI

48,17
0,03

10,66
1,50

28,22

3,46

9,61

2,41

0,84%
0,00%

0,19%
0,03%

0,49%

0,06%

0,17%

0,04%

84,03%
0,40%

39,40%
17,79%

77,54%

22,24%

17,29%

48,23%

5,15

8,69
7,24

3,66
2,81
5,84
1,69
11,26
1,95
1,86
1,20
3,46

1,90
0,72

8,30

1,59
2,67

3,56

0,33
43,69

0,55

0,04%

0,06%
0,05%

0,03%
0,02%
0,04%
0,01%
0,08%
0,01%
0,01%
0,01%
0,03%

0,01%
0,01%

0,06%

0,01%
0,02%

0,03%

0,00%
0,32%

0,00%

45,08%

58,20%
53,84%

6,39%
33,81%
52,37%
24,24%
41,63%
23,07%
27,73%
20,07%

9,50%

29,30%
13,69%

53,28%

30,02%
42,01%

57,46%

12,17%
78,63%

10,98%

6,28
6,25
6,24
6,20
6,05
5,86
5,60
5,49
5,46
5,31
5,29
5,13
4,98
4,85
4,78
4,72
4,62
4,60
4,57
4,57
4,11
4,02
3,81
3,80
3,80
3,71
3,68
3,07

2,94
2,75
2,64
2,51
2,37
2,27
2,07
2,05
2,04

0,15%
0,15%
0,15%
0,15%
0,15%
0,14%
0,14%
0,13%
0,13%
0,13%
0,13%
0,12%
0,12%
0,12%
0,12%
0,11%
0,11%
0,11%
0,11%
0,11%
0,10%
0,10%
0,09%
0,09%
0,09%
0,09%
0,09%
0,07%

0,07%
0,07%
0,06%
0,06%
0,06%
0,05%
0,05%
0,05%
0,05%

54,92%
100,00%
41,80%
46,16%
100,00%
100,00%
100,00%
9,58%
65,79%
47,63%
75,76%
18,97%
59,13%
72,27%
79,93%
12,97%
100,00%
100,00%
70,70%
86,31%
100,00%
100,00%
24,48%
100,00%
100,00%
69,98%
57,99%
100,00%

100,00%
100,00%
42,54%
100,00%
87,83%
4,08%
100,00%
100,00%
40,79%

11,43
6,25
14,93
13,44
6,05
5,86
5,60
57,32
8,30
11,15
6,98
27,05
8,43
6,71
5,98
36,39
4,62
4,60
6,47
5,29
4,11
4,02
15,57
3,80
3,80
5,31
6,35
3,07

2,94
2,75
6,20
2,51
2,70
55,56
2,07
2,05
5,00
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PODENZANA

SERAVEZZA

CASALE MARITTIMO 4,81
ABBADIA SAN SALVATORE 0,58
CAPOLIVERI 30,62
CAMPORGIANO

VILLA COLLEMANDINA

CASTEL SAN NICCOLO'

VAGLIA

MONTIGNOSO

SAN PIERO A SIEVE

MARRADI

AGLIANA

PRATOVECCHIO

CHITIGNANO

CAMPI BISENZIO

BUTI

MARCIANA 1,81
CASTELNUOVO VAL CECINA
MARLIANA

ORTIGNANO RAGGIOLO

SESTO FIORENTINO

CHIESINA UZZANESE
SASSETTA

PONTE BUGGIANESE

VAIANO

CAMPO NELL'ELBA 11,42
CHIUSI DELLA VERNA

SAN ROMANO IN GARFAGNANA
FABBRICHE DI VALLICO
SESTINO

MARCIANA MARINA 2,42
MONTICIANO

STIA

ZERI

BADIA TEDALDA

PALAZZUOLO SUL SENIO

VILLA BASILICA

0,08%
0,01%
0,53%

0,03%

0,20%

0,04%

19,09%
23,99%
87,56%

63,62%

84,84%

78,15%

4,72
18,54

2,60
3,70

0,83
10,77
9,11
5,62
0,07
0,67
10,67

2,77

4,07

7,69

1,13
1,43

0,24

0,03%
0,13%

0,02%
0,03%

0,01%
0,08%
0,07%
0,04%
0,00%
0,00%
0,08%

0,02%

0,03%

0,06%

0,01%
0,01%

0,00%

71,84%
73,57%

7,43%
68,24%

33,98%
86,98%
86,36%
80,41%

4,99%
33,50%
89,23%

71,45%

80,20%

92,12%

64,79%
10,62%

7,71%

1,86
1,85
1,85
1,82
1,75
1,72
1,70
1,61
1,61
1,44
1,37
1,37
1,33
1,29
1,26
1,25
1,11
1,04
1,01
0,96
0,94
0,93
0,66
0,66
0,65
0,62
0,61
0,58
0,56
0,51
0,47
0,44
0,43
0,42
0,38
0,37
0,35
0,32

0,05%
0,04%
0,04%
0,04%
0,04%
0,04%
0,04%
0,04%
0,04%
0,03%
0,03%
0,03%
0,03%
0,03%
0,03%
0,03%
0,03%
0,03%
0,02%
0,02%
0,02%
0,02%
0,02%
0,02%
0,02%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%

100,00%
28,16%
7,34%
76,01%
5,01%
31,76%
100,00%
66,02%
13,02%
13,64%
19,59%
95,01%
66,50%
10,77%
100,00%
100,00%
28,55%
36,38%
19,80%
100,00%
100,00%
100,00%
100,00%
7,88%
100,00%
35,21%
4,54%
100,00%
100,00%
100,00%
100,00%
14,14%
100,00%
100,00%
100,00%
100,00%
100,00%
100,00%

1,86
6,58
25,20
2,40
34,97
5,42
1,70
2,44
12,38
10,55
6,99
1,44
2,01
11,96
1,26
1,25
3,88
2,85
5,08
0,96
0,94
0,93
0,66
8,35
0,65
1,75
13,46
0,58
0,56
0,51
0,47
3,09
0,43
0,42
0,38
0,37
0,35
0,32
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CANTAGALLO
ISOLA DEL GIGLIO
VERNIO

MONTIERI
CASTELL'AZZARA
PIAZZA AL SERCHIO
STAZZEMA
COMANO
FIRENZUOLA

RIO MARINA

RIO NELL'ELBA
CAPRAIA ISOLA
SANTA CROCE SULL'ARNO
FORTE DEI MARMI
PITEGLIO

Totale complessivo
% DO DOCG IGT TAV su tot sup

3,34

6,89
0,90

5732,86
0,11

0,06%

0,12%
0,02%

100,00%

38,58%

94,51%
100,00%

5,02

0,18

0,40
0,00% 0,00%

2,41

1,38

0,50

0,46

26693,83 100,00% 53,06%  13765,36
0,53 0,27

0,04%

0,00%

0,00%

0,02%
0,01%
0,00%
0,00%

100,00%

58,00%

41,94%

5,49%

100,00%
100,00%
100,00%
100,00%

27,36%

0,31
0,30
0,29
0,25
0,25
0,23
0,21
0,17
0,14

0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,01%
0,00%
0,00%

4120,62 100,00%

0,08

100,00%
3,42%
100,00%
100,00%
58,06%
100,00%
100,00%
100,00%
100,00%

8,19%

0,31
8,65
0,29
0,25
0,42
0,23
0,21
0,17
0,14
7,29
0,90
2,41
1,38
0,50
0,46

50312,68
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APPENDICE B 1: Ripartizione delle aziende a seconda

potenziale (Ha) di ciascuna azienda per la campagna

della classe di differenza occupata in

vitivinicola 2009 [1]

classi di superficie rispetto alla superficie

| Classe Ha |
2005
0 <1 12 23 | 35 510 | 1020 20-30 | 30-50 50-100 >100
classi Diff % su
diff Diff % aziende tot

1 100% 0 0,00% 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
3| 75%-100% 199 3,42% 0 6 20 20 38 55 36 7 6 7 4
4| 50%-75% 1170 20,09% 0 57 118 112 194 261 214 92 53 51 18
5| 25%-50% 2227 38,23% 0 305 459 273 312 373 248 111 75 43 28
6 0-25% 902 15,48% 0 152 179 85 120 147 96 46 38 24 15
7 0% 1327 22,78% 0 910 240 74 51 4 10 1 0 0 0
5825 0,00% 0,00% 0,00% 0,00%]|  0,00% 0,00% 0,00%| 0,00% 0,00% 0,00%]| 0,00%
0,00% 302%  10,05%  10,05%  19,10%  27,64%  18,09%  3,52% 3,02% 352%  2,01%
0,00% 487%|  10,09% 957%| 16,58% | 2231%|  1829%| 7,86% 4,53% 436%| 1,54%
000%| 1370%| 20,61%|  12.26%| 14,01% | 16,75%|  11,14%| 4,98% 3,37% 1,93%| 1,26%
0,00%| 16,85%| 19,84% 942%| 13,30% | 16,30%|  10,64%| 5,10% 4.21% 2,66%| 1,66%
0,00%| 6858%|  18,09% 558% |  3,84% 3,09% 0,75% | 0,08% 0,00% 0,00%|  0,00%
0,00% 0,00% 0,00% 0,00%|  0,00% 0,00% 0,00% | 0,00% 0,00% 0,00%| 0,00%
0,00% 0,10% 0,34% 034%  0,65% 0,94% 062%  0,12% 0,10% 012%  0,07%
0,00% 0,98% 2,03% 1.92%|  3,33% 4,48% 3,67%| 1,58% 0,91% 0,88%| 0,31%
0,00% 5,24% 7,88% 4,69% |  536% 6,40% 426% | 1,91% 1,29% 0,74%| 0,48%
0,00% 2,61% 3,07% 1,46% |  2,06% 2,52% 1,65%| 0,79% 0,65% 041%| 0,26%
0,00% |  15.62% 4,12% 127%|  0,88% 0,70% 017%| 0,02% 0,00% 0,00%|  0,00%
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Classe

Ha
2006
0|<1 2-3 3-5 5-10 10-20 20-30 30-50 50-100 >100
classi Diff % su
diff Diff % N aziende | tot

1 1 0 0,00% 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0
3| 75%-100% 149 2,30% 0 4 14 16 27 39 30 4 6 7 2
4 | 50%-75% 1243 19,16% 0 72 152 124 200 267 219 92 55 43 19
5| 25%-50% 2524 38,90% 0 349 502 313 378 421 291 116 78 45 31
6 | 0-25% 938 14,46% 0 161 169 94 114 173 100 50 37 25 15
7 0 1635 25,20% 0 1097 311 86 75 50 14 2 0 0 0
6489 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00%

0,00% 2,68% 9,40% 10,74% 18,12% 26,17% 20,13% 2,68% 4,03% 4,70% 1,34%

0,00% 5,79% 12,23% 9,98% 16,09% 21,48% 17,62% 7,40% 4,42% 3,46% 1,53%

0,00% 13,83% 19,89% 12,40% 14,98% 16,68% 11,53% 4,60% 3,09% 1,78% 1,23%

0,00% 17,16% 18,02% 10,02% 12,15% 18,44% 10,66% 5,33% 3,94% 2,67% 1,60%

0,00% 67,09% 19,02% 5,26% 4,59% 3,06% 0,86% 0,12% 0,00% 0,00% 0,00%

0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00%

0,00% 0,06% 0,22% 0,25% 0,42% 0,60% 0,46% 0,06% 0,09% 0,11% 0,03%

0,00% 1,11% 2,34% 1,91% 3,08% 4,11% 3,37% 1,42% 0,85% 0,66% 0,29%

0,00% 5,38% 7,74% 4,82% 5,83% 6,49% 4,48% 1,79% 1,20% 0,69% 0,48%

0,00% 2,48% 2,60% 1,45% 1,76% 2,67% 1,54% 0,77% 0,57% 0,39% 0,23%

0,00% 16,91% 4,79% 1,33% 1,16% 0,77% 0,22% 0,03% 0,00% 0,00% 0,00%
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Classe

Ha
2007
0]<1 1-2 3-5 5-10 10-20 20-30 30-50 50-100 >100
classi Diff % su
diff Diff % N aziende | tot
1 100% 96 1,34% 0 69 10 3 3 7 2 1 0 1 0
3| 75%-100% 127 1,78% 0 8 16 17 25 28 18 4 7 3 1
4 | 50%-75% 1147 16,06% 0 85 177 100 173 241 194 69 49 41 18
5| 25%-50% 2804 39,27% 0 409 537 357 419 485 312 122 82 57 24
6 | 0-25% 1043 14,61% 0 187 180 101 125 163 131 63 41 31 21
7 0% 1924 26,94% 0 1234 384 120 98 67 17 4 0 0 0
7141 0,00% 71,88% 10,42% 3,13% 3,13% 7,29% 2,08% 1,04% 0,00% 1,04% 0,00%
0,00% 6,30% 12,60% 13,39% 19,69% 22,05% 14,17% 3,15% 5,51% 2,36% 0,79%
0,00% 7,41% 15,43% 8,72% 15,08% 21,01% 16,91% 6,02% 4,27% 3,57% 1,57%
0,00% 14,59% 19,15% 12,73% 14,94% 17,30% 11,13% 4,35% 2,92% 2,03% 0,86%
0,00% 17,93% 17,26% 9,68% 11,98% 15,63% 12,56% 6,04% 3,93% 2,97% 2,01%
0,00% 64,14% 19,96% 6,24% 5,09% 3,48% 0,88% 0,21% 0,00% 0,00% 0,00%
0,00% 0,97% 0,14% 0,04% 0,04% 0,10% 0,03% 0,01% 0,00% 0,01% 0,00%
0,00% 0,11% 0,22% 0,24% 0,35% 0,39% 0,25% 0,06% 0,10% 0,04% 0,01%
0,00% 1,19% 2,48% 1,40% 2,42% 3,37% 2,72% 0,97% 0,69% 0,57% 0,25%
0,00% 5,73% 7,52% 5,00% 5,87% 6,79% 4,37% 1,71% 1,15% 0,80% 0,34%
0,00% 2,62% 2,52% 1,41% 1,75% 2,28% 1,83% 0,88% 0,57% 0,43% 0,29%
0,00% 17,28% 5,38% 1,68% 1,37% 0,94% 0,24% 0,06% 0,00% 0,00% 0,00%
Classe
Ha
2008
0]<1 1-2 3-5 5-10 10-20 20-30 30-50 50-100 >100
classi Diff % su
diff Diff % N aziende | tot
1 1 51 0,70% 0 18 16 5 4 5 2 1 0 0 0
3| 75%-100% 107 1,46% 0 11 13 11 16 25 20 3 4 3 1
4 | 50%-75% 1214 16,59% 0 107 187 112 176 261 194 67 52 43 15
5| 25%-50% 2845 38,89% 0 391 528 347 433 481 347 130 93 65 30
6 | 0-25% 1106 15,12% 0 191 173 125 132 181 137 68 43 34 22
7 0 1993 27,24% 0 1203 409 144 124 84 21 5 2 1 0
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7316 0,00% 35,29% 31,37% 9,80% 7,84% 9,80% 3,92% 1,96% 0,00% 0,00% 0,00%

0,00% 10,28% 12,15% 10,28% 14,95% 23,36% 18,69% 2,80% 3,74% 2,80% 0,93%

0,00% 8,81% 15,40% 9,23% 14,50% 21,50% 15,98% 5,52% 4,28% 3,54% 1,24%

0,00% 13,74% 18,56% 12,20% 15,22% 16,91% 12,20% 4,57% 3,27% 2,28% 1,05%

0,00% 17,27% 15,64% 11,30% 11,93% 16,37% 12,39% 6,15% 3,89% 3,07% 1,99%

0,00% 60,36% 20,52% 7,23% 6,22% 4,21% 1,05% 0,25% 0,10% 0,05% 0,00%

0,00% 0,25% 0,22% 0,07% 0,05% 0,07% 0,03% 0,01% 0,00% 0,00% 0,00%

0,00% 0,15% 0,18% 0,15% 0,22% 0,34% 0,27% 0,04% 0,05% 0,04% 0,01%

0,00% 1,46% 2,56% 1,53% 2,41% 3,57% 2,65% 0,92% 0,71% 0,59% 0,21%

0,00% 5,34% 7,22% 4,74% 5,92% 6,57% 4,74% 1,78% 1,27% 0,89% 0,41%

0,00% 2,61% 2,36% 1,71% 1,80% 2,47% 1,87% 0,93% 0,59% 0,46% 0,30%

0,00% 16,44% 5,59% 1,97% 1,69% 1,15% 0,29% 0,07% 0,03% 0,01% 0,00%

Classe
Ha
2009
0|<1 1-2 2-3 3-5 5-10 10-20 20-30 30-50 50-100 >100
classi Diff % su
diff Diff % N aziende | tot

1 100% 28 0,36% 0 9 7 4 3 2 3 0 0 0 0
3| 75%-100% 72 0,93% 0 9 17 13 6 15 6 2 3 1 0
4 | 50%-75% 1069 13,78% 0 94 174 113 154 198 159 64 50 44 19
5| 25%-50% 3198 41,23% 0 399 582 379 489 581 413 143 105 76 31
6 | 0-25% 1086 14,00% 0 182 158 123 132 178 153 64 47 27 22
7 0% 2303 29,69% 0 1313 491 166 154 126 38 12 2 1 0
7756 0,00% 32,14% 25,00% 14,29% 10,71% 7,14% 10,71% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00%

0,00% 12,50% 23,61% 18,06% 8,33% 20,83% 8,33% 2,78% 4,17% 1,39% 0,00%

0,00% 8,79% 16,28% 10,57% 14,41% 18,52% 14,87% 5,99% 4,68% 4,12% 1,78%

0,00% 12,48% 18,20% 11,85% 15,29% 18,17% 12,91% 4,47% 3,28% 2,38% 0,97%

0,00% 16,76% 14,55% 11,33% 12,15% 16,39% 14,09% 5,89% 4,33% 2,49% 2,03%

0,00% 57,01% 21,32% 7,21% 6,69% 5,47% 1,65% 0,52% 0,09% 0,04% 0,00%

0,00% 0,12% 0,09% 0,05% 0,04% 0,03% 0,04% 0,00% 0,00% 0,00% 0,00%

0,00% 0,12% 0,22% 0,17% 0,08% 0,19% 0,08% 0,03% 0,04% 0,01% 0,00%

0,00% 1,21% 2,24% 1,46% 1,99% 2,55% 2,05% 0,83% 0,64% 0,57% 0,24%

0,00% 5,14% 7,50% 4,89% 6,30% 7,49% 5,32% 1,84% 1,35% 0,98% 0,40%

0,00% 2,35% 2,04% 1,59% 1,70% 2,29% 1,97% 0,83% 0,61% 0,35% 0,28%

0,00% 16,93% 6,33% 2,14% 1,99% 1,62% 0,49% 0,15% 0,03% 0,01% 0,00%
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APPENDICE B2 (2009)

2009
Denominazioni DO

COLLI DELL'ETRURIA CENTRALE
TERRATICO DI BIBBONA

TERRE DI CASOLE

PIETRAVIVA

VALDICHIANA

CAPALBIO

BIANCO PISANO DI SAN TORPE'
MONTEREGIO DI MASSA MARITTIMA
VIN SANTO MONTEPULCIANO
SAN GIMIGNANO

CORTONA

VAL DI CORNIA

MONTESCUDAIO

MONTECUCCO
ANSONICA COSTA
DELL'ARGENTARIO

SANT'ANTIMO

ORCIA

VIN SANTO DEL CHIANTI CLASSICO
BIANCO DELL'EMPOLESE

VAL D'ARBIA

BARCO REALE DI CARMIGNANO
SOVANA

VALDINIEVOLE

CARMIGNANO

POMINO

MOSCADELLO DI MONTALCINO
COLLINE LUCCHESI

BIANCO DI PITIGLIANO
BOLGHERI

MONTECARLO

VIN SANTO DEL CHIANTI
CHIANTI CLASSICO

Aziende Dich 09

79
17
7

3
63
68
24
102
30
48
35
42
20
103

40
140
89
118
26

197

20

14
29
221
57
21
199
831

97,11
23,33
9,36
1,31
117,35
87,65
35,04
322,52
13,18
81,40
146,45
220,98
146,66
373,20

36,87
434,29
154,08

76,18

33,12

19,94

38,29
265,67

8,03
148,64

76,96

30,55
140,74
297,83
831,27
117,45
117,10

6295,64

Pot 09

610,75
119,81
37,70
5,28
458,15
299,09
86,66
791,85
30,64
178,14
284,37
426,15
268,73
674,03

63,81
697,89
244,32
119,29

51,54

30,84

57,05
394,55

11,52
201,87
102,03

40,07
168,07
352,91
983,16
137,24
136,40

7154,53

pot- dich  diff %

513,64
96,48
28,33

3,96

340,80

211,44
51,62

469,33
17,46
96,74

137,92

205,18

122,07

300,82

26,94
263,60
90,24
43,10
18,42
10,90
18,76
128,88
3,49
53,23
25,08
9,52
27,32
55,09
151,89
19,79
19,30
858,90

84,10%
80,53%
75,16%
75,11%
74,39%
70,69%
59,57%
59,27%
56,99%
54,30%
48,50%
48,15%
45,42%
44,63%

42,21%
37,77%
36,94%
36,14%
35,74%
35,35%
32,88%
32,67%
30,31%
26,37%
24,58%
23,75%
16,26%
15,61%
15,45%
14,42%
14,15%
12,00%

Classe Ha
2 3 4 5 6 7 8 9 10 11
10- | 20- | 30- | 50-

<1 |12 ] 23]|35]| 510 20 30 50 100 | >100
0 4 4 3 7 9 18 9 9 11 5
0 1 1 5 2 1 3 1 1 1 1
0 1 1 1 1 0 3 0 0 0 0
0 0 1 0 0 1 1 0 0 0 0
0 16 8 7 12 6 5 4 3 0 0
0 11 14 9 15 11 5 3 0 0 0
0 3 3 0 4 3 6 3 1 0 1
0 10 11 9 30 17 12 6 3 2 2
0 0 0 1 3 3 9 4 4 2 4
0 3 1 1 4 8 17 4 8 2 0
0 5 4 4 2 7 6 2 1 0 4
0 0 3 2 2 16 12 2 1 1 3
0 0 1 0 3 4 4 5 1 1 1
0 7 21 7 15 32 15 1 3 0 2
0 11 3 2 9 10 3 1 0 1 0
0 2 5 6 16 25 42 13 9 9 13
0 5 22 19 16 13 10 1 2 1 0
0 1 2 0 6 14 25 18 15 20 17
0 3 0 3 2 3 6 5 1 2 1
0 0 0 0 0 1 2 1 1 2 1
0 0 0 0 1 0 3 1 1 0 2
0 21 53 34 38 33 12 4 1 0 1
0 3 0 1 2 1 0 0 0 0 0
0 0 2 1 3 3 5 2 2 0 2
0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 1
0 0 0 0 0 0 2 2 2 1 7
0 1 2 5 1 7 8 2 3 0 0
0 35 57 37 38 32 14 7 1 0 0
0 3 3 6 3 13 7 6 4 4 8
0 0 2 2 1 8 4 1 2 1 0
0 4 6 4 21 29 40 37 23 26 9
0 89 121 78 97 143 108 54 57 52 32
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COLLI DI LUNI

CHIANTI

VERNACCIA DI SAN GIMIGNANO
ROSSO DI MONTEPULCIANO
ELBA

ROSSO DI MONTALCINO

VINO NOBILE DI MONTEPULCIANO

MORELLINO DI SCANSANO
PARRINA

BRUNELLO DI MONTALCINO
CANDIA DEI COLLI APUANI

DO Tot

Denominazioni IGT

COLLI DELLA TOSCANA CENTR.
ALTA VALLE DELLA GREVE
TOSCANO O TOSCANA
MAREMMA TOSCANA
MONTECASTELLI

VAL DI MAGRA

IGT Totale

Tot Dich

10
3150
158
166
47
207
257
307
1
281
13

Aziende
81

7

4504
649

7756

13,43
13115,71
670,76
312,37
107,40
457,96
1118,94
1161,68
46,23
1918,36
22,99

29744,02

Dich 09
256,59
15,78
9905,91
1885,33
8,00
10,53

12082,13

42423,73

14,97
14461,75
735,97
340,35
116,62
494,18
1203,05
1223,24
48,26
1993,83
21,43

35822,94

Pot 09
988,42
58,04
25521,82
3628,38
13,83
13,51

30219,31

66042,26

1,54
1346,05
65,21
27,98
9,22
36,22
84,12
61,55
2,03
75,48
-1,56

6078,92

pot-dich
731,83
42,26
15615,91
1743,05
5,83
2,98

18137,18

23618,52

10,27%
9,31%
8,86%
8,22%
7,91%
7,33%
6,99%
5,03%
4,20%
3,79%

-7,28%

16,97%

diff %
74,04%
72,81%
61,19%
48,04%
42,14%
22,08%

60,02%

35,76%

O OO 00000 OoOOoOOo

O O O o oo

491

19

21
a7

18

1185
158

553
10
23

35
60

22

663
123

326

13

22

37

12

394
77

443
22
26

31
37
40

a4

481

524
30
31

40
52
54

54

675
90

404
38
28

56
43
28

74

17

529
61

162
17
14
17
19
15

18

11

219

117
17

11
12

12

12

161
12

91

10

12

11

11

39

~

15

[ee]

16

69
13
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APPENDICE B2 (2008)

ANSONICA COSTA DELL'ARGENTARIO
BARCO REALE DI CARMIGNANO
BIANCO DELL'EMPOLESE
BIANCO DI PITIGLIANO

BIANCO PISANO DI SAN TORPE'
BOLGHERI

BRUNELLO DI MONTALCINO
CANDIA DEI COLLI APUANI
CAPALBIO

CARMIGNANO

CHIANTI

CHIANTI CLASSICO

COLLI DELL'ETRURIA CENTRALE
COLLI DI LUNI

COLLINE LUCCHESI

CORTONA

ELBA

MONTECARLO

MONTECUCCO

MONTEREGIO DI MASSA MARITTIMA
MONTESCUDAIO

MORELLINO DI SCANSANO
MOSCADELLO DI MONTALCINO
ORCIA

PARRINA

PIETRAVIVA

POMINO

ROSSO DI MONTALCINO
ROSSO DI MONTEPULCIANO
SAN GIMIGNANO

SANT'ANTIMO

SOVANA

SUP DICH
08

32,41
38,27
25,80

249,07
31,07
1076,77
1787,16
18,00
63,63
149,26
12212,85
5740,91
83,57
17,78
158,51
147,72
97,17
122,85
349,87
321,39
139,89
1089,24
42,24
147,44
43,37
2,78
151,56
469,95
315,23
74,34
406,89
251,06

POT 09

57,48
7,90
51,70
335,40
70,54
948,25
1933,39
24,77
263,67
189,20
13591,74
6758,88
560,81
21,21
163,98
250,34
99,19
122,14
659,35
785,89
239,67
1169,60
40,07
235,36
48,26
23,25
102,03
488,51
333,25
161,64
691,14
372,09

POT-DICH

25,07
-30,37
25,90
86,34
39,47
-128,52
146,23
6,77
200,04
39,93
1378,89
1017,97
477,24
3,43
5,47
102,63
2,01
-0,71
309,48
464,50
99,78
80,36
-2,17
87,91
4,89
20,47
-49,52
18,56
18,02
87,31
284,24
121,03

N
AZIENDE

38
7
25
192
22
47
272
18
60
19
2980
790
94

27
27
38
19
115
100
22
294
13
79

N

195
174

50
143
192

Classe Ha

2 3 4 5 6 7 8 9 10 11
10- 50-

<1 | 12 | 2.3 | 35 | 510 | 20 | 20-30 | 30-50 | 100 |>100
0 9 4 3 8 11 1 1 0 1 0
0 0 0 0 1 0 2 1 1 0 2
0 2 0 3 2 2 6 5 2 2 1
0 29 5 3 35 23 12 6 1 0 0
0 3 1 1 3 5 6 2 1 0 0
0 2 2 5 2 10 7 3 4 4 8
0 18 19 13 44 50 73 18 10 11 16
0 6 5 2 1 3 1 0 0 0 0
0 12 12 7 10 11 3 4 0 1 0
0 1 2 1 3 2 4 2 2 0 2
0 480 535 300 407 496 370 153 116 84 39
0 9 107 72 95 137 105 54 53 50 27
0 5 5 4 6 13 24 11 8 13 5
0 3 4 0 0 1 1 0 0 0 0
0 1 2 3 1 7 8 2 3 0 0
0 2 2 3 2 6 5 2 1 0 4
0 14 4 7 2 6 3 2 0 0 0
0 0 2 2 1 8 2 1 2 1 0
0 8 22 10 16 33 16 2 3 2 3
0 5 13 8 26 23 14 5 2 2 2
0 0 2 1 2 5 4 4 2 1 1
0 50 58 34 43 50 22 14 5 11 7
0 0 0 0 0 0 1 2 2 1 7
0 6 19 18 10 13 10 1 1 1 0
0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 1
0 0 0 0 0 1 1 0 0 0 0
0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 1
0 7 8 9 3 36 51 17 9 12 15
0 13 24 12 26 31 29 16 9 7 7
0o 4 1 1 4 7 14 7 8 4 0
0 2 6 7 13 20 47 16 8 10 14
0 20 53 33 38 31 12 3 1 0 1
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TERRATICO DI BIBBONA

TERRE DI CASOLE

VAL D'ARBIA

VAL DI CORNIA

VALDICHIANA

VALDINIEVOLE

VERNACCIA DI SAN GIMIGNANO
VIN SANTO DEL CHIANTI

VIN SANTO DEL CHIANTI CLASSICO
VIN SANTO MONTEPULCIANO
VINO NOBILE DI MONTEPULCIANO

DO Tot dich 08

ALTA VALLE DELLA GREVE

COLLI DELLA TOSCANA CENTRALE
MAREMMA TOSCANA
MONTECASTELLI

TOSCANO O TOSCANA

VAL DI MAGRA

IGT Tot dich 08
TAV dich 08
TOT dich 08

18,97
4,73
23,88
254,84
156,61
7,88
655,62
112,64
71,22
12,44
1097,11

28274,00

9,51
206,29
1687,37
8,72
8624,80
10,57

10547,26
491,86
39313,12

114,56
39,00
30,88

425,49

389,44

8,72

715,75

128,50

113,72
28,60

1184,47

33979,83

57,98
964,33
3468,37
15,92
24499,10
12,54

29018,25

62998,08

95,59
34,27
7,01
170,64
232,83
0,84
60,13
15,87
42,50
16,15
87,36

5705,82

48,47
758,04
1781,00
7,20
15874,31
1,97

18470,99

23684,96

14

36
79

152
174
101

25
255

5340

11

80

576

4077

4624

999
7316

O OO0 O0OO0OO0OO0OO0OOoOOoOOo

O O O O oo

O O

1

(o]

O 001 W

24

134

1147

= ON O

12

10

[N

33

111

592

N O F, W

1

=

N O O P

20

66
1
336

P O ON

18

22
12

36

76

432

o O -

13

N

28
24

52

11
80

584

N P W

13

(&)]

37
30
18

42

17
51

467

O ON O O

17
34
18

21

24
0
196

ON R R OR

16
24
15

11

13

146

O O ON O PP

10
26
19

15

116

©O P OF WO oK

=
© b

13

116
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APPENDICE B2 (2007)

Denominazioni

ANSONICA COSTA
DELL'ARGENTARIO

BARCO REALE DI CARMIGNANO
BIANCO DELL'EMPOLESE
BIANCO DI PITIGLIANO

BIANCO PISANO DI SAN TORPE'
BOLGHERI

BRUNELLO DI MONTALCINO
CANDIA DEI COLLI APUANI
CAPALBIO

CARMIGNANO

CHIANTI

CHIANTI CLASSICO

COLLI DELL'ETRURIA CENTRALE
COLLI DI LUNI

COLLINE LUCCHESI

CORTONA

ELBA

MONTECARLO

MONTECUCCO

MONTEREGIO DI MASSA MARITTIMA
MONTESCUDAIO

MORELLINO DI SCANSANO
MOSCADELLO DI MONTALCINO
ORCIA

PARRINA

PIETRAVIVA

POMINO

ROSSO DI MONTALCINO
ROSSO DI MONTEPULCIANO
SAN GIMIGNANO

SANT'ANTIMO

sup dich
07

45,50
42,08
26,78
255,65
24,45
1198,79
1762,73
25,09
118,12
136,73
10983,23
5274,64
119,34
15,79
146,17
151,59
100,99
121,96
235,39
238,11
147,45
1028,31
72,58
125,95
45,90
5,43
4,91
447,30
311,64
40,38
575,10

sup pot

59,89
7,90
52,02
320,34
64,07
939,23
1873,77
19,18
276,37
200,50
12228,47
6309,17
498,68
22,62
151,74
293,29
106,64
104,57
617,57
766,81
249,70
1130,62
38,74
224,49
48,26
7,32
2,40
473,98
325,47
126,05
677,94

pot-dich

14,39
-34,18
25,24
64,69
39,62
-259,56
111,04
-5,91
158,24
63,78
1245,24
1034,54
379,34
6,83
5,57
141,70
5,64
-17,40
382,17
528,70
102,25
102,31
-33,83
98,54
2,35
1,89
-2,51
26,68
13,83
85,67
102,84

n
AZIENDE

49

21
194
19
43
263
16
90
19
2846
732
106
11
28
28
45
21
129
93
18
274
11
81

[¢]

188
171

47
142

Classe Ha

2 3 4 5 6 7 8 9 10 11
10- | 20- | 30- | 50-

<1 | 12 | 23 |35|510| 20 | 30 | 50 | 100 |>100
0 6 10 4 7 2 6 4 0 0 0
0 1 0 12 2 2 0 0 0 0
0 7 1 1 5 2 2 1 1 0 1
0 60 27 20 22 30 20 6 5 1 3
0 10 1 0o 2 1 3 o0 1 1 0
0 11 6 2 8 6 4 4 1 1 0
0 65 42 37 28 33 23 12 9 8 6
0 2 4 12 4 0 2 0 1 0
0 22 13 2 12 13 13 3 1 1 0
0 4 2 13 6 2 1 0 0 0
0 828 526 236 347 380 267 115 75 43 29
0 178 129 65 87 110 86 33 18 22 4
0 30 19 9 14 14 9 6 4 1 0
0 2 1 12 1 2 1 0 1 0
0 2 4 3 8 5 3 1 1 1 0
0 7 5 3 5 4 2 2 0 0 0
0 13 7 4 7 8 3 1 2 0 0
0 7 2 12 2 5 0 0 2 0
0 46 20 7 14 11 14 3 6 6 2
0 25 12 3 12 13 14 3 1 0 0
0 2 1 3 1 8 1 2 0 0 0
0 56 60 33 41 30 30 11 5 6 2
0 2 0 11 3 1 2 0 1 0
0 19 12 8 7 14 11 4 3 1 2
0 0 1 0 o0 0o 0 0 0 0 0
0 0 2 0 o0 2 2 0 0 0 0
0 0 0 1 0 0 0 0 0 0 0
0 48 34 22 17 25 17 11 6 5 3
0 50 34 19 15 25 17 3 4 4 0
0 16 9 3 5 5 5 2 2 0 0
0 35 27 6 12 23 10 7 7 5 0
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SOVANA

TERRATICO DI BIBBONA

TERRE DI CASOLE

VAL D'ARBIA

VAL DI CORNIA

VALDICHIANA

VALDINIEVOLE

VERNACCIA DI SAN GIMIGNANO
VIN SANTO DEL CHIANTI

VIN SANTO DEL CHIANTI CLASSICO
VIN SANTO MONTEPULCIANO
VINO NOBILE DI MONTEPULCIANO
DO tot sup

ALTA VALLE DELLA GREVE

COLLI DELLA TOSCANA CENTRALE
MAREMMA TOSCANA
MONTECASTELLI

TOSCANO O TOSCANA

VAL DI MAGRA

IGT totTot

TAV dich
TOT superficie

219,30
33,58
12,14
21,42

279,58

118,81
10,27

561,97
97,76
83,22
12,25

1064,27
26342,68

15,86
193,39
1363,93
5,02
7356,78
9,99
8944,98

481,04
35768,69

332,73
112,06
36,87
30,43
412,04
359,35
14,14
538,79
118,03
107,14
29,47
1154,81
31463,67

57,42
874,56
3426,30
10,24
22820,86
12,54
27201,93

58665,59

113,43
78,48
24,72

9,01
132,45
240,54

3,86

-23,18
20,27
23,92
17,22
90,55

5120,99

41,56
681,18
2062,36
5,22
15464,08
2,56
18256,95

175
15

41
70

130
162
110
31
240
5151

11

73

597

4056

4623

1097
7141

OO0 OO O0O0O0OO0OO0OO0OOoOOo

O O O O oo
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w N

29
39
40

70

17
164

1114

26

o o

12
25
23
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117

741

66
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19
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APPENDICE B2 (2005)

sup Dich

DO dich 05 05

ANSONICA COSTA DELL'ARGENTARIO 35,80
BARCO REALE DI CARMIGNANO 57,82
BIANCO DELL'EMPOLESE 39,38
BIANCO DI PITIGLIANO 241,26
BIANCO PISANO DI SAN TORPE' 31,61
BOLGHERI 774,59
BRUNELLO DI MONTALCINO 1716,54
CANDIA DEI COLLI APUANI 12,17
CAPALBIO 77,44
CARMIGNANO 110,69
CHIANTI 10322,56
CHIANTI CLASSICO 5139,51
COLLI DELL'ETRURIA CENTRALE 251,24
COLLI DI LUNI 1,14
COLLINE LUCCHESI 111,81
CORTONA 168,46
ELBA 76,41
MONTECARLO 79,38
MONTECUCCO 157,54
MONTEREGIO DI MASSA MARITTIMA 302,61
MONTESCUDAIO 118,97
MORELLINO DI SCANSANO 862,71
MOSCADELLO DI MONTALCINO 50,13
ORCIA 87,26
PARRINA 39,84
PIETRAVIVA 0,72
POMINO 91,06
ROSSO DI MONTALCINO 202,80
ROSSO DI MONTEPULCIANO 328,83
SAN GIMIGNANO 68,65
SANT'ANTIMO 675,06
SOVANA 125,80

sup pot
09

47,56
6,27
49,82
303,77
74,34
895,08
1848,16
14,15
192,91
182,13
12069,60
6099,58
481,74
1,09
132,69
281,83
84,17
97,94
448,96
714,02
150,29
1057,53
38,74
148,87
48,64
19,69
102,03
453,17
315,55
131,42
637,15
295,62

pot-dich

11,76
-51,55
10,44
62,51
42,73
120,49
131,62
1,97
115,46
71,44
1747,04
960,06
230,51
-0,05
20,89
113,38
7,76
18,56
291,42
411,41
31,32
194,82
-11,39
61,61
8,80
18,97
10,97
250,37
-13,27
62,78
-37,90
169,82

N aziende

34
5
19
168
21
33
237

65
17
2444
629
81

25
24
32
18
70
69
18
238
11
60

N

115
170

45
107
100

Classe Ha

2 3 4 5 6 7 8 9 10 11
20- 50-

<1 | 12 | 23 | 35 | 510 |10-20| 30 |30-50| 100 | >100
0 5 3 3 1 9 1 1 0 1 0
0 0 0 0 0 0 2 0 1 0 2
0 0 0 2 0 4 6 2 1 3 1
0 27 40 29 32 24 11 4 1 0 0
0 3 1 0 3 4 6 2 1 1 0
0 0 2 1 2 4 5 5 3 3 8
0 13 14 9 36 47 66 19 10 8 15
0 3 4 0 1 1 0 0 0 0 0
0 10 14 9 16 12 1 2 0 1 0
0 0 2 1 2 3 4 1 2 0 2
0 374 429 240 314 423 311 146 102 69 36
0 51 83 55 75 116 91 45 48 40 25
0 4 1 1 2 6 16 11 16 17 7
0 1 1 0 0 0 0 0 0 0 0
0 2 1 4 2 5 7 2 2 0 0
0 2 2 1 1 5 5 3 2 0 3
0 13 3 7 2 3 2 2 0 0 0
0 1 1 3 0 8 3 0 1 1 0
0 9 9 7 12 21 9 2 0 0 1
0 4 8 2 18 15 12 4 3 2 1
0 0 1 1 3 1 3 6 2 1 0
0 37 40 29 34 45 20 12 4 12 5
0 0 0 0 0 0 1 2 1 0 7
0 7 15 10 9 11 6 1 1 0 0
0 0 0 0 0 0 0 0 0 1 0
0 0 0 0 0 1 1 0 0 0 0
0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 2
0 1 4 4 13 18 31 15 9 6 14
0o 16 22 1 23 31 26 16 10 8 7
0 2 1 2 1 5 12 9 9 3 1
0 2 0 1 14 17 30 15 8 7 13
0 9 24 14 20 20 10 2 1 0 0
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VAL D'ARBIA

VAL DI CORNIA

VALDICHIANA

VALDINIEVOLE

VERNACCIA DI SAN GIMIGNANO
VIN SANTO DEL CHIANTI

VIN SANTO DEL CHIANTI CLASSICO
VIN SANTO MONTEPULCIANO
VINO NOBILE DI MONTEPULCIANO
DO dich 05

Alta Valle della Greve

Colli della toscana centrale
Maremma Toscana
Toscano

Val di Magra

IGT dich 05

tot dich 05

26,29
275,91
143,78

8,93
505,35
67,92
61,17
5,16
946,78
24401,05

12,3738
222,0984
937,3965
5738,315

1,6058
6911,789

31312,84

30,43
344,23
335,62

9,83
573,77
111,48

99,65

25,12

1134,39
30089,01

57,4218
863,1674
2866,913
21338,93

1,7658

25128,2

55217,21

4,14
68,32
191,85
0,89
68,42
43,56
38,48
19,95
187,62
5687,96

45,048
641,069
1929,52
15600,6

0,16
18216,4

23904,4

32
45

116
83
67
15

214

47
430
2789

5825
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